Лекция 1

Общая характеристика курса социально-экономическая статистика (СЭС). Система показателей, классификации, группировки  СЭС

1.Современное состояние глобальной статистической сис​темы.

2.Структура статистической науки. Понятие о СЭС, ее предмет и методы, задачи в условиях рыночной экономики.

3. Статистические показатели. Системы показателей СЭС

4. Важнейшие классификации, группировки  СЭС.

1.В связи с расширением межгосударственных связей и формированием единой хозяйственной системы появилась потребность в создании единой статистической картины мира, главным условием  существования которой является достижение сопоставимости показателей.

С 1946 года при ООН работает Статистическая комиссия ООН. Форма ее работы – сессии. Статистическая комиссия ООН состоит из шести подразделений :

-национальное счетоводство

-статистика промышленности

-статистика международной торговли

-статистика финансов 

-статистика цен

-статистика окружающей среды.

Кроме того  действует Статистическое бюро Секретариата ООН. Основные направления его деятельности:

-подготовка материалов к сессии ООН

-сбор, обработка и публикации статистических данных

-проведение самостоятельных оценок

-практическая помощь странам

-работа учебных центров

-командирование специалистов на места.

Статистическое бюро Секретариата ООН публикует свои материалы в следующих основных изданиях:

-Демографический ежегодник (Demographic Yearbook)

-Сборник МОТ 

-Международной организации труда (International Labor Organization)

-Статистический ежегодник по труду (Yearbook of Labor Statistics) и др.

-Статистический ежегодник продовольственной комиссии (ФАО)

-Статистический ежегодник ЮНЕСКО и др.

Статистические исследования выходят на английском, французском, немецком, испанском языках и имеют статус  официальной информации.

Статистическая комиссия ООН играет ведущую роль в международной статистике. Более 150 стран мира предоставляют ей свою информацию. Выделяют два уровня статистики: 

-первый - международная статистика – построенная на единой мировой методологии, 

-второй – национальная статистическая практика. Статистическая комиссия ООН выполняет задачу трансформации национальных статистических показателей в сопоставимые показатели.

С обретением суверенитета, как  в Казахстане, так и в странах СНГ возникла необходимость во внедрении международных статистических стандартов. Координатором проектов статистических исследований является  международная статистическая структура -  Гармонизированная Статистическая Система (ГСС). В нее входят:

1.Статистическая комиссия при ООН.

2.Отраслевые статистические подразделения ООН.

3.Система статистических изданий ООН и других международных изданий.

4.Специальные учреждения ООН:

ФАО – комиссия ООН по продовольствию

ЮНЕСКО – комиссия ООН по сотрудничеству в области науки, культуры и образования

ВОЗ – Всемирная Организация Здравоохранения

ВБ – Всемирный Банк ( прежнее название – МБРР)

МВФ – Международный Валютный Фонд

ВТО – Всемирная Торговая Палата

5.Статистические службы межгосударственных организаций:

ОЭСР –Организация Экономического Сотрудничества и Развития

ЕЭС – Европейское Экономическое Сообщество

СНГ – Союз Независимых Государств

6.Региональные статистические организации:

ЕВРОСТАТ – Статистическая организация стран Общего рынка

Государственный комитет по статистике стран СНГ.

Между этими статистическими центрами нет строгой подчиненности. Координатор – Статистическая Комиссия  ОНН.

2.В ходе исторического развития из статистической науки выделился ряд самостоятельных статистических дисциплин :

-общая теория статистики

-экономическая статистика и ее отрасли

-социальная статистика  и ее отрасли.

Общая теория статистики – разрабатывает общие принципы  и методы статистического исследования общественных исследований, наиболее общие категории (показатели) статистики.

Экономическая статистика – разрабатывает показатели  и формирует систему показателей, отражающих состояние национальной экономики, занимается количественно качественной характеристикой массовых процессов и явлений в экономике.

Отрасли экономической статистики:

статистика промышленности;

статистика сельского хозяйства;

статистика строительства;

статистика транспорта;

статистика связи;

статистика труда;

статистика природных ресурсов;

статистика окружающей среды и т.д.

Социальная статистика – разрабатывает показатели и формирует систему показателей для количественно-качественной оценки  жизни населения и различных аспектов социальных отношений.

Отрасли социальной статистики:

статистика народонаселения;

статистика политики;

статистика культуры;

статистика здравоохранения;

статистика науки;

статистика просвещения и т.д.

Изучаемый нами предмет носит название «Социально-экономическая статистика», предметом изучения которой являются –  массовые экономические явления и социальные процессы.

При разработке методов расчета тех или иных показателей  СЭС опирается на :

положения экономической теории,

инструментарий общей теории статистики,

результаты изучения экономических процессов и социальных явлений  различными прикладными разделами экономических и социальных  наук: бухгалтерский учет, экономическая социология, экономика Казахстана и др.

Основными задачами социально-экономической статистики в условиях рыночной экономики  являются  систематическое описание и анализ следующих экономических явлений и социальных процессов:

-численность и структура населения страны, наиболее важные показатели его воспроизводства;

-занятость и безработица населения ;

-уровень жизни населения;

-распределение доходов;

-развитие социальной сферы, образование, здравоохранение;

-экономические ресурсы страны ;

-основные результаты экономического процесса  и результаты производства в основных отраслях национальной экономики;

-инвестиционный процесс;
-инфляция;

-функционирование финансово-банковской системы;

-внешнеэкономические связи;

-развитие науки и техники;

-состояние окружающей среды.

3. Для отображения и изучения количественной и качественной стороны явлений и процессов общественной жизни в статистике используются статистические показатели. Показатель в СЭС – это обобщенная количественная характеристика качественно определенных социально-экономических значений.

Термин «Статистический показатель» имеет два значения:

-конкретная цифровая характеристика того или иного явления;

-общее определение содержания того иного явления, то есть элементов, которые должны быть включены в показатель (методология  его исчисления).

Статистические показатели выражаются в форме абсолютных, относительных и средних статистических величин.

Важнейшим элементом СЭС является система показателей – упорядоченное множество взаимосвязанных и взаимосогласованных показателей, характеризующих  основные аспекты социально-экономических явлений и процессов.

Показатели СЭС, характеризующие отдельные аспекты общественной жизни образуют  подсистемы или блоки общей системы  СЭС. Так, система показателей экономической статистики представляет собой совокупность взаимосвязанных подсистем : система национальных счетов (СНС), статистика цен, статистика финансов и т.д. Система показателей  экономической статистики имеет иерархическую структуру, на вершине которой находится СНС, состоящая из подсистем, каждая из которых  представляет более подробную характеристику тех или иных аспектов экономического процесса. Например, СНС включает подсистемы: 

-национальное богатство, 

-валовой внутренний продукт (ВВП), 

-внешнеэкономические связи,

-дефлятор ВВП,

-рабочая сила, занятость.

Статистика национального богатства, в свою очередь включает:

-статистика основных фондов,

-статистика оборотных средств,

-статистика окружающей среды,

-эффективность использования ресурсов.

Согласованность между различными показателями достигается путем гармонизации и координации определений и классификаций, на основе которых осуществляется их исчисление.

Согласованность показателей позволяет использовать их в комбинациях и исчислять различные производные коэффициенты, которые имеют большое аналитическое значение.

4. В статистике различаются понятия: классификации, группировки, номенклатуры, которые представляют собой важный инструмент изучения социально-экономических явлений и организации информации.

Классификация в статистике – это систематизированное распределение  объектов и явлений  и объектов на определенные секции, группы, классы, позиции, виды на основании их сходства и различия. Основанием классификации служит признак (критерий) или несколько признаков.

Классификатор в статистике - это систематизированный перечень объектов ( отраслей, предприятий, продукции, занятий и т.д.), каждому из которых присваивается код. Код заменяет название объекта и служит средством его идентификации. 

Код – это знак или совокупность знаков, принятых для обозначения классификационных группировок и объектов классификации.

Система экономических классификаций – является условием упорядочения, анализа, хранения и эффективного поиска информации. Основные классификации, обязательные для применения, имеют силу стандарта. Классификации обычно согласовываются статистическими службами с потребителями информации и являются предметом гармонизации на международном уровне.

Классификатор дополняется и конкретизируется в номенклатуре – стандартном перечне объектов и их групп, например, «Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности».

Классификационные группировки могут иметь иерархическую или фасетную структуру.

Каждый фасет строится на основе последовательного порядкового перечисления объектов классификации по одному признаку.

Иерархический метод классификации – это последовательное распределение множества объектов на подчиненные классификационные группировки, т.е. между классификационными группировками устанавливается иерархия (подчиненность).

Группировка – позволяет сложные по своему составу совокупности распределить на группы, однородные по какому-либо существенному признаку, а также имеющие одинаковые или близкие значения группировочного признака. Группировка, установленная для всей информации об объектах данной совокупности по существу превращается в классификацию. Например, виды экономической деятельности классифицирует ОКЭД – общий классификатор видов экономической деятельности. А отрасли народного хозяйства – действующий до сих пор ОКОНХ – общесоюзный классификатор отраслей народного хозяйства. Следует отметить, что хотя используемые в отечественной статистике классификации  становятся все ближе и ближе к международным стандартам, но тем не менее отличаются от «Классификаций ООН», или например, от ISIC –  «Международного классификатора видов деятельности» (с1993г.).

Важнейшие группировки, применяемые в  СЭС :  по результатам экономической деятельности, по формам собственности, по видам продукции и услуг; группировка населения по общественным группам, по источникам средств существования, по численности работающих и т.д.

При группировке по формам собственности в РК выделяют: государственную, частную, частную с участием государства ( без иностранного участия), частную совместных предприятий (с иностранным участием), иностранную.

Группировка по численности работающих, предусматривает : малые ( до 50 чел), средние ( до 250 чел.), крупные ( свыше 250 чел.)

Группировка результатов экономической деятельности осуществляется на две большие группы: продукты – результаты труда, имеющие материально-вещественную форму (включая энергию), услуги – результаты деятельности, удовлетворяющие определенные личные и общественные потребности, но не воплощающиеся в материальных продуктах. В структуре ВВП РК, например, производство продуктов составляет более 30%, а производство услуг – более 60%.

Отдельно выделяются товары – продукты и услуги предназначенные для продажи на рынке по цене, покрывающей издержки их производства.

В отличие от классификаций, которые строятся как по фасетному  так и по иерархическому принципу с использованием цифровых кодов, группировки объектов  в основном строятся по иерархическому принципу с использованием агрегирования  в виде разделов и  подразделов. 

Лекция 2

Статистика населения

1.Население как объект статистического изучения. Источники данных о населении.

2.Изучение численности населения и его размещения на территории страны.

3.Основные группировки населения.

4.Изучение естественного движения и воспроизводства  населения.

5. Миграция населения. Расчет перспективной численности населения.

1.Статистика населения  одна  из ранних отраслей статистики. Переписная статистика начала собираться еще в 3-м тысячелетии до н.э. в государствах Азии. Регулярные переписи в Древней Греции, Японии, Китае, Индии позволяли получить сведения о числе налогоплательщиков и военнообязанных. Известно, что родители Иисуса Христа, жившие в Назарете, пришли в Вифлеем, где он и родился, для участия в переписи, проводимой римлянами. И в наши дни население – объект всестороннего исследования. 

Научное обоснование проведения и обработки результатов данных было дано в Брюсселе в 1853 г. на первой сессии Международного статистического конгресса. Но порядок сбора различных сведений в разных странах имеет свои отличия, что затрудняет международные сопоставления. В связи с этим ООН  выработаны методологические положения, которые рекомендуются для проведения переписей на национальных уровнях. Периодичность их проведения 10 лет. Между переписями ведется текущий учет, используемый для ежегодной корректировки данных последних переписей (на 1 января каждого года).

Население как предмет изучения в статистике представляет собой совокупность людей, проживающих на определенной территории и непрерывно возобновляющихся за счет рождений и смертей.

Единицей наблюдения в статистике чаще всего является отдельный человек (индивидуум), однако может быть и семья. С 1994 г. на территории СНГ стала учитываться не только семья, но и домохозяйства, как принято в международной практике. Под домохозяйством понимают совместно проживающих и ведущих общее хозяйство людей (не обязательно родственников). Домохозяйство может состоять и из одного человека, обеспечивающего себя материально.

Объектом статистического наблюдения в статистике могут быть разные совокупности: население в целом ( постоянное, наличное), определенные группы населения ( трудоспособное население, безработные, пенсионеры и т.д., мужское и женское население, городское и сельское и др.), молодые  или пожилые семьи, родившиеся или умершие. Объект и единица наблюдения выбираются в зависимости от цели исследования.

Основными источниками данных о статистике населения являются: переписи (сплошные, выборочные) и текущий учет.

Основными задачами статистики населения являются:

-определение численности населения и его размещение на территории страны,

-изучение состава населения (по полу, возрасту, национальности, образованию и т.д.),

-изучение естественного движения населения,

-изучение миграции населения,

-социальная характеристика населения.

2.Переписи населения дают сведения о численности населения (Н) на определенную дату или на определенный момент. В промежутках между переписями численность населения определяется расчетным путем на основе данных последней переписи и данных текущей статистики о естественном (число родившихся (Р), число умерших (У) ) и механическом движении населения ( число выбывших (В), число прибывших (П) ) по балансовой схеме:

Н к.г. = Н н.г. + Р за год.  – У за год + П за год – В за год

При определении численности  населения отдельных населенных пунктов на определенную дату  учитывают постоянное и наличное население.

Постоянное – лица,  постоянно проживающие в данном пункте, включая временно отсутствующих на момент переписи.

Наличное – лица, фактически находящиеся в данном пункте на момент переписи, независимо от того является их пребывание постоянным или временным.

При учете постоянного населения выделяют временно отсутствующих и временно присутствующих.

Численность населения в любом населенном пункте в течение года изменяется, поэтому для расчета  целого ряда показателей в статистике определяют среднюю численность населения за год  или другой отрезок времени.

Среднегодовая численность населения ( Н ср.) обычно рассчитывается  как средняя арифметическая:

Н ср. = Н н.г. + Н к.г. / 2

При наличии данных о численности населения на определенные даты ( Н1, Н2,…Нn - равностоящие)  используется средняя хронологическая :

Н ср. = (½Н1 + Н2 + …  + ½ Нn ) / (n – 1)

В соответствии с делением населенных пунктов на городские и сельские, население  по территориальному  признаку  подразделяется аналогично и по отдельным административно-территориальным единицам (областям, районам).

Городское население – лица, проживающие в городах и городских поселках (включая рабочие поселки и курортные города).

Сельское население – все лица, проживающие в сельской местности.

 В таблице 1 приведена динамика численности населения с распределением  на городское и сельское.

Как видно из таблицы на фоне значительного снижения численности населения РК, обусловленного  естественной и механической убылью, динамика удельного веса городского и сельского населения свидетельствует  о незначительном уменьшении   доли городского и соответственно увеличении доли сельского населения.

Таблица 1 - Динамика численности населения РК за 1995-1999 гг.

	показатели
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999

	Численность населения, млн. чел.

в том числе:

городское

сельское

Доля в общей численности населения, % :

городское

сельское
	16,1

8,9

7,2

55,3

44,7
	15,9

8,8

7,1

55,3

44,7
	15,8

8,7

7,1

55,1

44,9
	15,6

8,6

7,0

55,1

44,9
	15,5

8,5

7,0

54,8

45,2


Это можно объяснить тем, что естественный прирост в городах значительно ниже, а миграционная убыль выше, чем в селах.

Численность населения учитывается по отдельным административно - территориальным  единицам: в РК   14 областей ( Акмолинская, Актюбинская, Алматинская, Атырауская, Западно-Казахстанская, Жамбылская, Карагандинская, Костанайская, Кызылординская, Мангистауская, Южно-Казахстанская, Павлодарская, Северо-Казахстанская, Восточно-Казахстанская), а из  Алматинской и  Акмолинской областей  отдельно выделяются города Алматы и Астана. 

Показатель плотность населения (Р) показывает интенсивность размещения населения (Н) на территории (S) :

Р= Н / S
Данный показатель сильно варьирует в пределах Республики Казахстан. Самая большая плотность населения в Алматинской, Южно-Казахстанской  областях, низкая –  Мангистауской, Атырауской, Актюбинской, Кызылординской, Карагандинской.

3.Среди группировок в статистике населения в первую очередь выделяются демографические : по полу, возрасту, семейному положению, национальности. Так, данные о распределении населения по полу, в разрезе территорий,  дают представление о равномерном или неравномерном соотношении мужчин и женщин, которое зависит от производственного направления экономики района.

Группировка по полу  часто производится в комбинации  с группировкой по возрасту, например,  до 1 года, до 3 лет, 3-7 лет, 7-16 лет, 16-63 (для мужчин), 16-58 (для женщин). Или  по одногодичным возрастным группам: 0-1, 1-2 и т.д.

В любом государстве проживают лица разных национальностей, поэтому при разработке материалов переписей важно давать распределение населения по национальному составу. При этом обычно учитывается и язык, которым пользуются отдельные национальности. Это особенно важно для Казахстана, учитывая  что на его территории проживают более 100 национальностей, а доля  владеющих государственным языком гораздо меньше половины, учитывая при этом, что коренное население, особенно  в городах не владеет родным языком.

Большое значение имеет группировка населения по семейному состоянию. Иногда просто определяют число лиц  состоящих в браке или нет. Но  более объективное представление может дать группировка, при которой выделяются лица: никогда не состоящие в браке, состоящие в зарегистрированном браке, состоящие в незарегистрированном браке, овдовевшие, разведенные, разошедшиеся.

Коэффициенты брачности ( К бр.) и разводимости  (К разв.)обычно изучают в вопросе «естественное движение население», на наш взгляд, более логично рассмотреть их в этом пункте.

К бр.  = количество заключенных браков за год /  Н ср.

К разв. = количество расторгнутых браков за год / Н ср.

Группировка населения по источникам средств существования предусматривает следующие группы :

-работающие по найму ( на предприятиях, организациях, учреждениях и т.д.),

-работающие не по найму ( в собственном крестьянско-фермерском хозяйстве, на собственном предприятии и т.д.),

-получающие государственное обеспечение (стипендии, пенсии, пособия),

-имеющие доход от собственности,

-находящиеся на и иждивении,

имеющие другие источники.

Большое внимание уделяется характеристике уровня образования населения, которое группируется следующим образом:

-высшее,

-незаконченное высшее,

-среднее специальное,

-среднее общее,

-неполное среднее.

4.Изменение численности населения за счет рождений и смертей называют естественным движением.

Рождаемость, смертность и естественный прирост населения учитываются в абсолютном выражении в виде числа родившихся (Р), умерших (У) за тот или иной отрезок времени, естественного прироста населения. 

Естественный прирост  - это разность между числом родившихся и числом умерших.

Но абсолютные показатели естественного движения не могут характеризовать уровень рождаемости, смертности, естественного прироста, так как они зависят от общей численности населения. Нельзя сравнить, например,  20 млн.чел. родившихся в  Китае, где численность населения около 1 млрд.300млн.чел и 250 тыс. чел. родившихся  в Австралии, где население составляет  чуть более 18 млн. чел. Поэтому для характеристики естественного движения населения указанные показатели приводятся в расчете на 1000  или 10000  чел., т.е. выражаются в виде относительных величин : промиллях или продецимиллях.

Основными относительными показателями естественного движения являются:

Коэффициент рождаемости ( К рожд.) : 

К рожд. = Р за год / Н ср

Коэффициент смертности ( К см.) : 

К см. =   У за год /Н ср

Коэффициент естественного прироста : 

К е.п. =   (Р за год – У за год)/Н ср

или  

К е.п. = К рожд – К см.

В Казахстане, например, в  ( 1 полугодии) 2000 г. К рожд. составил – 15,5 промиллей, а К см. – 11,3,  т.е   относительный естественный прирост составил 4,2 промилли. Конечно,  на фоне остальных стран СНГ в Казахстане более благоприятная демографическая ситуация. Но, если проследить  динамику коэффициентов естественного прироста : 1990 г. - 14,3; 1993 г. – 9,7; 1994 г. – 8,9; 1995 г. – 6,5; 1996 г. – 5,5  - то налицо явная тенденция к снижению, на которую  не повлияла  и некоторая стабилизация в социальной и экономической жизни и проведенная государственная акция  материального стимулирования рождаемости, объявленная в связи с вступлением  страны в третье тысячелетие. Если в динамике рождаемости обозначилась тенденция к увеличению с 2000 г., то коэффициенты смертности –  практически не снижаются. По областям республики указанные показатели значительно варьируют, как варьирует и общий уровень благосостояния каждой области.

Интересно проследить распределение указанных показателей по отдельным странам мира (таблица 2). 

Таблица  2 Относительные показатели естественного прироста по отдельным странам мира ( на 1000 чел.)

	страна
	год
	К рожд.
	К см.
	К е.п.

	Китай
	1995
	17,1
	6,6
	10,5

	Индия
	1994
	28,4
	9,6
	18,8

	Египет
	1994
	29,7
	7,2
	22,5

	США
	1994
	15,3
	8,8
	6,5

	Япония
	1995
	9,5
	7,4
	2,1

	Австралия
	1994
	14,5
	7,1
	7,4

	Германия
	1995
	9,3
	10,7
	-1,4

	Франция
	1995
	12,5
	9,1
	3,4

	Россия
	1995
	9,3
	15,0
	-5,7

	Украина
	1995
	9,6
	15,4
	-5,8

	Казахстан
	1995
	16,7
	10,2
	6,5


Для характеристики соотношения между рождаемостью и смертностью исчисляется показатель жизненности  (К жизн. ) или показатель  Покровского : 

К жизн. = Р за год / У за год.

Рассмотренные выше показатели, рассчитываемые на 1000 человек всего населения являются общими коэффициентами, наряду с которыми определяются частные (специальные), которые рассчитываются на 1000 человек определенной возрастной, половой, профессиональной и других групп населения.

Специальный коэффициент рождаемости (К рожд.спец.) или показатель фертильности, показывает относительный уровень воспроизводства  населения и рассчитывается по отношению к средней численности женщин в возрасте от 15 до 49 лет ( Н ср. жен.15-49):

К рожд.спец. = Р за год / Н ср. жен.15-49

Для более полной характеристики  воспроизводства  населения также рассчитываются:

Коэффициенты рождаемости для отдельных возрастных групп женщин ( моложе 20, 20-24, 25-29,30-34,35-39,40-44,45-49).

А  отношение суммы этих коэффициентов, рассчитанных по одногодичным возрастным группам  к  1000   определяется как суммарный коэффициент рождаемости.

Отношение суммарного коэффициента рождаемости к доле девочек среди родившихся (0,49), носит название брутто-коэффициент воспроизводства населения. За последние  5 лет этот коэффициент не превышает 1, а колеблется около 0,7. Это  означает, что каждая женщина за свою жизнь родила 0,7 девочки, т.е. даже простое воспроизводство населения не обеспечивается.

Нетто – коэффициент воспроизводства населения показывает среднее число девочек, рожденных женщиной за всю жизнь и доживших до того возраста, в котором была женщина при рождении каждой из этих девочек. Для исчисления этого показателя возрастные коэффициенты рождаемости умножаются 

на число женщин в каждой возрастной группе и на 0,49. Полученная сумма делится на начальное число новорожденных в таблице смертности, принимаемое обычно за 10000 или 100000.

При изучении  естественного движения населения рассчитываются частные показатели смертности. Особое значение имеет коэффициент младенческой смертности (К мл.см.), характеризующий уровень смертности детей до 1 года:

К мл.см. = (У10 / Н 0 + У11/ Н1 ) * 1000, 

 Где, У10 - число умерших до года в текущем году из поколения родившихся в предыдущем году,

У11 - число умерших до года в текущем году из поколения родившихся в  этом же году,

Н0 – число родившихся в предыдущем году,

Н1 – число родившихся в текущем году.

Если известно только общее число умерших до года ( У1) без распределения на родившихся в предыдущем и текущем годах, то можно использовать следующую формулу:

К мл.см. = У1 / ( 2/3 Н1  1/3 Н0 ) * 1000

 В Казахстане данный коэффициент составил в 2000 г. – 21,5. По областям самый высокие в Павлодарской области – 29, 3. В Жамбылской – 27,9. Самые низкие  в Астане  - 14,9. В Алматинской области – 15,1.

По странам мира  ( 1994-1995 гг) : 74,0 – в Индии, 58,1 – в Индонезии, 55,3 – в Алжире, 36,3 – в Египте, 18,1 – в России, 14,7 – на Украине, 5,6 – в Германии, 4,2 – в Японии, 4,0 – во Франции, 3,7 – в Швеции.

Помимо  К мл.см. рассчитывают  и коэффициенты смертности по отдельным возрастным группам,  по отдельным причинам смерти, общие коэффициенты смертности.

5.Численность населения отдельных населенных пунктов, регионов изменяется не только в результате естественного движения, но и в результате миграции – территориального перемещения отдельных лиц. В статистике изучается как общая миграция населения и миграция рабочей силы ( см. следующую лекцию). Основными показателями миграции населения являются число прибывших  и число выбывших лиц. Разность этих  показателей отражает механический прирост или сальдо миграции  ( М). Различают внешнюю миграцию -  между странами, и внутреннюю – внутри страны.

 Внешняя миграционная ситуация в Казахстане  до 1995 г. оставалась очень напряженной, в настоящее время наблюдается снижение миграционной активности. 

Как видно из таблицы 3 значительное число эмигрантов выбыло в Россию и Германию. Наиболее интенсивно выбывают из Костанайской, Павлодарской областей –  преимущественно в Россию, а из Карагандинская область главный поставщик эмигрантов в Германию. 

Таблица 3 - Динамика внешней миграции в Казахстане за 1995-1998 гг., (тыс. чел)

	Показатели
	1995
	1996
	1997
	1998

	Прибыло в РК, всего

в том числе из :
	71,1
	53,9
	38,1
	40,6

	Россия
	46,9
	31,9
	22,7
	26,3

	Узбекистан
	8,9
	8,2
	5,5
	6,0

	Туркменистан
	4,3
	4,3
	3,0
	1,8

	Украина
	2,6
	2,2
	1,5
	1,5

	Кыргызстан
	2,4
	1,9
	1,2
	1,2

	Монголия
	0,8
	0,6
	0,8
	0,8

	Таджикистан
	0,8
	0,9
	0,5
	0,5

	Германия
	0,6
	0,7
	0,5
	0,6

	Азербайджан
	0,7
	0,8
	0,4
	0,3

	Выбыло из Казахстана, всего

в том числе в :
	309,6
	229,4
	299,5
	243,7

	Россию
	187,4
	138,7
	216,8
	178,0

	Германию
	94,1
	69,7
	55,0
	45,0

	Узбекистан
	6,6
	5,8
	6,7
	2,7

	Украину
	6,9
	4,9
	6,0
	4,6

	Беларусь
	2,4
	2,2
	5,4
	5,2

	Кыргызтан
	3,1
	2,7
	3,0
	2,0

	Израиль
	2,2
	1,5
	1,9
	1,6


Динамика миграционных потоков в Карагандинской области отражена в таблице 2.

В результате превышения числа выбывших  над прибывшими миграционная убыль  на 1000 человек населения составила 11,2 промилли. 

Анализ данных о миграции показывает где, откуда, в каком количестве происходит перемещение населения в стране, что очень важно знать при планировании многих хозяйственных и других мероприятий.

Данные о сальдо миграции населения вместе с данными о естественном движении населения служат основой для расчетов перспективной численности населения.

Таблица 2 - Внешняя и внутренняя  миграция в Павлодарской области за 1998-1999 гг., (тыс. чел.)

	показатели
	Январь-ноябрь 1998 г.
	Январь– ноябрь 1999 г.

	
	Число прибывших
	Число выбывших
	Сальдо мигра-ции
	Число прибывших
	Число выбывших
	Сальдо мигра-ции

	Всего по области:
	20,1
	49,0
	- 28,9
	14,7
	30,6
	-15,9

	Внешняя миграция,

 в т. ч. :
	3,2
	29,0
	-25,8
	3,0
	15,7
	-12,7

	Дальнее зарубежье
	0,3
	6,1
	-5,8
	0,2
	4,6
	-4,4

	Ближнее зарубежье
	2,9
	22,9
	-20,0
	2,8
	11,1
	-8,3

	Внутриреспубликанская миграция,

 в т. ч.: 
	16,9
	19,9
	-3,0
	11,6
	14,8
	-3,2

	Межобласт-ная
	4,9
	7,9
	-3,0
	3,3
	6,5
	-3,2

	Внутриобластная
	12,0
	12,0
	-
	8,3
	8,3
	-


Для перспективных расчетов численности населения применяется метод передвижки по возрастам. Этот метод заключается в том, что зарегистрированная по переписи определенная численность людей в своей возрастной группе  Н(х, t) через год перейдет в следующую возрастную группу, но не вся , а за вычетом умерших, число которых находят по таблицам смертности на основе  вероятности дожития Р дож.(х,t). Если умножить  Н(х, t)  на Р дож., то получится число живущих через год в следующей возрастной группе  Н(х+1, t+1). Необходимо заметить, что коэффициент дожития (Рдож.) коэффициент вероятности умереть (Р ум.) в сумме равны единице. Сальдо миграции М(х,t)  как разность между прибывшими и выбывшими откорректирует полученную величину  с учетом механического движения. Таким образом :

Н(х+1, t+1) =( Н х, t)  * Р дож.(х,t) + М(х,t)

Лекция 3

Статистика  рынка труда

1.Миграция рабочей силы. Направления международной  миграции рабочей силы. 

2.Современные центры притяжения рабочей силы

3.Основные показатели статистики рынка труда, занятости, безработицы

4. Динамика  занятости в РК и Карагандинской области

1.Миграция означает «перемещение», «переселение», которое используют в отношение как людей, так и капиталов, химических элементов, растений, животных и т.д. Миграция населения – перемещение людей через границы определенных территорий в связи со сменой постоянного места жительства либо возвращением к нему. Все перемещения населения относительно каждой территории слагается из эмиграционных и иммиграционных потоков. Эмиграция – выбытие за границу, иммиграция – прибытие из-за границы. Различие между этими двумя потоками – объем чистой миграции, а сумма – объем  валовой миграции.

В зависимости от географического направления различают: внутреннюю и внешнюю миграцию.

Внутренняя миграция – перемещение населения между городами и регионами одной страны.

Внешняя миграция – перемещение населения из одной страны в другую. Внешняя миграция делится на межконтинентальную и внутриконтинентальную.

В зависимости от долговременности каждого перемещения миграция населения делится на : постоянную (безвозвратную) , обычно межконтинентальная миграция и миграция из села в город, временную – как правило внутриконтинентальная, сезонную – связанную с ежегодными поездками на заработки или передвижения кочевников, маятниковую, предусматривающую ежедневные поездки к месту работы за пределы своего населенного пункта.

В зависимости от правового статуса миграция может  быть легальной и нелегальной.  Нелегальные мигранты – лица въезжающие нелегально  в страну или прибывающие в нее легально, но нелегально трудоустраивающиеся.

Основные показатели миграции населения  для каждого населенного пункта и для страны в целом:

Абсолютные:

1.Число прибывших лиц.

2.Число выбывших лиц.

3.Оборот миграции: Число прибывших + число выбывших
3. Сальдо миграции – разность этих показателей, который отражает  механический прирост или убыль населения.

Относительные:

1.Коэффициент миграции по прибытию:

 число прибывших на данную территорию/среднегодовая численность постоянного населения.

2. Коэффициент миграции по выбытию: 

число выбывших с данной территории/ среднегодовая численность постоянного населения.

3.Относительный  оборот миграции: 

Число прибывших + число выбывших/среднегодовая численность постоянного населения.

4. Относительный миграционный прирост :

Сальдо миграции/ среднегодовая численность постоянного населения.

Выделяют пять направлений  международной миграции рабочей силы:

1.Миграция из развивающихся в промышленно развитые страны

2.Миграция в рамках промышленно развитых стран

3.Миграция рабочей силы между развивающимися странами

4.Миграция рабочей силы из бывших социалистических стран в промышленно развитые страны

5.Миграция научных работников, квалифицированных  специалистов из промышленно развитых стран в развивающиеся страны.

2.Можно выделить шесть современных центров притяжения рабочей силы.

1.Западная Европа. Здесь только в странах ЕС около 13 млн. мигрантов и членов их семей. Основную часть иммигрантов принимают Германия, Франция, Англия, Бельгия, Швеция и Швейцария. Так в ФРГ примерно  4,7 млн. иностранцев, во Франции – 4 млн. ( преимущественно выходцы из Северной Африки), В Бельгии – 1 млн.  По прогнозам экспертов  массовая миграция работников низкой квалификации уступит место подбору кадров по целевому назначению.

2.США. Трудовые ресурсы этой страны сложились за счет иммигрантов. В 50-е годы США стали проводить политику привлечения высококвалифицированных кадров, которая осуществляется до сих пор. Но наряду с этим активно привлекаются низко-полуквалифицированные работники, которые сейчас составляют преобладающую группу иммигрантов в США.
3.Нефтедобывающие страны Ближнего Востока. ОАЭ, Катар, Кувейт, Саудовская Аравия. Например, только в Саудовской Аравии насчитывается 4 млн. мигрантов со всего света. Все большее число мигрантов направляются в этот регион из Южной и Юго-Восточной Азии, а также некоторых арабских стран. Главным экспортером рабочей силы стал Египет.  Некоторые арабские страны являются одновременно экспортерами и импортерами рабочей силы : Йемен, Ирак, Ливия.

4.Южная Африка – становится одним из мировых центров притяжения рабочей силы. ЮАР еще с середины 50- годов встала на путь использования « лишней» рабочей силы из других африканских стран. Проникновение международных корпораций в Южную Африку и Намибию в 70-е годы сделало миграцию африканских рабочих более устойчивой. В последние годы ЮАР привлекает работников из других частей света.

5.Латинская Америка – стала формироваться как международный центр притяжения рабочей силы в 60- годы. Основные страны - Аргентина и Венесуэла. Наиболее распространенная форма миграции – сезонная сельская миграция. В эти страны прибывают рабочие из других стран Латинской Америки, Азии, Африки.

6.Австралия как центр трудовой миграции сформировался недавно. В ней трудятся около 200 тыс. иностранных рабочих. Австралия как и США ориентирована на ассимиляцию рабочей силы. Поэтому может рассматриваться как перспективный центр для миграции рабочей силы. С 1982 года Австралия стала проводить миграционную политику ,стимулирующую развитие бизнеса в стране, в соответствии с ней в первую очередь принимались иммигранты, делавшие инвестиции в ее экономику.

Что касается Казахстана в Международном рынке труда , то миграция определяется следующими факторами:

1. Более высоким уровнем жизни в промышленно развитых странах.

2. Выгодными материальными условиями, предлагаемыми другими странами.

3. Численность выезжающих  будет ограничиваться емкостью рынка труда принимающих стран.

4. Невысоким уровнем квалификации рабочей силы в РК.

5. Непризнанием большинством стран мира дипломов о высшем образовании, языковым барьером ( относиться и к России).

В связи с указанными факторами выезжать будет главным образом высококвалифицированная и мобильная часть населения.

3.Закон о Занятости от 23.01.2001 г. трактует основные понятия в сфере занятости следующим образом:

Безработица – социально-экономическое явление, обусловленное невостребованностью на рынке труда части экономически активного населения.

Безработные – граждане в трудоспособном возрасте, не имеющие работы, заработка (дохода), ищущие подходящую работу и готовые приступить к ней.

Общественные работы – виды трудовой деятельности, организуемые исполнительными органами, не требующие предварительной профессиональной подготовки работника, имеющие социально-полезную направленность и выполняемые гражданами по направлению уполномоченных органов по вопросам занятости для обеспечения их временной занятостью.

Рантье – Лицо, основным источником дохода которого являются проценты от предоставляемых в ссуду денег или от приобретаемых ценных бумаг.

Рынок труда – сфера формирования спроса и предложения на экономически активное население.

Самостоятельно занятые – трудоспособные граждане, обеспечивающие себя работой, приносящей им доход.

Экономически активное население (рабочая сила) – население в трудоспособном возрасте ( занятые в экономике и безработные).

Экономически неактивное население - население, которое не включается в состав рабочей силы, включая и лиц моложе возраста, установленного для учета экономически активного населения, не работающие и не ищущие работу граждане, домохозяйки,  неработающие инвалиды, неработающие пенсионеры, учащиеся и студенты, слушатели и курсанты дневной формы обучения ( включая магистратуру и аспирантуру), рантье, а также лица, получающие доход от сдачи в аренду движимого или недвижимого имущества.

По статусу занятости по сути определяется социальное положение индивидуума в обществе. Статус занятости определяется для экономически активного населения (занятые и 

безработные). 

Международная классификация статуса занятости (МКСЗ)   дает группировку отдельных лиц в зависимости от их фактической или потенциальной связи с работой. Она была принята еще в 1993 году на XY Международной конференции статистиков труда и  включает следующие группы: 

а) наемные работники ;

б) работодатели;

в) лица, работающие за свой счет;

г) члены производственных кооперативов;

д) помогающие члены семьи;

е) работники, не классифицируемые по статусу.

 Госкомстат России   в соответствии с МКСЗ в этом же году утвердил и ввел Классификацию  населения по статусу в занятости,  которая включает следующие категории: 

а) наемные работники  (гражданское население и военнослужащие); 

б) лица, работающие на индивидуальной основе; 

в) неоплачиваемые работники семейных предприятий; 

г) члены коллективных предприятий ; 

д) лица, не поддающиеся классификации по статусу. 

Законом  РК « О занятости населения» выделены в составе занятого населения следующие категории: 

а) работающие по индивидуальному трудовому договору; 

б) занимающиеся предпринимательской деятельностью;

в) самостоятельно занятые; 

г) занятые на подсобных промыслах и реализующие продукцию по договорам; 

д) выполняющие работам по договорам гражданско-правового характера, а также члены производственных кооперативов;

 е) избранные, назначенные или утвержденные на оплачиваемую должность; ж) проходящие службу в вооруженных силах РК, органах национальной безопасности, внутренних войсках МВД РК и т.п. 

То есть, действующий Закон  не включает в себя  основные  понятия, рекомендуемые МОТ, что существенно ограничивает действенность и эффективность разрабатываемых программ занятости населения. 

Основные показатели, используемые для анализа  рынка труда, занятости, безработицы:

1.Коэффициент экономической активности: 

численность экономически активного населения / численность всего населения страны

2.Коэффициент занятости населения:

 численность занятых / численность экономически активного населения (численность всего населения страны)

3.Коэффициент безработицы:  

Численность безработных / численность экономически активного населения (численность всего населения страны)

Между коэффициентом занятости и коэффициентом безработицы существует взаимосвязь:

К зан.+ К безр.= 1

4. Информация представленная в таблицах 1 и 2 характеризует динамику занятости в Казахстане и Карагандинской области.

Как видно из таблиц на протяжении последних лет наблюдается тенденция сокращения численности экономически активного населения. Основными факторы -  снижение естественного прироста и увеличение миграционной убыли , численность занятых в экономике  также снижается даже несмотря на значительное увеличение пенсионного возраста. Численность же самостоятельного занятого и прочего занятого населения   имеет самый высокий темп роста, что отнюдь не свидетельствует о мощной государственной поддержке занятости населения в нашей стране.

 Казалось бы,  уменьшение численности занятых  в организациях, на предприятиях должно было повлечь за собой  значительный приток в сферу малого предпринимательства, но этого не происходит, несмотря на  периодически принимаемые государственные программы по поддержке и развития малого предпринимательства. 

	Таблица 1 - Динамика численности трудовых ресурсов Республики Казахстан за 1994-1999 годы, млн. чел.

показатели
	годы
	1999г.к 1994 г.

	
	1994
	1996
	1999
	(+;-)
	%

	1.Всего трудовых ресурсов

2.Экономически активное население

из них:

а) занято в отраслях экономики 

в том числе:

- на  предприятиях, организациях, включая колхозы; 

- в крестьянских (фермерских)

хозяйствах;

- на малых предприятиях;

-самостоятельно занятое

и прочее занятое население

б) безработные, (включая ищущих работу самостоятельно)

3.Экономически неактивное население 
	9,24

7,12

6,58

5,63

0,07

0,34

0,54

0,54

2,12
	9,14

7,49

6,52

4,6

0,20

0,15

1,57

0,97

1,65
	8,47

7,05

6,13

3,26

0,25

0,32

2,3

0,92

1,42
	-0,77

-0,07

-0,45

-2,37

+0,18

-0,05

+1,76

+0,38

-0,7
	91,7

99,0

93,2

57,9

3,6 раз

85,3

4,3 раз

1,7 раз

67,0


Таблица 2 - Распределение экономически активного населения Карагандинской области  за 1995-1999 годы (в новых границах), тыс. чел.
	Показатели
	1995
	1996 
	1997 
	1998 
	1999 

	Экономически активное население

из них:

а) занятые в экономике области 

в том числе:

-на  предприятиях, организациях, включая колхозы; 

-в крестьянских (фермерских) хозяйствах;

-на малых предприятиях;

-самостоятельно занятое и прочее занятое население

б) безработные
	808,4

718,7

591,6

49,9

14,2

63,0

89,7
	791,6

686,7

513,1

41,6

20,3

111,7

105,2
	794,3

689,2

422,0

35,2

25,4

206,4

105,1
	676,7

664,3

370,1

21,9

25,4

246,9

12,4*
	645,5

626,1

…

…

23,0

…

19,4*


* Отличие показателей связано с изменением статуса безработного с 1998 года.

Лекция 4

Система национальных счетов (СНС)

1.Общие понятия о СНС. Основные концепции используемые в СНС.

2.Характристика основных счетов адаптированной СНС Казахстана.

1.В недалеком прошлом в СССР для описания и анализа макроэкономики применялась система показателей – баланс народного хозяйства (БНХ). Принципиальная характеристика которого заключалась в том, что он был предназначен для анализа модели экономики, основанной на общественной собственности на средства производства и централизованном планировании. Поэтому при проведении экономических реформ в странах СНГ  возникла необходимость перехода от БНХ к СНС.

СНС – современная система информации, используемая практически во всех странах мира для описания  и анализа развития рыночной экономики на макроуровне. 

Первые подсчеты  национального дохода и национального продукта по СНС осуществили Германия, США, Япония, Франция еще в начале 30-х годов прошлого века. Но  используемые счета не были сведены в систему замкнутых счетов. В 1951-1953 годах по рекомендации ООН  группой экспертов Статистического Комитета было разработано руководство «Система национальных счетов и система стандартных таблиц ООН»  Методология пересматривалась неоднократно: в 1958, 1964, 1968, 1993 гг.

Принятие в РК Государственной программы по перестройке статистики, первичного и бухгалтерского учета в декабре 1992 года создало основу для внедрения СНС. С этого момента началось освоение методологии СНС и построение ее основных счетов. В методологическом плане СНС Казахстана строится  в основном с учетом рекомендаций международных организаций, разрабатывающих проблемы СНГ, а также Статкомитета СНГ в части преломления основных положений СНС применительно к условиям переходного периода. Результаты расчетов, как правило проходят международную экспертизу в МВФ, ОЭСР, Всемирном банке.

СНС – это макроэкономическое  бухгалтерское цифровое отображение  доходов за определенный период (обычно за год). В СНС используются важные приемы бухгалтерского учета, например, принцип двойной записи, лежащий в основе любых балансовых построений.

СНС имеет большое значение не только потому, что она позволяет получить показатель ВВП ( обобщающий показатель состояния экономики), на который чаще всего ссылаются аналитики, но и потому, что она обеспечивает концептуальную основу, позволяющую координировать и совместно использовать различные системы экономической статистики для проведения более подробного дополнительного анализа. Для того, чтобы понять как это происходит, необходимо сначала сделать общий обзор основных концепций в СНС.

Границы производства определяются в СНС как деятельность единиц-резидентов национальной экономики (включая деятельность иностранных и смешанных предприятий, имеющих центр экономических интересов в Казахстане и действующих в ней на постоянной основе) по производству товаров и услуг. Производственная деятельность охватывает предприятия, производящие рыночные и нерыночные ( реализуемые бесплатно или по ценам не имеющим экономического значения и не оказывающим значительного влияния на спрос)  товары и услуги.

В границы производства также включается производственная деятельность домашних хозяйств. Она охватывает производство всех продуктов независимо от того, проданы они или нет, включая сельскохозяйственную продукцию, полученную в личных подсобных хозяйствах, строительство собственными силами и различные услуги, в том числе торговые, посреднические. Услуги, произведенные домашними хозяйствами для собственного потребления (домашние услуги) не включаются в границы производства, кроме условно исчисленных доходов от проживания в собственных жилищах и услуги, оказываемые наемной оплачиваемой домашней прислугой. Производственная деятельность должна включать также скрытые, не учитываемые в обычном порядке, экономические операции, в том числе незаконные. Методология их определения осваивается, расчеты ведутся на основании  косвенных данных и экспертных оценок.

В СНС применяется группировка по секторам. Сектор представляет собой совокупность институциональных единиц ( то есть хозяйствующих субъектов), имеющих сходные цели, однородных с точки зрения выполняемых функций и источников финансирования, что обуславливает их сходное экономическое поведение.

Институциональными единицами являются хозяйствующие субъекты, которые могут от своего имени владеть активами, принимать обязательства, осуществлять экономическую деятельность и операции с другими единицами. Институциональными единицами могут быть юридические и физические лица ( или их группы) в виде домашних хозяйств.

Выделяются следующие сектора национальной экономики:

-нефинансовые корпорации

-финансовые корпорации

-государственные учреждения

-некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства (НООДХ)

-домашние хозяйства.

Для отражения взаимосвязей с другими странами образуется условный сектор «остальной мир», объединяющий все институциональные единицы-нерезиденты в той части, в которой они взаимодействуют с резидентами национальной экономики. Институциональная единица считается резидентом в экономике страны, если она имеет на ее территории центр экономического интереса, то есть если она занимается или собирается заниматься какими либо видами экономической деятельности или операциями в течение длительного периода времени, обычно приравниваемого к одному году.

Отрасль определяется как совокупность  предприятий (заведений) или подразделений, расположенных в одном месте, занимающихся одним видом производственной деятельности ил в которых на долю основной деятельности приходится большая часть выпуска. Отрасли могут включать предприятия, которые являются производителями как рыночных так и нерыночных услуг. В связи с этим  в общем выпуске продукции выделяется выпуск:

-рыночных товаров и услуг

-нерыночных товаров и услуг.

К отраслям производящим товары относятся: промышленность, сельское  и лесное хозяйство, строительство, прочие отрасли производственной сферы. Остальные отрасли отнесены к отраслям, оказывающим услуги. Рыночные услуги, включают все услуги, реализуемые на рынке по экономически значимым ценам. Услуги, финансируемые полностью или в значительной степени за счет государственного бюджета, внебюджетных фондов, средств предприятий и некоммерческих организаций относятся к нерыночным услугам.

2.Счета являются важным элементом СНС. Они используются для регистрации экономических операций (между резидентами данной страны и резидентами остального мира), осуществляемых институциональными единицами. Записи в счетах являются обобщающей числовой характеристикой  не только групп экономических операций : потребление, накопление, экспорт и т.д., но и изменение активов в результате чрезвычайных событий : войны, стихийные бедствия и др. Записи в счетах, как правило, отражают различные аспекты экономического процесса. Причем исчисляются они балансовым методом, т.е. как разница между суммой записей в ресурсах (правая часть счета) и суммой записей в использовании (левая часть счета), например, 

Валовая добавленная стоимость = Выпуск – промежуточное потребление.

Наиболее важные показатели, относящиеся к экономике в целом, называются агрегатами :  валовой внутренний продукт (ВВП), национальный доход (НД), национальное богатство (НБ).

Форма счета имеет Т – образную форму ( как в бухучете), а балансирующая ( результативная) статья становится затем исходной статьей следующего счета. Сумма записей правой части всегда равна сумме записей левой части.

В СНС РК  адаптированы и используются следующие счета: счет производства, счет образования доходов, счет первичного распределения доходов,  вторичный счет распределения доходов (в денежной форме), счет использования располагаемого дохода, счет операций с капиталом.

1.Счет производства предназначен для описания и анализа результатов производства.

	Использование
	Ресурсы

	2.Промежуточное потребление
	1.Выпуск

	3.Валовая добавленная стоимость (1-2)
	

	Всего использовано
	Итого ресурсов


Выпуск – это стоимость всех произведенных товаров и услуг (стоимость товаров и услуг, израсходованных в процессе производства не исключается, т.е. содержит повторный счет).

Промежуточное потребление – это стоимость товаров и услуг, израсходованных в процессе  производства : сырье, материалы, топливо, энергия, инструменты, платежи за услуги рекламных агентств, юридических консультаций, платежи за аренду помещений, оборудования, но потребление основного капитала ( основных фондов) не относится.

Валовая добавленная стоимость (ВДС) – является балансирующей статьей счета производства, а в широком смысле сумма ВДС всех секторов или отраслей экономики равна ВВП. Но на практике ВВП = ( ВДС всех секторов + ( налогов на продукты (НДС, акцизы, налог на топливо и др.) - ( субсидий на продукты (из госбюджета при условии производства определенного вида товаров и услуг).

2.Счет образования доходов  показывает распределение ВДС на составляющие элементы, которые приведены на левой стороне счета:

	Использование
	Ресурсы

	2.Оплата труда
	1.Валовая добав-ленная стоимость

	3.Другие налоги на производство
	

	4.Потребление основного капитала
	

	5.Прибыль/смешанный доход (1-2-3-4)
	

	Итого использовано
	Всего ресурсов


Оплата труда – это заработная плата в денежной и натуральной форме,  отчисления на социальное страхование,  налоги на доходы и выплаты, фактически удерживаемые в административных интересах. Она включает выплаты как резидентам так и нерезидентам, принимавшим участие в производстве ВДС.

Другие налоги на производство, связанные с использованием факторов производства : плата за землю, плата за патенты, государственные пошлины и сборы, налог на недвижимость. Так как размер этих налогов не зависит от объема и рентабельности производства – налог на прибыль или иные доходы, получаемые институциональной единицей не включаются.

Потребление основного капитала – сумма износа (морального и физического) основного капитала  и случайных повреждений.

Прибыль –  первичный доход корпораций, т.е. та часть добавленной стоимости, остающейся у производителя после вычета расходов на оплату труда и уплатой налогов на производство и потребление основного капитала.

Смешанный доход отражает также и прибыль от предпринимательства( находящиеся в собственности мелкие фермы, мастерские, рестораны, магазины).

3.Счет первичного распределения доходов показывает  распределение  первичных доходов, полученных от производственной деятельности и от собственности между резидентами ( институциональными единицами или секторами). 

	Использование
	Ресурсы

	5.Доходы от собственности (выплаченные)
	1.Прибыль/смешанный доход

	6.Сальдо первичных доходов

(1+2+3+4-5)
	2.Доходы от собственности (полученные)

	
	3.Налоги на производство и импорт

	
	4.Оплата труда

	Всего ресурсов
	Итого ресурсов


На правой стороне показываются основные  виды полученных первичных доходов,  на  левой – выплаченные доходы от собственности. Балансирующая статья – сальдо первичных доходов.
Доходы от собственности – первичные доходы, получаемые  или выплачиваемые всеми институциональными единицами в связи с предоставлением в пользование финансовых, нефинансовых активов (недра и др.), земли: проценты, дивиденды, рента, инвестиционные доходы от прямых зарубежных инвестиций. Но арендная плата за жилые и нежилые помещения рассматривается как платежи за услуги, т.е. не включается.

Налоги на производство и импорт – первичные доход органов государственного управления, причем налоги на доходы  и  собственность  трактуются как перераспределительные платежи.

Оплата труда (в секторе первичного распределения доходов) – выплата зарплаты только резидентам данной страны, участвующим в производстве ВВП в стране и за рубежом.

Сальдо первичных доходов для всех секторов экономики образует важный агрегат СНС – национальный доход (НД). Если НД рассчитан до потребления основного капитала – то это валовой национальный доход (ВНД), а если после  - чистый национальный доход (ЧНД).

4. Вторичный счет распределения доходов – отражает преобразование сальдо первичных доходов секторов в их располагаемый доход в результате поступлений и передач текущих трансфертов.

	Использование
	Ресурсы

	3.Текущие трансферты

 ( выплаченные)
	1. Сальдо первичных доходов

	4.Располагаемый доход (1+2-3)
	2. Текущие трансферты

 ( полученные)

	Всего использовано
	Итого ресурсов


Трансферты -  операция,  когда одна институциональная единица предоставляет товар, услугу или актив (финансовый и нефинансовый) другой единице, не получая взамен от нее возмещения в виде товара, услуги или актива.

Текущие трансферты  - текущие налоги на доходы, богатство, социальные пособия, добровольные взносы и подарки, штрафы и т.д.

Располагаемый доход – балансирующая статья этого счета. Представляет доход, которым располагает институциональная единица для конечного потребления.

5.Счет использования располагаемого дохода – показывает как домашние хозяйства, государственные учреждения , НООДХ распределяют свой располагаемый доход  между расходами на конечное потребление и сбережением.

	Использование
	Ресурсы

	2.Расходы на конечное потребление
	1.Располагаемый доход

	3.Сбережения
	

	Всего использовано
	Итого ресурсов


Расходы на конечное потребление складываются  из расходов на конечное потребление домашних хозяйств (потребительские товары и услуги во всех торговых предприятиях, городских рынках, уличной торговли, предприятиях бытового обслуживания, связи, гостиницах, платных учреждениях здравоохранения и образования и т.д.); государственных учреждений (все потребительские расходы и услуги за счет госбюджета), НООДХ(потребительские расходы и услуги общественных организаций, предоставляемые домашним хозяйствам бесплатно. Сюда же относят бесплатные услуги оказываемые своим работникам предприятиями в области образования, здравоохранения, культуры).

Сбережения – балансирующая статья счета. В результате сложения сбережений всех секторов экономки образуется еще один агрегат СНС – национальное сбережение (НС).

6.Счет операций с капиталом – показывает источники финансирования капитальных затрат и их использование на различные виды капитальных затрат.
	Использование
	Ресурсы

	4.Валовое накопление основного капитала
	1.Сбережение

	5.Прирост запасов материальных оборотных средств
	2.Капитальные трансферты (полученные +)

	6.Чистое приобретение ценностей
	3.Капитальные трансферты (выплаченные - )

	7.Покупка земли и прочих непроизведенных активов
	

	8 Чистое кредитование /чистое заимствование (1+2-3-4-5-6-7)
	

	Всего использовано
	Итого ресурсов


Основной источник финансирования – сбережения.

 Капитальные трансферты – единовременные перераспределительные платежи, связанные с приобретением или выбытием активов, например, безвозмездное финансирование капвложений из госбюджета, передача капитала в результате приватизации, прощение задолженности за прошлые годы.

Валовое накопление основного капитала – стоимость построенных зданий, сооружений, приобретенных машин, оборудования, других объектов основных фондов.

Прирост запасов материальных оборотных средств (МОС) – прирост стоимости сырья, материалов, топлива, инструментов, незавершенного производства, готовой продукции и товаров для перепродажи.

Чистое приобретение ценностей – покупка ювелирных изделий, антиквариата, золота, драгоценных металлов и т.д., т.е. ценностей, способных сохранять свою стоимость длительное время.

Покупка земли и других непроизведенных активов включает кроме перечисленных, также нематериальные непроизведенные активы : патенты, лицензии, авторские права и т. д. 

Чистое кредитование/чистое заимствование – балансирующая статья счета, показывает объем финансовых ресурсов, передаваемых одним сектором экономики другим секторам в возмездной и возвратной формах для финансирования капитальных затрат. На уровне экономики в целом  показывает – какое количество ресурсов  страна предоставляет в распоряжение «остального мира» или «остальной мир» предоставляет стране.

Счет товаров и услуг является своеобразной сводной таблицей, но формируется самостоятельно на основе своих потоков статистической информации.

	Ресурсы
	Использование

	1.Выпуск
	4.Промежуточное потребление

	2.Импорт
	5.Конечное потребление

	3.Чистые налоги на продукты
	6.Валовое накопление

	
	7.Экспорт

	Итого  ресурсов
	Всего использовано


Как видно на одной стороне счета регистрируются все ресурсы товаров и услуг ( выпуск и импорт), а на другой – отражается использование ресурсов на различные цели.

В СНС России предусмотрен «Финансовый счет», но в СНС РК такой счет  не рассчитывается.

Лекция 5

Валовой внутренний продукт

1. Понятие ВВП и  методы  его расчета.

2.Исчисление показателей ВВП в постоянных ценах.

1.Как уже указывалось в предыдущей лекции, одним из важнейших показателей, получаемых в СНС является ВВП, представляющий конечный результат производственной деятельности резидентных единиц- производителей. Определяется как правило за год, но разрабатываются и квартальные оценки ВВП для определения ожидаемых результатов за год.  ВВП оценивается в текущих (рыночных) и постоянных ценах.

С 1993 года ВВП рекомендуется называть валовым национальным доходом (ВНД), так как  получаемый страной часть  дохода может быть получена резидентами в других странах или  напротив  может быть выплачена им.

Представляет интерес взаимосвязь между основными показателями СНС, представленная на схеме 1.

	Валовой внутренний  продукт
	-
	Потребление основного капитала
	=
	Чистый внутренний продукт

	+
	
	
	
	+

	Сальдо первичных доходов из-за границы
	
	
	
	Сальдо первичных доходов из-за границы

	=
	
	
	
	=

	Валовой национальный доход
	-


	Потребление основного капитала
	=


	Чистый национальный доход


Схема 1.

ВВП может быть исчислен тремя методами: производственным, методом конечного использования, распределительным методом.

Первый метод. При расчете производственным методом ВВП исчисляется путем суммирования ВДС всех производственных единиц- резидентов ( выпуск – конечное потребление)  + ( налогов на продукты и импорт (НДС, акцизы, налог на топливо, налог на импорт, таможенные пошлины и др.) - ( субсидий на продукты и импорт. 

В таблице 1 представлен расчет ВВП в РК за 1996-1998 гг.

Таблица 1 - ВВП как сумма ВДС отраслей ( млн. тенге)

	Показатели
	1996 г.
	1997 г.
	1998 г.

	Выпуск в основных ценах
	2737479,5
	3316169,9
	3283235,9

	Промежуточное потребление
	1392138,3
	1720912,5
	1653643,3

	ВДС в основных ценах
	1345341,2
	1595257,4
	1629592,6

	Налоги на продукты и импорт
	79552,0
	83591,3
	106899,0

	Субсидии на продукты и импорт (-)
	9143,5
	6706,2
	3228,1

	ВВП в рыночных ценах
	1415749,7
	1672142,5
	1733263,5


Второй метод. ВВП, рассчитанный методом конечного использования представляет собой сумму расходов всех экономических секторов на конечное потребление товаров и услуг, валовое накопление (основного капитала, изменение МОС, чистое приобретение ценностей и сальдо экспорта и импорта товаров и услуг, т.е. чистый экспорт. В таблице 2  представлен расчет ВВП в РК методом конечного использования.

Третий метод. ВВП рассчитанный распределительным методом, хотя и является одним из трех методов, применяемым Нацстатагентством Казахстана в рамках расчетов по СНС, но не является основным, так как в соответствии с принятой методологией не все показатели доходов получаются путем прямого счета, часть из них исчисляется балансовым методом. ВВП по данному методу  включает : оплату труда как резидентов так и нерезидентов в денежной и натуральной формах, отчисления на соцстрах ; чистые налоги на производство и импорт ( налоги – субсидии); чистая прибыль и чистые смешанные доходы ( после вычета потребления основного капитала). 

Таблица 2 - Использование ВВП ( млн. тенге)

	показатели
	1996 г.
	1997 г.
	1998 г

	Расходы на конечное потребление
	1135579,5
	1386167,3
	1431244,1

	В том числе:
	
	
	

	Домашних хозяйств
	938078,7
	1168806,4
	123506,0

	Государственного управления
	182789,5
	207022,5
	187787,3

	НООДХ
	14711,3
	10338,4
	8396,8

	Валовое накопление
	228594,8
	260824,4
	297691,9

	В том числе:
	
	
	

	Валовое накопление основного капитала
	243876,0
	271765,2
	296205,0

	Изменение запасов МОС
	-15281,2
	-10940,8
	1486,9

	Чистое приобретение ценностей
	…
	…
	…

	Экспорт товаров и услуг
	499318,0
	583859,6
	525945,0

	Импорт товаров и услуг (-)
	509737,4
	626095,2
	604215,3

	Статистическое расхождение
	61994,8
	67386,4
	82597,8

	ВВП в рыночных ценах
	1415749,7
	1672142,5
	1733263,5


Необходимо отметить что налоги на производство и импорт, в отличие от включаемых по первому методу налогов на продукты и импорт, включают налоги, связанные с использованием факторов производства, а также платежи за лицензии, разрешения на занятия какой-либо производственной деятельностью.

В РК в отличии от России, где рассчитывается валовая прибыль и валовые смешанные доходы, рассчитывается чистая прибыль и чистые смешанные доходы, т.е после вычета потребления основного капитала.

В таблице 3 представлен расчет ВВП по распределительному методу.

Для  представления изменения структуры ВВП в динамике  студентам рекомендуется рассчитать  удельный вес каждой составляющей в общем ВВП.( по трем методам) и сделать свои выводы по результатам сравнения как абсолютных величин (млн. тенге) так и относительных (структура в %%).

Таблица 3 - ВВП как сумма  доходов ( млн. тенге)

	Показатели
	1996 г.
	1997 г.
	1998 г.

	Оплата труда
	550256,2
	645215,3
	654049,3

	Налоги на производство и импорт
	116970,0
	133613,9
	152921,4

	Субсидии на производство и импорт (-)
	9143,5
	6706,2
	3228,1

	Потребление основного капитала
	228039,8
	253956,6
	238760,3

	Чистая прибыль и чистые смешанные доходы
	529627,2
	646062,9
	690760,6

	ВВП в рыночных ценах
	1415749,7
	1672142,5
	1733263,5


2. Как  вы уже заметили показатели СНС прежде всего оцениваются в текущих рыночных ценах, которые хотя и позволяют установить отраслевую структуру экономики, пропорции между потреблением и накоплением,  другие важные макроэкономические соотношения, но не позволяет прямо измерить изменение физического объема произведенных и использованных товаров и услуг.  Между тем индексы физического объема ВВП являются наиболее важными показателями роста  и колебаний экономической коньюктуры во всем мире. Для исчисления индексов физического объема ВВП, составляющие  которого первоначально оценены в текущих ценах, они должны быть переоценены в постоянные цены  базисного периода (обычно предыдущего года), но не все , а те, которые могут быть относительно легко разложены на два элемента: количество и цену.

Существует несколько методов исчисления ВВП и его компонентов в постоянных ценах:

-метод дефлятирования с помощью индекса цен

-метод двойного дефлятирования

-метод экстраполяции показателей базисного периода с помощью индексов физического объема

Метод дефлятирования с помощью индексов цен применяется главным образом  для переоценки компонентов конечного использования ВВП в постоянных ценах.

Необходимый для перерасчета сводный индекс физического объема имеет известный  вам из курса ОТС вид:

        (q1p0
Iq   = --------

          (q0p0

где, (q0p0  -   общая стоимость потребления в  базисном  периоде в  базисных ( постоянных) ценах.

Расчет (q1p0, общей стоимости потребления в текущем периоде в  постоянных ценах производится следующим образом:

(q1p0   =  ( q1p1 / Ip
где, (q1p1  - общая стоимость потребления в текущем периоде в текущих ценах.

Ip -  дефлятор (сводный индекс цен).

Метод двойного дефлятирования  состоит в последовательном дефлятировании выпуска и промежуточного потребления, первоначально оцененных в текущих ценах, с помощью соответствующих индексов цен.  Добавленная стоимость в постоянных ценах определяется  по уже известной вам зависимости, т.е. как разность между выпуском и промежуточным потреблением.

Метод экстраполяции предполагает исчисление  показателя (q1p0     с использованием (q0p0 , по  отчетным данным базисного периода  и сводного индекса физического объема   Iq. Этот метод расчета применяется, когда индексы цен менее точны, чем индексы физического объема.

Рассмотрим расчет реального изменения ВВП в РК по методу дефлятирования с помощью индексов цен. Напомним, что искомая формула имеет вид:

        (q1p1 / Ip
Iq  =  -------------

         (q0p0

Таблица 4 - Расчет индекса физического объема ВВП ( реального изменения ВВП) в РК за 1996-1999 гг.

	показатели
	ВВП, млн. тенге
	Дефлятор,  в % к предыдущему году ,(Ip)
	Индекс физического объема, в % к предыдущему году , (Iq)

	1995 г.

(q0p0
	1014190,0
	
	

	1996 г.

(q1p0

(q1p1
	1019258,2

1415749,8
	138,9
	100,5

	1997 г.

(q2p1

(q2p2
	1440260,5

1672142,5
	116,1
	101,7

	1998 г.

(q3p2

(q3p3
	1639795,1

1733263,5
	105,7
	98,1

	1999 г.

(q4p3

(q4p4
	1779558,5

2016239,8
	113,3
	102,7


Лекция 6

Межотраслевой баланс (МОБ)

1.Общие понятия. Схема МОБ.

2.Техника построения МОБ.

1.Межотраслевой баланс    в СНС является одним из важных разделов, так как по  качественному содержанию он  является межотраслевым балансом производства и использования товаров и услуг. 

МОБ детализирует счета товаров и услуг, производства, образования доходов и на этой основе позволяет проводить  анализ основных показателей СНС и их взаимосвязи между отраслями экономики.

Проникновение методики составления МОБ в СНС определяют с 1968 г, когда  она была скоординирована с правилами составления ключевых счетов СНС.

В схеме МОБ выделяются три основные части ( квадранты), четвертый не разрабатывается.

	I квадрант 

(Промежуточное потребление)


	II квадрант

(конечное использование)

	III квадрант

(Валовая добавленная стоимость)


	


В I  квадранте характеризуются взаимосвязи отраслей, отражается промежуточное потребление. Во II квадранте приводится структура конечного использования ВВП. В III квадранте показывается структура валовой добавленной стоимости (ВДС) по элементам.

Рассмотрим  схему построения МОБ:

	
	Промежуточное потребление (отрасли)
	Конечное использование
	Всего

использо-вано

	
	
	
	
	
	
	
	

	Промежу-точное  потребление (отрасли)
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Валовая добавленная стоимость
	
	
	
	
	
	

	Всего ресурсов
	
	
	
	
	
	


В I квадранте по строкам и колонкам записываются отрасли экономики. Причем в колонках представлены затраты на производство продукции (сырье, материалы, топливо, энергия и т.д.), а по колонкам как  распределяется продукция каждой отрасли между всеми отраслями 

Во II квадранте в колонках представлено конечное использование  =   конечное потребление продукции + валовое накопление + сальдо экспорта и импорта.

В  III квадранте представлена стоимостная структура ВВП. В разрезе каждой отрасли ВДС равна сумме оплаты труда, налогов, субсидий, валовая прибыль ( смешанный доход).

 Таким образом, если рассматривать данные МОБ по вертикали, то по колонкам показывается стоимостная структура выпуска  продукции отдельных отраслей, которая состоит из промежуточного  потребления (I квадрант) и валовой добавленной стоимости (III квадрант), а по горизонтали  - по строкам – натурально- вещественный состав продукции, которая расходуется на промежуточное потребление (I квадрант) и конечное использование (II квадрант).

Балансирование в МОБ достигается за счет того, что по каждой отрасли ресурсы продуктов равны их использованию.

2. Рассмотрим построение МОБ на условном примере, данные представлены в млн. тенге. В данном примере для облегчения восприятия методики построения  не учитывается уплата отраслями налогов.

Допустим, экономика страны состоит из 3 отраслей. На основании счетов отрасли сложились следующие взаимосвязи.

Счет отрасли 1

	затраты
	сумма
	доходы
	Сумма

	1.Запасы готовой продукции на начало года

2.Куплено материалов у отрасли 2

3.Куплено материалов у отрасли 3

4.Выплачено работникам
	10

20

50

60
	1.Получено за продукцию от отрасли 2

2.Получено за продукцию от населения

3.Запасы готовой продукции на конец года
	70

70

10

	Всего затрат
	140
	Всего получено
	150

	Прибыль
	10
	
	


Счет отрасли 2

	затраты
	сумма
	доходы
	Сумма

	1.Куплено материалов у отрасли 1

2.Выплачено работникам
	70

20
	1.Получено за продукцию от отрасли 1

2.Получено за продукцию от отрасли 3

3.Запасы готовой продукции на конец года
	20

70

9

	Всего затрат
	90
	Всего получено
	99

	Прибыль
	9
	
	



Счет отрасли 3

	затраты
	сумма
	доходы
	Сумма

	1.Куплено материалов у отрасли 2

2.Выплачено работникам
	70

30
	1.Получено за продукцию от отрасли 1

2.Получено за продукцию от населения
	50

40

	Всего затрат
	100
	Всего получено
	90

	
	
	Убыток
	10


Прежде чем приступить к разноске данных в схему, обозначим некоторые трудности,  которые встречаются при овладении данной методикой.

1.Удобнее первоначально разнести информацию о затратах (дебет).

2.При определении показателя валового накопления следует иметь в виду, что оно равно итоговому сальдо запасов  основного капитала, МОС, ценностей, других элементов. При чем оно может быть как  ( +) так и (-) или  вообще не быть.

3.К конечному потреблению  относится потребление домашними хозяйствами, государственными учреждениями, обслуживающими домашние хозяйства, населением.

4. Полученные убытки указываются с отрицательным знаком.

5.Взаимосвязи между отраслями за покупку и продажи продукции, услуг отражается по строкам и колонкам  первого квадранта, при чем вписываемая сумма располагается на пересечении строк и граф по отраслям.

6.При  заполнении  первого и третьего квадранта следует помнить,  что сумма по вертикали в колонках первого (промежуточное потребление) и третьего квадранта  ( валовая добавленная стоимость) составляет выпуск продукции. А составляющие третьего квадранта включают: оплату труда, другие налоги на производство, потребление основного капитала, прибыль ( смешанный доход). 

А теперь разнесем данные в схему МОБ.

	отрасли
	Промежуточное потребление
	Конечное потребление
	Валовое накопление
	итого
	всего

	
	1
	2
	3
	итого
	
	
	
	

	Промежуточное потребление
	1
	
	70
	-
	70
	70
	-
	70
	140

	
	2
	20
	-
	70
	90
	-
	9
	9
	99

	
	3
	50
	-
	-
	50
	40
	-
	40
	90

	
	итого
	70
	70
	70
	210
	110
	9
	119
	329

	Оплата труда
	60
	20
	30
	110
	

	Валовая прибыль
	10
	9
	-10
	9
	

	итого
	70
	29
	20
	119
	

	всего
	140
	99
	90
	329
	


Как видно из примера, что по каждой отрасли ресурсы равны их использованию.

Лекция 7

Национального богатство. Классификация его элементов.

Национальное богатство представляет собой  совокупность накопленных материальных благ, являющихся плодом человеческого труда, земли и природных ресурсов, находящихся в чьей-либо собственности, а также нематериальных невоспроизводимых и финансовых активов.

Основополагающим для построения системы показателей национального богатства служит определение экономических активов. К ним относятся объекты, находящиеся в собственности экономических единиц, которые позволяют извлекать экономическую выгоду от владения ими и их использования. Основным атрибутом  экономического актива является способность приносить в будущем выгоду его владельцу.

Производственные здания и сооружения, принимая участие в производстве продукции  и услуг вносят свой вклад в создании прибыли. Жилые здания помимо использования их в качестве жилья могут приносить доход собственнику жилья от сдачи его в аренду. Финансовые активы могут приносить их владельцам проценты или дивиденды. Величина будущей выгоды и определяет стоимость экономических активов.

Расчет национального богатства и чистой стоимости собственного капитала для каждой хозяйственной единицы и секторов экономики отражается в специальных таблицах -  балансе активов и пассивов, которые составляются на начало и конец периода ( схема 1).

Баланс активов и пассивов на начало ( конец) периода

	Активы ( требования)
	Пассивы (обязательства)

	1.Нефинансовые активы
	3.Финансовые обязательства

	2.Финансовые активы
	4.Чистая стоимость собственного капитала (1+2-3)


Схема 1.

Рассмотрим классификацию основных элементов экономических активов ( схема 2).

Итак, все экономические активы делятся на две большие группы: финансовые и нефинансовые активы.

Финансовые активы возникают из финансовых обязательств, которые представляют собой финансовый актив для кредитора и финансовый пассив для дебитора. 

Монетарное золото – это золото, принадлежащее руководящим кредитно-денежным учреждениям страны и хранимое в качестве финансового актива  Все остальное золото – это товар ( материальные оборотные средства или ценности).
	Собственный капитал страны – национальное богатство

	Нефинансовые активы
	Финансовые активы

	произведенные
	непроизведенные
	Монетарное золото, СПЗ МВФ

	Основной капитал
	Запасы

МОС
	Цен

ности
	Материальные
	Нематериальные
	Валюта и депозиты

	Материальный основной капитал
	Нематериальный основной капитал
	
	
	Земля
	Патенты
	Ценные бумаги (кроме

акций)

	Жилые здания
	Затраты на разв. полезн. ископаемых
	
	
	Богатства недр
	Договора об аренде
	Займы

	Прочие здания 

и сооружения
	Программное обеспечение ЭВМ
	
	
	Невыращиваемые биологи-

ческие ресурсы
	Гудвилл
	Акции и прочие виды акционерного капитала

	Машины и оборудование
	Оригинальные произведения искусства
	
	
	Водные

ресурсы
	прочие
	Страховые резервы

	Культивируемые активы
	прочие
	
	
	прочие
	
	Прочие счета кредиторов


Схема 2.

Специальные права заимствования МВФ – создаются МВФ в качестве международного финансового актива и 

распределяются между его членами с целью пополнения резервов данной страны.

Наличные деньги – все банкноты и монеты, находящиеся в обращении независимо от того, являются они денежными единицами данной страны или других государств.

Депозиты наряду с наличными деньгами используются в качестве средства платежа. Они включаются в состав денежной массы. Депозиты можно использовать для производства платежей путем получения наличных денег со счета в пределах вкладов или посредством чеков.

Ценные бумаги (кроме акций) дают право владельцам получать определенные денежные доходы.

Акции – документы и записи, подтверждающие право владельца на получение дохода или части стоимости предприятия после его ликвидации.

Технические страховые резервы – активы для держателей полисов и обязательства для страховых компаний.

Другие счета дебиторов и кредиторов – это денежные активы в виде торговых кредитов, авансов и других источников для получения необходимых финансовых ресурсов.

Все другие экономические активы, не вошедшие в состав финансовых активов представляют нефинансовые активы. Они подразделяются на произведенные и непроизведенные.

Основной капитал – это совокупность воспроизводимых активов, которые многократно участвуют в процессе производства и срок службу которых превышает один год.

К материальному основному капиталу относят:  жилые задания, прочие здания и сооружения, машины и оборудования, культивируемые активы. Большинство военных сооружений (дороги, склады, аэродромы, гавани, госпитали и т.д.), включаются в основной капитал. Оружие длительного или одноразового пользования не рассматриваются элементами основного капитала, т.к. не производят товаров и услуг.

Важной составной частью материального основного капитала являются культивируемые активы – это активы, увеличение которых происходит под влиянием естественного процесса воспроизводства, но под контролем  человека. Это многолетние насаждения, племенной скот, рыборазведение. Не включаются в состав основного капитала  скот на откорме, лес для вырубки, однолетние культуры. 

Потребительские товары длительного пользования  телевизоры, холодильники и т.д.) по экономическому содержанию тоже являются произведенными нефинансовыми активами. Но сейчас их стоимость указывается справочно, т.к. по версии СНС 1993 г.  их стоимость относится к потреблению, а не к накоплению. 

Запасы МОС (материальных оборотных средств) – это товары, созданные в текущем или более раннем периоде и предназначенные для продажи или использования в более поздний период (производственные запасы, незавершенное производство, готовая продукция, товары, приобретенные для перепродажи) К ним также относятся материальные резервы, т.е. запасы стратегических материалов, зерна и другие товары, имеющие особое значение для страны.

Производственные запасы – сырье, материалы, топливо, инструменты, семена, корма и др. товары, которые их владельцы приобретают и хранят с целью использования для промышленного потребления на своем предприятии.

Незавершенное производство – товары и услуги, производство которых начато, но еще не закончено и будет продолжено тем же производителем в последующем периоде.

Ценности – запасы драгоценных камней и металлов, антиквариат и другие предметы искусства, прочие ценности. Ценности – это дорогостоящие товары длительного пользования, основная функция которых заключается в сохранении стоимости во времени.

Нематериальный основной капитал – программное обеспечение для ЭВМ, а также базы данных рассматриваются как компоненты основного капитала, если они используются владельцами более одного года.

Оригиналы художественных произведений включаются в состав нематериального основного капитала в том случае, если они используются непосредственно или в виде копий для производства товаров или услуг, также в течении более одного года.

Затраты на разведку полезных ископаемых дают право их владельцам получить выгоду от их последующей разработки или выгоду от перепродажи этого права.

Нематериальные непроизведенные активы создаются вне процесса производства и право владения ими устанавливается путем соответствующих юридических или учетных действий. В их число входят документы, дающие право их владельцу заниматься определенным видом деятельности и запрещающим данную деятельность для других институциональных единиц.( патенты, гудвилл, договора об аренде).

К материальным невоспроизведенным активам относятся: земля, ее недра, некультивируемые биологические ресурсы (естественные леса, дикие животные и т.д.), водные ресурсы. Характерной особенностью природных ресурсов является то, что право владения ими может быть установлено и передано от одного субъекта другому. В противном случае элемент в состав национального богатства не включается.

Лекция 8

Статистика основных фондов

 ( основного капитала, долгосрочных активов)

1.Понятие основные фонды. Классификация  основных фондов.

2. Виды оценки основных фондов.

3.Изучение объема и динамики основных фондов.

4.Показатели, используемые в анализе основных фондов. Индексный метод.

5.Статистическое изучение оборудования.

1.Основные фонды (ОФ), в бухгалтерском учете основные средства – совокупность воспроизводимых активов ( средств труда), которые многократно участвуют в процессе производства товаров, оказания рыночных и нерыночных услуг, постепенно утрачивая свою стоимость, срок службы которых превышает один год.

По натурально-вещественной форме основные фонды группируются на материальные и нематериальные основные фонды (основной капитал), см. лекцию 4.

Типовая классификация основных фондов  включает:

1.Здания

2.Сооружения

3.Передаточные устройства

4.Машины и оборудование

5.Транспортные средства

6.Инструмент, производственный и хозяйственный инвентарь

7.Рабочий скот

8.Продуктивный скот

9.Многолетние насаждения

10.Капитальные затраты по улучшению земель.

10.Прочие виды ( технические библиотеки и др., не вошедшие ни в одну из перечисленных групп)

При изучении состава основных фондов используется группировка по их функциональной роли в производственном процессе. При этом выделяют активную часть – машины, оборудование, транспортные средства, т.е. средства труда непосредственно воздействующие на предмет труда и пассивную – средства труда, обеспечивающие  нормальные условия производства. 

В зависимости от принадлежности основные фонды могут  быть собственными и арендованными.

По экономическому назначению основные фонды подразделяются на производственные – непосредственно участвующие в процессе производства или обслуживающие его,  и непроизводственные – непосредственно не участвующие в процессе производства: основные фонды жилищно-коммунального хозяйства, организаций здравоохранения, просвещения, культуры.

По использованию в процессе хозяйственной деятельности основные фонды  подразделяются на действующие, в запасе, бездействующие.

2. В рыночной экономике для оценки стоимости основных фондов применяются следующие виды:

Историческая стоимость – соответствует полной первоначальной стоимости (ППС) в казахстанской статистике. Это стоимость в момент сдачи  объекта в эксплуатацию, включая стоимость его транспортировки и монтажа на месте эксплуатации. По этой стоимости основные фонды зачисляются на баланс предприятия и ее величина остается практически неизменной в течении срока их функционирования. Полная стоимость является базой для расчета амортизационных отчислений. 

Стоимость замены соответствует восстановительной стоимости (ВС). Представляет собой стоимость воспроизводства в новых условиях. Стоимость замены зависит от динамики цен на отдельные элементы основных фондов. Она определяется в результате переоценки основных фондов. 

Балансовая (БС) или остаточная   - это  полная первоначальная стоимость  за вычетом суммы накопленной амортизации, т.е. за вычетом износа.

БС = ППС – АО,

где АО –  сумма износа, т. е. накопленной амортизации.

Ликвидационная стоимость (ЛС) – это предполагаемая стоимость запасных частей, лома, отходов, возникающих при ликвидации основных фондов в конце полезной службы объекта, за вычетом ожидаемых затрат по выбытию.

Субъективная стоимость – базируется на ее стоимости по мнению его владельца. Субъективная стоимость является базой для определения рыночной стоимости.

Рыночная стоимость – определяется при столкновении на рынке субъективных стоимостей продавца и покупателя. Если рыночная стоимость не определяется равенством спроса и предложения, то цена является спекулятивной и не отражает реальную стоимость. Эта стоимость имеет важное значение особенно для тех элементов основных фондов, для которых не существуют другие виды оценки ( земля, природные ресурсы, предметы искусства, программное обеспечение).

Важнейшим показателем, характеризующим использование основных фондов ( как материальных так и нематериальных) является  его потребление, которое выражается в нормальном физическом и моральном износе, а также с повреждениями в результате стихийных бедствий. Денежным выражением износа служит амортизация.

Амортизация – денежное выражение стоимости износа основных фондов, перенесенной на продукцию. 

Исходя из учетной политики предприятия амортизация начисляется разными методами: равномерный (прямолинейный), ускоренного списания, списания стоимости пропорционально объему выполненных работ. 

Например, при прямолинейном способе  годовые амортизационные отчисления (АО) исчисляются следующим образом:

     ППС - ЛС

АО=   --------------   ,

     Т

где, ППС- полная первоначальная стоимость основных фондов,

ЛС - ликвидационная стоимость основных фондов,

Т – нормативный срок службы, лет.

Для целей налогообложения установлены налоговые нормы  амортизационных отчислений, являющиеся предельными, которые введены  в Казахстане с августа 1999 г. Например, для компьютеров, оборудования по обработке данных – не более 30%, зданий,  сооружений, строений, - не более 7%, оборудования спутниковой, сотовой связи, радиотелефонной, пейджинговой связи – не более 15%, и т.д.

3.Величину отдельных инвентарных объектов основных фондов можно выразить в натуральных единицах – например, зданий в метрах кубических, электрических турбин - в киловаттах и т.д. Но в бухгалтерской и статистической отчетности все сведения о наличии и  движении указываются в стоимостной форме.

Среднегодовая стоимость основных фондов исчисляется по средней хронологической (исходя из данных начало каждого месяца), но более точной является средняя арифметическая, взвешенная по числу дней пребывания объектов на балансе предприятия, т.к. она учитывает неравномерность изменения  их стоимости :

                   ( ОФ * Ч

ОФср.  = -------------

                 (Ч

где, ОФ – стоимость  основных фондов, числящаяся на балансе,

Ч – число дней их пребывания на  предприятии.

Для характеристики объемов основного капитала и их динамики применяют балансовую схему исчисления их стоимости:

Баланс основных фондов по полной первоначальной стоимости

	ОФ н.г.
	поступление
	выбытие
	ОФ к.г.

	
	новые
	прочие поступления
	ликвидированные
	прочее выбытие
	потери в результате стихийных бедствий
	


Баланс основных фондов по балансовой (остаточной стоимости)

	ОФ н.г.
	поступление
	выбытие
	ОФ к.г.

	
	новые
	прочие поступления
	кап.

ремонт 
	ликвидированные
	прочее выбытие
	потери в результате стихийных бедствий
	амортизационные. отчисления.
	


 4. Показатели, используемые в анализе основных фондов можно разделить по следующим направлениям:

а).Показатели состояния основных фондов (коэффициенты годности и износа):

                     АО                                                       БС

К изн. =     --------------                        К годн.= ----------------

                    ППС                                                     ППС

Между этими показателями существует зависимость:

К изн.  + К годн. = 1

Эти коэффициенты рассчитываются также на начало и конец периода.

б).Показатели движения основных фондов (коэффициенты обновления, выбытия, интенсивности обновления) :

              ОФнов                ОФвыб                                       ОФликв

К обн.= --------  , К выб. =--------  ,  К интенс.обновл. = -----------

             ОФ к.п.                ОФ н.п                                         ОФнов

в).Показатели  эффективности использования основного капитала:

                                          доход от реализации

                                 ( валовой доход, чистый доход)

фондоотдача =   -------------------------------------------------------

                                  Среднегодовая стоимость ОФ 

                                     доход от реализации 

                              ( валовой доход, чистый доход)

фондоотдача =   --------------------------------------------------------

(акт.части)             Среднегодовая стоимость ОК (акт.часть)

                                      Среднегодовая стоимость ОФ

Фондоемкость = ------------------------------------------------------

                                       доход от реализации 

                                ( валовой доход, чистый доход)

                                           Среднегодовая стоимость ОФ

фондовооруженность=  ----------------------------------------
                                                         ССЧ

Фондоотдачу можно рассчитать и следующим образом:

                                     доход от реализации /ССЧ

фондоотдача = -------------------------------------------------

                           Среднегодовая стоимость ОФ /ССЧ

           производительность труда

=      ---------------------------------------

               фондовооруженность

 Использовать индексный метод  в анализе  использования основного капитала  можно   исходя из следующих моделей влияния факторных показателей на результативный:

Доход от реализации  =  фондоотдача * стоимость ОФ,

Производительностьтруда =

фондоотдача * фондовооруженность

 и другие модели.

5.Машины и оборудование является наиболее активной частью основного капитала. При изучении наличия оборудования, т.е. числящегося на балансе предприятия, различают: установленное и неустановленное.

Установленное - станки, машины, механизмы сданные в эксплуатацию. Может быть: фактически работающее, простойное, в плановом ремонте, резервное.
Неустановленное – подлежащее установке, излишнее, подлежащее списанию.

После определения наличия оборудования определяют структуру (т.е. в % части целого), изменение в динамике  как абсолютной стоимости так и самой структуры.

Для анализа  состояния используют следующие показатели:

                                                                              ( t n
а) средний возраст оборудования ( t  ср.)=    ------------- ,

                                                                                  n  

где, t – количество лет работы оборудования,

n – число оборудования

б)доля             кол-во годного технологически оборудования

   годного   =   ---------------------------------------------------------

   оборудо       кол-во всего установленного оборудования

   вания, (d)

в)доля кол-ва           кол-во оборудования действ. безотказно

   оборудования   =  --------------------------------------------------

   действующего       кол-во всего установ-го оборудования

   безотказно

Для анализа движения используют показатели аналогичные  показателям движения основного капитала.

Показатели использования оборудования по численности:

а)доля фактически     фактически работающее оборудование

   работающего        =  -----------------------------------------------

   оборудования             установленное оборудование

 б)коэффициент          количество отработанных станко-смен

    сменности       =   ---------------------------------------------------

 оборудования         мах  кол-во работавших станков в смену

                             ( кол-во факт.работающего оборудования)

в)коэффициент                  коэффициент  сменности

   использования        =     ----------------------------------

   сменного режима           установленное число смен

Показатели использования оборудования по времени и мощности:

а)коэффициент       средняя факт. мощность оборудования

интенсивной   =     --------------------------------------------------

 нагрузки           мах  возможная мощность (по тех.паспорту)

б)коэффициент     время фактической работы оборудования

экстенсивной  =  --------------------------------------------------

нагрузки                            располагаемое время 

                               (режимный, календарный  фонд времени)

в)коэффициент     фактически произведенный объем работ

интегральной  =   ----------------------------------------------------

нагрузки                объем работ максимально возможный

Между   указанными индексами существует взаимосвязь:

коэф. интегр.нагрузки = 

коэф. интенс.нагр. * коэф. экст. нагрузки
ЛЕКЦИЯ 9

Статистика оборотного капитала

( оборотных фондов, текущих активов)

1.Понятие оборотного капитала и его составляющих.

2.Показатели использования оборотного капитала.

3.Оценка эффективности использования оборотного капитала.

1.Оборотный капитал – предметы труда, являющиеся мобильными активами предприятия, которые полностью потребляются в пределах каждого производственного цикла, утрачивая свою натурально-вещественную форму и целиком переносящие свою стоимость на произведенный продукт.

В   наиболее общем виде состав оборотного капитала показан в бухгалтерском балансе. Составляющие которого:

Производственные запасы – сырье, материалы, незавершенное производство, готовая продукция, товары, прочие запасы.

Дебиторская задолженность – это авансовые платежи за покупку текущих активов, счета к получению, векселя полученные и т. п., т.е. порождаемая  временным разрывов в оплате за товары услуги  и т.д. задолженность предприятию.

Денежные средства и ценные бумаги – это наиболее ликвидная часть оборотного капитала. К денежным средствам относятся деньги в кассе, на расчетных и депозитных счетах. Ценные бумаги по ликвидности приравниваются к денежным средствам.

В связи с тем, что оборотный капитал помимо группировки по натурально-вещественной форме, указанной выше, группируются и по источникам образования : 

-за счет собственных средств

-за счет привлеченных средств.

Рассчитывают показатель – чистый оборотный капитал, который рассчитывают как разность между  оборотным капиталом (текущими активами) и текущими  обязательствами ( краткосрочной кредиторской задолженностью).Данный показатель показывает в каком размере покрывается оборотный капитал собственным оборотным капиталом (собственные текущие активы).

В процессе производственной деятельности происходит постоянное пополнение отдельных элементов оборотного капитала. Предприятие покупает сырье, материалы, производит продукцию, продает ее (где образуется нормальная дебиторская задолженность), и через некоторое время она превращается в денежные средства.

Схематически это выглядит следующим образом:

Производственно- материальные запасы  (  готовая продукция  (  дебиторская задолженность  (  денежные средства  (  производственно- материальные запасы и т.д. Это и есть кругооборот текущих активов.

Объем и структура оборотных средств в значительной мере определяется отраслевой принадлежностью. Так, предприятия сферы обращения имеют высокий удельный вес товарных запасов, а у финансовых корпораций – значительные суммы денежных средств и их эквивалентов.

Величина оборотных средств определяется не только потребностью производственного процесса, но и случайными факторами. В связи с этим деление оборотного капитала  на постоянный и переменный   и анализ динамики этих частей актуально. 

Постоянный  оборотный капитал -  та часть оборотного капитала, потребность в котором относительно постоянна в течении всего производственного цикла. Т. е. Это минимум текущих активов, необходимых для осуществления производственной деятельности. Например, остаток денежных средств на расчетном счете.

Переменный оборотный капитал – это варьирующая часть текущих активов, которая отражает дополнительные текущие активы, необходимые в пиковые периоды или в качестве страхового запаса. Например, потребность в дополнительных производственно-материальных запасах может быть связана с поддержкой уровня продаж во время сезонной реализации. Или добавочные денежные средства необходимы для оплаты сырья, материалов в период высокой деловой активности.

2.Показатели наличия оборотного капитала могут быть моментными (определяется по данным отчетности на определенную дату) и средними.
Средний остаток оборотных средств при наличии данных об остатках только на начало и конец периода определяется по средней арифметической:

О ср. = (О н.п.  + О к. п.)/2

Если имеются данные за равные промежутки времени, то формуле средней хронологической:

О ср. =  ( ½ О1 + О2 +  ….. + ½ О n) / n – 1

На практике нередки случаи, когда расчет среднего остатка оборотного капитала необходимо производить за периоды времени различной продолжительности. В этом случае пользуются формулой средней взвешенной. Например, за 1 полугодие – остаток составил 265 тыс. тг., а за 3 – й квартал – 275 тыс. тг. В этом  случае средний остаток за 9 месяцев составит:

                ( О t             265 * 6  + 275 * 3

О ср = ------------ =     ------------------------  = 268, 3  тыс. тг.

                  (t                          9

Изменение остатков оборотного капитала происходит вследствие того, что для обеспечения непрерывности производства, постоянно происходит потребление финансовых ресурсов, которые образуются  после реализации продукции. Поэтому  скорейшая оборачиваемость оборотного капитала приводит к относительному высвобождению средств из оборота, в связи с эти появляется возможность для более скорого  их повторного вложения.

В связи с эти большое значение имеет изучение показателей оборачиваемости  как в целом оборотного капитала так и его отдельных составляющих.

а).    Коэффициент оборачиваемости: 

доход от реализации

К об =        --------------------------------------------

                      средние остатки оборотного капитала

б).Коэффициент закрепления :

                средние остатки оборотного капитала

К закр. = ---------------------------------------------------

доход от реализации

или

К закр. =  1/ К об.

в) Средняя продолжительность 1 оборота, в днях:

               (Д) продолжительность периода ( 360,180,90,30)

Т об. =  -----------------------------------------------------------------

                          коэффициент оборачиваемости

г) Однодневный оборот оборотного капитала :

                       средние остатки оборотного капитала

О дн. = -----------------------------------------------------------

                 средняя продолжительность 1 оборота в днях

Рассмотрим отдельно функционирование отдельных составляющих оборотного капитала и расчет показателей их оборачиваемости.

Производственно- материальные запасы. Как правило, предприятие создают производственные запасы. Хотя можно и не создавать, а покупать изо дня в день. Но этого не происходит, т к за маленькие партии приходится платить более высокие цены, а в случае недопоставки сырья и материалов возможна остановка производства. Поэтому очень часто размер производственных запасов на предприятии  гораздо больше, чем потребность в них. В связи с этим предприятие несет издержки по хранению, т.е. складские расходы, в связи с порчей от длительного хранения и наконец  - излишние запасы – это омертвление денежных средств, вложенных в эти запасы. В то время как они могли бы быть вложены в ценные бумаги и приносить доход.

Расчет показателей оборачиваемости производственно-материальных запасов аналогичен изложенной выше, но  в данном случае вместо показателя «Доход от реализации» используется « Себестоимость реализованной продукции», что связано со спецификой их функционирования, т.к. производственные запасы переносят свою стоимость непосредственно на себестоимость продукции, в отличие от других составляющих оборотного капитала. 

Дебиторская задолженность. Уровень дебиторской задолженности определяется многими факторами: емкость рынка, степень насыщенности рынка данной продукцией, принятой на предприятии системой расчетов.

Основные виды расчетов: наличный, в кредит, предоплата. В условиях нестабильной экономики преобладающей становится предоплата. Оплата за наличный расчет может быть либо в тенге, либо посредством пластиковых карточек. Безналичные расчеты выполняются с помощью платежных поручений, аккредитивов, расчетов чеков.

Ускорение оборачиваемости средств в расчетах (дебиторской задолженности) рассматривается однозначно положительно. Поэтому большое значение имеет обзор потенциальных покупателей и определение условий оплаты товаров. Расчет показателей оборачиваемости также аналогичен вышеизложенным,  и в качестве результативного показателя используется  « Доход от реализации» .

Рассчитываемые показатели : Оборачиваемость средств в расчетах (К об), оборачиваемость средств в расчетах  в днях (Т об), однодневный оборот дебиторской задолженности (О дн), коэффициент погашаемости дебиторской задолженности (К закр).

3. Для оценки эффективности потребления материального оборотного  капитала используется показатель материалоемкости продукции. В целом по стране он может быть рассчитан  отношением материальных затрат к ВВП, а в отраслях национальной экономики :

                                            материальные затраты

Ме     = ------------------------------------------------(материалоемкость)                     Доход от реализации

                                             ( товарная продукция)

                                               Доход от реализации 

Мо                                         ( товарная продукция)

(материалоотдача)        =     ---------------------------------------------------------                                           материальные затраты

В отдельных отраслях статистика изучает уровень и динамику удельных расходов – затрат сырья и материалов, топлива и энергии на единицу произведенной продукции.

Допустим, для производства 100 шт. израсходовано 250 кг. Материала одного вида. Удельный расход ( m)  материала М равен : m= М/q = 250/100 = 2,5 кг./шт. Сопоставляя фактический удельный расход в отчетном периоде с удельным расходом  в базисном периоде получим индекс удельного расхода материала одного вида на производство единицы продукции:

im  = m1/ m 0
В некоторых отраслях вместо показателя удельного расхода применяется показатель: « Выход продукции из единицы израсходованного материала» (V), который вычисляется по формуле:

V = q/М

Например, из 200 тонн муки хлебозаводом выпечено 278 тонн хлебобулочных изделий, т. е. Выход хлеба из 1 тонны муки составит : 278/200 = 1, 39 тонн.

Существуют показатели, характеризующие эффективность использования оборотного капитала. Это расчет сумм средств высвобождаемых или вовлеченных в оборот вследствие изменения  скорости оборачиваемости оборотного капитала :

1.( Т1 – Т0) * О дн1

2.( К закр1 – К закр0) * ДР1 

3. О1 – О0 * I ДР

4. О1 – ДР1*Тоб0 /Д

Лекция 10

Статистика рабочей силы и рабочего времени

1.Показатели  наличия, использования, движения рабочей силы.

2.Показатели использования рабочего времени.

1.В широком смысле  рабочая сила – это способность человека к труду. Но в статистической практике – это экономически активное население. (см. лекцию « статистика  рынка труда»).

Основным показателем наличия рабочей силы является  списочное число работников, к которым относятся как постоянные работники, так и временные и сезонные. Совместители в состав рабочей силы не включаются и учитываются в особом списке совместителей.

Явочное число – сколько из числа, состоящих в списке, явились на работу.

Число фактически работающих – сколько из числа явившихся приступили к работе. Разница между явочным числом и фактически работавшими в основном из-за целодневных простоев.

Явки + неявки = списочная численность

Списочная численность величина не постоянная ( увольнения, прием), поэтому реально характеризовать наличие работников за период   будет показатель средняя списочная численность работников:

              Сумма списочного числа работников за период 

                   за все рабочие и нерабочие дни

ССЧ = ------------------------------------------------------------------

                               Календарные дни в периоде

Рассчитывают также показатели:

                                                Сумма чисел явок за все дни

Среднее явочное число  =   ---------------------------------------

                                              Число дней работы предприятия

Среднее число                      Сумма чисел фактически 

фактически                           работавших за все дни
работавших                  =      -------------------------------------

                                             Число дней работы предприятия

Одной из важных задач статистики является изучение рационального использования работников.

На практике применяются квалификационные характеристики профессий, работ или должностные характеристики служащих. Например, уровень квалификации характеризует такой обобщающий показатель как средний тарифный разряд:

          ( Р Ч

Р ср.= ----------

           ( Ч

где, Р – разряд рабочего, Ч – численность.

Рассмотрим анализ  использования работников на примере соответствия их квалификации  характеру работы, который  они выполняют.

	Разряд рабочего
	Разряд работы
	Итого рабочих с разрядом

	
	1
	2
	3
	4
	5
	

	1
	20
	
	
	
	
	20

	2
	6
	30
	
	
	
	36

	3
	
	5
	15
	4
	
	24

	4
	
	
	2
	10
	1
	13

	5
	
	
	
	
	7
	7

	Итого  рабочих, выполняющих  работы, соответствующего разряда
	26
	35
	17
	14
	8
	100


                 ( Р Ч          26*1 + 35*2 + 17*3 + 14*4 + 8* 5

Р ср.=      -------- = ------------------------------------------------ = 

работы       ( Ч                              100                                   

      251

= --------   =    2,51

     100

                      ( Р Ч       20*1 + 36*2 + 24*3 + 13*4 + 7* 5

 Р ср.=         ---------- = --------------------------------------------- = 

рабочего         ( Ч                             100

       243

=  ---------  =   2,43

        100

Если посчитаем количество рабочих по диагонали, это означает скольким  рабочим соответствует работа их квалификации.  82 чел или  82%.

Если посчитаем количество рабочих ниже диагонали – это значит сколько рабочих выполняют работу ниже своего уровня квалификации.13 чел или 13 %. Если выше диагонали – сколько выполняют  работу не соответствующую их квалификации. 5 чел или 5%.

В настоящее время такой анализ может быть очень показателен. В связи с несокращающейся безработицей, с невостребованностью высококвалифицированных инженерных работников, других специалистов. Это пример для рабочих, для  других профессий, категории можно использовать ранги или другие методы оценки. Главное  - принцип сопоставления. 

 В изучении движения  численности работников различают:

Внешний оборот – прием, увольнения

Внутренний оборот – это переход из одной категории в другую в пределах предприятия. При этом меняется численность категорий, но меняется общая численность.

Используют следующие относительные показатели:

                                          Общее число принятых за  период

К оборота по приему = ---------------------------------------------

                                                ССЧ за период

                                           Общее число выбывших за  период

К оборота по выбытию = -----------------------------------------

                                                ССЧ за период

                       Общее число уволенных по собств. желанию

К текучести    и за нарушение дисциплины

кадров         = ---------------------------------------------------------

                                  ССЧ за период

                                    Число работников, 

К постоянства          состоящих в списке за весь период

кадров               =  ---------------------------------------------------

                                  ССЧ за период

2.Количество рабочего времени  учитывается чаще всего  в человеко- днях и человеко-часах.

Отработанным человеко-днем считается день, когда работник приступил к работе, независимо от продолжительности  рабочего дня.

Человеко-днем целодневного простоя – считается день, когда работник явился, но не приступил к работе по причинам от него не зависящим.

Человеко-днем неявки считается день, когда работник не явился на работу, независимо от того должен или не должен был работать.

А в человеко-часах учитывается фактически отработанное время.

По данным учета рабочего времени рассчитывают следующие показатели:

Средняя факт.            кол-во отработанных человеко часов

продолжительность = ---------------------------------------------

рабочего дня                кол-во отработанных человеко-дней

Среднее число       количество отработанных человеко-дней

дней на 1 ССЧ   =  --------------------------------------------------

                                                      ССЧ

Рассмотрим структуру календарного фонда человеко-дней :

	Календарный фонд человеко-дней

	Табельный фонд человеко-дней
	Праздн. и выходн.

	Максимально возможный фонд рабочих человеко-дней
	Отпуска 
	

	Явочный фонд рабочего времени
	Неявки по всем причинам: отпуска по учебе, декретные, больничные, прогулы,  неявки с разрешения админи, др.
	
	

	Фактически отработанное время
	Целодневные простои
	
	
	


Таким образом:

Т календ. =  Т факт. + целодн.простои + неявки + отпуска + выходн. и празд.

Можно рассчитать коэффициенты использования фондов  (база сравнения календарный фонд человеко-дней.).

Лекция 11

Статистика производительности труда

1.Понятие производительности труда. Задачи ее статистического изучения.

2.Определение уровня производительности  труда.

3.Статистические методы  измерения производительности труда. Изучение ее динамики.

1.Производительность живого труда – способность в единицу времени производить определенное количество продукции. Это показатель результативности конкретного труда, эффективность целесообразной производительной его деятельности в течение данного промежутка времени.

Задачи статистического изучения  производительности труда:

1.Измерение уровня производительности труда на предприятиях, в объединениях, в отраслях и в целом в национальной экономике.

2.Изучение  выполнения плана и динамики производительности труда.

3.Анализ уровня и динамики производительности труда по факторам, выявление их влияния на рост дохода, мобилизация всех резервов дальнейшего повышения производительности труда.

2.Уровень производительности труда измеряется количеством продукции, производимой в единицу времени, или количеством рабочего времени, затраченного на выработку единицы продукции. На практике исчисляют прямые и обратные величины уровня производительности труда.

Прямая величина : 

Q

W = ---------  ,
T

где, W – выработка продукции в единицу времени.

Q – объем производимой продукции

T – затраты рабочего времени.

Обратная величина:
T

t  =  -----------, 

Q
  где, t – трудоемкость.

Значит,

1

W = -------

t
При увеличении производительности труда трудоемкость снижается и наоборот.

В зависимости от  используемых единиц рабочего времени определяют среднюю часовую, дневную, месячную, годовую производительность труда ( выработку).

Средняя часовая  производительность труда – это отношение объема продукции  за период к  количеству отработанных человеко-часов всеми работниками в  периоде:

             Q
Wчас    =   ---------

                Tчел/час

Средняя дневная производительность труда – это отношение объема продукции  за период к числу отработанных человеко-дней всеми  работниками в  периоде, независимо от его фактической продолжительности (но с учетом внутрисменных простоев). Это степень производительного использования рабочего дня: 

                Q
Wдн    =   ---------

                  Tчел/дн

или   :  Wдн   =   Wчас * t дн, 

где, t дн  - фактическая продолжительность рабочего дня.

Средняя месячная выработка :

Это отношение объема продукции к числу человеко-месяцев работы. Этот показатель зависит от использования рабочего времени в течении месяца.

                Q
Wмес    =   ---------

                   Tчел/мес

или 

Wмес   =   Wдн * Д мес, 

где, Д мес – продолжительность рабочего месяца в днях.

или

Wмес   =   Wчас * t дн* Д мес

Средняя годовая производительность труда. Это выработка  продукции за год одним работником :

                Q
Wгод    =   ---------

               ССЧ

где, ССЧ – среднесписочная численность работников на предприятии. Среднегодовую выработку также можно рассчитать:

Wгод   =   Wдн * Д год,

где,  Д год – продолжительность рабочего года в днях.

или

Wгод   =   Wчас * t дн* Д год
Исходя  из вышеизложенного,  главный результативный показатель – объем произведенной продукции можно представить в виде следующей модели: факторы - результат,  для анализа которой можно использовать индексный метод :

Q   =   Wчас * t дн* Д год* ССЧ

3.Для изучения уровня и динамики производительности труда применяют различные методы : натуральный, трудовой, стоимостной.

Динамика производительности труда изучается с помощью индексного метода, с использованием как индивидуальных так и общих (сводных) индексов.

Индивидуальные индексы характеризуют динамику производительности труда при производстве одного конкретного вида продукции. Общие индексы используются в том случае, когда несколько подразделений вырабатывают один и  тот же продукт.

Для определения влияния факторов на величину производительности труда рассчитывают индексы производительности труда переменного, постоянного составов и индекс структурных сдвигов.

Рассмотрим использование натурального метода  изучения производительности труда.

Индивидуальный индекс производительности труда : 

      Q1                Q0
iw = --------     :       -------

        T1                 T0
или

      T0                              T1                t0
iw = --------     :     ------   = -------

       Q0                             Q1                 t 1
Общий индекс производительности труда.Этот индекс также называется натуральный индекс производительности труда переменного состава :

         ( Q1               ( Q0
Iw ср = --------     :       -------

            ( T1                ( T0
или:

           ( T0                              (T1

Iw ср = --------     :        -------

           ( Q0                            ( Q1

где, ( Q1 ,  ( Q0 -   - общий объем продукции, выпущенный различными подразделениями, предприятиями в отчетном и базисном периодах,

( T1  ,  ( T0      - все затраты труда в отчетном и базисном периодах.

Тот же самый индекс можно получить с использованием показателя удельного веса затрат труда:
        T

dT    =  --------

         ( T
где,  T – отработано времени по каждому подразделению,

( T – общие затраты времени по всем подразделениям и определения средней производительности труда:

           ( w T

Wср   = --------

              ( T
где, ( w T -  объем продукции  произведенный во всех подразделениях.

Следовательно,

Wср   =     ( w dT
Значит, общий индекс производительности труда переменного состава будет иметь вид:

        ( w1  dT1
Iw ср = --------------

          ( w0  dT0

Чтобы устранить влияние структурного фактора вычисляем индекс производительности труда фиксированного состава:

                        ( w1  dT1
Iw  фикс.   =     --------------

                          ( w0  dT1

Индекс структурных сдвигов будет иметь вид:

              ( w0  dT1
Iстр. = --------------

                 ( w0  dT0
Между указанными индексами существует взаимосвязь:

Iw ср  = Iw  фикс  * Iстр  , 

то есть

                   ( w1  dT1                                ( w0  dT1
. Iw ср      =     --------------        *      ------------------

                      ( w0  dT1                                   ( w0  dT0
Следует отметить, что сфера применения натурального метода ограничена, т.к. его можно использовать  только на производствах, выпускающих однородную продукцию.

Трудовой метод измерения  трудоемкости, затрат труда, производительности труда. Этот метод позволяет получить обобщающую характеристику изменения производительности труда не только по каждому подразделению, но и предприятию в целом, так как он основан на измерении выпуска продукции в трудовых единицах.

Сводный индекс затрат труда:

       ( t1  Q1
IТ      = --------------

        ( t0  Q0

Сводный индекс трудоемкости  :

( t1  Q1
I t  = --------------

( t0  Q1
Сводный индекс  количества продукции:

( t0  Q1
IQ = --------------

( t0  Q1

Между указанными индексами существует взаимосвязь:
IТ   = I t  * IQ

Следует заметить, что абсолютное изменение результативного показателя  и абсолютное влияние факторов не него можно рассчитать как разницу числителя и знаменателя используемых индексов.

Так, трудоемкость обратная величина производительности труда,  индекс производительности труда можно рассчитать как обратную величину индекса трудоемкости:

Iw = 1/ IТ
Изменение средней трудоемкости по трудовому методу можно  оценить на основе индекса трудоемкости переменного состава:
           ( t1  Q1                            ( t0  Q0
It ср      = --------------      :     -----------------

             ( Q1                                    ( Q0
во взаимосвязи с которым находятся следующие индексы:

Сводный индекс трудоемкости  фиксированного  состава:

                 ( t1  Q1
I t фикс     = --------------

                ( t0  Q1

Сводный индекс структурных сдвигов :

              ( t0 Q1                            ( t0  Q0
Iстр      = --------------      :     -----------------

                ( Q1                                    ( Q0

Между которыми существует уже известная связь:
It  ср  = It  фикс  * Iстр
Стоимостной метод измерения производительности труда. Он позволяет оценить  изменение средней производительности труда, когда объем произведенной продукции оценивается в денежном выражении, что особенно важно  для сопоставления разнородной продукции. 

          ( Q1 (р)                ( Q0  (Р)

Iw ср = --------        :         ----------

          ( T1                          ( T0
где, ( Q1 (р),  ( Q0  (Р) – стоимость произведенной продукции в сопоставимых ( стабильных, фиксированных) ценах  в отчетном и базисном периодах.

В тех случаях, когда в различных подразделениях применяются различные методы измерения производительности используется индекс в форме средней арифметической, так называемый индекс производительности труда  акад. С.Г.Струмилина:

(  iw T1
Iw ср    =-------------

( T1
где, iw – индивидуальные индексы производительности труда по каждому подразделению, T1  фактические затраты труда в отчетном периоде.

Лекция 12

Статистика оплаты труда и издержек на рабочую силу

1.Понятие оплаты труда. Состав и виды фондов заработной платы.

2.Показатели уровня и динамики заработной платы. Нахождение влияния факторов на ФЗП. 

1.Оплата труда – регулярно получаемое вознаграждение за произведенную продукцию или оказанные услуги за отработанное время либо включая оплату ежегодных отпусков и другого неотработанного времени, предусмотренного действующим законодательством .

В состав фонда заработной платы ( ФЗП) входят:

1.Начисленные предприятиями, организациями суммы оплаты труда в денежной и натуральной формах за отработанное время.

2.Оплату за неотработанное время.

3.Стимулирующие доплаты и надбавки, компенсационные доплаты и надбавки, связанные с режимом работы и условиями труда.

4. Регулярные выплаты на питание, жилье и топливо.

Оплата за отработанное время включает:

-зарплату, начисленную по тарифным ставкам, окладам, по сдельным расценкам, в процентах от выручки за реализованную продукцию

-стоимость продукции, выданной в порядке натуроплаты

-премии и вознаграждения

-стимулирующие доплаты и надбавки (за профессиональное мастерство, совмещение профессий) компенсационные выплаты и доплаты, связанные с режимом работы и условиями труда (ночные, сверхурочные, вредные и опасные условия труда).

Оплата за неотработанное время включает:

-оплата неотработанных часов в пределах рабочего дня, в том числе ежегодные и дополнительные отпуска

-оплата учебных отпусков и за периоды прохождения профессиональной переподготовки

-оплата труда работников, привлекаемых к выполнению государственных и общественных обязанностей

-оплата льготных часов подростков

-оплата за вынужденное неполное рабочее время по инициативе предприятия

оплата простоев не по вине работника.

Единовременные поощрительные выплаты:

-единовременные (разовые) премии

- вознаграждения по итогам работы за год

-компенсации за неиспользованный отпуск

-дополнительные выплаты при предоставлении отпуска

-стоимость бесплатно выдаваемых в качестве поощрения акций и другие выплаты.

Расходы на питание, жилье, топливо:

-стоимость бесплатно предоставляемых работникам отдельных отраслей экономики питания и продуктов ( в соответствии с законодательством), стоимость льготного питания

-стоимость бесплатно предоставляемого жилья и коммунальных услуг работникам отдельных отраслей или суммы денежных компенсации за это предоставление

-стоимость бесплатно предоставляемого работникам топлива.

При анализе ФЗП выделяют часовой, дневной, месячный, годовой ФЗП.

Часовой ФЗП  включает: компоненты оплаты труда по сдельным расценкам, тарифным ставкам, премии, компенсации и доплаты, начисляемые за отработанные человеко- часы, при нормальной продолжительности рабочего дня.

Дневной ФЗП включает : часовой ФЗП  + часы не отработанные, но подлежащие оплате по действующему законодательству + льготные часы подростков + оплату внутрисменных простоев не по вине работника + оплату сверхурочных. Т.е. дневной ФЗП – это оплата за фактически отработанные человеко-дни.

Месячный ФЗП включает: дневной ФЗП  и остальные выплаты за неотработанное время, единовременные и поощрительные выплаты, выплаты на питание, жилье, топливо.

Годовой ФЗП  равен сумме месячных ФЗП.

По динамике часового, дневного, месячного ФЗП  и по соотношению между ними можно судить  об организации производства и использовании рабочего времени. Так, например, Превышение часового ФЗП над дневным ФЗП свидетельствует об эффективном использовании рабочего дня, т.е. рост зарплаты связан непосредственно с выпуском продукции или оказанием услуг.

Помимо зарплаты в состав доходов работников могут входить:

-выплаты социального характера, на основе действующего законодательства или заключенных индивидуальных договоров : надбавки к пенсиям, материальная помощь, оплата проезда к месту работы, стипендии

-доходы от участия работников в собственности предприятий, взносы в пенсионные фонды ( если предприятие еще оплачивает, но большинство нет), стоимость спецодежды, аренда помещений для проведения мероприятий.

2.Уровень зарплаты характеризуется в основном средней зарплатой одного работника. В статистике рассматриваются чаще всего среднемесячная и среднегодовая зарплата как для всего персонала, так и  по категориям работникам.

Особый интерес представляет распределение  по отдельным отраслям, видам деятельности, формам собственности. (можно привести примеры).

Для исчисления указанных показателей используют списочный состав работников, т.е. все постоянные, временные, сезонные работники, или у которых в трудовых книжках которых имеются запись. Не включаются лица, проходящие практику, стажировку и т.д.

 Ср.мес з/пл = ФЗП мес/ССЧ мес

Ср.год з/пл = ФЗП год/ССЧ год

Динамика уровней оплаты труда анализируется  с помощью уже известной системы индексов переменного, фиксированного состава и структурных сдвигов.

                                                               ( ФЗП 1                  ( ФЗП 0

I пер. состава   =     Зср1 : З ср0    =     ----------       :    ---------

                                                                ( ССЧ 1                 ( ССЧ 0

           ( З 1 ССЧ 1                        ( З 0 ССЧ 0
= -------------------      :        -------------

             ( ССЧ 1                              ( ССЧ 0

и

                               ( З 1 ССЧ 1                           ( З 0 ССЧ 1  
I фикс. состава = -------------------    :     -------------

                                   ( ССЧ 1                           ( ССЧ 1

А индекс структурных сдвигов можно рассчитать по формуле : 

I стр.сдв. =    I пер.состава *  I фикс.состава

Другую формулу выведите сами.

Относительное и абсолютное изменение ФЗП можно рассчитать также с использованием индексного метода. Построение  индексов проводится согласно  общепринятой и рекомендуемой методике , по принципу : факторы – результат.

Например, модель : ФЗП  = З ср. * ССЧ

Или использовать удельные веса отдельных категорий работников в ФЗП и другие показатели. Главное условие -  верное построение теоретической мультипликативной  модели взаимосвязи показателей.

Лекция 13

Статистика себестоимости продукции, работ, услуг.

Результаты и эффективность  экономической деятельности.

1.Статистическое изучение себестоимости продукции, выполненных работ, оказанных услуг.

2.Статистическое изучение результатов экономической деятельности.

3.Статистическое изучение эффективности экономической деятельности.

1.Производство продукции (работ, услуг) требует определенных затрат живого и овеществленного труда.  Затраты  всех видов ресурсов : основных фондов, природного и промышленного сырья, материалов, топлива, энергии, труда, используемых в процессе изготовления продукции, выраженные в денежной форме называются себестоимость продукции (работ, услуг).

Кроме того, методика исчисления себестоимости, подразумевает включение в нее потерь от брака и простоев по внутрипроизводственным причинам, недостачи ТМЦ  в пределах норм естественной убыли, выплаты работникам, связанным с их высвобождением из-за реорганизации предприятия или сокращения штатов.

Все затраты предприятия группируются по следующим признакам.

а)По принадлежности к процессу производства : производственные –непосредственно связанные с изготовлением продукции (работ, услуг) и коммерческие – связанные с реализацией продукции.

б) По отношению к объему производства : условно-постоянные – затраты величина которых не изменяется с  увеличением объема производства (износ основных средств, расходы на отопление, освещение и др.) и условно-переменные – величина которых меняется с изменением объема производства (сырье, материалы, топливо, зарплата производственных рабочих). Смешанные – величина которых меняется с изменением объема производства, но не в прямой пропорции.

в) По способу включения в себестоимость : прямые затраты можно прямым образом отнести на определенный вид продукции (объекты калькуляции), косвенные ( накладные) – связаны одновременно с несколькими  видами продукции (объектами калькуляции). Это расходы по содержанию машин и оборудования, ремонт основных средств и др. То есть эти затраты  распределяются косвенным путем, пропорционально определенной базе, которая принята на предприятии.

г) По  временному признаку  затраты могут быть: текущими – обычные, повседневные затраты и единовременные – однократные – обеспечивающие ход производственного процесса в течении длительного времени.(расходы на подготовку и освоение новых видов продукции и др.)

д)По назначению . Основные – без которых нельзя осуществить производство продукции. Накладные – связанные с организацией и управлением производством.

е) По степени усреднения. Полные – себестоимость всего выпуска. Удельные –  затраты в среднем на 1 изделие.

 Кроме этого затраты классифицируются по экономическим элементам  и статьям калькуляции. Об этом  более подробно будет сказано ниже.

Статистическое изучение себестоимости заключается в :

-изучении структуры себестоимости по видам затрат

-характеристике динамики себестоимости и выполнении плана по себестоимости

-анализе факторов изменения себестоимости и выявлении резервов дальнейшего снижения себестоимости.

Группировка себестоимости по экономическим элементам включает: материалы, износ средств (амортизация), затраты на оплату труда, отчисления на социальное страхование, прочие затраты.

Так, при статистическом изучении структуры по элементам затрат рассчитываются удельные веса каждого элемента в себестоимости, что желательно проводить в динамике. Например, можно использовать следующую таблицу.

	Год (квартал)
	всего затрат(%)
	в том числе

	
	
	материалы
	амортиз.отчисления
	зар.плата
	Отчисления на соц.страх
	Прочие

	2000
	100
	40
	20
	25
	10
	5

	 и т.д.
	
	
	
	
	
	


Изучение структуры затрат позволяет выявить определенные закономерности, например, увеличение затрат живого труда будет свидетельствовать об увеличении трудоемкости, а увеличение материалов или амортизационных отчислений об увеличении материалоемкости или фондоемкости. 

Для выявления экономии или перерасхода по себестоимости используют данные о себестоимости по статьям калькуляции. Например, в разрезе следующих статей: 

1.Сырье и материалы (за вычетом возвратных отходов).

2.Покупные изделия, полуфабрикаты и услуги производственного характера сторонних организаций.

3.Топливо и энергия на технологические  цели.

4.Основная зарплата производственных рабочих.

5.Дополнительная зарплата производственных рабочих.

6.Расходы на освоение и подготовку производства.

7.Накладные расходы.

8.Потери от брака.

9.Прочие затраты.

Необходимо помнить, затраты не включаемые в производственную себестоимость продукции, признаются расходами периода, в котором они были понесены, например, общие и административные расходы, расходы по реализации товаров, расходы по процентам.

Для статистического анализа данные можно свести в следующую таблицу, используя для обозначения показателей, следующие условные обозначения:

Z  - себестоимость  на одну единицу по определенной статье, q – физический объем производства, zq – общие затраты  ( общая себестоимость), следовательно, zплq1   - затраты  на фактический объем производства , пересчитанные по плановой  себестоимости,  z1q1   - затраты фактически сложившиеся.

	Статьи калькуляции
	Себестоимость фактического объема производства
	Отклонение  факт. от план. 
	Отклонение факт. себестоимости от план., в %

	
	1
	2
	3
	4
	5

	
	(zплq1
	(z1q1
	(z1q1 - (zплq1
	(z1q1  - (zплq1

        (zплq1
	Графа3* 100

Итог

графы 1

	
	план
	факт
	абсолютное
	относительное
	

	1.
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	

	итого
	
	
	
	
	


По приведенной таблице следует уяснить, что показатели гр.4 характеризуют интенсивность изменения затрат по каждой  статье калькуляции (каждая относительная величина вычисляется по отношению к своей базе). А показатели по гр.5 показывают изменение по данной статье к полным затратам  по фактическому объему производства , пересчитанному по плановой  себестоимости.

В настоящее время при разработке бизнесов-планов закладывается задание по снижению себестоимости единицы продукции (услуг), которое может быть установлено в коэффициентах или в процентах. Так, если z0  -  базисный уровень себестоимости ( 1999 г), zпл -  плановый уровень (2000 г), z1 -  фактический уровень себестоимости (2000 г), то,  коэффициент снижения себестоимости будет иметь вид: 

а  процент снижения 

zпл  - z0
% =   ---------------    * 100
z0

Плановая экономия от снижения себестоимости  в расчете на плановый объем продукции будет равна : 

Э пл =  (zпл  - z0 ) * q пл

 В конце отчетного периода можно рассчитать коэффициент выполнения плана по себестоимости:

I вып.пл = z 1/ zпл

Общая сумма экономии от сверхпланового снижения себестоимости:

Э  св.пл =  (z1  - zпл ) * q1

 Также рассчитывается коэффициент изменения фактической себестоимости по сравнению с базисной:

I факт = z 1/ z0
И  фактическая экономия :

Э  факт =  (z1  - z 0) * q1

Немаловажное значение имеет показатель затраты на 1 тенге товарной продукции, который находится следующим образом:

( zq                        ( z0q0                              ( z1q1
З = -----------  ,   з0 =    ---------       , з1  = -----------

( p0q0                        ( p0q0                              ( p1q1
 где, ( pq,   -   объемы товарной продукции по периодам.

Следовательно, 

Iз = з1  / з0

Использовать индексный метод для нахождения влияния факторов можно и по другим моделям, но главное условие, о чем уже неоднократно указывалось -  верное построение теоретической мультипликативной  модели взаимосвязи показателей.

2.Если на макроэкономическом уровне   основным результатом экономической деятельности является ВВП, то на микроуровне  таковым является – прибыль. Следует отметить, что в казахстанской бухгалтерской и статистической отчетности используется понятие аналогичное прибыли –  доход, информацию о котором дает одна из форм бухгалтерской отчетности – « отчет о результатах финансово- хозяйственной деятельности». Показатели в которой имеют следующую взаимосвязь:

1.Доход от реализации продукции (работ, услуг).

2.Себестоимость реализованной продукции ( работ, услуг).

3.Валовой доход (1-2).

4.Расходы периода (общие и административные расходы, расходы по реализации товаров (работ, услуг), расходы по процентам).

5.Доход (убыток) от основной деятельности ( 3-4).

6.Доход (убыток) от неосновной деятельности.

7.Доход (убыток) от обычной деятельности до налогообложения (6+7).

8.Подоходный налог.

9. Доход (убыток) от обычной деятельности после налогообложения.

10.Доход (убыток) от чрезвычайных ситуаций.

11. Чистый доход (убыток). ( 9 +10).

Наряду с изложенными выше абсолютными показателями результатов экономической деятельности, используют 

относительный показатель – рентабельность, которая рассчитывается  в многообразных вариантах, в зависимости от   цели исследования. Так, общая рентабельность  рассчитывается следующим образом:

ЧД

Rо =  -------------------  * 100

Ф

 где, ЧД - чистый доход , Ф -  среднегодовая стоимость основных фондов, нематериальных активов и материальных оборотных средств.

 Рентабельность реализованной продукции:

ВД

R р.п.   =  -------------------  * 100

С

где, ВД- валовой доход, т.е. прибыль полученная орт реализации продукции, С -  себестоимость реализованной продукции.

Рентабельность собственного капитала:

ЧД

R с.к.   =  -------------------  * 100

СК

где, СК- величина собственного капитала.

Для анализа влияния факторов на результаты экономической деятельности можно также использовать индексный метод. Например, валовой  доход можно представить в следующем виде: 

ВД = ( р - z) *q,

где, р – цена за единицу продукции, z – себестоимость единицы продукции, q- физический объем производства . На основании данной модели можно построить индексы, но данная модель работает не во всех случаях, если себестоимость оказывается выше чем цена, а это может быть при сравнении отчетных и базисных данных, то использование данной модели будет некорректным.

          ( ( р1 – z1) q1
I вд = -------------------

           ( ( р1 – z1) q1

Данный индекс  покажет изменение валового дохода под влиянием всех факторов, в данном случае мы ввели в модель: цену за единицу, себестоимость единицы, количество.

               ( ( р1 – z1) q1
I вд (р) = -------------------

               ( ( р0 – z1) q1
Данный индекс покажет изменение валового дохода за счет изменения цены.

              ( ( р0 – z1) q1
I вд (z) = -------------------

              ( ( р0 – z0) q1

Данный индекс покажет изменение валового дохода за счет изменения себестоимости 

              ( ( р0 – z0) q1
I вд (q) = -------------------

               ( ( р0 – z0) q0
Данный индекс покажет изменение валового дохода за счет изменения количества.

Между индексами существует взаимосвязь:

I вд =  I вд (р) * I вд(z) * I вд (q)
Индексный метод позволяет также определить абсолютное влияние факторов на валовой доход. Эти величины находятся , как вам уже известно из курса ОТС, как разница числителя и знаменателя соответствующего индекса. Причем, сумма исчисленных абсолютных величин будет равна разности валового дохода соответственно отчетного и базисного периода.

3.Изучение эффективности экономической деятельности в условиях рыночной экономики приобретают особо важное значение. Растущая конкуренция со стороны отечественных и зарубежных производителей предопределяет необходимость повышения эффективности производства  как основного фактора успешного функционирования экономики. Ограниченность природных ресурсов и связанное с этим удорожание затрат на производство благ и услуг также является стимулирующим фактором.

В настоящее время в отечественной статистике ( в соответствии с рекомендациями международной) для характеристики уровня и динамики экономической эффективности применяется большое количество показателей, которые можно объединить в следующие группы:

-показатели рентабельности производства и продукции

-показатели эффективности затрат живого труда

-показатели эффективности затрат овеществленного труда

показатели эффективности капиталовложений.

Показатели первой группы, были в общем виде изложены в предыдущем вопросе. Следует заметить,  что показатели рентабельности можно  в целом объединить  термином «эффективность результатов экономической деятельности». Более подробно они излагаются в курсах «Экономический анализ» и «Финансовый анализ».

Показатели второй группы также были нами освещены в теме « Статистика  производительности труда». Это различные показатели производительности труда и трудоемкости продукции ( работ, услуг)

Показатели третьей группы были освещены в темах : « Статистика основных фондов», «Статистика оборотного капитала». Это показатели: фондоотдача, фондоемкость, фондовооруженность, различные коэффициенты оборачиваемости оборотного капитала , материалоемкость.

Показатели четвертой группы отдельно не выделялись, но думается, что такая важная тема как статистика капиталовложений будет включена в программу курса «СЭС». В практике международной статистики тем не менее рассчитываются следующие показатели:

1.;Удельный вес капиталовложений в общей сумме инвестиций в основной и оборотный капитал, который определяется отношением капвложений в основной капитал к общей сумме инвестиций.

2.Срок окупаемости капиталовложений – показывает, через сколько лет вложения в основной капитал будут возмещены за счет дополнительной прибыли, полученной в связи с осуществлением капиталовложений. Он определяется отношением капиталовложений к чистой дополнительной прибыли ( дополнительному чистому доходу).

3.Капиталоемкость продукции – характеризует объем капиталовложений, необходимых для достижения единицы прироста результата производства. Находится отношением  капиталовложений к чистой прибыли ( чистому доходу).

Экономическая деятельность представляет единство средств труда, предметов труда, непосредственного живого труда, процесса производства и результатов. Если рассматривать на макроэкономическом уровне, то главными результативными показателями являются  валовой внутренний продукт и национальный доход. А в глобальном масштабе- это :

1.Индекс Доу-Джонса. Показывающий курсы акций крупнейших  500 компаний  мира. Представляет собой  арифметическую среднюю (невзвешенную) ежедневных котировок определенной группы компаний на момент закрытия биржи.  В настоящее время рассчитываются несколько индексов : для промышленных компаний, транспортных, коммунальных и на их основе  рассчитывается составной индекс Доу-Джонса.

2.Немецкий индекс акций (DAX). Введен в 1988 г. Данный индекс рассчитывается на основе изменения 30 акций, имеющих наибольшие обороты, котирующихся на Франкфуртской фондовой  бирже. Он определяется ежеминутно в течении 3-х часов биржевого дня. 

3.Индекс Никкей-Доу-Джонс. Это индекс курсов ценных бумаг на Токийской фондовой бирже. В него включаются 225 акций первого подразделения. А базовый период принят 16.05. 1949 г. 

4.Индекс цен НАСДАК. Показывает движение акций около  3500 корпораций ( кроме котируемых на фондовых биржах). И ряд других.

В России же рассчитывается индекс «РТС-Интерфакс», который рассчитывается по бумагам 99 эмитентов, торги по которым проходят в Российской Торговой системе (РТС) и отдельно по акциям «Газпрома», торги по которым проходят на Московской Фондовой Бирже.

Лекция 14

Статистика цен и тарифов

1.Понятие и сущность цен.

2.Методы расчета и анализа индексов цен.

1.Цена – ведущая рыночная категория, представляющая собой денежное выражение стоимости  единицы товара, эквивалент обмена товара на деньги. Величина цены зависит от уровня стоимости и от соотношения спроса и предложения  на товары.

Тариф – плата за различные услуги производственного и непроизводственного характера, предоставляемые объединениям, организациям и населению. Регулируется  посредством системы тарифных ставок, которые представляют собой перечень ставок, выраженных в твердых суммах или в процентах, по которым облагаются различные услуги. Наиболее типичные – ставки таможенных тарифов, ставки тарифов на потребление холодной и горячей воды, теплоэнергию, электроэнергию, услуги транспорта и связи.

Классификация цен.

1.По сферам товарного обслуживания:

а)оптовые цены – по которым предприятия реализуют большие объемы продукции, как внутри оптовой сферы, так и из оптовой в розничную сферу Эти цены также носят названия – цены производителей или цены предприятий;.

б) розничные цены - по которым товар реализуется конечному потребителю в ограниченном количестве. Эти цены называются также потребительскими ценами. Группируются на  цены  продовольственных, непродовольственных товаров и цены на платные услуги населению;

в)закупочные цены – по которым государство покупает продукцию и сельскохозяйственных предприятий;

2.По формам продаж.

а)контрактные цены – цены фактической договоренности между продавцом и покупателем;

б)биржевые котировки – уровень цен товара реализуемого через биржу;

в)цены ярмарок и выставок как правило льготные;

г)аукционные – отражающие ход продаж на аукционе.

3.По стадиям продаж.

а)цены предложения – стартовые цены, по которым продавец желает продать товар ;

б)цена спроса – по которым покупатель заинтересован приобрести товар;

в)цена реализации – фактическая цена продажи.

3.По степени регулирования.

а)жестко фиксированные – основные типичные цены в условиях административно-командной экономики;

б)регулируемые –устанавливаются государством на  товары повышенного социального назначения;

в)свободные – не подвержены прямому вмешательству, формируются в соответствии с коньюктурой рынка.

4.По способу отражения транспортных расходов.

а)франко-отправления – транспортные издержки до пункта магистрального транспорта ( расходы на остальной путь несет покупатель);

б) франко-назначения – транспортные издержки до пункта назначения.

5.По степени устойчивости во времени.

а)твердые – устанавливаются на весь срок действия договора;

б)подвижные – зафиксированная в договоре цена меняется в момент поставки, если изменяется рыночная цена товара;

в)скользящие – в договоре устанавливается исходная цена и оговаривается порядок внесения поправок;

г)с последующей фиксацией – в договоре оговаривается условие фиксации.

Основными задачами статистики цен являются :

1.Регистрация цен.

2.Анализ уровня цен.

3.Изучение структуры цены.

4.Изучение динамики цен.

5.Прогнозирование цен.

При регистрации цен существует две методики. Прейскурантная методика, т.е. сплошной учет цен и выборочная концепция регистрации  Формирование выборочной совокупности осуществляется  следующим образом:

1.Выборка по времени, как правило ежемесячно.

2. Отбор товаров-представителей.

3.Выбор конкретной разновидности товара- представителя и вида регистрируемой цены.

4.Выборка по территории. Как правило включаются крупные города, областные центры. 

Возможны четыре варианта регистрации цены : модальная – т.е. цена с наибольшим уровнем реализации в данной товарной группе. Это самый предпочтительный метод. Простая средняя арифметическая – не всегда точна, особенно при большой вариации объемов продаж, Средняя арифметическая взвешенная – трудоемкая, но более объективная. Случайно отобраная – рекомендуется использовать таблицу случайных чисел.

Уровень цен – обобщающий показатель, характеризующий состояние цен за определенный период времени, на определенной территории, по совокупности товаров и товарных видов с близкими потребительскими свойствами.

Индивидуальный уровень цены – это абсолютная величина, показывающий сумму денег, уплачиваемую за единицу товара.

Для цен совокупности однородных товарных единиц, варьирующих во времени и пространстве обобщающей характеристикой является средняя цена. Если известен объем продаж, то можно определить  среднюю цену по средней  арифметической взвешенной:

( pq
Р ср. =-------------,

(q
где р – цена за единицу товара, q – количество проданных товаров.

В качестве обобщающей характеристики уровня цен можно рассматривать показатель стоимости фиксированной потребительской корзины, которая представляет собой ограниченный набор продовольственных и непродовольственных товаров, обеспечивающих удовлетворение основных физиологических и культурных потребностей. В Казахстане в потребительскую корзину входят « продуктовая корзина» ( 77 наименований) и « непродовольственная корзина» ( 63 предмета гардероба и общесемейного пользования и 78 товаров культурно-бытового назначения).

Изучение структуры цен   является одной из важнейших задач статистики. Рассмотрим структуру розничной цены :

	Оптовая цена производителя
	Торговая наценка оптовой торговли
	Торговая наценка розничной торговли

	издержки 
	доход
	издержки 
	доход
	издержки 
	доход


При анализе структуры цен следует обращать внимание на долю в них издержек производства, транспортных затрат, издержек хранения, долю налогов.

Вариация цен представляет немаловажный интерес, к тому же на основе варьирования показателей осуществляется и прогнозирование (см. курс «ОТС»). Относительно цен,  вариацию оценивают :

1.В пределах одного товара или товарной группы.

2.Во времени

3.В разрезе территорий.

Для оценки используют уже известные вам показатели : размах вариации, среднее линейное и среднее квадратическое отклонение, коэффициент вариации.

2.В статистическом изучении цен первостепенное значение имеет индексный метод. Расчет индивидуальных индексов производится по формуле: 

ip = p1 / p0
Индексы цен наиболее часто применяемые в статистике представлены в  следующей таблице 1.

Таблица 1- Индексы цен применяемые в статистике

	Вид индекса
	Расчетные формулы

	
	Агрегатный индекс
	Средний индекс из индивидуальных

	1.Индекс цен с базисными весами (Ласпейреса). Используется при отсутствии изменений в структуре.
	(p1q0

----------

(p0q0
	( ip p0q0

-----------

(p0q0

	2.Индекс цен с весами отчетного периода (Пааше). Занижает реальное изменение цен, если снижается количество при возрастании цен.
	(p1q1

----------

(p0q1
	(p1q1

----------

  p1q1
(   ---------

  ip

	3.Индекс Фишера. Считается наиболее удачным, компромиссным вариантом.
	
	      (p1q0        (p1q1
(    -------- *  -------

      (p0q0        (p0q1


	4.Индекс цен перемен-ного состава. Показывает изменение средней цены за счет изменения как структуры объема реализации так и цен .
	          (p1q1             (p0q0
        ----------  :  --------

             (q1             (q0



Индекс цен по формуле Ласпейреса особенно широко применяется для расчетов индексов потребительских цен (ИПЦ). Индекс  цен, рассчитанный по формуле Пааше  охватывает более  широкий круг товаров и услуг. Индекс Ласпейреса, как правило больше индекса Пааше. Эта систематическая зависимость двух индексов известна как эффект Гершенкрона.

В рыночной экономике ИПЦ традиционно используется как общий показатель инфляции и как дефлятор, при сопоставлении национальных счетов в постоянных ценах.

Расчет ИПЦ производится путем объединения двух информационных потоков :

-данных о структуре фактических потребительских расходов населения за  предыдущий год в Казахстане. Эти показатели структуры выступают как весы, а получают их на основе выборочных обследований семейных бюджетов;

-индексов изменения зарегистрированных цен и тарифов по набору основных потребительских товаров (услуг) – представителей, который включает 278 ( в России – 288) укрупненных позиций товаров и услуг.

Расчет ИПЦ осуществляется:

1.К предыдущему месяцу (или периоду).

2. К декабрю предыдущего года ( или кварталу).

3. К соответствующему месяцу (или периоду) предыдущего года.

В таблице 2 представлена динамика индексов потребительских цен в Карагандинской области . ИПЦ в декабре по сравнению с ноябрем  1999 г. в Карагандинской области составил 101,8 %, а в сравнении с декабрем 1998 г. – 119,2 %. 

Таблица 2 - Изменение потребительских цен в Карагандинской области в 1999 г. разрезе их структуры

	наименование
	в % к предыдущему месяцу
	в % к XII предыдущего года

	
	XII
	XI
	

	
	1998
	1999
	1998
	1999
	XII - 98
	XII – 99

	ИПЦ
	100,3
	101,8
	99,7
	102,4
	99,1
	119,2

	в том числе:
	
	
	
	
	
	

	продовольственные товары
	100,7
	103,4
	99,4
	102,9
	98,3
	126,0

	непродовольственные товары
	100,0
	100,7
	100,1
	100,9
	98,1
	118,4

	платные услуги населению
	100,0
	99,1
	100,1
	102,7
	102,0
	105,3


А в целом по республике эти индексы составили соответственно- 101,7% и 117,8%. Из таблицы видно, что  основное влияние на формирование ИПЦ оказал рост цен продовольственные и непродовольственные товары.

Система индексов цен предприятий - производителей  (ИЦП), также называется индекс оптовых цен, отражает динамику цен промышленной продукции, изготовленную предприятиями республики, без учета НДС и акцизов. Наблюдение за ними ведется по выборочной сети базовых предприятий. Регистрация цен осуществляется ежемесячно по

набору товаров – представителей. В качестве таких товаров принимаются однородные группы продукции, близкие по основным качественным параметрам, используемому сырью, материалам и технологическим процессам при их производстве.

Индекс цен по товарам-представителям затем последовательно агрегируется по отраслям и подотраслям промышленности. В качестве базы взвешивания индивидуальных индексов используются данные о стоимости промышленной продукции, выпущенной в году, предшествующем отчетному. Динамика ИЦП представлена в таблице 3.

Таблица 3 - Изменение индекса производителей промышленной продукции в Карагандинской области в 1999 г.

	наименование
	в % к предыдущему месяцу
	в % к XII предыдущего года

	
	XII
	XI 
	

	
	1998 
	1999
	1998.
	1999
	XII-98
	XII – 99 

	ИЦП
	99,6
	101,3
	99,3
	100,2
	93,7
	154,3


Как видно из таблицы в декабре к ноябрю 1999 г.  данный индекс составил 101,3%, а за период с начала года – 154,3%. На формирование данного индекса основное влияние оказал рост  цен  на  производимые в области энергоресурсы, цены по группе  «Добыча металлических руд» и в производстве пищевых продуктов. 

Особую сложность представляет регистрация цен на предприятиях легкой промышленности, так как часто обновляется ассортимент выпускаемой продукции, меняется используемое сырье и т.д.

Лекция 15

Статистика внешней торговли

1.Основные понятия и показатели, используемые в статистике внешней торговли.

2.Инкотермс. Основные понятия.

3.Состояние и динамика внешней торговли в Карагандинской области.

1.Внешняя торговля складывается из экспортно-импортных операций, связанных с передвижением товарных масс и услуг через таможенные границы. 

Статистика  внешней торговли имеет две характерные черты:

1.Статистика учитывает только те товарные массы и услуги, которые пересекают таможенные границы.

2.Статистика учитывает любое движение через таможенную границы ( по весу) товарных масс на коммерческой и некоммерческой основе. Так, получаемая страной гуманитарная помощь включается в импорт, а выдаваемая – в экспорт.

Под экспортом понимается вывоз из страны произведенных, выращенных,  или добытых товаров отечественного производства. При этом к товарам отечественного производства относятся также товары иностранного происхождения, которые возятся в страну и подвергаются существенной переработке, изменяющей их качественные или технические характеристики. В результате экспорта товаров уменьшаются национальные запасы материальных ценностей.

Под импортом  понимается ввоз  товаров  в страну. В импорт включаются ввезенные товары, для потребления внутри страны, реэкспорта ( экспорт иностранных товаров, не подвергшихся в стране переработке), а также товары, закупаемые для отечественных организаций за границей. В результате импорта товаров увеличиваются национальные запасы материальных ценностей.

Изучает внешнюю торговлю – таможенная статистика, которая помимо  изучения товарного перемещения, также учитывает и другие операции, в частности выполнение работ и оказание услуг.

Основными видами международных услуг являются : транспортные услуги, поездки (туристические услуги), услуги связи, страховые услуги, финансовые услуги, компьютерные и информационные услуги, лизинговые вознаграждения, прочие деловые услуги, услуги физическим лицам и услуги в сфере культуры и отдыха, образования, медицины, государственные услуги и другие.

Непосредственными объектами наблюдения в таможенной статистике являются экспортные и импортные товары, приведенные в Товарной номенклатуре внешнеэкономической деятельности Содружества Независимых Государств (ТН ВЭД СНГ).

Под товарами понимается любое движимое имущество, в том числе валюта, валютные ценности, электрическая, тепловая, иные виды энергии, транспортные средства, за исключением транспортных средств, используемых для международных перевозок пассажиров и товаров.

Регулируются внешнеторговые операции Таможенным кодексом РК. Документально оформляются грузовыми таможенными декларациями (ГТД), которая является первичным документом. ГТД бывают экспортные, импортные, транзитные. ГТД заполняются на каждую партию товаров. Основные сведения  : период, направление товарного потока ( ввоз, вывоз), страна назначения ( при вывозе), статистическая стоимость, код и наименование товара по ТН ВЭД СНГ, вес нетто, код и наименование дополнительных единиц измерения, количество по дополнительным единицам измерения, вид таможенного режима и другие ( до 50 показателей).  

Стоимостные показатели внешней торговли:

1.Внешнеторговый товарооборот – сумма стоимостей экспорта и импорта.

2. Сальдо товарного баланса – стоимость экспорта минус стоимость импорта.

3.Коэффициент покрытия – стоимость экспорта/стоимость импорта.

4.Торговый баланс-  балансовое соотношение стоимостей экспорта и импорта за какой либо период времени ( год)  по данным статистики внешней торговли страны. Может быть благоприятным ( активным) и неблагоприятным ( пассивным).

5.Платежный баланс – следует за торговым балансом. Показывает соотношение платежей и поступлений между данной страной и другими странами в течении определенного периода ( месяц, квартал, год). Состоит из  приходной части, в которой отражаются : экспорт товаров и невидимый экспорт – доходы от туризма, от предоставления займов и кредитов, от выпуска ценных бумаг, от оказания услуг и прочих операций, и расходной части – импорт товаров, невидимый импорт – расходы на оплату услуг, полученных из-за рубежа, приобретение лицензий, патентов, «ноу-хау», оплата обучения, лечения, отдыха за рубежом, гастролей иностранных артистов и спортсменов и т.д.

2.В международной торговой практике существует более видов цен, которые могут быть установлены на один и тот же товар в зависимости от условий сделки. Эти условия регулируются международными правилами толкования торговых терминов « ИНКОТЕРМС», которые были предложены и опубликованы Международной торговой палатой в 1990 г.

Все термины разделены на четыре категории, начиная с первой категории, когда продавец предоставляет товары покупателю непосредственно в своих помещениях ( EXW- EX WORKS), то есть с завода. Согласно терминам второй группы продавец обязуется предоставить товар в распоряжение перевозчика, который обеспечивается покупателем (термины группы F ). Согласно  терминам группы С продавец обязуется заключить договор перевозки, однако без принятия на себя риска случайной гибели или повреждения товара или каких-либо дополнительных расходов после погрузки товара. Термины группы D – продавец несет все расходы и принимает на себя все риски до момента доставки товара в страну назначения. Группировка этих терминов приведена в таблице 1 .

Так, EXW , т.е. отгрузка с завода означает, что продавец выполняет свое обязательство по поставке, когда передает товар в распоряжение покупателя на своем предприятии (заводе, фабрике, складе). В частности он не отвечает за погрузку товара на транспортное средство, предоставленное покупателем и т.д. То есть этот термин возлагает на продавца минимальные обязанности.

Таблица 1 - ИНКОТЕРМС 1990.

	Группа Е
	EXW
	Отгрузка с завода

	Группа F
Основная перевозка не оплачена
	FCA
	Франко-перевозчик

	
	FAS
	Свободно вдоль борта судна

	
	FOB
	Свободно на борту

	Группа C
Основная перевозка оплачена
	CFR
	Стоимость и фрахт

	
	CIF
	Стоимость, страхование, фрахт

	
	CPT
	Перевозка оплачена до

	
	CIP
	Перевозка и страхование оплачены до

	Группа D
Прибытие
	DAF
	Поставка на границе

	
	DES
	Поставка с судна

	
	DEQ
	Поставка с причала

	
	DDU
	Поставка без оплаты таможенных пошлин

	
	DDP
	Поставка с оплатой таможенных пошлин


FCA- франко-перевозчик означает, что продавец считает выполнившим свое обязательство по поставке товара, прошедшего таможенную очистку, с момента его передачи в распоряжение перевозчика в обусловленном пункте. Данный термин используется при осуществлении перевозки любым видом транспорта.

FAS – свободно вдоль борта судна. Этот термин означает, что продавец выполнил свое обязательство, когда товар размещен вдоль борта судна на причале или на лихтерах . С этого момента покупатель должен нести все расходы и риски гибели или повреждения товара. По условиям FAS на покупателя возлагается обязанность по очистке товара от пошлин для вывоза. Этот термин применяется для перевозок морским или внутренним водным транспортом.

FOB – свободно на борту. Момент перехода товара через поручни судна в порту отгрузки является  фактом выполнения своего обязательства продавцом. С  этого момента покупатель несет все расходы и риски гибели или повреждения товара. По условиям FOB на покупателя возлагаются обязанности по очистке товара от пошлин для экспорта. Этот термин применяется для перевозок морским или внутренним водным транспортом.

CFR- стоимость и фрахт. Продавец обязан уплатить расходы и фрахт, необходимые для поставки товара в указанный порт назначения. По условиям CFR на продавца возлагаются обязанности по очистке товара от пошлин для его вывоза. Этот термин применяется для перевозок морским или внутренним водным транспортом.

CIF- стоимость, страхование, фрахт. Т же что и CFR, но продавец обязан обеспечить морское страхование от риска гибели или повреждения товара. Этот термин применяется для перевозок морским или внутренним водным транспортом.

CPT- перевозка оплачена до. Продавец оплачивает фрахт за перевозку товара до указанного места назначения. Риск гибели или повреждения товара переходит с продавца на покупателя, когда товар передан в распоряжение перевозчика. По этим условиям в обязанности продавца входит таможенная очистка для вывоза товара. Данный термин используется для всех видов перевозок.

CIP- перевозка и страхование оплачены до. Условия те же что и для CPT, но продавец заключает договор страхования. Данный термин используется для всех видов перевозок. 

DAF-поставка до границы. Обязанности продавца считаются выполненными, когда товар, очищенный от пошлин для вывоза, прибывает в указанный пункт или место на границе, но до поступления товара на таможенную границу принимающей страны. Применяется главным образом при перевозке товара по железной дороге или автомобильным транспортом, но может быть применен и при любом другом способе перевозки.

DES- поставка с судна. Продавец считается выполнившим свои обязательства  с момента предоставления неочищенного  от таможенных пошлин  при ввозе товара продавцу в согласованном порту назначения. Применяется при перевозках морским или водным транспортом.

DEQ-поставка с причала( с оплатой пошлины).Продавец считает выполнившим свои обязательства с момента предоставления очищенного от таможенных пошлин при ввозе товара в распоряжение покупателя на пристани (причале) в согласованном порту назначения. Применяется при перевозках морским или водным транспортом.

DDU- поставка без оплаты пошлины. Продавец считает выполнившим свои обязательства с момента доставки товара в согласованный пункт в стране ввоза. Продавец несет расходы , падающие на товар, за исключением уплаты налогов при ввозе товара. Применяется независимо от способа перевозки товара.

DDP-поставка с оплатой пошлины. Тоже что и DDU, но с оплатой всех рисков и расходов, связанных с ввозом товара. Таким образом термин DDU предполагает максимальные обязанности продавца, в отличие от EXW – с минимальными обязанностями.

Как видно, способы включения транспортных расходов довольно разнообразны. Например, гигант промышленности в Карагандинской области ОАО «Испат –Кармет», использует следующие виды.

Таблица 2 - Условия поставки используемые ОАО «Испат-Кармет» для транспортировки грузов на экспорт

	Условия поставки
	Доля, %

	CFR
	1,21

	CPT
	33,89

	FCA
	51,62

	FOB
	13,27

	Итого
	100,00


Причем, в страны СНГ используются в основном CPT и FOB.

Более подробно с правилами ИНКОТЕРМС можно ознакомится в учебнике «Международная статистика».

3.В практике статистического учета внешней торговли выделяют:

1.Торговлю с государствами СНГ.

2.Торговлю с государствами вне СНГ.

Распределение основных показателей по Карагандинской   области за 1999 г  в этих группах приведено в  следующей таблице.

Таблица 3 - Основные показатели внешней торговли по Павлодарской области в 1999 г.( млн.долл. США).

	Страны
	товарооборот
	экспорт
	импорт
	Сальдо внешней торговли

	
	всего
	уд.вес%
	всего
	уд.вес %
	всего
	уд.вес %
	

	всего
	1358,54
	100,0
	1125,42
	100,0
	233,12
	100,0
	892,3

	в т.ч.
	
	
	
	
	
	
	

	СНГ
	238,26
	17,5
	100,5
	8,9
	137,76
	59,1
	-37,26

	Остальной мир
	1120,28
	82,5
	1024,92
	91,1
	95,36
	40,9
	929,56


Удельный вес товарооборота со странами СНГ в общей сумме товарооборота  колеблется на протяжении последних лет около 20%, но в 1998 г. он составил 20,9%, а в 1999 г. – 17,5%. Причем доля импорта многократно превышает долю экспорта. Сальдо внешней торговли по данной группе сохраняется отрицательным. Основными внешнеторговыми партнерами области являются : Россия – около 79,5% оборота, Украина – 18,5%, Кыргызстан – 5,2%, Беларусь – 3,3%, Таджикистан – 1,8%.

Если внешнеторговый оборот со странами СНГ имеет тенденцию к снижению, то со странами дальнего зарубежья он возрос 2,6%. Наибольший объем внешней торговли стран указанной группы приходится на Китай – 26,4% объема, Италию – 21,7%, Германию – 17,3%.Иран – 5,1%. 

Доля товарооборота внешней торговли Карагандинской области в товарообороте республики  в 1 квартале 2000 г. составила 16,3%,  причем в структуре экспорта – 20,0%.

Информация о внешней торговле предоставляется статистическим органам на основе грузовых таможенных деклараций, заполняемых юридическими лицами на все товары, перемещаемые через таможенные посты области и физическими лицами – на товары, предназначенные для производственного потребления, но без учета «челночной» торговли, «оседающих» транзитных товаров и неэквивалентного бартера.

Лекция 17

Статистика предпринимательства

1.Социально-экономическая сущность предпринимательства и задачи статистики.

2.Показатели статистики предпринимательства. Особенности статистического изучения малого предпринимательства

3.Тенденции развития малого предпринимательства в различных странах мира, в Казахстане и Карагандинской области.

1.Развитие предпринимательства является одним из главных условий расширения и углубления рыночных отношений, важным средством повышения эффективности экономики. 

Переход к рыночной экономике всех государств СНГ  вызвал необходимость  пересмотра места и роли  предпринимательской деятельности человека, адекватной задачам обновления общественного, экономического, правового сознания подавляющего большинства населения страны, никогда не жившего в условиях рыночной экономики.

Различные аспекты теории и практики предпринимательства изучаются практически всеми экономическими науками. Статистика,  разрабатывающая  теорию и методологию статистических показателей,  базируется в первую очередь на основных положениях   экономической теории.

Взгляды на природу и сущность предпринимательства имеют свое историческое развитие, которое уходит корнями в далекое прошлое.  Хотя  в трудах античных и средневековых мыслителей это определение не существовало как таковое, но определенные «предпринимательские»  постановки в их  трактатах явились основой для формирования представлений о предпринимательстве в преимущественно западной экономической мысли. В истории экономических учений практически не упоминается об экономических взглядах мыслителей Востока: Китая, Средней Азии, но в публикуемых в последнее время трудах (первоисточниках), как правило  адресованным для  изучения философско –социальных  аспектов развития общества, можно вполне определенно проследить основные постулаты экономической теории, которая почему то полностью приписывается западной научной мысли. Так, проблемы собственности на землепользование  и  право распоряжаться полученными результатами  поднимались еще в 4 веке до н. э.  китайским мыслителем Мен-цзы , который критиковал существующую систему землепользования « гун». В трактате « О взглядах жителей добродетельного города»  Аль Фараби красной нитью проходит  не только идея о деятельном разуме ( инновации), но и поднимаются вопросы в отношении экономической свободы, собственности и доминирующей роли знания для  « достижения счастья».

Тем не  менее экономическая мысль связывает первые « предпринимательские» постановки с именами  Р.Кантильона, А.Тюрго ,Ф.Кене, А.Смита, Ж.Б.Сэя. Р.Кантильон (18 в.), первоначально поставивший  эту проблему, и  введший термин « предпринимательство» в оборот объяснял  его наличием источники  экономического роста и природу  прибыли. 

Отцом современного предпринимательства часто называют  Й.Шумпетера, последователем, хотя и во многом  приверженным другим взглядам – Ф. Фон Хайека.  Идеи высказаны  ими были более полувека назад. Они пришлись «не ко двору» и  пребывали в состоянии забвения или недостаточного почтения. Основные постулаты теории  предпринимательства следующие:

1.Функция предпринимательства состоит главным образом в революционировании и реформировании производства и обращения путем использования разнообразных нововведений (инноваций).

2. Экономическая свобода и организационно-хозяйственное новаторство – базовые обстоятельства для функционирования предпринимательства. 

3.Для любой предпринимательской деятельности характерно вытеснение старого вновь созданным. Определяющим  в этом процессе  является  инновационное (информационно-индустриальное) качество экономического роста.

Согласно Гражданскому Кодексу РК предпринимательская  деятельность в Казахстане может осуществляться гражданами без образования юридического  лица ( индивидуальные предприниматели) и  юридическими лицами ( коммерческие организации). Некоммерческие организации ( общественные фонды, религиозные объединения и т.д.) также могут осуществлять предпринимательскую деятельность, но лишь постольку, поскольку это служит достижению целей, ради которых они созданы.

Статистика призвана выявить:

1.В каких формах и масштабах осуществляется соединение живого труда и экономических активов в процессе предпринимательской деятельности.

2.Каково инновационное содержание и экономическая эффективность этого процесса.

3.Каковы тенденции развития предпринимательства.

В общем числе коммерческих организаций подавляющую часть ( более 85%) составляют субъекты малого предпринимательства. В связи с этим,  в статистическом изучении предпринимательства учитывается специфика  функционирования в первую очередь этих субъектов. 

2.Субъекты предпринимательства по количественному признаку подразделяются на малые – (до 50 чел), средние ( до 250 чел.), крупные ( свыше 250 чел.). Статистическое обследование малых предприятий по среднесписочной деятельности проводится в соответствии с « Классификатором размерности предприятий по численности занятых» (КРП) : не более 5 человек, 6-10 человек, 11-20 человек, 21-30 человек, 31-40 человек, 41-50 человек.

Структура малого предпринимательства по формам собственности  и организационно-правовой форме   представлена в таблице 1.

Таблица 1 - Организационно-правовая структура малого предпринимательства

	субъекты малого предпринимательства

	без образования юридического лица
	с образованием юридического лица

	организационно-правовая форма
	собственность
	организационно-правовая форма
	собственность

	1.Патент

2.Свидетельство о госу-дарствен-ной регист-рации
	1 .Супругов (общая сов-местная собст-венность)

2. Семейная (общая совмес-тная собствен-ность крестьянского хозяйства)

3. Простое товарищество (общая долевая собственность)
	1.Кооператив

2. Полное товарищество

3. Товарищество с дополнительной ответственностью

4 Товарищество с ограниченной ответственностью

5. Закрытое акционерное общество
	1.Государствен-ная

2. Частная.

3.Смешанная без иностранного участия

4.Смешанная с иностранным участием

5. Иностранная собственность


 В ходе статистического исследования предпринимательства выясняют количество зарегистрированных (в Административном  регистре юридических лиц) и действующих  субъектов малого предпринимательства. Действующими считаются организации, о которых за последний отчетный год поступила какая-либо информация, подтверждающая реальность их существования (например, предприятие предоставило статистическую отчетность, анкету, справку о том, что временно не действует, проходило регистрацию или перерегистрацию  в органах юстиции). Действующие предприятия подразделяются на осуществляющие экономическую деятельность в отчетном периоде и не осуществляющие экономическую деятельность в отчетном периоде, к которым относятся : вновь открытые предприятия, временно приостановившие свою деятельность, находящиеся на стадии банкротства. Кроме этого выделяются  субъекты представившие отчеты в органы статистики и не представившие.

Основные формы статистической отчетности, представляемые малыми предприятиями  следующие. О финансовых показателях -  форма № 2-МП (квартальная). Об объемах произведенной продукции, выполненных работах, оказанных услугах предусмотрены отраслевые формы статистической отчетности -  № 1 МП ( пром), № 1 МП ( строй), № 1 МП ( здравоохранение), № 1 МП (образование), № 1 МП (коммерция), № 1 МП ( посредники), № 1 МП ( розница), № 1 МП ( рестораны), № 1 МП ( ремонт), № 1 МП ( опт), № 1 МП (авто).

Полученное в результате  отбора множество  образует генеральную совокупность, на основе которой проводятся сплошные ( как правило для крупных или средних предприятий) или выборочные (для малых предприятий) статистические наблюдения.  Выборочные обследования проводятся ежемесячно или ежеквартально путем рассылки вопросников ( анкет) попавшим в выборку предприятиям. Анкеты рассчитаны на добровольное представление ответов и заполнение их непосредственно руководителем предприятия.  Поэтому  количество вопросов минимизировано, а ответы предполагают альтернативную форму. Например, «Предполагаете ли Вы, что в ближайшее время производство на Вашем предприятии : увеличится, уменьшится, без изменения ? (Нужное подчеркнуть). Включаются вопросы о спросе на продукцию, текущем положении, уровне использования производственных мощностей, проблемах и т.д. Если от предприятия не вернулся посланный ему вопросник, и при этом  есть основания предполагать, что предприятие осуществляло определенную экономическую деятельность, то с помощью специальных математических методов моделируются неполученные данные («восстанавливаются» неответы). Если в поступившем от предприятия вопроснике нет каких-то показателей, но есть основания считать, что эти показатели должны быть, то такие показатели также «восстанавливаются».

После проверки качества поступивших ответов выборочные данные распространяются на генеральную совокупность малых предприятий.

3.Государственная политика в отношении малого предпринимательства является важным самостоятельным системным направлением во всех развитых странах мира. Так, в США с целью поддержки малого бизнеса и защиты его интересов в 1953 году Конгрессом была создана Администрация Малого Бизнеса (АМБ), а Законом о малом бизнесе провозглашается : «защита и поощрение свободной конкуренции составляет основу не только экономического благосостояния, но и безопасности страны» В США  насчитывается  22 млн. предприятий малого бизнеса, в которых работает 53% всего  занятого населения страны, а « если  до 30 лет средний американец не имеет своего предприятия это вызывает удивление». В таблице 2 приведено распределение доли занятого населения в малом предпринимательстве по некоторым странам мира. Как видно из таблицы в высокоразвитых странах мира  подавляющее количество населения занято в малом предпринимательстве. Среди стран СНГ выделяются лишь Грузия и Эстония.

Таблица 2 - Доля занятого населения в малом предпринимательстве в некоторых странах мира (по состоянию на 1997г)

	Страны дальнего зарубежья
	доля, %
	Страны ближнего зарубежья
	доля, %

	Италия

Великобритания

Япония

Франция

Германия

США

Польша
	80

76

73

69

64

53

23
	Грузия

Эстония

Россия

Беларусь

Казахстан

Кыргызстан

Таджикистан


	58

45

10

6

7

3

2


Возрождение малого предпринимательства в Казахстане ведет отсчет с начало 90-х годов. Крупномасштабная поддержка малого предпринимательства тем не менее дала ожидаемых результатов.

Динамика количества  малочисленных предприятий и численности занятых в них людей в Казахстане  представлена в таблице 3.

Оценка динамики развития малого предпринимательства в Карагандинской области осложнена в первую очередь с территориальной реорганизацией ( в 1997 г.  была включена Жезказганская область).  Поэтому  в целях достижения сопоставимости данные представлены в старых границах Карагандинской области ( таблица 4). На республиканском уровне данные в динамике представляются в новых границах, как правило 1996 г является базисным.

Таблица 3 - Количество  предприятий малого бизнеса и занятого в них населения по Казахстану с 1992 по 1997 гг.

	Показатели
	1992.
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997
	2000 

(Ш кв.)

	Общее количество действующих мало-численных предприятий, тыс. ед.

Численность занятых в них, тыс. чел.

Доля занятых в малом бизнесе, %
	33,4

480,0

6,0
	34,2

276,0

4,0
	31,0

198,0

3,0
	20,0

195,0

3,0
	21,2

332,5

5,1
	51,6

434,5

6,7
	87,1

368,7

5,2


Таблица  4 - Динамика развития малого предпринимательства по Карагандинской области  ( в старых границах)

	годы
	показатели

	
	Количество предприятий,ед.
	Численность занятого в них населения, тыс.чел.
	Средняя численность занятых на 1 предприятие, чел.

	1990

1991

1992

1993

1994

1995

1996

1997

1998
	826

1673

1947

1916

1772

1904

1998

2226

2233
	15,4

25,9

31,7

28,1

20,7

10,8

15,4

19,2

19,3
	18,6

15,5

16,3

14,7

11,7

5,7

7,7

8,6

8,7


Как видно, количественные показатели не имеют устойчивой положительной динамики. Состояние же качественных, результативных показателей также однозначно, динамика которых представлена в таблице 5.

Таблица 5 - Финансовые показатели деятельности малых предприятий в Республике Казахстан и Павлодарской области  за 1999-2000 (Ш кв.) гг. 





(млн.тенге)

	показатели
	Республика Казахстан
	Павлодарской область
	Темпы роста (снижения)

	
	1999 
	2000 
	1999 
	2000
	РК
	КО

	Доход от реализации
	77323
	172348
	6280
	11479
	2,23
	1,83

	Себестоимость реализованной продукции 
	64951
	145813
	5535
	10295
	2,24
	1,86

	Валовой доход
	12372
	26535
	745
	1184
	2,14
	1,59

	Расходы периода
	21160
	30109
	4076
	1616
	1,42
	0,40

	Прочие доходы (убытки)
	-2373
	205
	-2906
	-393
	24раз
	0,14

	Доход (убыток) до налогообложения
	-11161
	-3369
	-6237
	-825
	0,3
	0,13

	Налоги
	298
	1642
	74
	103
	5,5
	1,4

	Чистый доход (убыток)
	-11459
	-5011
	-6311
	-928
	0,44
	0,15


Как видно из таблицы  главный результативный показатель чистый доход ( прибыль) является убытком. Хотя  он имеет тенденцию к снижению как в целом по Казахстану так и  особенно по Карагандинской области, но сам факт убыточности малых предприятий вызывает целый ряд вопросов и самый тривиальный из них : кто занимается бизнесом себе в убыток? О том что на предприятиях ведется двойная бухгалтерия- не секрет. Возможно причины «убыточности» кроются в отсутствии в нас предпринимательской жилки, а может в недостатке культуры, образования? Учитывая тенденции мировой глобализации малого бизнеса и  основные направления  утвержденной  07.05.2001 г. Указом Президента Республики Казахстан  «Государственной программы развития и поддержки малого предпринимательства в Республике Казахстан на 2001-2002 годы»,  проблемы малого бизнеса  придется разрешать каждому из нас и на всех уровнях управления.

Лекция 16

Статистика уровня жизни населения.

1.Статистика доходов населения.

2.Статистика потребления населением товаров и услуг.

3.Обобщающие показатели уровня жизни населения.

1.Доходы служат основным источником удовлетворения личных потребностей населения в потребительских товарах и услугах. Статистика изучает состав, уровень  и динамику доходов населения в целом,  а также в разрезе различных социальных групп, домохозяйств, отраслей экономики, территорий и в среднем на душу населения.

Подсистема показателей « Доходы населения» входит в состав  системы  «Основные показатели уровня жизни населения в условиях рыночной экономики». В нее входят следующие показатели: номинальные и  реальные общие доходы населения, реальные располагаемые доходы населения, совокупные доходы населения, личные доходы населения, личные располагаемые доходы населения, средний доход и средняя заработная плата работников, средний размер реальной заработной платы, средний размер пенсии, пособия, стипендии. Рассмотрим некоторые из них.

Обобщающим показателем служит совокупный доход – сумма денежных и натуральных доходов по всем источникам поступления с учетом стоимости бесплатных или льготных услуг, оказываемых населению за счет социальных фондов.

В состав совокупного дохода  входят:

-оплата труда работников всех хозяйственных единиц, выраженная  в денежной и натуральной форме в качестве вознаграждения;

-социальные трансферты (пособия по социальному обеспечению и социальной защите);

-доходы населения от собственности;

-прочие доходы.

В статистическом изучении доходов населения используют показатели совокупных, денежных, номинальных располагаемых, реальных доходов населения.

Так, в состав денежных доходов в Казахстане включаются: трудовые доходы, социальные трансферты, доходы от продаж, прочие источники, распределение которых представлено в таблице 1.

Таблица 1 - Источники денежных доходов населения Павлоадрской области в ноябре 1999 г.

	показатели
	Денежные доходы
	В том числе

	
	
	трудовые
	Социальные трансферты
	Доходы от продаж
	Прочие источники

	Всего по области

- в среднем на душу, тенге

- в % к итогу 
	5369

100,0
	4277

79,7
	576

10,7
	265

4,9
	251

4,7

	В городской местности

- в среднем на душу, тенге

- в % к итогу
	5444

100,0
	4466

82,0
	574

10,6
	142

2,6
	262

4,8

	В сельской местности

- в среднем на душу, тенге

- в % к итогу
	4706

100,0
	2606

55,4
	591

12,6
	1340

28,5
	169

3,5


Как видно из таблицы в городской местности денежный доход значительно выше ,чем в сельской, причем в г. Караганде – 5574 тенге, в г. Темиртау – 6581 тенге, в г. Балхаше – 6119 тенге, в г. Жезказгане – 5675 тенге.

В сравнении по республике уровень денежных доходов населения Карагандинской области превышает республиканский более чем на 40%, в  г. Алматы – более чем на 90%, в г.Астана – более 60%. А ниже республиканского уровня в Алматинской области  и Южно-Казахстанской областях -  около 40%.

Номинальные доходы – характеризуют сумму начисленных доходов и по сумме равен денежным доходам. После вычета налогов и обязательных платежей  они преобразуются в располагаемые доходы. 

Реальные доходы характеризуются количеством потребительских товаров и услуг, которые могут быть приобретены на располагаемые доходы. То есть они зависят от динамики цен на потребительские товары и услуги. 

Распределение этих показателей представлено в таблице 2.

Таблица 2 - Динамика  номинального, располагаемого, реального доходов  на душу населения Павлодарской области в 1999 г.

	месяцы
	Среднедушевой денежный доход, тенге
	Реальный денежный доход, 

в % к
	Реальный располагаемый денежный доход, в % к

	
	Номинальный
	Располагаемый
	Предыдущему месяцу
	Соответствующему периоду прошлого года
	Предыдущему месяцу 
	Соответствующему периоду прошлого года

	Январь
	4191
	3926
	91,9
	105,8
	90,6
	106,3

	Июнь
	4690
	4445
	106,0
	99,4
	106,9
	100,5

	ноябрь
	5369
	5109
	103,0
	109,2
	103,2
	109,8


Такая динамика хоть и позитивна, но  как и любая средняя скрывает распределение внутри совокупности. В связи с эти  необходимо рассмотреть распределение в разрезе группировки по размеру среднедушевого дохода, которая представлена в таблице  3. Обследовалось 630 домохозяйств.

Как  видно из таблицы вариация  показателей довольно значительна, особенно в зависимости от места проживания семей. В самой структуре среднедушевого дохода она также велика.  Размер  же самого группировочного признака  выбран для нормально распределенной совокупности, но как видно он неадекватен распределению.

Таблица 3 - Распределение обследованных  домохозяйств  Карагандинской области по размеру среднедушевого дохода в ноябре 1999 г.

	показатели
	Всего по области
	Домашние хозяйства, проживающие

	
	
	В городской местности
	В сельской местности

	Всего, 

в т.ч. со среднедуше-вым доходом в месяц, тенге
	100,0
	100,0
	100,0

	До 1450
	4,1
	2,8
	16,7

	1451-5800
	59,8
	60,0
	58,3

	5801-10105
	25,0
	26,0
	15,0

	10151-14500
	7,6
	8,1
	3,3

	14501-20300
	1,9
	1,9
	1,7

	20301-27550
	1,1
	0,7
	5,0

	Свыше 27550
	0,5
	0,5
	-


С 2000 г. группировка производится уже по группам : до 2000, 2000-4000, 4000-6000, 6000 – 8000, 8000-10000, 10000-12000, 12-14000, 14000-18000, 18000-22000,22000-26000,26000-30000, свыше 30000 тенге. 

В международной практике для характеристики дифференциации доходов рекомендуют построение кривой  Лоренца, показывающую концентрацию отдельных элементов статистической совокупности по группам. Если распределение дохода равномерно, то на графике  доля населения и доля доходов будут совпадать, при этом коэффициент Лоренца будет равен 0,  и напротив – будут сильно разниться при неравномерном распределении, а коэффициент  будет стремиться к 1.

Коэффициент Лоренца рассчитывается по следующей формуле:

        ( y1 – x1 ( +( y2 – x2 ( +…+( yn – xn (                   ( ( ( yi – xi ()

Кл = -----------------------------------------      =        ---------------

                                    2                                                   2

где, yi   -доля доходов, сосредоточенная у i -ой социальной группы населения, 

xi  -  доля населения принадлежащая к i-  ой социальной группе в общей численности населения,

n – число социальных групп.

Так, в Карагандинской области данный коэффициент не опускается ниже 0,75 , что означает высокую дифференциацию доходов. 

В совокупных доходах населения наибольшую часть составляет заработная плата. Поэтому изучение  ее динамики, вариации по территориям, группам населения и т.д., а также сопоставление с прожиточным минимумом  необходимо. Рассчитывается среднемесячная заработная плата, номинальная и реальная, их индексы.  Средняя заработная плата как правило сопоставляется с минимальной заработной платой и прожиточным минимумом. 

Так в Карагандинской области в мае 2000 г. средняя заработная сложилась в размере 13983 тенге, минимальный размер заработной платы установлен на уровне 2680 тенге, а величина прожиточного минимума на душу населения – 4336 тенге. Следовательно средняя заработная плата превышает минимальную в 5,2 раза, а прожиточный минимум в 3,2 раза. Учитывая, что заработную плату получают не все, то все же более объективным будет сопоставление  среднедушевого дохода и прожиточного минимума.  

Статистическую информацию о социально-экономическом положении как республики так и области можно получить из сборников, публикуемых как областным  ДГП «Вычислительный центр по статистике  Карагандинской области», так и «Агентством  Республики Казахстан по статистике», которые имеются в наличии в библиотеке КарГУ .

2.Данный вопрос также многогранен как и предыдущий, поэтому остановимся на основных моментах. 

В статистической практике существует три источника получения информации о потреблении населением товаров и услуг : выборочные бюджетные ( бюджет домохозяйств) обследования, баланс доходов и расходов населения, торговая статистика. 

При выборочных обследованиях (это касается и доходов и расходов) содержится постоянная систематическая ошибка, в связи с отсутствием в выборке семей имеющих высокие доходы, но  это единственный источник о поступлении сельскохозяйственных продуктов, произведенных домашними хозяйственными для собственного потребления, и о некоторых других статьях доходов.

Баланс денежных доходов и расходов  построен на иных концептуальных принципах чем СНС. Объем покупок  товаров в этом балансе определяется на основе данных о поступлении торговой выручки в кассу банка. Но в настоящее время такая практика ведет к недоучету по этой статье, так как товары приобретаются населением по различным каналам реализации, в том числе и через неорганизованную торговлю.

В связи с этим основным  источником информации о расходах на покупку потребительских товаров являются данные торговой статистики об объеме и структуре розничного товарооборота, которые корректируются на  неотчитавшиеся предприятия, неорганизованную торговлю  и на элементы, относящиеся к промежуточному потреблению (семена, корма, стройматериалы и т.д.)

Данные о потреблении услуг берутся из статистической информации предоставляемой организациями, которые  их оказывают.

Подсистема показателей «Потребление населением материальных благ и услуг» включает в себя следующие показатели: денежные расходы населения, потребительские расходы населения, потребление населением основных продуктов питания, покупательная способность средней заработной платы, покупательная способность средней пенсии.

Структура потребительских расходов включает  четыре группы, динамика которых в Карагандинской области представлена в таблице 4.

Таблица 4 - Динамика потребительских расходов населения в Карагандинской области за ноябрь 1998-1999 гг.

	показатели
	Ноябрь 1999 года
	Ноябрь 1998 года

	
	в среднем на душу, тенге
	в % к итогу
	в среднем на душу, тенге
	в % к итогу

	Потребительские расходы
	4215
	100,0
	3557
	100,0

	В том числе:
	
	
	
	

	Расходы на питание
	1924
	45,6
	1639
	46,1

	Расходы на покупку непродовольственных товаров
	1083
	25,7
	1040
	29,2

	Расходы на покупку алкогольных напитков
	72
	1,7
	59
	1,7

	Оплата личных услуг
	1136
	27,0
	819
	23,0


Представляет интерес распределение в разрезе города и села, распределение которых представлено в таблице 5.

Таблица 5 - Структура потребительских расходов в ноябре 1999 г. в разрезе города и села в Павлодарской области

	показатели
	город
	село

	Потребительские расходы
	100,0
	100,0

	В том числе:
	
	

	Расходы на питание
	45,8
	43,1

	Расходы на покупку непродовольственных товаров
	24,9
	38,9

	Расходы на покупку алкогольных напитков
	1,6
	3,4

	Оплата личных услуг
	27,7
	14,6


Кроме анализа по укрупненным группам, анализируется распределение и динамика внутри групп, Так, потребление продуктов питания группируется по группам: хлеб и хлебные продукты, мясо и мясопродукты, сахар и кондитерские изделия, молоко и молочные продукты, картофель, овощи и т.д. 

Непродовольственные товары : расходы на одежду, ткани, обувь; предметы культурно-бытового назначения; парфюмерно-косметические; табачные; лекарства и т.д.

Услуги: жилищно-коммунальные ( в том числе отопление, водоснабжение, электроснабжение, газоснабжение), услуги транспорта, плата за обучение, услуги связи.

Для количественного отражения изменений цен   на отдельные товары по регионам и различным сегментам потребительского рынка рассчитывается показатель покупательной способности денежных доходов населения. Он  может быть представлен как товарный эквивалент различных видов товаров и услуг, которые можно приобрести на среднедушевой денежный доход:

ПС = СДД / Pi (ср)

где, ПС- покупательная способность денежных доходов населения,

СДД – среднедушевой денежный доход,

Pi (ср) – средняя цена i-го товара.

Кроме  приведенных выше показателей  для оценки структурных различий в потребительских расходах используют интегральный коэффициент структурных сдвигов К.Гатева , а для исследования эластичности потребления – коэффициенты эластичности, рассчитываемые на основе регрессионных моделей. С этими и другими показателями более подробно можно ознакомится в учебнике «Социальная статистика», указанном в списке использованной литературы.

3.Система показателей жизненного уровня является завершением системы показателей социально-экономической статистики. Жизненный уровень представляет собой сложную экономическую категорию, которую невозможно охарактеризовать при помощи какого-либо одного показателя. Статистическая комиссия ООН рекомендует выделять целый ряд групп показателей, в которую входят : демографические характеристики ( рождаемость, смертность, заболеваемость, продолжительность жизни и т.д.), санитарно-гигиенические условия жизни, потребление продуктов питания., жилищные условия и обеспеченность потребительскими благами длительного пользования ( автомобиль, холодильник и т.п.), образование и культура, занятость и условия труда, доходы и расходы населения, стоимость жизни и потребительские цены, транспортные средства, организация отдыха, физкультуры и спорта, социальное обеспечение, свобода человека.

В качестве обобщающего показателя широко применяют объем ВВП в расчете на душу населения. Динамика которого и дополняющих его показателей приведена в таблице 1.

Таблица 1 - Динамика экономических индикаторов в расчете на душу населения в Казахстане за 1996-1999 гг.

	показатели
	1996
	1997
	1998
	1999

	ВВП на душу населения, тенге
	90880,2
	109045,2
	114991,3
	134865,5

	ВВП на душу населения, долларов США
	1350,7
	1445,9
	1468,8
	1127,3

	Индекс физического объема ВВП на душу населения, в % 

к предыдущему году
	102,0
	103,3
	99,8
	103,5

	Курс доллара, тенге за  1 доллар США
	67,29
	75,42
	78,29
	119,64


Одним из существенных недостатков указанных стоимостных показателей является то, что они содержат элементы, прямо не связанные с уровнем жизни. Например, расходы на содержание армии, государственного  аппарата  и т.д. Поэтому для оценки уровня благосостояния населения предлагается использовать показатели, тесно взаимосвязанные с указанными макроэкономическими показателями -  коэффициенты младенческой смертности, ожидаемая продолжительность жизни при рождении и другие.

Несмотря на то, что в современной статистической теории и практике имеется несколько показателей уровня общественного благосостояния, вопрос о построении единого агрегатного показателя уровня жизни остается актуальным. В качестве примера такого показателя рассмотрим индекс развития человеческого  потенциала (ИРЧП), предложенный группой специалистов Программы развития Организации Объединенных Наций (ПРООН). ИРЧП является составным индексом, включающим три показателя, отражающих наиболее важные аспекты уровня жизни:

-ожидаемая продолжительность жизни при рождении.

-достигнутый уровень образования,

-реальный объем ВВП в расчете на душу населения . 

ИРЧП определяется как средняя арифметическая из индексов трех указанных показателей. Индекс каждого показателя рассчитывается по формуле:

                      xi – xi min
I i =   ---------------

                 xi max – xi min

 где, xi  - фактическое значение i-го показателя, 

xi max и  xi min – соответственно максимальное и минимальное значение i-го показателя.

В 1991 году страны – республики бывшего СССР имели ИРЧП в пределах от 0,868 до 0,629 и занимали места с 28  по 97 среди 173 стран мира. Экономические преобразования в  1992-1997 годах вызвали резкое снижение ВВП на душу населения. В 1994 году ИРЧП уже находились в пределах от 0,806 до 0,580 и занимали места с 62 по 115. В 1997 году по сравнению с 1991 годом наименьшее снижение наблюдалось в Туркменистане  (4,6%), Кыргызстане ( 6,3%), Эстонии (7,4%). Наибольшее -  на Украине ( 20,7%),  в Латвии (16,4%),  в Молдове ( 14,6%). В Казахстане  (9,4%).Казахстан по докладам ПРООН за 1994-1997 годы занимал соответственно 61, 72, 93 места, а среди стран бывшего СССР – 6, 5, 7 –е  места. 

Страны имеющие ИРЧП   ниже 0,5 характеризуются как слабо развитые в социально-экономическом отношении. По классификации ПРООН в эту группу отнесены в основном страны Экваториальной Африки и небольшие островные государства. Пакистан, Индия, испытавшие ядерное оружие также отнесены к этой группе. К странам, имеющим средний уровень ИРЧП относятся те, которые имеют уровень от 0,5 до 0,799. В мировой классификации к ним относятся все страны бывшего СССР, кроме Беларуси (0,806).В первой десятке стран с высоким ИРЧП находятся Канада, Норвегия, США, Япония, Бельгия, Швеция, Австралия, Нидерланды, Исландия, Соединенное Королевство.  

Рассмотрим динамику ИРЧП и его составляющих  в Казахстане, представленную в таблице 2.

Таблица 2 - Динамика ИРЧП и его составляющих в Казахстане за 1991-1997 гг.

	годы
	Индекс ожидаемой продолжительности жизни при рождении
	Индекс уровня образования
	Индекс ВВП на душу населения
	ИРЧП

	1991
	0,710
	0,873
	0,821
	0,801

	1992
	0,708
	0,873
	0,780
	0,787

	1993
	0,675
	0,867
	0,716
	0,716

	1994
	0,668
	0,868
	0,687
	0,687

	1995
	0,645
	0,867
	0,664
	0,664

	1996
	0,650
	0,863
	0,667
	0,667

	1997
	0,657
	0,863
	0,672
	0,672

	1999
	…
	…
	…
	0,754


В разрезе областей  самые низкие  ИРЧП имеют Алматинская, Южно-казахстанская, Западно-Казахстанская, Жамбылская, Атырауская области.

Близки  к среднереспубликанскому уровню: Восточно-Казахстанская, Акмолинская, Костанайская, Северо-Казахстанская, Кызылординская области.

Выше республиканского уровня : г.Алматы, Мангистауская, Карагандинская, павлодарская области.

Методология исчисления  ИРЧП  дискуссионна, в связи с чем вопросы отбора показателей и критериев их построения постоянно обсуждаются на всевозможных уровнях, начиная со студенческой аудитории  вплоть до обсуждения  на уровне ПРООН.
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