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ВВЕДЕНИЕ

Предприятие – основное и незаменимое звено национальной экономики, самостоятельный хозяйствующий уставный субъект, обладающий правами юридического лица и осуществляющий производственную, научно – исследовательскую и коммерческую деятельность с целью получения соответствующей прибыли (доходов). Оно имеет в собственности, хозяйственном ведении или оперативном управлении обособленное имущество и отвечает по своим обязательствам этим имуществом.

Важным признаком предприятия как юридического лица является его способность выступать на рынке от своего имени. Оно в соответствии с законодательством может заключать все виды гражданско-правовых договоров с другими хозяйствующими субъектами (потребителями продукции, поставщиками всех факторов производства, с другими юридическими и физическими лицами).

В рыночной экономике, предприятия представляют собой центры активной деятельности людей, в которых производятся блага для удовлетворения спроса в условиях определенного риска. От предприятия требуется разрабатывать продукцию, соответствующую своему назначению, обеспечению определенного стандарта качественных характеристик и сохранению производственного потенциала, а также предприятия должны в своей деятельности предусматривать и экологические цели.

Цели курсовой работы:

1) раскрыть теоретический материал в первой части работы. В данной работе освещается вопрос "Лизинг, проблемы становления и развития лизинга в России ".

2) провести экономические расчеты и экономический анализ деятельности предприятия и предложить реорганизацию с учетом изменения конъюнктуры рынка и с учетом прибыльности, исходя из ресурсных возможностей.
1. ТЕОРЕТИЧЕСКАЯ ЧАСТЬ: «ЛИЗИНГ, ПРОБЛЕМЫ СТАНОВЛЕНИЯ И РАЗВИТИЯ ЛИЗИНГА В РОССИИ»
1.1 Сущность лизинга, его предмет, субъекты и объекты
Лизинг - это вид предпринимательской деятельности, направленной на инвестирование временно свободных или привлеченных финансовых средств, когда по договору финансовой аренды (лизинга) арендодатель (лизингодатель) обязуется приобрести в собственность обусловленное договором имущество у определенного продавца и предоставить это имущество арендатору (лизингополучателю) за плату во временное пользование для предпринимательских целей.

Определение лизинга приводится так же в Федеральном Законе «О лизинге». Согласно ст. 2 этого Закона, «лизинг» – вид инвестиционной деятельности по приобретению имущества и передаче его в лизинг на основании договора, в соответствии с которым арендодатель (лизингодатель) обязуется приобрести в собственность указанное арендатором (лизингополучателем) имущество у определенного им продавца и предоставить лизингополучателю это имущество за плату во временное владение и пользование.

Согласно Федеральному закону «О лизинге», предметом лизинга могут быть любые непотребляемые вещи, в том числе предприятия и другие имущественные комплексы, здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и др. движимое и недвижимое имущество, которое может использоваться для предпринимательской деятельности.

Естественно, предметом лизинга не могут быть земляные участки и другие природные объекты, а так же имущество, которое федеральными законами запрещено к свободному обращению или для которого установлен особый порядок обращения. 

Субъектами лизинговой сделки в зависимости от вида лизинга могут быть от двух и более сторон. Обязательным участком лизинговых операций является лизингодатель, в качестве которого могут выступать предприятия – производители объектов лизинга, лизинговые фирмы, банки, при этом банки контролируют и независимые лизинговые компании, предоставляя им кредиты (как свидетельствует зарубежный опыт, за счет этого источника формируется до 75% ресурсов лизинговых компаний). Предоставляя ресурсы и участвуя в капитале лизинговых компаний, банки косвенно участвуют в лизинговых операциях. Коммерческие банки могут и напрямую участвовать в лизинговых операциях, для этого они образуют в своем составе лизинговые службы. Внедрение банков на рынок лизинговых услуг связано, во-первых, с тем, что лизинг является капиталоемким видом бизнеса, а банки являются основными держателями денежных ресурсов. Во-вторых, лизинговые услуги тесно связаны с банковским кредитованием. Другим обязательным участком лизинговой сделки является лизингополучатель – предприятие, нуждающееся в лизинговом имуществе. 

Таким образом, лизингодатель – физическое или юридическое лицо, которое за счет привлеченных и (или) собственных средств приобретает в ходе реализации договора лизинга в собственность имущество и предоставляет его в качестве предмета лизинга лизингополучателю за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях во временное владение и в пользование с переходом или без перехода к лизингополучателю права собственности на предмет лизинга.

Лизингополучатель – физическое или юридическое лицо, которое в соответствии с договором лизинга обязано принять предмет лизинга за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях во временное владение и в пользование в соответствии с договором лизинга.

Продавец – физическое или юридическое лицо, которое в соответствии с договором купли продажи с лизингодателем продает лизингодателю в обусловленный срок имущество, являющееся предметом лизинга. Продавец обязан передать предмет лизинга лизингодателю или лизингополучателю в соответствии с условиями договора купли – продажи. Продавец может одновременно выступать в качестве лизингополучателя.

Субъектов лизинговой сделки можно подразделяют на прямых и косвенных.

К прямым участникам лизинговой сделки относят:

- лизинговые фирмы, компании и банки, выступающие как лизингодатели;

- производственные, торговые и транспортные предприятия и население (лизингополучатели);

- поставщики объектов сделки – промышленные и торговые компании.

Косвенными участниками лизинговой сделки являются:

- коммерческие и инвестиционные банки, кредитующие лизингодателя и выступающие гарантом сделок;

- страховые компании;

- брокерские и другие посреднические фирмы.

1.2 Функции лизинга и его виды

Лизинг как сложное социально-экономическое явление выполняет важнейшие функции по формированию многоукладной экономики и активизации производственной деятельности.

Из многочисленных функций лизинга можно выделить основные четыре: финансовую, производственную, сбытовую и использования налоговых льгот.

Финансовая функция выражается в освобождении товаропроизводителя от единовременной оплаты полной стоимости необходимых средств производства и как бы в предоставлении ему долгосрочного кредита.

Производственная функция лизинга состоит в решении проблем производства за счет временного использования имущества, что является весьма эффектным способом материально – технического снабжения и производства новой техники, сопровождаемой разнообразным сервисом.

Сбытовая функция лизинга включает круг потребителей и освоение новых рынков сбыта.

Функция использования налоговых льгот и амортизируемых льгот имеет следующие особенности:

- имущество по лизингу учитывается на балансе лизингодателя или лизингополучателя по согласованию между ними;

- лизинговые платежи относятся на себестоимость производимой продукции (услуг), что соответственно уменьшает налогооблагаемую прибыль; 

- ускоренная амортизация, исчисляемая оговоренным в контракте сроком, уменьшает облагаемую прибыль и ускоряет обновление материально технической базы.

Для организации целенаправленной практической работы по освоению лизинговых отношений важное значение имеет правильное определение возможных видов, форм и способов их реализации, тем более что мировая практика выработала многочисленные варианты лизинговых отношений.

Современный рынок лизинговых услуг характеризуется многообразием форм лизинга, моделей лизинговых контрактов и юридических норм, регулирующих лизинговые операции. Существующие формы лизинга можно объединить в два основных вида - оперативный и финансовый лизинги. 

1. Оперативный лизинг - это арендные отношения, при которых расходы лизингодателя, связанные с приобретением и содержанием сдаваемых в аренду предметов, не покрываются арендными платежами в течение одного лизингового контракта. 

Для оперативного лизинга характерны следующие основные признаки: 

- лизингодатель не рассчитывает возместить все свои затраты за счет поступления лизинговых платежей от одного лизингополучателя; 

- лизинговый договор заключается, как правило, на 2 - 5 лет, что значительно меньше сроков физического износа оборудования, и может быть расторгнут лизингополучателем в любое время; 

- риск порчи или утери объекта лежит в основном на лизингодателе. В лизинговом договоре может предусматриваться определенная ответственность лизингополучателя за порчу переданного ему имущества, но ее размер значительно меньше первоначальной цены имущества; 

- ставка лизинговых платежей обычно выше, чем при финансовом лизинге. Это вызвано тем, что лизингодатель, не имея полной гарантии окупаемости затрат, вынужден учитывать различные коммерческие риски (риск не найти арендатора на весь объем имеющегося оборудования, риск поломки объекта сделки, риск досрочного расторжения договора) путем повышения цены на свои услуги; 

- объектом сделки являются наиболее популярные виды машин и оборудования. 

При оперативном лизинге лизинговая компания приобретает оборудование заранее, не зная конкретного арендатора. Поэтому фирмы, занимающиеся оперативным лизингом, должны хорошо знать конъюнктуру рынка инвестиционных товаров как новых, так и бывших уже в употреблении. Лизинговые компании при этом виде лизинга сами страхуют имущество, сдаваемое в аренду, и обеспечивают его техобслуживание и ремонт. 

По окончании срока лизингового договора лизингополучатель имеет право: 

- продлить срок договора на более выгодных условиях; 

- вернуть оборудование лизингодателю; 

- купить оборудование у лизингодателя при наличии соглашения на покупку по справедливой рыночной стоимости. Поскольку при заключении договора заранее нельзя достаточно точно определить остаточную рыночную стоимость объекта сделки, то это положение требует от лизинговых фирм хорошего знания конъюнктуры рынка подержанного оборудования. 

Лизингополучатель при помощи оперативного лизинга стремится избежать рисков, связанных с владением имуществом, например, с моральным старением, снижением рентабельности в связи с изменением спроса на производимую продукцию, поломкой оборудования, увеличением прямых и косвенных непроизводительных затрат, вызванных ремонтом и простоем оборудования, и т.д. Поэтому лизингополучатель предпочитает оперативный лизинг в случаях, когда: 

- предполагаемые доходы от использования арендованного оборудования не окупают его первоначальной цены; 

- оборудование требуется на небольшой срок (сезонные работы или разовое использование); 

- для оборудования необходимо специальное техобслуживание; 

- объектом сделки выступает новое, непроверенное оборудование. 

Перечисленные особенности оперативного лизинга определили его распространение в таких отраслях, как сельское хозяйство, транспорт, горнодобывающая промышленность, строительство, электронная обработка информации. 

2. Финансовый лизинг - это соглашение, предусматривающее в течение периода своего действия выплату лизинговых платежей, покрывающих полную стоимость амортизации оборудования или большую его часть, дополнительные издержки и прибыль лизингодателя. 

Финансовый лизинг характеризуется следующими основными чертами: 

- участие третьей стороны (производителя или поставщика объекта сделки); 

- невозможность расторжения договора в течение так называемого основного срока аренды, т.е. срока, необходимого для возмещения расходов арендодателя. Однако на практике это иногда происходит, что оговаривается в соглашении о лизинге, но в этом случае стоимость операции значительно возрастает; 

- более продолжительный срок лизингового соглашения (обычно близкий сроку службы объекта сделки); 

- объекты сделок, как правило, отличаются высокой стоимостью. 

После завершения срока контракта лизингополучатель может: 

- купить объект сделки, но по остаточной стоимости; 

- заключить новый договор на меньший срок и по льготной ставке; 

- вернуть объект сделки лизинговой компании. 

Т.к. финансовый лизинг по экономическим признакам схож с долгосрочным банковским кредитованием капитальных вложений, то особое место на рынке финансового лизинга занимают банки, финансовые компании и специализированные компании, тесно связанные с банками. 

В зависимости от состава участников сделки и техники проведения операции различают следующие виды лизинга:

- прямой лизинг, при котором собственник имущества (поставщик) самостоятельно сдает объект в лизинг (двусторонняя сделка). При этой разновидности лизинга работа без посредников не только значительно упрощает механизм сделки и снижает затраты на ее проведение, но и позволяет самому товаропроизводителю получать все экономические преимущества от лизинга;

- косвенный лизинг, когда передача имущества в лизинг происходит через посредника. В основе большинства лизинговых сделок лежит косвенный лизинг, который похож на продажу товара в рассрочку. Эта сделка схожа с классической лизинговой операцией, так как в ней учувствуют поставщик, лизингодатель и лизингополучатель;

- «леведж – лизинг» (leveraged lease), или раздельный лизинг– лизинг с привлечением заемных средств от инвестора, предполагающий участие нескольких компаний, предоставляющих финансирование. Собственником имущества становится основной лизингодатель со всеми вытекающими из этого последствиями, но право на получение лизинговых платежей она может предоставить своим заимодавцам. Такой лизинг называется еще групповым или акционерным (big – ticket).

Одной из форм прямого лизинга следует признать возвратный лизинг. Этот вид лизинга характеризуется тем, что собственник имущества сначала продает его будущему лизингодателю, а затем сам же арендует этот объект у покупателя. Таким образом, в обмен на отказ от права собственности бывший владелец оборудования получает средства для финансирования других своих нужд. Кроме того, арендатор имеет возможность сократить налоговые выплаты, связанные со стоимостью арендованного имущества.

По степени окупаемости имущества лизинг подразделяется:

- на лизинг с полной окупаемостью, когда в течение срока действия лизингового договора происходит полная или близкая к полной амортизация имущества и, соответственно, выплата лизингодателю стоимости имущества;

- на лизинг с неполной окупаемостью, при котором в течение срока действия одного лизингового договора происходит частичная амортизация имущества и окупается только часть её. 

По типу имущества [ объекту сделок] различают:

- лизинг движимого имущества (оборудование, техника, автомобили и тому подобное), в том числе новой и бывшей в употреблении (second hand);

- лизинг недвижимости ( здания, сооружения, суда, самолеты).

В зависимости от сектора рынка, где проводятся лизинговые операции, разделяют:

- внутренний лизинг – при его осуществлении лизингодатель и лизингополучатель являются резидентами Российской Федерации (п.1 ст.7 Федерального закона «О лизинге»);

- внешний (международный) лизинг. К нему относятся сделки, в которых хотя бы одна из сторон принадлежит к разным странам, или кто – то из сторон имеет совместный капитал с зарубежной фирмой.

Внешний лизинг подразделяется на импортный, когда зарубежной стороной является лизингодатель, и экспортный, когда зарубежной стороной является лизингополучатель.

1.3 Основные преимущества и недостатки лизинга
Ни один из видов деятельности не найдет широкого применения, если он не будет приносить выгод всем участникам договорных отношений. Какие же преимущества дает лизинг всем участникам сделки, делающие его весьма привлекательным.
1. Инвестирование в форме имущества в отличие от денежного кредита снижает риск не возврата средств, так как за лизингодателем сохраняются права собственности на переданное имущество.

2. Лизинг предполагает 100-процентное кредитование и не требует немедленного начала платежей, что позволяет без резкого финансового напряжения обновлять производственные фонды, приобретать дорогостоящее имущество. При использовании обычного кредита предприятие должно было часть стоимости покупки оплатить за счет собственных средств.

3. Очень часто предприятию проще получить имущество по лизингу, чем ссуду на его приобретение, т.к. лизинговое имущество выступает в качестве залога. За рубежом некоторые лизинговые компании не требуют от лизингополучателя никаких дополнительных гарантий.

4. Лизинговое соглашение более гибко, чем ссуда, т.к. предоставляет возможность обеим сторонам выработать удобную схему выплат. По взаимной договоренности сторон лизинговые платежи могут осуществляться после получения выручки от реализации товаров, произведенных на взятом в лизинг оборудовании. Ставки платежей могут быть фиксированными и плавающими. 

5. Для лизингополучателя уменьшается риск морального и физического износа и устаревания имущества, т. к. имущество не приобретается в собственность, а берется во временное пользование. 


6. Лизинговое имущество не числится у лизингополучателя на его балансе, что не увеличивает его активы и освобождает от уплаты налога на это имущество.

7. Лизинговые платежи относятся на издержки производства (себестоимость) лизингополучателя и соответственно снижают налогооблагаемую прибыль.

8. Наличие налоговых и амортизационных льгот для лизингодателя, которыми он может “поделиться” с лизингополучателем путем уменьшения размера лизинговых платежей.

9. Производитель имущества получает дополнительные возможности сбыта своей продукции.

10. Лизинг позволяет оперативно реагировать на изменение конъюнктуры рынка.

11. Для мелких и средних фирм из-за дороговизны кредитов, волокиты при оценке их кредитоспособности, долгих поисков приемлемых залогов и поручительств лизинг часто оказывается единственным средством финансирования производственной деятельности. Также помогает избежать трудностей, связанных со страхованием имущества.

Для объективности изложения следует отметить ряд недостатков присущих лизингу. 

1) Если оборудование взято в финансовый лизинг и оно с течением времени устарело до окончания действия лизингового договора, то лизингополучатель продолжает платить арендные платежи до конца контракта.

2) При оперативном лизинге риск устаревшего оборудования ложится на арендодателя, который вынужден брать за это большую плату с лизингополучателя.

3) Еще одним недостатком финансового лизинга является то, что в случае выхода оборудования из строя, платежи производятся в установленные сроки, независимо от состояния оборудования.

4) Если объектом лизингового договора является крупный и уникальный объект, то в связи с большим разнообразием условий арендных сделок подготовка договоров об их лизинге требует значительного времени и средств.

Особенность лизинга можно считать тот факт, что недостаток для одной стороны – субъекта лизинговой сделки может явиться положительным моментом для другой стороны.
1.4  Проблемы и перспективы развития лизинговых отношений в России

Становление лизинга в России можно отнести к началу 90-х годов 20 века, когда рыночная переориентация экономики и внедрение новых форм хозяйствования позволили расширить виды предпринимательской деятельности, в том числе и на основе лизинговых взаимоотношений.

До начала 90-х годов в России применялся в ограниченных масштабах и в основном советскими внешнеторговыми организациями для приобретения и – реже - реализации современных машин и оборудования по международным контрактам. Аренда автотранспортных средств, близкая к лизингу, применялась в 80-е годы, когда компания «Совтрансавто» осуществляла разовые сделки по приобретению на условиях аренды с последующим выкупом грузового транспортного оборудования.

Важной предпосылкой развития лизинга на отечественном рынке в начале 90-х годов явилось стремительное развитие предпринимательства. Быстро формирующиеся организационно-правовые формы предприятий, основанных на негосударственных формах собственности, стали активно развивать арендные и лизинговые отношения. На рынке появилось большое количество потенциальных клиентов, нуждающихся в современном технологичном оборудовании, но не способных совершить крупные вложения финансовых средств в это оборудование. На фоне того, что в целом по России коэффициент выбытия основных фондов значительно превышает коэффициент обновления по данным Федеральной службы государственной статистики Росстат, для предприятий лизинг является подчас единственным решением проблемы обновления и совершенствования основных фондов.

Спрос на лизинговые услуги со стороны российских предприятий привел к созданию отечественных лизинговых компаний. Появились первые лизинговые компании, например, «Балтийский лизинг», «Лизингбизнес» и продолжают работать и в настоящее время. Банки на тот момент являлись единственными финансовыми институтами, которые могут располагать свободно денежными средствами. В России финансовое обеспечение, поддержка со стороны финансово-кредитной сферы являются необходимой составляющей развития лизингового рынка.

Многие лизинговые компании создавались изначально как филиалы крупных промышленных групп. Они занимаются заключением и реализацией лизинговых договоров для своих учредителей и их клиентов, и только небольшой процент их деятельности приходится на долю внешних клиентов.

В России лизинг определяют как один из видов предпринимательской деятельности, направленной на инвестирование свободных или привлеченных финансовых средств в имущество, передаваемое по договору физическим и юридическим лицам на определенный срок. Важным шагом в развитии лизинговых операций в отечественной практике было решение относить суммы лизинговых платежей, включая платежи по процентам за кредиты банков и других кредитных учреждений, на себестоимость продукции (работ, услуг) лизингополучателя. Сумма лизинговых платежей за весь период должна включать: полную стоимость лизингового имущества, плату лизингодателю за кредитные ресурсы, использованные им для приобретения имущества, комиссионное вознаграждение лизингодателю, возмещение страховки имущества, если оно застраховано лизингодателем.

На протяжении последних нескольких лет на российском рынке успешно развивается импортный международный лизинг с участием ряда иностранных фирм. Японские компании специализируются на поставке сельскохозяйственной техники, американские - авиационной техники. Иностранные компании с каждым годом все более охотно выходят на российский рынок, о чем свидетельствует возрастающий объем сделок по операциям международного лизинга.

По оценкам экспертов лизинговых компаний и ассоциации «Рослизинг», развитие лизинга в России в дальнейшем будет происходить на фоне увеличения общего объема лизинговых операций, а также освоения новых сфер лизинговой деятельности. Успешное развитие лизинга во многом зависит от политической и экономической стабильности в стране.

Можно выделить ряд основных причин, которые сдерживают развитие лизинговой деятельности.

1. Недостаток финансовых ресурсов лизинговых компаний, которые зависят от банков-учредителей. При ухудшении финансового положения банка финансовое положение лизинговой компании становится неустойчивым.

2. Достаточно высокие процентные ставки по кредитам. Российские банки предоставляют кредиты на небольшой срок три-пять лет, с высокой процентной ставкой, в то время как лизинговым компаниям необходимы средства на более длительный период с приемлемой процентной ставкой.

3. Отсутствие вторичного рынка оборудования.

4. Не всегда благоприятные условия налогового и валютного законодательства.

5. Таможенные барьеры, препятствующие развитию международного лизинга.

6. Недостаточная квалификация кадров.

7. Неразвитая инфраструктура лизингового рынка, отсутствие развитой сети лизинговых компаний, юридических и консалтинговых фирм, которые работают с лизингом.

8. Отсутствие системы информационного обеспечения лизинга, которая обеспечивала бы наличие постоянно восполняемой и доступной информации о предложениях на рынке лизинговых услуг.

Однако несмотря на проблемы, лизинг является перспективным видом инвестиционной деятельности. Спрос на лизинговые услуги в России в настоящее время очень высок, так как потребности в модернизации и обновления основных фондов у российских предприятий достаточно большие, а доступные финансовые ресурсы и механизмы ограничены.

2. РАСЧЕТНАЯ ЧАСТЬ
2.1 Описание объекта исследования и определение ресурсных возможностей предприятия

Таблица 1 Показатели работы предприятия (исходные данные)

	Показатель
	Единица измерения
	Условное обозначение
	Значение показателя

	1. Предполагаемый спрос с учетом изменения рыночной конъюнктуры
	 ед/год
	Vгод
	480 000

	2. Число рабочих дней в году
	дни
	Траб
	258

	3. Количество смен в сутки
	см
	nсм
	2

	4. Продолжительность смены
	час
	tсм
	8

	5. Внутрисменные простои
	%
	tпр
	30

	в том числе организационно-технологические простои
	%
	tотпр
	15

	6. Первоначальная стоимость основных средств предприятия
	млн. руб
	Кперв
	32,2

	7. Норма амортизации прочих основных средств (ОС), за исключением станков
	%
	а
	2

	8. Норматив на отчисления в ремонтный фонд по прочим ОС
	%
	в
	 1,0

	9. Сдельная расценка единицы продукции
	руб/ед
	Ср
	4,2

	10. Средняя тарифная ставка управленческого и обслуживающего персонала
	руб/мес
	 См
	 5 005

	11. Коэффициент, учитывающий надбавки к заработной плате
	-
	кзп
	1,6

	12. Отчисления в социальные фонды
	%
	ксоц
	35,6

	13. Доля численности непроизводственного пер-сонала (руководители, специалисты, служащие)
	%
	кпп
	30

	14. Нормы расхода сырья
	руб/ед
	 q
	8,2

	15. Тариф на электроэнергию
	руб/кВт*ч
	r
	1,8

	16. Доля расхода электроэнергии на общехозяйственные нужды
	%
	кээ
	14

	17. Техническая производительность станка
	ед/час
	Рст
	8

	18. Количество станков на предприятии
	ед
	nст
	20

	19. Первоначальная стоимость станка
	руб.
	Кст
	1 200 000

	20. Резерв увеличения количества станков
	%
	крез
	20

	21. Фактический срок службы станков
	лет
	tф
	6

	22. Нормативный срок службы станков
	лет
	tн
	12

	23. Количество рабочих, обслуживающих станок
	чел/см
	nчел
	1

	24. Мощность станка
	кВт
	Ncm
	24

	25. Норматив отчислений в ремонтный фонд
 (по станкам)
	%
	вст
	4


Предприятие как самостоятельный хозяйствующий субъект представляет собой сложную социально-экономическую систему. В современных условиях хозяйствования предприятие, разрабатывая рыночную стратегию, рассматривает разные варианты комбинации ресурсов с целью удовлетворения спроса на продукцию и минимизации объема ресурсов.

Для успешной работы хозяйствующего субъекта необходимо, чтобы производственная мощность предприятия соответствовала имеющемуся спросу на продукцию. При этом рекомендуется для снижения хозяйственного риска иметь запас производственной мощности в размере 10-20 процентов.

Следует различать понятия: теоретическая (проектная), максимальная, экономическая и практическая производственная мощность.

Производственная мощность предприятия зависит от фонда рабочего времени, производительности одного станка и количества станков на предприятии.

Годовой фонд рабочего времени одного станка:
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- годовой фонд рабочего времени станка, час.;
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Годовая производительность одного станка:
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Производственная мощность предприятия:
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 - производственная мощность предприятия, ед.;
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Экономическая мощность предприятия:
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[image: image15.wmf]риск

k

 - коэффициент запаса производственной мощности, [image: image16.wmf]2

,

1

1

,

1

-

=

риск

k

.
Теоретическая (проектная) мощность характеризует максимально-возможный выпуск продукции при идеальных условиях функционирования предприятия, т.е. при максимально возможном фонде рабочего времени оборудования при трехсменной работе и отсутствии непроизводительных простоев. Теоретическая (проектная) мощность рассчитывается также и с учетом резерва увеличения количества станков.
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Под максимальной мощностью понимается теоретически возможный выпуск продукции в течение рассматриваемого периода при возможности увеличения смен и рабочих дней, и использовании только установленного оборудования.
Максимальная мощность:
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Экономическая производственная мощность – это предел выпуска продукции, который предприятию невыгодно превышать.

Экономическая мощность:
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Практическая мощность характеризует выпуск продукции в реально сложившихся на предприятии условиях работы.

Практическая мощность:
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Для успешной работы предприятия и использования имеющихся ресурсов с наибольшей отдачей для удовлетворения спроса на продукцию, необходимо выполнение условия:
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Предполагаемый спрос на продукцию с учетом изменения рыночной конъюнктуры 480 000 единиц продукции. Если уменьшить количество станков с 20 до 18 и уменьшить время внутрисменных простоев с 30 процентов до 15, то
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2.2 Разработка предложений по изменению ресурсного обеспечения производственно-хозяйственной деятельности предприятия
В соответствии с принятыми решениями следует определить изменение потребности в трудовых ресурсах.

Численность производственного персонала (основных рабочих) рассчитывается по формуле:
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где [image: image32.wmf]раб
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 - численность основных производственных рабочих, чел.;
[image: image33.wmf]чел

п

 - количество рабочих, обслуживающих один станок в смену, чел.;
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Численность прочего персонала определяется в зависимости от соотношения численности этих работников и основных производственных рабочих:
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где [image: image37.wmf]пп

п

 - численность прочего персонала, чел.;
[image: image38.wmf]пп

k

 - доля численности прочего персонала в численности производственных рабочих.

Численность производственного персонала до изменений:
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Численность производственного персонала после изменений:
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Численность прочего персонала до изменений:
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Численность прочего персонала после изменений:
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2.3 Расчет затрат, относимых на себестоимость продукции

Для определения полной себестоимости продукции необходимо рассчитать следующие калькуляционные статьи затрат:
- заработная плата основных производственных рабочих;

- отчисления в социальные фонды;

- сырье и материалы;

- электроэнергия на технологические цели;

- амортизация оборудования;

- отчисления в ремонтный фонд;

- прочие производственные (цеховые) расходы;

- общефирменные расходы, относимые на себестоимость продукции;

- коммерческие расходы.

В заработной плате производственных рабочих учитывается как основная, так и дополнительная заработная плата. Основная заработная плата определяется по сдельным расценкам, дополнительная – косвенным путем с помощью коэффициента доплат (надбавок):
[image: image43.wmf]зп

год

р

зп

k

W

с

И

´

´

=

, (7)
где [image: image44.wmf]зп

И

 - заработная плата производственных рабочих, руб.;

[image: image45.wmf]р
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 - сдельная расценка по оплате труда производственных рабочих, руб./ед.;

[image: image46.wmf]год
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 - годовой объем производства, ед.;

[image: image47.wmf]зп
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 - коэффициент, учитывающий надбавки к заработной плате.

Заработная плата производственных рабочих до изменений:
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Заработная плата производственных рабочих после изменений:
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Отчисления (взносы) в социальные фонды зависят от начисленной заработной платы и законодательно установленных процентных ставок по взносам:
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где [image: image51.wmf]соц

И

 - отчисления в социальные фонды, руб.;

[image: image52.wmf]соц
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 - суммарный процент отчислений от фонда оплаты труда в социальные фонды, %.

Отчисления в социальные фонды до изменений:
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Отчисления в социальные фонды после изменений:
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В расходах на электроэнергию учитываются затраты электроэнергии, связанные с эксплуатацией оборудования (станков):
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где [image: image56.wmf]ээ

И

 - расходы на электроэнергию, руб.;
[image: image57.wmf]ст
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 - мощность одного станка, кВт;

[image: image58.wmf]r

 - тариф на электроэнергию, руб./кВт·час.

Расходы на электроэнергию до изменений:
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Расходы на электроэнергию после изменений:
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Стоимость сырья и материалов определяется на основе норм расхода и годового выпуска продукции:
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где [image: image62.wmf]мат
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 - расходы на сырье, руб.;

[image: image63.wmf]q

 - норма расхода сырья, руб./ед.

Расходы на сырье до изменений:
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Расходы на сырье после изменений:
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Амортизация оборудования рассчитывается исходя из нормативного срока службы станков и их первоначальной стоимости:
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где [image: image67.wmf]ам

И

 - амортизация станков, руб.;

[image: image68.wmf]ст
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 - стоимость одного станка, руб.;
[image: image69.wmf]н
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 - нормативный срок службы станков, лет.

Амортизация станков до изменений:
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Амортизация станков после изменений:
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Отчисления в ремонтный фонд зависят от стоимости станков и нормы отчислений:
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где [image: image73.wmf]рем

И

 - отчисления в ремонтный фонд, руб.;
[image: image74.wmf]ст
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 - норматив отчислений в ремонтный фонд (по станкам), %.

Отчисления в ремонтный фонд до изменений:

[image: image75.wmf]960000

20

1200000

100

4

=

×

×

=

ðåì

È

 руб.

Отчисления в ремонтный фонд после изменений:
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Прочие производственные расходы включают затраты по устранению брака, ремонту изделий, стандартизации продукции и др., не относящееся ни к одной из перечисленных калькуляционных статей затрат. Величина прочих производственных расходов составляет 1,0 – 1,5% от суммы предыдущих статей затрат:
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где [image: image78.wmf]проч

И

 - прочие производственные расходы, руб.;
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Прочие производственные расходы до изменений:
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= 13 460 446,18 руб.
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Прочие производственные расходы после изменений:
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Итого производственные расходы до изменений:
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Итого производственные расходы после изменений:
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Общепроизводственные (цеховые) расходы включают в себя заработную плату цехового персонала, кроме основных рабочих, и соответствующие отчисления в социальные фоны, амортизацию производственных зданий и сооружений, затраты на текущий ремонт, опытно-конструкторские и другие расходы цехового назначения. В отличии от прочих производственных затрат общепроизводственные расходы нельзя непосредственно определить по отдельному виду продукции.

Общефирменные (общезаводские) расходы связаны с организацией и управлением производства. В них учитывается заработная плата (с отчислениями в социальные фонды) управленческого персонала, работников бухгалтерии, различных отделов и служб, расходы на командировки, амортизация, содержание и ремонт офисных зданий, расходы на подготовку кадров, охрану предприятия и другие расходы общефирменного назначения. Эти расходы также не могут быть определены прямым счетом по каждому виду продукции и при расчете полной себестоимости отдельных видов продукции должны быть распределены в соответствии с принятой методологией распределения.
Заработная плата управленцев, различных специалистов и других работников, предприятия, учитываемая в общепроизводственных и общефирменных расходах, является повременной и зависит от должностных окладов и различных доплат:
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где [image: image88.wmf]'
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 - расходы на заработную плату персонала предприятия, исключая производственных рабочих, руб.;

[image: image89.wmf]м

с

 - среднемесячный должностной оклад работника, руб.;

12 – количество месяцев в году.
Расходы на заработную плату персонала предприятия до изменений:
[image: image90.wmf]00

,

1249248

12

6

,

1

13

5005

'

=

×

×

×

=

çï

È

руб.

Расходы на заработную плату персонала предприятия после изменений:
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Отчисление в социальные фонды, учитываемые в общепроизводственных и общефирменных расходах ([image: image92.wmf]соц

И

), рассчитываются по формуле, аналогичной (8):
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Отчисления в социальные фонды, учитываемые в общепроизводственных и общефирменных расходах до изменений:
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Отчисления в социальные фонды, учитываемые в общепроизводственных и общефирменных расходах после изменений:
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Затраты на освещение цеха, склада, территории предприятия составляют 10-15% от стоимости электроэнергии, потребляемой в основном производстве:
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где [image: image97.wmf]'

ээ

И

 - стоимость потребленной электроэнергии, учитываемой в общепроизводственных и общефирменных расходах, руб.;
[image: image98.wmf]ээ

k

=10 - коэффициент, учитывающий расход электроэнергии на общие нужды, %.

Стоимость потребленной электроэнергии, учитываемой в общепроизводственных и общефирменных расходах до изменений:
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Стоимость потребленной электроэнергии, учитываемой в общепроизводственных и общефирменных расходах после изменений:
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Амортизацию прочих основных средств (кроме станков) можно рассчитать исходя из их первоначальной стоимости и нормы амортизационных отчислений:
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где [image: image102.wmf]'
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 - амортизация прочих основных средств, руб.;

а – норма амортизационных отчислений по прочим основным средствам, %;
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 - первоначальная стоимость прочих основных средств, руб.
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Амортизация прочих основных средств до изменений:
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Амортизация прочих основных средств после изменений:
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Расчет затрат на ремонт прочих основных средств производится по формуле, аналогичной (12):
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где [image: image110.wmf]'

рем

И

 - отчисления в ремонтный фонд по прочим основным средствам, руб.;

в – усредненный норматив отчислений в ремонтный фонд по прочим основным средствам, %.

Затраты на ремонт прочих основных средств до изменений:
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Затраты на ремонт прочих основных средств после изменений:
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Прочие общепроизводственные и общефирменные расходы учитываются в размере 28-30% от фонда оплаты труда персонала предприятия, без учета заработной платы основных производственных рабочих:
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где [image: image114.wmf]'
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 - прочие общепроизводственные и общефирменные расходы, руб.;

[image: image115.wmf]проч

k

 - коэффициент для расчета прочих общепроизводственных и общефирменных расходов, %.

Прочие общепроизводственные и общефирменные расходы до изменений:
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Прочие общепроизводственные и общефирменные расходы после изменений:
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В целом общепроизводственные (цеховые) и общефирменные (общезаводские) расходы:

До изменений:
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После изменений:
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Коммерческие расходы ([image: image120.wmf]ком

И

) включают в себя затраты на транспортировку продукции, рекламу и др., связанные с реализацией продукции. Их величина ([image: image121.wmf]ком

k

) может колебаться от 5 до 20% от суммы всех рассмотренных ранее калькуляционных статей затрат:
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где [image: image123.wmf]ком

k

=10 - доля коммерческих расходов, %.

Коммерческие расходы до изменений:
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Коммерческие расходы после изменений:
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Полная себестоимость продукции предприятия определяется как сумма всех калькуляционных статей затрат, включая коммерческие расходы:
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Полная себестоимость продукции предприятия до изменений:

[image: image127.wmf]=
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13628701,76+2651788,23+1628049,00=17 908 538,99 руб.
Полная себестоимость продукции предприятия после изменений:

14316411,50+2598070,19+1691448,17=18 605 929,86 руб.

Все калькуляционные статьи затрат, полная себестоимость продукции предприятия, общепроизводственные и общефирменные расходы собраны в таблицу 2.
Таблица 2 Калькуляционные статьи затрат, полная себестоимость продукции предприятия, общепроизводственные и общефирменные расходы.

	Калькуляционные статьи затрат
	Обозначение
	До реорганизации, руб.
	После реорга-низации, руб.
	Примечание

	Заработная плата основных производственных рабочих
	Изп
	3 106 790,40
	3 395 347,20
	Переменные издержки

	Отчисления в социальные фонды
	Исоц
	1 106 017,38
	1 208 743,60
	Переменные издержки

	Сырье и материалы
	Имат
	3 791 024,00
	4 143 132,00
	Переменные издержки

	Электроэнергия натехнологические цели
	Иээ
	2 496 614,40
	2 728 442,88
	Переменные издержки

	Амортизация оборудования
	Иам
	2 000 000,00
	1 800 000,00
	Постоянные издержки

	Отчисления в ремонтный фонд
	Ирем
	960 000,00
	864 000,00
	Постоянные издержки

	Прочие производственные расходы
	Ипроч
	168 255,58
	176 745,82
	30% переменные издержки

70% постоянные издержки

	Заработная плата персонала предприятия, исключая производственных рабочих
	И/зп
	1 249 248,00
	1 153 152,00
	Постоянные издержки

	Отчисления в социальные фонды, учитываемые в общепроизводственных и общефирменных расходах
	И/соц
	444 732,29
	410 522,11
	Постоянные издержки

	Потребленная электроэнергия, учитываемая в общепроизводственных и общефирменных расходах
	И/ээ
	349 526,02
	381 982,00
	Постоянные издержки

	Амортизация прочих (общепроизводственных и общефирменных) основных средств
	И/ам
	164 000,00
	212 000,00
	Постоянные издержки

	Отчисления в ремонтный фонд по прочим основным средствам
	И/рем
	82 000,00
	106 000,00
	Постоянные издержки

	Калькуляционные статьи затрат
	Обозначение
	До реорганизации, руб.
	После реорганизации, руб.
	Примечание

	Прочие общепроизводственные и общефирменные расходы
	И/проч
	362 281,92
	334 414,08
	30% переменные издержки

70% постоянные издержки

	Коммерческие расходы
	Иком
	1 628 049,00
	1 691 448,17
	30% переменные издержки

70% постоянные издержки

	Итого
	∑И+∑И/
	17 908 538,99
	18 605 929,86
	


2.4 Сравнительный расчет показателей эффективности использования ресурсов предприятия
Расчет себестоимости и рентабельности продукции

Себестоимость единицы продукции зависит от стоимости потребленных в процессе производства ресурсов и определяется величиной текущих затрат, связанных с производством единицы продукции:

[image: image128.wmf][image: image129.wmf]год

полн

W

И

S

=

 , (23)

где S - себестоимость единицы продукции, руб./ед.

Себестоимость единицы продукции до изменений:

[image: image130.wmf]74

,

38

462320

99

,

17908538

=

=

S

 руб./ед.

Себестоимость единицы продукции после изменений:
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Для анализа деятельности предприятия рассчитывается также себестоимость 1 рубля дохода:
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где Д – доход от реализации продукции, руб.

Доход рассчитывается по формуле:
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где ц – цена единицы продукции ц = min{1,26∙Sбазовый;1,26∙Sпредлаг.} руб./ед.

ц = min{1,26·38,74; 1,26·36,82} =min{48,81; 46,39}=46,39 руб.
Доход до изменений:
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Доход после изменений:
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Себестоимость 1 рубля дохода до изменений:
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Себестоимость 1 рубля дохода после изменений:
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Обобщающими показателями эффективности текущих затрат являются прибыль и рентабельность издержек.

Прибыль предприятия определяется как разность дохода и расходов:
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где П – прибыль предприятия.
Прибыль предприятия до изменений:

П =21 447 024,80-17 908 538,99=3 538 485,81 руб.
Прибыль предприятия с учетом дохода от реализации станков после изменений:

П =23 439 011,40-18 605 929,86=4 833 081,54 руб.

Рентабельность издержек характеризует величину прибыли, приходящейся на 1 руб. текущих затрат, и рассчитывается по формуле:
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где Еu –рентабельность издержек, %.

Рентабельность издержек до изменений:
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Рентабельность издержек после изменений:
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Расчет показателей состояния, движения и использования
основных средств
Среднегодовая стоимость основных средств рассчитывается упрощенным методом как полусумма стоимости основных средств на начало и конец года:
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где [image: image143.wmf]Ф

 - среднегодовая стоимость основных средств, руб.;

Фнг , Фкг – стоимость основных средств, соответственно, на начало и конец года, руб.

Остаточная стоимость основных средств на начало года составит:
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где n´ст – количество продаваемых станков;

Афнг – амортизационный фонд, начисленный на предприятии к началу года, руб.
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где tф – фактический срок службы основных средств предприятия к началу года, лет.
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Остаточная стоимость основных средств на конец года может быть определена как разность между их стоимостью на начало года и годовыми амортизационными отчислениями:
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Остаточная стоимость основных средств на конец года:
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Среднегодовая стоимость основных средств:
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Коэффициент износа основных средств характеризует степень их изношенности и определяется отношением суммарных амортизационных отчислений за рассматриваемый период к первоначальной стоимости основных средств:
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где kИ – коэффициент износа основных средств, руб.;

Физн – износ основных средств, руб.

Коэффициент необходимо определить на начало и на конец года.
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[image: image156.wmf]ïåðâ

Ê

=32200000-1200000=31 000 000 руб. с учетом изменений.

Коэффициент износа основных средств:
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Коэффициент годности и коэффициент износа связаны между собой:
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где KГ – коэффициент годности.

Коэффициент годности:
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Коэффициент активности деятельности предприятия определяется отношением стоимости активной части основных средств к их суммарной стоимости:
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Коэффициент активности деятельности предприятия:
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Для анализа движения (продажи) основных средств рассчитывается коэффициент выбытия основных средств:

[image: image165.wmf]Ô

Ô

k

íã

âûá

âûá

=

, (35)

где [image: image166.wmf]Ô

âûá

 - остаточная стоимость продаваемых станков, руб.
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где [image: image168.wmf]ï
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Для оценки эффективности использования основных средств используются частные, интегральные и обобщающие показатели.

Коэффициент использования основных средств во времени рассчитывается по формуле:
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где kэкст – коэффициент использования основных средств во времени;

Тфакт – фактическое время работы оборудования, час;

Ттеор – теоретический (максимально возможный) фонд рабочего времени оборудования при трехсменной работе и отсутствии непроизводительных простоев, час.

Коэффициент использования основных средств во времени до изменений:
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Коэффициент использования основных средств во времени после изменений:
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Коэффициент использования основных средств по производительности определяется соотношением фактической и технической производительности оборудования:
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где kинт - коэффициент использования основных средств по производительности;

Рфакт – фактическая производительность оборудования за смену, с учетом производительных и непроизводительных внутрисменных простоев, ед./см.;

Ртехн – техническая производительность, без учета внутрисменных простоев, ед./см.

Коэффициент использования основных средств по производительности до изменений:
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Коэффициент использования основных средств по производительности после изменений:
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Коэффициент эксплуатации рассчитывается как произведение частных показателей:
[image: image177.wmf]инт
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где kэксп – интегральный показатель;

kэкст – коэффициент эксплуатации.

Коэффициент эксплуатации до изменений:
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Коэффициент эксплуатации после изменений:
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Фондоемкость характеризует стоимость основных средств, используемых для производства, соответственно, единицы продукции и получения 1 руб. дохода. Фондоемкость продукции может быть определена исходя из натуральной и стоимостной оценки продукции:
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где f– натуральный показатель фондоемкости, руб./ед.

[image: image181.wmf]ïåðâ
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 - среднегодовая стоимость основных средств, рассчитанная на основе первоначальной оценки их стоимости, руб.

Натуральный показатель фондоемкости до изменений:
[image: image182.wmf]65
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Натуральный показатель фондоемкости после изменений:
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где f /- стоимостной показатель фондоемкости, руб./руб.
Стоимостной показатель фондоемкости до изменений:
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Стоимостной показатель фондоемкости после изменений:
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Уменьшение показателя свидетельствует об улучшении использования основных средств.

Показатели фондоемкости продукции и фондоотдачи основных средств связаны между собой и имеют обратную зависимость:
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Натуральный показатель фондоотдачи до изменений:
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Натуральный показатель фондоотдачи после изменений:

[image: image190.wmf]016

,

0

35

,

61

1

=

=

ô

Î

 ед./руб.
Стоимостной показатель фондоотдачи:
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где Оф – натуральный показатель фондоотдачи основных средств, ед./руб.;

О/ф – стоимостной показатель фондоотдачи, руб./руб.

Стоимостной показатель фондоотдачи до изменений:
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Стоимостной показатель фондоотдачи после изменений:
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Рост фондоотдачи свидетельствует об увеличении выпуска продукции (дохода) в расчете на 1 рубль стоимости основных средств и, следовательно, о повышении эффективности их использования.

Рентабельность основных средств измеряется в процентах и характеризует величину прибыли, приходящейся на 1 рубль стоимости основных средств:
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где Еф – рентабельность основных средств, %.

Рентабельность основных средств до изменений:

[image: image195.wmf]90

,

20

100

16934000

81

,

3538485

=

×

=

ô

Å

 %

Рентабельность основных средств после изменений:
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Эффективность использования трудовых ресурсов.

К основным показателям, характеризующим эффективность использования трудовых ресурсов, относятся производительность труда и трудоемкость продукции.

Производительность труда определяется выработкой продукции в расчете на одного работника предприятия. Для расчета показателя используются натуральный и стоимостной методы, т.е. результат трудовой деятельности работников исчисляется в натуральном (объем продукции) и стоимостном (доход от реализации) выражении.
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где nобщ – весь персонал предприятия, чел.:
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Натуральная производительность труда до изменений:
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Натуральная производительность труда после изменений:
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Стоимостная производительность труда до изменений:
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Стоимостная производительность труда после изменений:
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Трудоемкость продукции характеризует время, затраченное на производство единицы продукции. Эффективность труда основных рабочих отражается в технологической трудоемкости.

Технологическая трудоемкость без учета внутрисменных простоев:
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где Wсм – выпуск продукции за смену, ед.
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Технологическая трудоемкость продукции с учетом внутрисменных простоев - [image: image206.wmf]'
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Технологическая трудоемкость продукции без учета внутрисменных простоев до изменений:
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Технологическая трудоемкость продукции без учета внутрисменных простоев после изменений:
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Технологическая трудоемкость с учетом внутрисменных простоев до изменений:
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Технологическая трудоемкость с учетом внутрисменных простоев после изменений:
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Полная трудоемкость характеризует затраты труда всех категорий работников. Полная трудоемкость - [image: image217.wmf]полн
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Полная трудоемкость до изменений:
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Полная трудоемкость после изменений:
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2.5 Определение точки безубыточности и запаса финансовой устойчивости предприятия

В процессе анализа эффективности принятых решений, важно определить, при каких объемах производства деятельность предприятия будет рентабельной, а при каких – убыточной.
С этой целью рассчитывают:

А) безубыточный объем производства, гарантирующий полное возмещение затрат предприятия, переменных и постоянных;

Б) зону безопасности предприятия (запас финансовой устойчивости)

Безубыточный объем (или критический) – это минимальный объем производства продукции, при котором предприятие будет иметь нулевой финансовый результат, то есть доход равен суммарным издержкам. Для расчета критического объема необходимо все затраты, относимые на себестоимость продукции, распределить на переменные и условно-постоянные.[image: image221.wmf]
Критический объем производства рассчитывается по формуле:
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где Ипост – условно-постоянные расходы, руб.;
Sперем – удельные переменные затраты, относимые на себестоимость продукции, руб./ед.
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где Иперем - переменные затраты, руб.

Критический объем производства до изменений:
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Критический объем производства после изменений:
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[image: image229.wmf]10
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[image: image230.wmf]02
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После нахождения критического объема производства необходимо определить запас финансовой устойчивости (прочности) предприятия, который рассчитывается как отношение годового выпуска продукции к критическому объему:
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kзап – запас финансовой устойчивости предприятия.
Запас финансовой устойчивости предприятия до изменений:
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Запас финансовой устойчивости предприятия после изменений:
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Чем выше этот показатель, тем больше прибыль предприятия и, следовательно, больше его финансовая устойчивость.

Таблица 2.3 Сводный показатель результатов расчета

	Показатель
	Единицы измерения
	До реорганизации
	После реорганизации

	Объем производства
	Ед.
	462 320
	505 260

	Переменные издержки
	Руб.
	11 148 022,13
	12 136 448,10

	Постоянные издержки
	Руб.
	6 760 516,86
	6 469481,76

	Всего издержек
	Руб.
	17 908 538,99
	18 605 929,86

	Себестоимость
	Руб./ед.
	38,74
	36,82

	
	Руб./руб.
	0,84
	0,79

	Цена
	Руб./ед.
	48,81
	46,39

	Доходы
	Руб.
	21 447 024,80
	23 439 011,40

	Прибыль
	Руб.
	3 538 485,81
	4 833 081,54

	Численность работников, в том числе рабочих
	Чел.
	56
	51

	
	
	43
	39

	Фондоемкость
	Руб./ед.
	69,65
	61,35

	
	Руб./руб.
	1,5
	1,32

	Фондоотдача
	Ед./руб.
	0,014
	0,016

	
	Руб./руб.
	0,667
	0,756

	Коэффициент использования во времени
	-
	0,47
	0,57

	Коэффициент производительности
	-
	0,47
	0,57

	Коэффициент эксплуатации
	-
	0,94
	1,14

	Коэффициент годности
	-
	0,58
	0,52

	Коэффициент активности
	-
	1,33
	1,36

	Коэффициент износа
	-
	0,42
	0,48

	Рентабельность
	%
	20,90
	28,54

	Производительность труда
	Ед./чел.
	8 255,71
	9 907,06

	
	Руб./чел.
	382 982,59
	459 588,46

	Коэффициент выбытия
	-
	
	0,07

	Полная трудоемкость
	чел·час/ед.
	0,25
	0,21


ЗАКЛЮЧЕНИЕ
В современных условиях хозяйствования предприятие, разрабатывая рыночную стратегию, рассматривает разные варианты комбинации ресурсов с целью удовлетворения спроса на продукцию и минимизации объема ресурсов.

Теоретическая (проектная) мощность характеризует максимально-возможный выпуск продукции при идеальных условиях функционирования предприятия.

Под максимальной мощностью понимается теоретически возможный выпуск продукции в течение рассматриваемого периода при возможности увеличения смен и рабочих дней, и использовании только установленного оборудования.

Экономическая производственная мощность – это предел выпуска продукции, который предприятию невыгодно превышать.

Практическая мощность характеризует выпуск продукции в реально сложившихся на предприятии условиях работы.

При расчете мощности видно, что практическая мощность, равная 462320 единицам, не удовлетворяет объем производства, требуемый конъюнктурой рынка. Для увеличения объема производства до уровня, необходимого рынку, не обязательно покупать новые станки, т. к. это требует больших денежных ресурсов, достаточно снизить время простоев до 15% (в 2 раза) и получить ещё доход от продажи излишнего оборудования – 2 станка.
Тогда уровень объема производства повысится до 505 260 единиц и будет подходящим для данного предприятия и спроса на рынке.
За счет уменьшения внутрисменных простоев уменьшился рабочий состав с 43 до 39 человек, при этом повысились затраты на заработную плату рабочего персонала с 3106790,40 до 3395347,20 рублей, социальные выплаты с 1106017,38 до 1208743,60 рубля, электроэнергию с 2496614,40 до 2728442,88 рублей, сырье и материалы с 3791024 до 4143132,00 рублей. Издержки увеличились по многим показателям.

Но эти факторы не препятствуют предприятию увеличивать свой доход от 21 447 024,80 до 23 439 011,40 рублей, преумножать прибыль с 3538485,81 до 4833081,54 рублей. Так же уменьшилась себестоимость от 32,47 до 30,22 рублей за единицу. Данные в таблице 2.3 свидетельствуют об эффективном использовании всех ресурсов предприятия. Запас финансовой устойчивости предприятия вырос, а это значит, что чем больше этот показатель, тем больше прибыль предприятия и, следовательно, больше его финансовая устойчивость.
В заключение могу констатировать, что на данном предприятии реорганизация производства изложенным в работе способом принесла множество положительных экономических эффектов.
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