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ВВЕДЕНИЕ

Термин “Коммерческий банк” возник на ранних этапах развития банковского дела,  когда банки обслуживали преимущественно торговлю (commerce),  товарообменные операции и платежи. Основной клиентурой были торговцы. Банки кредитовали транспортировку, хранение и другие операции, связанные с товарообменом. С развитием промышленного производства  возникли  операции  по краткосрочному кредитованию производственного цикла: ссуды  на  пополнение оборотного капитала, создание запасов сырья и готовых изделий, выплату зарплаты и т.д. Сроки кредитов постепенно увеличивались, часть  банковских  ресурсов  начала использоваться для вложений в основной капитал,  ценные бумаги. За последнее время произошли значительные изменения в становлении банковской системы России. Определились банки-лидеры, сформировались основные направления банковской специализации, завершился раздел клиентской базы между финансовыми институтами.

Переход России к рыночной экономике, повышение эффективности ее функционирования, создание необходимой инфраструктуры невозможно обеспечить без использования и дальнейшего развития кредитных отношений.

Кредит стимулирует развитие производительных сил, ускоряет формирование источников капитала для расширения воспроизводства на основе достижений научно-технического прогресса.

Без кредитной поддержки невозможно обеспечить быстрое и цивилизованное становление хозяйств, предприятий, внедрение других видов предпринимательской деятельности на внутригосударственном и внешнем экономическом пространстве. 

Объективная необходимость кредитования предприятий обусловлена особенностями кругооборота капитала, которыми являются: постоянное образование денежных резервов, различная длительность оборота средств в хозяйстве, тесное переплетение наличного и безналичного оборота, обособление средств в рамках экономических субъектов. В процессе кругооборота средства в одних хозяйственных звеньях высвобождаются, а у других возникает потребность в их использовании. 

Необходимость кредитования обусловлена также коммерческой организацией управления в условиях рынка, когда на каждом предприятии в условиях кругооборота капитала возникает дополнительная потребность в средствах. При помощи кредитного механизма предприятия получают средства, необходимые им для нормальной работы.

Кредит имеет большое значение в развитии экономических связей между отраслями и регионами, в повышении эффективности производства, в создании и использовании доходов и прибыли. Кредит способен оказывать активное воздействие на объем и структуру денежной массы, платежного оборота и скорости обращения денег. Благодаря кредиту происходит более быстрый процесс капитализации прибыли, а, следовательно, и концентрации производства.

Цель данной работы проанализировать теорию банковских кредитов, определить виды кредитов, определить методы управления кредитами и оценки кредитных рисков. Выделить наиболее эффективные методы управления кредитами, применение этих методов в банковской системе современной России. Выявить проблемы кредитования, связанные с профессиональной банковской и российской общегосударственной спецификой, выявить способы совершенствования банковских методик, а также определить перспективы банковского менеджмента в управлении кредитами.

Для достижения поставленной цели были использованы нормативные и законодательные акты, труды специалистов и банковских деятелей, статистические данные, исследовательские статьи в периодической литературе. Кроме теоретических изысканий, использовались также практические данные конкретных банков, документы, составляемые при оформлении кредита и устные консультации работников банка.


Все это позволило полно и подробно рассмотреть процесс кредитования в целом, его отдельные аспекты. Изучены теоретическая и документарная стороны процесса. Были определены функции кредитора и заемщика, их права и обязанности, а также линии поведения той и другой стороны в рыночных условиях на всем протяжении взаимодействия. При исследовании всех имеющихся данных, были рассмотрены возможные пути развития кредитных отношений в Российской Федерации.

Выпускная квалификационная работа состоит из введения, трех глав, заключения и списка литературы. Первая глава посвящена теоретическим аспектам кредитного процесса - в ней рассмотрена сущность и классификация кредитных операций. Во второй главе приводится анализ процесса кредитования коммерческими банками юридических лиц: указаны документы, необходимые для предоставления кредита, особое внимание уделено кредитному договору как основе кредитования, рассмотрен процесс оценки кредитоспособности заемщика, а также гарантия возвращения кредита – его обеспечение. В третьей главе изложены проблемы расчета кредитных рисков коммерческих банков и пути их снижения в современных условиях.

ГЛАВА 1. ОСНОВЫ ОРГАНИЗАЦИИ КРЕДИТОВАНИЯ

1.1 Сущность кредита, принципы кредитования.

Понятие кредитных  операций.

Кредитные операции – это отношения между кредитором и дебитором (заемщиком) по поводу предоставления (получения) во временное пользование денежных средств, их возврата и оплаты. 

Кредитные операции банков и кредитных учреждений в первом приближении делятся на активные и пассивные. В первом случае банк (кредитное учреждение) является кредитором, т.е. стороной, дающей кредит (ссужающей деньги) и размещающей денежные средства в форме депозитов (вкладов), во втором – дебитором, т.е. стороной, берущей кредит и принимающей денежные средства в форме депозитов (вкладов). Таким образом, и активные, и пассивные кредитные операции предполагают использование как кредитов (ссуд), так и депозитов (вкладов). Иначе говоря, кредитные операции включают в себя ссудные операции и депозитные операции.

Ссудные операции – это действия банков (кредитных учреждений) по предоставлению и (или) получению кредитов, и их возврату и оплате соответствующих процентов, а депозитные операции – действие тех же работников по размещению и (или) привлечению к себе вкладов, их возврату и оплате причитающихся процентов.

Условия предоставления кредита.


Их четыре: возвратность, срочность, платность и обеспеченность.

Возвратность обусловлена сущностью кредита. Она означает, что денежные средства, предоставленные в виде ссуды, служат лишь временным источником пополнения оборотных средств или средств, предназначенных на капитальные вложения предприятия, и по истечении определенного времени должны быть возвращены банку. Отсюда вытекает такой принцип кредитования, как сроч​ность. Ссуды подлежат возврату в определенные сроки в соответ​ствии с принятыми заемщиком обязательствами. Эти сроки выте​кают из фактических сроков оборачиваемости средств у кредитуе​мых предприятий. Возвратность и срочность кредитования стимулируют рациональное использование денежных средств. Не​обходимость погашения ссуды в определенный срок способствует наиболее эффективному использованию полученного кредита и служит гарантией обязательств банка перед предприятиями, орга​низациями и гражданами, чьи средства он использует в каче​стве кредитного ресурса.

Платность означает, что за предоставленные кредиты банки взимают плату в виде процентов. Процент — это "цена" кредита, которая формируется с учетом складывающегося спроса и пред​ложения на кредитные ресурсы.
Проценты за пользование ссудой устанавливаются с таким рас​четом, чтобы сумма полученных от заемщика процентов покрыва​ла расходы банка по привлечению средств, необходимых для предоставления кредита (с добавлением маржи). Процентные став​ки зависят от срока пользования кредитом, риска неплатежеспо​собности заемщика, характера предоставленного обеспечения, со​держания кредитуемого мероприятия, ставок конкурирующих банков и других факторов и определяются дифференцированно в каждом кредитном договоре.

Процентные ставки за кредит могут быть фиксированными и плавающими, что также предусматривается в кредитном договоре. Фиксированные процентные ставки остаются неизменными в те​чение всего срока ссуды. Плавающие ставки колеблются в зави​симости от условий денежного рынка, изменения размера про​центов по депозитам, складывающегося спроса и предложения на кредитные ресурсы, а также состояния экономики и финансов за​емщика и могут пересматриваться банком в течение срока креди​тования с обязательным уведомлением заемщика.

В случае несвоевременной уплаты процентов за пользование кредитом из-за отсутствия средств на расчетном счете заемщика банк может взимать пеню за каждый день просрочки платежа в размере, определяемом кредитным договором. В соответствии с условиями кредитного договора банк может взимать с заемщика комиссию по его обязательствам по пользованию кредитом, на​числяемую на неиспользованную часть кредита.

Обеспеченность выдаваемых банком ссуд уменьшает риск получения убытков, так как при соблюдении этого принципа гаран​тируется возврат банку заемных средств. Размеры и виды обеспе​чения зависят от финансового положения заемщика, условий ссу​ды, отношений с заемщиком [13].


Конкретный пример условий предоставления кредитов одним из банков приведен в приложении 1 «Положение о порядке кредитования в ОАО Коммерческий банк «Верхневолжский».

1.2 Классификация кредитных операций.

Кредитные операции

Активные операции



Пассивные операции

1. Кредитование клиентов



6. Депозиты клиентов

2. Кредитование других банков


7. Депозиты банков

3. Депозиты в других банках
8. Кредиты банков в том 

4. Средства на резервном корсчете 


числе центрального

    в центральном банке

5. Средства на корсчетах в других

    банках

Итак, ссудные операции – это кредитование клиентов и других банков (активные) и кредиты банков (пассивная), депозитные операции – это депозиты в других банках, средства на корсчетах в центральном банке и других банках (активные), а также депозиты и кредиты банков (пассивные).

Основной предмет ссудных операций – это кредит (ссуда) как определенная сумма денег, которая выдается (получается), возвращается и оплачивается. Ссудные операции составляют основу активной деятельности банка в размещении его ресурсной базы. Они приносят банкам значительную часть их доходов [19].

Основной предмет депозитных операций – это вклад (депозит) как сумма денежных средств (в наличной или безналичной форме, в национальной или иностранной валюте), переданные в банк их собственником для хранения на определенных условиях. Для коммерческих банков вклады – это главный вид их пассивных операций и, следовательно, основной ресурс для проведения активных кредитных операций.

Существуют различные признаки классификации вкладов. В зависимости от вкладчика депозиты принято разделять на депозиты физических и юридических лиц. В зависимости от срока и порядка изъятия вклады подразделяются на срочные депозиты и депозиты до востребования.

Возврат полученной заемщиком стоимости (погашение долга банку) в масштабах одного предприятия и всей экономики должен быть результатом воспроизводства в возрастающих размерах. Это определяет экономическую роль кредита и служит одним из важ​нейших условий получения банком прибыли от кредитных опера​ций.

Классификация объектов кредитования.

В узком смысле объект (от лат. оbjectum – предмет) – это вещь, под которую выдается ссуда и ради которой заключается сделка. В российской практике краткосрочные кредиты выдаются под различные элементы производственных запасов. В промышленности, к примеру, банки кредитуют сырье, основные и вспомогательные материалы, топливо, тару, незавершенное производство, средства в расчетах. В торговле типичным объектом кредитования выступают товары, находящиеся в товарообороте. У сельскохозяйственных предприятий банки кредитуют затраты растениеводства и животноводства, минеральные удобрения, горючее и др.

Долгосрочные ссуды направляются на кредитование таких объектов как:

· строительство производственных объектов;

· реконструкция, техническое перевооружение, расширение производственных объектов;

· приобретение техники, оборудования и транспортных средств;

· организация выпуска новой продукции;

· строительство объектов непроизводственного назначения и т. д.

Объект банковского кредитования может быть частным или совокупным. Частным он становится в том случае, если обособляется, отделяется от других ссуд. Например, банк может кредитовать у своего клиента отдельно потребности, связанные только с накоплением тары, сырья или готовой продукции. Бывают случаи, когда в общем составе кредитов выделяются ссуды, предоставляемые не вообще под запасы сырья, а в связи с накоплением какой-то определенной его разновидности.

Прямая противоположность частному объекту – совокупный объект, когда кредит выдается под множество объектов, не обособленных друг от друга, а объединенных в один (общий, совокупный) объект.

Ссуда может выдаваться не только на формирование материального объекта, у заемщика вообще может не быть того, подо что в натурально-вещественном виде можно получить ссуду. В этом случае объектом выступает потребность заемщика в дополнительных ресурсах. Поэтому в широком смысле объект выражает не только предмет в его материальном, осязаемом состоянии, но и материальный процесс в целом, который вызывает потребность в ссуде и ради обеспечения непрерывности и ускорения которого заключается кредитная сделка. В отдельных случаях общая потребность в ссуде может быть связана и с субъективными факторами, выражающими недостатки в деятельности заемщиков. В условиях нестабильной экономики наличие подобных ссуд оказывается более заметным явлением. Для банка-кредитора подобные ссуды сопряжены с большим риском, зачастую они переходят в разряд трудных (проблемных) кредитов, длительное время невозвращаемых в банк, ухудшающих его кредитный портфель, вызывают необходимость усиления анализа кредитоспособности заемщика.

Классификация субъектов кредитования.

Субъектом кредитования с позиции классического банковского дела являются юридические либо физические лица, дееспособные и имеющие материальные или иные гарантии совершать экономические, в том числе кредитные сделки.

Заемщиком при этом может выступить любой субъект собственности, внушающий банку доверие, обладающий определенными материальными и правовыми гарантиями, желающий платить процент за кредит и возвращать его кредитному учреждению.

Субъект получения ссуды может быть самого разного уровня, начиная от отдельного частного лица, предприятия, фирмы вплоть до государства. До перехода нашего хозяйства к рыночной экономике предприятия и организации при этом делились главным образом в отраслевом разрезе: промышленные, сельскохозяйственные, строительные предприятия, торговые, заготовительные, снабженческо-сбытовые организации. Постепенно от данного критерия отказались и в настоящее время принята следующая классификация субъектов кредитования: 

· государственные предприятия и организации;

· кооперативы;

· граждане, занимающиеся индивидуальной трудовой деятельностью, арендаторы;

· другие банки;

· прочие хозяйства, включая органы власти, совместные предприятия, международные объединения и организации.

Разделение банковских ссуд по субъектам их получения порождает еще одно понятие классификации в системе кредитования – виды ссуд.

Виды банковских ссуд.

Вид банковских ссуд отображает совокупность свойств, которые характерны для той или иной конкретной кредитной сделки в экономическом и организационном отношении. Экономические свойства кредитной сделки – это свойства самого кредита, они едины (возвратность, платность, срочность). Организационные свойства в каждом отдельном случае могут различаться – порядок выдачи и погашения ссуд может быть иным. В соответствии с отраслевой направленностью особо могут выделяться промышленные, торговые и межбанковские кредиты. В США в системе квалификации ссуд еще особо выделяются сельскохозяйственные кредиты.

В каждом отдельном случае виды кредитов могут иметь свою инструкцию, регламентирующую порядок их выдачи и погашения.

Виды кредитов различаются не только по субъектам их получения, но и по другим критериям. К ним относятся:

связь кредита с движением капитала, сфера применения кредита, срок кредита, платность кредита, обеспеченность кредита.

По связи кредита с движением капитала его можно разделить на два типа: ссуду денег и ссуду капитала. Ссуда денег связана, как правило, с потребительскими или иными целями, когда кредит не приносит приращения общественного продукта, а затрачивается и погашается за счет уже созданных накоплений. Ссуда капитала, напротив, предполагает не проедание продукта, а его увеличение; заемщик в этом случае обязан так использовать кредит, чтобы с его помощью получить новую стоимость, и не только возвратить кредит, но и заплатить ссудный процент, как часть прибыли, дополнительно полученной в результате использования банковских средств. Ссуда капитала является наиболее типичным видом банковского кредита.


По сфере применения кредиты подразделяют на кредиты в сферу производства и сферу обращения. Для современной практики более характерными являются вложения средств не в сферу производства, как это обычно принято с позиции здоровой экономики, а в сферу обращения, где оборачиваемость и прибыльность операций оказывается выше, чем в производственной сфере. Особенность современной практики состоит и в том, что сами товаропроизводители зачастую лишены возможности обращаться в банк за ссудой, поскольку плата за ее использование для них оказывается непосильной ношей.


Ссудный процент, выплачиваемый за пользование кредитом, оказывается слишком большим, не поддается ни включению в себестоимость, ни выплате из прибыли в силу не столь значительной рентабельности операций в производственной сфере. Способными уплачивать высокий ссудный процент оказываются главным образом торгово-посреднические фирмы. Отсюда и перекос кредитных вложений не в сторону развития производства продукции (что наиболее важно с позиции стабилизации рынка и снижения темпов инфляции), а в сторону сферы торговли.


В зависимости от срока банковские кредиты делятся на краткосрочные, долгосрочные и среднесрочные. 


Современное кредитное дело отличается преимущественно краткосрочным характером. С позиции многих стран рыночной экономики краткосрочные ссуды – это ссуды, срок пользования которыми не превышает одного года. В основном это ссуды, обслуживающие кругооборот оборотного капитала, текущие потребности клиентов. Традиционно в промышленно развитых странах применяются следующие виды краткосрочного кредитования предприятий: кре​дит в виде овердрафта (дебетовые счета), кредитные линии (в том числе сезонные и возобновляемые), ссуды в форме учета и залога векселей и пр.


К долгосрочным ссудам относятся кредиты, сроки которых превышают 6 лет (в некоторых странах, например, США, долгосрочными являются ссуды сроком более 8 лет). Данные ссуды обслуживают потребности в средствах, необходимых для формирования основного капитала, финансовых активов, а также некоторых разновидностей оборотных средств.


Среднесрочными кредитами являются кредиты, срок пользования которыми находится в пределах от 1 до 6 лет. Сфера их применения совпадает с обслуживанием потребностей посредством долгосрочного кредита.

Средне- и долгосрочные ссуды предприятиям предоставляются под долговые обязательства заемщика. Предо​ставляя ссуды индивидуальным заемщикам, коммерческие банки используют такие виды кредитов как ссуды под недвижимость (под заклад​ную), ссуды под ценные бумаги, возобновляемые ссуды (овер​драфт, банковские кредитные карточки), потребительские ссуды.

С позиции мировой практики критерий длительности сроков кредитования клиентов не имеет единого для всех эталона. В советской практике, например, краткосрочными ссудами объявлялись некоторые кредиты, предоставляемые на срок от 1 до 3 лет.

Реальности денежного оборота современной России существенно видоизменяют устоявшиеся в банковской практике стандарты краткосрочного, среднесрочного и долгосрочного кредита. Краткосрочными являются ссуды, предоставленные на срок до 6 месяцев, среднесрочными – на срок от 6 до 12 месяцев, долгосрочными – на срок свыше 1 года. В отличие, к примеру, от американской практики, где краткосрочные ссуды зачастую оформляются без строго фиксированного срока (до востребования), их называют «онкольные», российские банки в обязательном порядке устанавливают срок пользования и погашения кредита.

Исходя из критерия платности кредита, можно выделить банковские ссуды с рыночной процентной ставкой, повышенной и льготной. Рыночная цена кредита – это та его цена, которая складывается на рынке в данный момент, исходя из спроса и предложения, по различным видам банковских ссуд. В условиях нестабильной экономики – это подвижная цена, имеющая тенденцию к повышению. Ссуды с повышенной процентной ставкой, как правило, возникают в связи с большим риском кредитования клиента, нарушением им условий кредитования, прогнозом увеличения стоимости кредитных ресурсов и др. Ссуды, предоставляемые на условиях льготного процента, являются элементом дифференцированного подхода к кредитованию. Они предоставляются акционерам, при рефинансировании централизованных кредитов эмиссионного банка (при условии пониженной по сравнению с их рыночной ценой), сотрудникам банка (в особых случаях банки предоставляют им и беспроцентные ссуды).

Обеспечение кредита является фундаментальным элементом системы банковского кредитования, его принято считать «последней линией обороны» при решении вопроса о возможностях финансирования того или иного проекта. Ссуды могут иметь прямое обеспечение, косвенное обеспечение и не иметь его. В международной практике кредиты подразделяются на обеспеченные, необеспеченные и имеющие частичное обеспечение.

В мировой банковской практике к обеспечению ссуд всегда относились неоднозначно. В централизованной банковской системе наиболее надежными считались ссуды, имеющие обеспечение в виде товарно-материальных ценностей. В западной практике такой категоричности не было. Напротив, опыт западных стран показывал, что наличие материального обеспечения еще не дает уверенности, в своевременном возврате банковских ссуд. Одно дело материальные запасы, медленно оборачивающиеся и не имеющие твердого сбыта, другое дело – легко реализуемые активы, имущество заемщика в целом. Не случайно неуверенность в материальных запасах как обеспечении кредита позволила ряду западных экономистов сделать вывод о том, что кредиты с подобным качеством обеспечения – самые ненадежные, в то время как кредит, не обеспеченный товарно-материальными ценностями (их нет в запасах, они все находятся в обороте), напротив, является самым надежным.

Если, к примеру, кредит выдан под запасы готовой продукции, которая, как оказалось, не находит сбыта, то такой кредит, хотя и обеспеченный товарно-материальными ценностями, вряд ли можно назвать надежным. Напротив, возврат ссуды в данном случае весьма затруднен, в связи с чем ее скорее следует отнести к разряду ненадежных ссуд.

Для обеспечения важно качество. Если товарно-материальные ценности ликвидны и достаточны, то это совсем неплохо для кредита, и вряд ли такое обеспечение следует игнорировать. С другой стороны, было бы неверно не принимать во внимание положительные качества необеспеченных (бланковых) ссуд, особенно тогда, когда они предоставляются первоклассным заемщикам и гарантом является все имущество ссудополучателя.

В западной практике необеспеченные ссуды предоставляются как юридическим, так и физическим лицам. При выдаче необеспеченного (бланкового) кредита предприятиям учитывается репутация заемщика, его финансовое положение, будущий доход, а также прежнее соблюдение правил кредитования. Необеспеченные ссуды могут предоставляться в крупных суммах большим предприятиям, крупным торговым компаниям, являющимися первоклассными заемщиками, имеющими квалифицированное руководство и прекрасную историю развития.

Во многом это относится и к частным лицам. Банки, предоставляя свои бланковые кредиты отдельным лицам, оценивают при этом их имущество, учитывают наличие собственного дома, постоянную работу на протяжении многих лет, своевременность погашения ссуд в прошлом.

При учете и анализе кредитных операций в основу их класси​фикации могут быть положены и другие критерии. Например, по методу погашения кредитов: основной долг и проценты могут по​гашаться единым платежом в конце периода, либо периодически (как правило, ежемесячно, ежеквартально или по полугодиям), либо основной долг — единым платежом в конце кредитного пе​риода, а проценты — периодическими платежами. Еще в большинстве стран ссуды подразделяются на два блока: кредиты юридическим и ссуды физическим лицам. Если кредиты первого блока предоставляются на производственные цели (к примеру, на расширение производства и реализацию продукции), то кредиты второго блока обслуживают личные потребности населения. 

Банковские кредиты могут подразделяться в зависимости от валюты, которая используется в процессе кредитования, в зависимости от того, лимитируется или нет ссудная задолженность, постоянно возобновляемые (револьверные) и прерываемые кредиты и т. п.

Серьезным основанием для выделения специальной группы кредитов является их размер. В мировой и отечественной банковской практике регламентируются так называемые «крупные» кредиты. К разряду крупных кредитов в России относят ссуды, размер которых одному заемщику (или группе заемщиков) превышает 5% капитала банка.

1.3 Кредитная политика коммерческого банка.

Кредитная политика создает основу всего процесса кредитования, формулирует общие принципы и ограничения, утверждается Советом банка и оформляется как письменный меморандум, которым руководствуются все работники Банка. Содержание и структура этого документа различна для разных банков, но основные моменты, как правило, схожи в документах такого рода.

Прежде всего, формулируется общая цель политики, например предоставление надежных и рентабельных кредитов. Степень риска должна соответствовать обычной норме доходности по кредитам с учетом стоимости кредитных ресурсов и административных издержек банка. Кроме этого делается расшифровка, каким образом банк собирается достигнуть заявленной цели. Для этого определяются приемлемые для банка виды кредитов, кредиты, от которых банк рекомендует воздерживаться, предпочтительный круг заемщиков, нежелательные для банка заемщики по различным категориям, география работы банка по кредитованию, ограничение размеров ссуд по различным категориям заемщиков, политику банка в области управления кредитным риском, ревизий и контроля [23]. 
Коммерческие банки в соответст​вии со своей спецификой разрабатывают общие принципы кре​дитной политики (в мировой практике — меморандум о кредит​ной политике), формируют ее главную цель, основные направле​ния кредитования. Кредитные операции связаны с риском, степень которого в РФ в условиях спада производства, нестабиль​ности экономики растет. Это определяет необходимость форми​рования качественного кредитного портфеля банка, в котором должна быть меньше доля рискованных операций, несмотря на то, что в ряде случаев такие операции могут быть при​быльными для банка. Степень риска должна соответствовать обычной норме доходности по ссудам с учетом стоимости кредит​ных ресурсов и административных издержек банка. При опреде​лении кредитной политики следует ориентировать кредитную стратегию на диверсификацию как состава клиентов, так и спект​ра предоставляемых им ссуд (услуг), что необходимо в условиях конкуренции.

Кредитная политика заключается в необходимости достижения цели роста активов и повышения их качества. При этом предпочтение отдается второму направлению кредитной политики.

Стратегия банка - это способ использования определенных инструментов и методов для реализации политики банка. Кредитная стратегия может заключаться в проведении анализа по следующим основным направлениям:

· оценка и контроль за состоянием кредитного портфеля; 

· учет степени риска; 

· диверсификация операций банка: по секторам экономики, видам операций и услуг с тем, чтобы снизить общий кредитный риск банка; 

· создание резервов на покрытие потерь по кредитам; 

· тщательный контроль и надзор за проблемными ссудами.


Закон возлагает общую ответственность за кредитные операции на совет директоров банка. Совет директоров делегирует функции по практическому предоставлению ссуд на более низкие уровни управления и формулирует общие принципы и ограничения кредитной политики.
Совершенствование практики кредитования требует разработ​ки оптимальной для банка организации кредитования. В этих це​лях банки, имеющие в своем аппарате квалифицированных и про​фессиональных банковских работников, уделяют внимание поис​ку оптимальных вариантов методики расчета кредитоспособности заемщиков, правил кредитования. Организация кредитования должна обеспечивать безусловный возврат ссуд, целевой характер их использования, стимулирование роста объема производства продукции, удовлетворяющей потребности общества, и увеличе​ние доли кредитных вложений, направляемых на инвестицион​ные проекты в перспективные высокоэффективные отрасли. Об​щие ориентиры и рекомендации должны давать возможность ини​циативной работы практических работников, занимающихся отбором конкретных кредитных проектов и выработкой условий кредитных договоров. При этом можно определить предельные суммы кредитов, решения по которым принимаются сотрудника​ми разных должностных категорий. Кредитная политика банка разрабатывается также на основе положений экономической и денежно-кредитной политики государства, сложившейся хозяйст​венной ситуации в данном регионе.

В качестве примера в приложении 2 приведено положение о кредитной политике на 2001 год коммерческого банка "Верхневолжский" города Рыбинска Ярославской области.

1.4 Методы предоставления банковских ссуд. 

Формы ссудных счетов.

Коммерческие банки и их клиенты самостоятельно выбирают вариант кредитования. Однако в интересах обеих сторон необхо​димо, чтобы форма ссудного счета полнее отвечала характеру пла​тежного оборота. В современной банковской практике применя​ются следующие виды ссудных счетов: простой ссудный счет, спе​циальный ссудный счет и контокоррентный счет. Учет выдачи ссуды на указанных счетах производится: по дебету счета — сумма выданной ссуды (долг заемщика), по кредиту — погашение задол​женности.

Простые ссудные счета используются при возникновении разо​вой потребности в заемных средствах в связи с накоплением раз​личных видов товарно-материальных ценностей, осуществлением тех или иных производственных затрат, отвлечением средств в расчеты, потребностями в текущих платежах и др. По этим счетам предоставляются ссуды для покрытия произведенных затрат и под фактически накопленные запасы (остатки) товарно-материальных ценностей, оплаченные с расчетного счета. У клиента может быть столько простых ссудных счетов, сколько он имеет частных объектов кредитования. Данный счет требует большего технического оформления, вместе с тем на нем более четко прослеживается целевое назначение кредита.

Специальный ссудный счет используется при возникновении постоянной потребности в кредите и открывается на весь период кредитования. Выдача кредита по этим счетам производится пу​тем оплаты поступающих расчетных документов за товары и услу​ги, т.е. банк непосредственно участвует в организации платежно​го оборота и авансирует его. Клиенту в банке может быть открыт только один спецссудный счет, по которому выдаются ссуды под несколько объектов. Таким образом, предприятие имеет постоянно действующий специальный ссуд​ный счет, по которому происходит систематическое предоставле​ние денежных средств и погашение задолженности посредством зачисления выручки от реализации товаров на специальный ссуд​ный счет. При открытии такого счета клиент получает возможность оплачивать платежные документы по самым разнообразным потребностям: счета за товары и услуги, чеки на заработную плату, платежные поручения на погашение кредиторской задолженности, перечисление налогов и других платежей. Для всех этих платежей достаточно иметь один специальный ссудный счет, на который будут поступать определенные платежи в погашение ссудной задолженности.

Контокоррентный счет — единый активно-пассивный счет, сочетающий черты ссудного и расчетного (текущего) счетов. Как правило, расчетный счет предприятия как самостоятельный лице​вой счет закрывается, поэтому обороты по контокоррентному сче​ту шире, чем при кредитовании по специальному ссудному счету. По этому счету проводятся все операции с клиентом. Кредит вы​дается по мере потребности клиента, если поступления на счет (кредитовый остаток) не обеспечивают необходимые платежи. При выдаче кредита на счете образуется дебетовое сальдо (остаток), что означает возникновение задолженности банку. Контокоррент используется в практике, как правило, для надежных клиентов, когда поступление выручки гарантируется систематическим сбы​том продукции, что исключает возникновение длительных про​сроченных долгов. Кредитование по контокоррентному счету яв​ляется составной частью системы "овердрафт". Такой кредит позволяет производить денежные операции не только в пределах свободного остатка средств, но и за счет кредита банка.

В договоре о предоставлении контокоррентного кредита фиксируются: размер максимальной задолженности банку (лимит кредитования); срок, на который предоставляется (открывается) кредит; предельно допустимый срок наличия дебетового сальдо на корреспондентском счете; ставка процента за пользование средствами, другие условия. Клиент может использовать кредит на сумму, оговоренную в договоре, использовать кредит частично, либо не использовать его, так как требования к счету будут покрываться за счет собственных средств владельца счета. Плата за контокоррентный кредит устанавливается в двух формах: плата за фактически использованный кредит и комиссионные платежи. Комиссионные платежи определяются, как правило, в процентах от общей суммы, в пределах которой осуществляется кредитование. При этом возможно включение в договор оговорки, что комиссионные платежи начисляются только в случае неиспользования клиентом кредита [14].

Метод кредитования различается в зависимости от формы ссудного счета. Заемщик, которому открыт простой ссудный счет, должен по мере накопления запасов заяв​лять свою потребность в кредите. В этих целях он представляет в банк сведения о сверхнормативных оплаченных остатках кредиту​емых товарно-материальных ценностей, их движении, на основа​нии которых банк устанавливает потребность в ссуде, оформляе​мой срочными обязательствами. Выдача ссуд по спецссудному счету каждый раз документально не оформляется, а производится на основе заявления-обязательства, предоставляемого при откры​тии счета.

Методы кредитования.


Метод кредитования можно определить как совокупность приемов, с помощью которых банки осуществляют выдачу и погашение кредитов.

Таких методов три: метод кредитования по обороту, метод кредитования по остатку, оборотно-сальдовый метод [14].

При кредитовании по остатку организация платежного оборота в связи с обязательства​ми хозяйственно-финансовой деятельности осуществляется по расчетным счетам с предоставлением банковских ссуд под отдель​ные виды запасов товарно-материальных ценностей для восста​новления собственных средств, вложенных в хозяйственный обо​рот. Банковские ссуды при этом носят компенсационный харак​тер. Предприятие может кредитоваться по нескольким простым ссудным счетам. Таким образом, кредит взаимосвязан с остатком товарно-материальных ценностей и затрат, вызвавших потребность в ссуде. К примеру, предприятие может уже закупить необходимые ему ценности за счет своих финансовых источников и лишь затем обратиться в банк за ссудой под их обеспечение, тем самым компенсируя произведенные затраты. Кредит в этом случае выдается под остаток товарно-материальных ценностей, в порядке компенсации, а не авансирования затрат (уже произведенных в данном случае) на приобретение необходимых материалов. Чаще всего кредитование по остатку, как правило, уже охватывает меньший круг объектов кредитования, опосредует один из объектов, в то время как кредитование по обороту связано с движением не отдельного, частного, а совокупного объекта кредитования.

При кредитовании по обороту кредит следует за движением, оборотом объекта кредитования. Кредит авансирует затраты заемщика до момента высвобождения его ресурсов. Размер ссуды возрастает по мере увеличения объективной потребности в ссуде и погашается по мере снижения этой потребности. Данный метод обеспечивает непрерывное, по мере снижения или увеличения потребности синхронное движение кредита, является непрерывно возобновляющимся процессом.

Денежные суммы со специального судного счета предоставляются непосредственно на оплату поступающих расчетных документов за товары и услуги. Каждая выдача такого кредита документально не оформляется. Погашение задолженности по специальному ссудному счету, как правило, производилось путем зачисления выручки предприятия непосредственно на спецссудный счет. Однако, в настоящее время такая система погашения задолженности невозможна в силу содержащихся в специальных правилах указаний о погашении задолженности по кредитам банков с расчетных (текущих) счетов юридических лиц.


На практике кредитование по обороту и по остатку могут сочетаться, образуя оборотно-сальдовый метод, когда кредит на первой стадии выдается по мере возникновения в нем потребности, а на второй стадии погашается в строго определенные сроки, которые могут не совпадать с объемом высвобождающихся ресурсов. На первой стадии кредит выдается на начальной стадии оборота товарно-материальных ценностей и затрат; на второй стадии погашается на базе остатков срочных обязательств клиента перед банком.

Этот метод стал при​меняться с 1988 г. В ходе реорганизации хозяйственного и кредитного механизмов, а также организационно-экономических приемов предоставления банковских ссуд (механизма кредитования) во всех отраслях народного хозяйства была внедрена типовая мето​дика определения размера кредита по укрупненному объекту или на совокупную потребность в заемных оборотных средствах с при​менением единого ссудного счета. 

ГЛАВА 2. ОРГАНИЗАЦИЯ КРЕДИТОВАНИЯ ЮРИДИЧЕСКИХ ЛИЦ КОММЕРЧЕСКИМИ БАНКАМИ

2.1 Кредитная документация.

Кредитная документация – это составляемые клиентом и банком документы, которые сопровождают кредитную сделку с момента обращения клиента в банк и до погашения ссуды.

К кредитным документам, составляемым клиентом, относятся: 

· кредитная заявка; 

· технико-экономическое обоснование; 

· заявление на получение ссуды; 

· финансовый отчет;

· отчет о движении кассовых поступлений;

· внутренние финансовые отчеты;

· внутренние управленческие отчеты;

· прогноз финансирования;

· налоговые декларации;

· бизнес-планы;

· срочные обязательства; 

· договор о залоге (гарантийные письма, страховые полисы); 

· сведения о заложенном имуществе.

К документам, носящим двусторонний характер, относится кредитный договор.

К документам, составляемым банком, относятся: 

заключение на кредитную заявку клиента, ведомость выполнения клиентом условий договора, в том числе погашение ссуды и уплаты процентов, кредитное дело клиента.

Документы, необходимые для получения кредита в ОАО Коммерческий банк «Верхневолжский» указаны в Приложении 1.

Требования к кредитной заявке (см. Приложение 3) достаточно просты, но определенны. В международной практике к ним относят обозначение назначения ссуды и раскрытие совокупности факторов, определяющих степень риска данной ссуды.

Назначение ссуды должно быть сформулировано конкретно, например, так:

· на производственные нужды (на приобретение и формирование производственных запасов; на приобретение и формирование производственных запасов и осуществление производственных затрат; на осуществление конкретных затрат);

· на торгово-посреднические нужды (на приобретение, формирование и реализацию товаров; на формирование сезонных запасов товаров);

· на временные нужды (для выплаты заработной платы; для погашения платежей в бюджет и др.).

Для оценки риска сделки банку важно также иметь представление о таких характеристиках ссуды, как вид, срок, порядок выдачи и погашения, способ обеспечения возвратности, а также кредитоспособность клиента (уровень его основных финансовых показателей, объемы реализации, прибыли, собственных средств), его организационно-правовая форма, характер взаимоотношений с банком (наличие расчетного счета в данном или в другом банке, ссудной задолженности). Полнота освещения указанных пунктов в кредитной заявке зависит как от объема и срока ссуды, так и от степени информированности банка о клиенте.

В отличие от кредитной заявки заявление на получение ссуды  оформляется клиентом после принятия банком положительного решения по запрашиваемому кредиту.

Заявление – это юридический документ, содержащий просьбу клиента предоставить ему кредит в определенной сумме и на определенный срок. Для банка заявление служит мемориальным ордером, оформляющим предоставление ссуды со ссудного счета клиента. Заявление подшивается в документы дня.

Финансовый отчет включает баланс банка и счет прибылей и убытков за последние 3 года. Баланс составляется на дату (конец года) и показывает структуру активов, обязательств и капитала компании. Отчет о прибылях и убытках охватывает годичный период и дает подробные сведения о доходах и расходах компании, чистой прибыли, распределении ее (отчисления в резервы, выплата дивидендов и т. д.).

Отчет о движении кассовых поступлений  основан на сопоставлении балансов компании на две даты и позволяет определить изменения различных статей и движение фондов. Отчет дает картину использования ресурсов, времени высвобождения фондов и образования дефицита кассовых поступлений и т. д.

Внутренние финансовые отчеты характеризуют более детально финансовое положение компании, изменение ее потребности в ресурсах в течение года (поквартально, помесячно).

Внутренние управленческие отчеты. Составление баланса требует много времени. Банку могут потребоваться данные оперативного учета, которые содержатся в записках и отчетах, подготовленных для руководства компании. Эти документы касаются операций и инвестиций, изменения дебиторской и кредиторской задолженности, продаж, величины запасов и т. д.

Прогноз финансирования. Прогноз содержит оценки будущих продаж, расходов, издержек на производство продукции, дебиторской задолженности, оборачиваемости запасов, потребности в денежной наличности, капиталовложениях и т. д. Есть два вида прогноза: оценочный баланс и кассовый бюджет. Первый включает прогнозный вариант балансовых счетов и счет прибылей и убытков на будущий период, второй прогнозирует поступление и расходование денежной наличности (по неделям, месяцам, кварталам).

Налоговые декларации. Это важный источник дополнительной информации. Там могут содержаться сведения, не включенные в другие документы. Кроме того, они могут характеризовать заемщика, если будет обнаружено, что он уклоняется от уплаты налогов с части прибыли.
Бизнес-планы. Многие кредитные заявки связаны с финансированием начинающих предприятий, которые еще не имеют финансовых отчетов и другой документации. В этом случае представляется подробный бизнес-план, который должен содержать сведения о целях проекта, методах ведения операций и т. д. В частности, документ должен включать:

– описание продуктов или услуг, которые будут предложены на рынке (включая патенты, лицензии); планы исследований и разработок и т. д.;

– отраслевой и рыночный прогнозы (описание рынков, других компаний, которые предлагают аналогичный продукт, государственное регулирование соответствующих отраслей, преимущества и слабые стороны конкурентов);

– планы маркетинга (цели, реклама, стоимость компании по продвижению продукта на рынок и т. д.);

– план производства (потребность в производственных мощностях и рабочей силе, имеющееся оборудование и т. д.);

– план менеджмента (структура компании, руководящие органы, консультанты и т. п.);

– финансовый план (прогноз операционного и инвестиционного бюджетов, прогноз движения наличности, перспективный баланс на пять будущих лет).

Заключение на кредитную заявку представляет собой типовой бланк, заполняемый кредитным работником на основании изучения просьбы клиента. В нем содержится положение и показатели, характеризующие оценку банком юридического статуса и финансового положения заемщика. В числе общих положений указывается: организационно-правовая форма клиента; наименование банка, где открыт его расчетный счет; наличие задолженности по ссудам, в т.ч. выданным другими банками.

Финансовое состояние клиента выражается в показателях его кредитоспособности: уровни коэффициента покрытия, коэффициента ликвидности, коэффициента обеспеченности собственными средствами; объемы реализации, прибыли, активов, просроченных платежей. В своем заключении кредитный работник дает также оценку управления и состояния учета, отмечает соответствие целевой направленности ссуды приоритетам кредитной политики банка, предлагает целесообразные для данного случая способы обеспечения возвратности кредита. Завершается документ проектом решения: выдать ссуду (отказать в выдаче ссуды).

Особое место среди кредитных документов принадлежит кредитному договору, регулирующему весь комплекс взаимоотношений банка с клиентом. Как правовой документ кредитный договор должен соответствовать весьма жестким требованиям по оформлению, структуре, четкости формулировок. Именно поэтому оправданно существование типовых форм кредитных договоров применительно к различным видам кредитов. В выработке наиболее приемлемых структур кредитного договора и формулировок всех его пунктов активное участие должны принимать юристы. Их участие необходимо также при внесении изменений или дополнений в договор.

Основываясь на типовой форме, банки обычно разрабатывают собственные варианты кредитных договоров. Их может быть несколько, причем основное их отличие друг от друга сводится, как правило, к тому или иному механизму обеспечения погашения кредита:
· договор, предусматривающий предоставление заемщиком гарантий;

· договор, предусматривающий передачу заемщиком залога;

· договор, предусматривающий страхование ссуды за счет заемщика в страховом обществе;

· договор, комбинирующий все или часть предыдущих условий.

Договоры подобного рода обычно относятся к коммерческой тайне банка.


Российские банки уже накопили определенный опыт составления кредитных договоров. Однако эта сторона их деятельности еще далека от совершенства, при чем как в правовой, так и в экономической части. В одном и том же банке для однородных ссуд нередко используются разные по форме кредитные договоры; многие их пункты неконкретны, а взаимные обязательства сторон сформулированы нечетко. Часто допускаются небрежности в оформлении (отсутствуют то печать одной из сторон, то указание должностного положения лиц, подписавших договор; отдельные пункты не заполнены и не прочеркнуты, название документа различно в разных случаях и т.д.).


В экономическом плане кредитные договоры зачастую отличаются повышенным формализмом: не отражают специфики взаимоотношений банка с клиентом в зависимости от качества ссуды (за исключением уровня процентной ставки); не содержат набора эффективных мер по обеспечению целевой направленности и возвратности ссуд; практически не предусматривают обязательств клиентов по поддержанию каких-либо финансовых коэффициентов на определенном уровне; в них отсутствуют нормы, регулирующие формы и методы контроля банком финансового положения и иных характеристик заемщика.


Учитывая эти обстоятельства, а также международный опыт, можно рекомендовать придерживаться следующей структуры типового кредитного договора.

Преамбула, где указываются наименования сторон, организационно-правовая форма каждой из них.

· предмет и сумма договора. В данном разделе уточняется вид кредита (укрупненный объект, совокупный объект, целевая ссуда на отдельную сделку), цель, сумма кредита, порядок регулирования предельного уровня (кредитная линия с правом или без права превышения, лимит).

· порядок предоставления и погашения ссуды. Раскрывается конкретный механизм выдачи и погашения ссуды с указанием предельного срока.

· способы гарантии возврата кредита (залог, гарантия, поручительства, страхование).

· условия кредитования. Указывается, каких уровней кредитоспособности должен придерживаться заемщик.

· процентные ставки и комиссионное вознаграждение;

· обязательства сторон;

· санкции при невыполнении условий договора;

· порядок разрешения споров;

· срок действия договора;

· юридические адреса сторон;

· подписи сторон.
К кредитной документации относятся также договоры о залоге, гарантийные письма, страховые полисы.

Договор о залоге должен соответствовать требованиям закона "О залоге". В документе должны быть отражены: вид залога (остается во владении залогодателя или передается во владение залогодержателя), состав и стоимость заложенного имущества; права и обязанности сторон применительно к разным видам залога (в т.ч. право распоряжения заложенным имуществом); виды контроля со стороны банка за сохранностью заложенного имущества (при владении им залогодателем); момент возникновения права банка обратить взыскание на предмет залога; порядок обращения взыскания. Содержание договора  о залоге дифференцируется по видам залога: заклад, залог товарно-материальных ценностей без права их расходования; залог товаров в обороте или переработке.

Гарантийные письма и страховые полисы также должны соответствовать определенным требованиям правового и экономического характера. В правовом аспекте они должны четко определять отношения сторон, что позволяет защитить их интересы. В этой связи положительно должна быть оценена практика заключения трехсторонних договоров поручительства и договоров страхования. Включение банка в число участников таких договоров повышает их эффективность, поскольку не позволяет изменять условия взаимоотношений заемщика и поручителя (гаранта, страховщика) без ведома банка. Важное значение имеет правильное оформление гарантийных писем, договоров страхования или поручительства (наличие печати, указание должностного положения лиц, подписавших документы, подписи этих лиц и т.д.). При использовании банковских гарантий необходимо заключение соответствующих межбанковских договоров (соглашений).

В экономическом аспекте эффективность гарантий (поручительств) и страхования кредитного риска зависит от кредитоспособности организаций, гарантирующих возврат ссуд. Поэтому банкам необходимо обладать навыками анализа кредитоспособности гаранта (поручителя) или страховой организации. В зарубежной практике гарантии часто сопровождаются залогом имущества гаранта. Одновременно банк до выдачи ссуды организует встречи с представителями гарантов для выяснения их готовности выполнить свои обязательства в случае непогашения ссуды заемщиком.

Основываясь на общепринятой документации, предоставляемой клиентом для получения кредита, каждый банк сам определяет для заемщика пакет документов, наиболее отвечающий требованиям банка. Примеры таких пакетов приведены в приложениях 4-8.

2.2 Оценка кредитоспособности заемщика.

Объективная оценка кредитоспособности потенциального заемщика, несмотря на все многообразие применяемых в банковской практике методик, по-прежнему остается достаточно серьезной проблемой. Во-первых, не выработаны критерии и методы учета результатов анализа финансового состояния клиента при определении основных параметров кредитной сделки. Во-вторых, отсутствует механизм формализации нефинансовых (качественных) показателей, характеризующих надежность клиента, качество управления компанией, ее место на рынке и др. В-третьих, даже если банки рассчитывают показатели совокупной доходности работы с клиентами, возможности учета этих показателей при определении параметров кредитной сделки, как правило, ограничены.

В итоге – кредитный портфель коммерческих банков формируется главным образом, случайно, а результаты кредитного анализа, как правило, не позволяют определить основные параметры кредитной сделки и, следовательно, не привязаны к уровню кредитного риска. Устоявшееся мнение о том, что кредитование реального сектора по-прежнему остается операцией повышенного риска – при всей его неоспоримости – основано лишь на самых общих представлениях о низком уровне рентабельности работы предприятий и об отсутствии механизма контроля за целевым использованием средств. Тезис о повышенном уровне риска при кредитовании реального сектора на практике реализуется довольно просто: банки снижают риски невозврата средств обычно либо кредитованием "своих" предприятий, либо кредитованием под "отягощенный" залог.

В этих условиях особую важность приобретает вопрос об использовании показателей, характеризующих деятельность заемщика, для определения основных параметров кредитной сделки. К ним относятся сумма и сроки кредита, график его погашения, надлежащее обеспечение и стоимостные условия кредитной сделки. 

Определение лимита кредитования клиента обычно предполагает проведение работы по четырем основным направлениям:

· анализ финансового состояния клиента;

· определение кредитоспособности потенциального заемщика на основе сопоставления результатов анализа его финансового состояния с некими нормативными показателями, рассчитанными по аналогичной методике;

· присвоение потенциальному заемщику кредитного рейтинга, т.е. "позиционирование" его в однородной среде клиентов;

· расчет собственного лимита кредитования или риска на потенциального заемщика.

Анализ финансового состояния клиента

Для определения обоснованности заявки на кредит с точки зрения потребности фирмы в дополнительных денежных ресурсах и для расчета перспектив развития фирмы в будущем, получения ею прибыли и степени вероятности неплатежа по ссуде банки используют материалы финансовых отчетов клиента.

Приоритетным при классификации выданных ссуд и оценке кредитных рисков согласно Письму ЦБ РФ от 22.01.1999 г. № 33-Т являются финансовое состояние заемщика, его возможности по погашению основной суммы долга и уплаты в пользу банка обусловленных договором процентов, комиссионных и иных платежей.

В соответствии с п.2.3 Инструкции ЦБ РФ от 30.06.1997 г. № 62А оценка финансового состояния производится «с применением подходов, используе​мых в отечественной и международной банковской практике». Учитывая, что в Инструкции № 62А отсутствует же​сткий перечень критериев, в соответствии с которым производится оценка финансового состояния заем​щика, на кредитную организацию возлагается особая ответственность за принятие решения об адекватной классификации ссуды.

Ссуда (в том числе ссуда, по которой договором предусмотрена единовременная выплата основной суммы долга и процентов по окончании срока дей​ствия договора), выданная заемщику, финансовое состояние которого препятствует возврату получен​ной от банка ссуды, классифицируется как безнадежная, независимо от наличия иных кри​териев, которые формально свидетельствуют о без​надежности ссуды (Письмо ЦБ РФ от 22.01.1999 г. № 33-Т).

Оценка финансового состояния банка-заемщика может осуществляться на основе анализа значений обязательных экономических нормативов, а также ре​путации банка.

Письмом ЦБ РФ от 30.07.1999 г. №223-Т «Разъяс​нения по вопросам инспекционных подразделений территориальных учреждений Банка России, посту​пившим в I полугодии 1999 года» рекомендовано осу​ществлять анализ финансового состояния предприя​тия-заемщика в соответствии с п. 5 Приложения 1 к Постановлению Правительства Российской Федера​ции от 20.05.1994 г. № 498 «О некоторых мерах по ре​ализации законодательства о несостоятельности (банкротстве) предприятий».

Как правило, для оценки кредитоспособности заемщика в банках проводят анализ количественных показателей и расчет коэффициентов, которые могут в той или иной мере характеризовать устойчивость финансового состояния клиента. При этом каждый банк вырабатывает свой набор показателей, по которым производят оценку финансового состояния потенциального заемщика. Система таких показателей должна отвечать двум основным критериям:


рассчитанные на базе показателей коэффициенты должны определять существенные (значимые) особенности деятельности предприятия;


эти коэффициенты должны в возможно меньшей степени дублировать друг друга.


Рекомендуется использовать девять коэффициентов, характеризующих финансовое состояние предприятия, объединенных в  четыре группы: достаточность собственных ресурсов, ликвидность активов, рентабельность производства, оборачиваемость средств [32].

Коэффициенты, характеризующие достаточность собственных ресурсов:

- коэффициент обеспеченности собственными средствами (К1) - характеризует наличие собственных оборотных средств у заемщика, необходимых для его финансовой устойчивости. Коэффициент рассчитывается как отношение разности между источниками собственных средств и фактической стоимостью основных средств и прочих внеоборотных активов и стоимости оборотных средств предприятия.

– коэффициент соотношения заемных и собственных средств (коэффициент финансового рычага) (К2) - позволяет оценить степень обеспеченности заемщика собственным капиталом и его относительную зависимость от привлеченных средств. Коэффициент рассчитывается как отношение общей кредиторской задолженности к источникам собственных средств.

– коэффициент доли дебиторской задолженности (К3) показывает, какую часть ликвидных активов составляет дебиторская задолженность. Он рассчитывается как отношение суммы дебиторской задолженности и отгруженных товаров к денежным средствам, расчетам и прочим активам. Данный коэффициент весьма актуален для российской действительности, так как при возможных задержках платежей со стороны дебиторов ликвидность этой части активов уменьшается пропорционально доле дебиторской задолженности.

Коэффициенты, характеризующие ликвидность активов

– коэффициент текущей ликвидности (покрытия) (К4) дает возможность установить достаточность ликвидных активов для погашения краткосрочных обязательств и может использоваться для оценки допустимых объемов кредитования данного заемщика. Он рассчитывается как отношение оборотных средств к срочным обязательствам (краткосрочным банковским кредитам, краткосрочным займам и кредиторской задолженности).

– коэффициент срочной ликвидности (К5) предназначен для оценки способности заемщика оперативно высвободить из оборота денежные средства и погасить краткосрочные долговые обязательства. Он рассчитывается как отношение наиболее ликвидных активов к срочным обязательствам.

Коэффициенты, характеризующие рентабельность

– коэффициент рентабельности продаж (К6) отражает эффективность хозяйственной деятельности заемщика и рассчитывается как отношение балансовой прибыли к выручке от реализации за вычетом налогов.

– коэффициент рентабельности производственных фондов (К7) отражает относительную эффективность их использования и рассчитывается как отношение балансовой прибыли к средней за отчетный период стоимости основных средств и материальных активов. Снижение значения данного коэффициента может свидетельствовать об ухудшении структуры основных средств, о затоваривании готовой продукции и т.д.

Коэффициенты, характеризующие оборачиваемость средств

– коэффициент оборачиваемости оборотных средств (К8) характеризует эффективность использования оборотных активов и рассчитывается как отношение выручки от реализации продукции за вычетом налогов к средней за отчетный период стоимости оборотных средств.

– коэффициент оборачиваемости запасов (К9) показывает скорость, с которой запасы переходят в разряд дебиторской задолженности и рассчитывается как отношение затрат к средней за отчетный период стоимости запасов и затрат. Как правило, чем выше оборачиваемость запасов, тем эффективнее ими управляют.

Определение кредитоспособности потенциального заемщика

Анализ финансового состояния клиента не может рассматриваться как часть кредитного анализа до тех пор, пока по результатам расчета не будет дан ответ на вопрос, можно ли клиенту давать ссуду и если да, то на какую сумму. Для того, чтобы анализ финансового положения клиента стал элементом кредитного анализа, банку необходимо не только сформировать систему показателей, но и сравнить полученные значения коэффициентов с нормативными значениями. 

В качестве нормативных значений целесообразно использовать среднеотраслевые коэффициенты, с помощью которых финансовое состояние конкретного предприятия сравнивается с другими подобными предприятиями этой же отрасли. Такой подход не идеален, но с точки зрения применимости для кредитного анализа имеет преимущества. Во-первых, он позволяет получить объективную картину финансового состояния предприятия на фоне всей отрасли. Во-вторых, сами по себе среднеотраслевые коэффициенты могут стать инструментом кредитного анализа с точки зрения рационального использования финансовых ресурсов, направляемых банком в те или иные сферы экономики.

Информация, характеризующая финансово-экономическое положение отраслей, в готовом виде отсутствует, хотя база для ее создания в стране имеется. Госкомстат располагает информацией практически по всем показателям балансов отраслей, а также отчетностью, характеризующей формирование и распределение прибыли. В журнале "Банковское дело" № 10 за 2000 год приведены динамические ряды среднеотраслевых коэффициентов, характеризующих финансово-экономическое положение отраслей за 1997-2000 гг. построенные на основе данных Госкомстата. (см. таблицу 1)

Таблица 1. Значение отраслевых коэффициентов и допустимое отклонение
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1,859

2,700

металлургия

1999

-0,266

0,396

0,865

0,967

0,057

0,064

0,026

1,876

2,535

2000

-0,265

0,450

0,829

1,031

0,096

0,031

0,017

1,601

2,520

средн.

-0,250

0,400

0,825

1,066

0,077

0,055

0,018

1,778

2,601

допустимое отклонение

0,034

0,044

0,042

0,127

0,009

0,012

0,003

0,089

0,111

Химическая

1997

-0,204

0,300

0,789

1,100

0,050

-0,030

-0,020

1,750

3,378

промышленность

1999

-0,176

0,334

0,889

0,898

0,036

-0,022

-0,012

1,489

3,210

2000

-0,132

0,442

0,887

0,848

0,041

-0,015

-0,010

1,246

2,962

средн.

-0,171

0,358

0,853

0,948

0,042

-0,022

-0,014

1,495

3,183

допустимое отклонение

0,033

0,052

0,073

0,151

0,008

0,005

0,004

0,184

0,171

Машиностроение

1997

-0,107

0,410

0,759

1,071

0,046

0,082

0,040

1,021

1,480

1999

-0,073

0,392

0,878

1,022

0,036

0,052

0,018

1,061

1,146

2000

-0,169

0,475

0,820

0,941

0,051

-0,041

-0,016

0,870

1,658

средн.

-0,116

0,425

0,818

1,011

0,044

0,031

0,014

0,984

1,628

допустимое отклонение

0,010

0,036

0,064

0,067

0,006

0,046

0,164

Текстильная

1997

-0,385

0,300

0,700

0,870

0,028

-0,101

-0,050

1,770

2,671

промышленность

1999

-0,449

0,345

0,843

0,734

0,016

-0,078

-0,028

1,611

2,388

2000

-0,550

0,407

0,839

0,619

0,021

-0,084

-0,034

1,416

2,710

средн.

-0,461

0,351

0,794

0,741

0,022

-0,088

-0,037

0,600

2,790

допустимое отклонение

0,090

0,060

0,106

0,104

0,005

0,011

0,007

0,165

0,125


Определение кредитного рейтинга (класса) заемщика.


По мнению Н. Г. Типенко, Ю. П. Соловьева и В. Б. Панич – авторов статьи в журнале "Банковское дело" 10/2000 для определения лимитов кредитования достаточно распределить заемщиков по трем классам. Для этого по каждому коэффициенту устанавливается величина отклонения расчетного значения от нормативного. Таким образом, ко второму классу относятся предприятия, значения коэффициентов которых совпадают со среднеотраслевыми (с учетом допустимых отклонений), к первому – со значениями коэффициентов выше средних, к третьему классу – ниже средних. Для коэффициента финансового рычага (К2) действует обратная зависимость.


После классификационной оценки расчетных коэффициентов производится их оценка в баллах. Количество баллов по каждому коэффициенту определяется как произведение значений класса и удельного веса данного коэффициента. Вес коэффициента является показателем  его значимости в той доле суммарной оценки класса заемщика, которую он будет занимать. При таком подходе коэффициенты одной группы будут иметь одинаковые или близкие веса. Суммарный же объем девяти показателей должен составить 100%.


При определении удельных весов коэффициентов отрасли лучше разделить на две группы в зависимости от доли основных фондов в активах:

производственные предприятия с высоким удельным весом основных фондов в активах;


предприятия и торгово-посреднические с высоким удельным весом оборотных средств в активах.


Для второй группы предприятий значения коэффициентов оборачиваемости выше, чем коэффициентов, связанных с характеристикой работы основных фондов, а для первой группы предприятий – наоборот, значение коэффициентов, связанных с характеристикой работы основных фондов выше, чем коэффициентов оборачиваемости. Авторы статьи рассчитали значения удельных весов по каждому коэффициенту на основе анализа коэффициентов по балансам реальных предприятий, относящихся к различным отраслям промышленности (таблица 3).

Таблица 3

	Коэффициенты
	Удельный вес (Ui)
	Класс (Кλ Зi)
	Баллы 

(KλЗi х Ui)

	
	Производственная деятельность
	Торгово-посредническая деятельность
	
	

	К1
	12
	10
	[1;3]
	

	К2
	11
	10
	[1;3]
	

	К3
	8
	8
	[1;3]
	

	К4
	13
	11
	[1;3]
	

	К5
	11
	13
	[1;3]
	

	К6
	13
	15
	[1;3]
	

	К7
	13
	9
	[1;3]
	

	К8
	9
	12
	[1;3]
	

	К9
	9
	12
	[1;3]
	

	
	( Ui  = 100
	
	( KλЗi х Ui



Проведенная оценка по финансовым показателям позволяет определить по количеству набранных заемщиком баллов его относительную кредитоспособность и отнести заемщика к той или иной категории по степени надежности. Категория заемщика, по сути дела, является итоговой классификацией (группировкой) заемщиков на основании оценки финансовых показателей. Подобная градация заемщиков необходима для снижения рисков путем дисконтирования балансовой стоимости активов заемщиков. 


Авторами статьи были определены диапазоны значений дисконтирующих коэффициентов для двух видов деятельности по группам ликвидности (таблица 4).

Таблица 4

Коэффициенты дисконтирования активов

	Класс заемщика
	Группа ликвидности активов

	
	ГЛ1
	ГЛ2
	ГЛ3
	ГЛ4

	Производственная деятельность

	1
	0,750
	0,650
	0,550
	0,050

	2
	0,700
	0,600
	0,450
	0,045

	3
	0,650
	0,500
	0,400
	0,040

	4
	0,600
	0,450
	0,380
	0,030

	Торгово-посредническая деятельность

	1
	0,800
	0,700
	0,600
	0,150

	2
	0,750
	0,650
	0,550
	0,130

	3
	0,700
	0,600
	0,500
	0,110

	4
	0,650
	0,550
	0,450
	0,090


Определение лимита кредитования.


Расчет лимита кредитования заемщика производится на основе данных баланса предприятия, в котором отражены ликвидные активы, являющиеся основным источником погашения задолженности. Для определения суммы ликвидных средств активы заемщика делятся на четыре группы (ГЛ): быстро-, средне-, медленно- и труднореализуемые. Для каждой группы к сумме ликвидных средств применяются свои поправочные коэффициенты, определяемые исходя из класса заемщика с учетом его отраслевой принадлежности. Расчет лимита кредитования заемщика производится в форме, указанной в таблице 5. 

При этом сумма краткосрочных обязательств (Sко), учитывающая кредиты банков, прочие займы и кредиторскую задолженность предприятия в анализируемом отчетном периоде, рассчитывается по строкам баланса в соответствии с выражением Sко = 690–(640+650+660).

Таблица 5

	
	Группа ликвидности активов
	Краткосрочные обязательства Sко
	Лимит кредито-вания ЛК

	
	ГЛ1
	ГЛ2
	ГЛ3
	ГЛ4
	
	

	Стоимость активов по балансу Sa
	
	
	
	
	
	

	Коэффициент дисконтирования D
	
	
	
	
	
	

	Дисконтированная стоимость активов

SD = Sa x D
	
	
	
	
	
	([SD]-Sко




 В дополнение к анализу балансовых показателей модель предусматривает возможность корректировки лимита кредитования в зависимости от факторов, которые трудно поддаются формализации. Оценка влияния указанных факторов на кредитоспособность и лимит кредитования потенциальных заемщиков производится эмпирически путем классификации этих факторов, присвоения им числовых значений, выраженных в баллах, и включения их в модель.

Зарубежный опыт оценки кредитоспособности заемщика.

Помимо расчета и анализа множества финансовых коэффициен​тов  в мировой практике выработан про​стой, оперативный и достаточно точный метод заблагов​ременного выделения компаний, которым грозит банк​ротство, или, что не менее важно, подтверждение отсут​ствия этого риска. Речь идет о модели предсказания пла​тежеспособности, разработанной на основе "коэффици​ента Z" (z-score technique) - коэффициента вероятности банкротства. Такие модели сейчас широко используются в США, Великобритании и других странах банкирами, кредитными менеджерами, бухгалтерами, инвесторами и местными властями. Данная модель анализа кредитного риска выглядит следующим образом: 
Z = СО + С 1Х1 + С2Х2 + СЗХЗ - С4Х4 + ....
где XI - прибыль до уплаты налога/текущие обязатель​ства (53%);
Х2 - текущие активы/общая сумма обязательств (13%);
ХЗ - текущие обязательства/общая сумма активов (18%);
Х4 - отсутствие интервала кредитования (16%);
СО.....С4 - коэффициенты (проценты в скобках указы​вают на пропорции модели). 

XI измеряет прибыльность, Х2 - состояние обо​ротного капитала, ХЗ - финансовый риск и Х4 - ликвид​ность.

Использовать модель, выявляющую компании со сложным финансовым положением, просто. Ключевые величины счета прибылей и убытков и балансового отче​та анализируемых компаний закладываются в систему. Искомые соотношения автоматически подсчитываются, и вычисляется Z-коэффициент. Если Z-коэффициент ниже "критического уровня платежеспособности", рас​считанного по данным обанкротившихся компаний, то риск кредитования такой компании очень велик. Если Z-коэффициент положителен, то компания не подвер​жена такому риску. Очевидно, что чем выше Z-коэффи​циент, тем лучше положение компании и наоборот. Важно отметить, что используемые финансовые данные могут быть как отчетными, так и прогнозируемыми. Та​ким образом, будущий риск, связанный с компанией, можно оценить на основе как ее прошлой, так и настоя​щей деятельности. Фактические данные свидетельству​ют, что 98% банкротств в развитых странах за последние 15 лет точно предсказаны при помощи различных моделей.

Можно усилить прогнозирующую роль моделей, трансформировав Z-коэффициент в PAS-коэффициент (Performance Analisys Score - коэффициент анализа дея​тельности), позволяющий отслеживать деятельность ком​пании во времени. PAS-коэффициент - это просто отно​сительный уровень деятельности компании, выведенный на основе Z-коэффициента за определенный год и выра​женный в процентах. Например, PAS-коэффициент, рав​ный 10, свидетельствует, что лишь 10% компаний находятся в худшем положении, что говорит о неудовлетво​рительной работе данного клиента. Сильной стороной такого подхода к оценке платежеспособности и анализу деятельности является его способность сочетать ключевые характеристики отчета прибылей и убытков и баланса в единое представительное соотношение. Таким образом, рассчитав PAS-коэффициент, каждый, даже имея сла​бую финансовую подготовку, может быстро оценить фи​нансовый риск, связанный с данной компанией, и при​нять то или иное решение в отношении ее кредитования.

2.3 Кредитный договор – правовая основа кредитования.

Сущность кредитного договора.

Одним из важнейших условий успешной пред​принимательской деятельности является возможность своевременного получения банковского кредита. Отношения клиента и банка при этом регулируются условиями кредитного договора.

По кредитному договору банк или иная кредитная организация (кредитор) обязуются предоставить денежные средства (кредит) заемщику в размере и на условиях, предусмотренных договором, а заемщик обязуется возвратить полученную денежную сумму и уплатить проценты на нее. Кредитный договор в банковской практике называют еще договором банковской ссуды, используя термин "ссуда" как равнозначный словам "кредит" и "заем".

В отличие от договора займа по кредитному договору закон устанавливает особые требования к субъектам данного отношения. Кредитором может выступать только банк или иная кредитная организация. Если по договору займа возможна передача заемщику не только денег, но и заменимых вещей, то по договору банковского кредита допускается передача только определенной суммы денежных средств.

Как следует из определения кредитного договора пользование полученным капиталом всегда является возмездным. По договору займа стороны могут исключить необходимость начисления процентов, а в ряде случаев безвозмездность предполагается в силу прямого указания закона.

Договор займа является односторонним и реальным. Права и обязанности у сторон возникают лишь в момент передачи заемщику денег или вещей. В кредитном договоре обязанности кредитора по выдаче кредита возникают при заключении договора [31].

Кредитный договор всегда оформляется в письменной форме. Статья 820 ГК РФ устанавливает, что несоблюдение письменной формы кредитного договора влечет его недействительность. Такой договор считается ничтожным.

Кредитные договоры с юридическими лицами заключаются на основании так называемой кредит​ной заявки с приложением документов (технико-экономическое обоснование, предполагаемое обеспечение и т. д.), в которой содержится просьба рас​смотреть возможность заключения кредитного до​говора. При этом сами условия кредитного догово​ра обычно не рассматриваются. На заявке ставится разрешительная надпись лица, имеющего соответ​ствующие полномочия, однако это не обязательно лицо, имеющее право заключать договоры от име​ни юридического лица. Указанная надпись предна​значена для внутреннего использования, а не для клиента. В судебной практике имел место случай, когда суд не признал факт продления кредитного договора, так как положительная резолюция одного из руководителей банка на письме заемщика была адресована другому руководителю банка и не являлась ответом заемщику [20].

Кредит может выдаваться с помощью так на​зываемой кредитной линии, под которой понима​ется договор о максимальной сумме, которую за​емщик сможет использовать в течение обусловлен​ного срока при соблюдении определенных условий.

Кредитные договоры могут заключаться также на торгах (ст. 447 ГК), которые могут проводиться в форме аукциона или конкурса. Выигравшим торги на аукционе признается лицо, предложившее наи​более высокую цену (в данном случае наиболее вы​сокий размер процентов), а по конкурсу - лицо, которое по заключению конкурсной комиссии, за​ранее назначенной организатором торгов, предло​жило лучшие условия. Вместе с тем применительно к кредитному договору такая форма не находит ши​рокого применения.
Законодательство, в частности ст. 29 Закона «О банках и банковской деятельности», рассматривает договор кредитования как договор, основанный на добровольном волеизъявлении сторон. Разногласия, возникающие между банком и будущим заемщиком при заключении договора, могут быть рассмотрены арбитражным судом в случаях, предусмотренных соглашением сторон. Отсутствие такого соглашения является основанием для отказа в приеме искового заявления.

Кредитные договоры могут различаться в зави​симости от состава участников, характера и способа обеспечения и т. д.
Выделяют такую разновидность кредитного договора, как договор кредитования счета (ст. 850 ГК). В этом случае банк осуществляет платежи со счета своего клиента, несмотря на отсутствие де​нежных средств на этом счете. При этом банк счи​тается предоставившим клиенту кредит на соответ​ствующую сумму со дня осуществления такого пла​тежа. Подобный кредит также называют контокор​рентным или овердрафтом.
Онкольный кредит (англ, on call - по звонку, требованию) предоставляет заемщику право поль​зоваться кредитом банка со специально открытого счета. Заемщик имеет право занимать деньги до определенной суммы. В то же время банк имеет право в любой момент в одностороннем порядке прекратить кредитование и потребовать возврата взятых взаймы денежных сумм. В онкольном кре​дите выдача денежных средств обеспечивается за​логом ценных бумаг, принадлежащих заемщику. Обычно кредит выдается путем открытия специ​ального ссудного счета, по которому также проис​ходит погашение кредита и уплата процентов.

Поскольку кредитный договор рассматривается как разновидность договора займа, на него распро​страняются соответствующие нормы о целевом займе (ст. 814 ГК), предусматривающие право кре​дитора осуществлять контроль за целевым исполь​зованием выделенных средств. Степень конкрети​зации целевого назначения может различаться. Так, в договоре может быть указано, что деньги выделя​ются на закупку определенного оборудования (с указанием конкретных типов и видов оборудова​ния). В то же время в договоре может быть сделана запись о том, что денежные средства выделяются для поддержания финансово-экономической дея​тельности.
Следует указать, что осуществлять реальный контроль банк не в состоянии. Единственное, что может контролировать банк, - это документы, представленные заемщиком. Для облегчения ука​занной задачи выданный кредит зачисляется на расчетный счет заемщика, открытый в банке-кре​диторе. Вместе с тем в соответствии с действующим законодательством банк лишен административных функций по контролю над денежными средствами. Поэтому правовые средства, с помощью которых осуществляется контроль над выделенными креди​тами, являются гражданско-правовыми. Так, в кре​дитном договоре могут быть указаны документы, ко​торые заемщик должен предоставлять банку-кре​дитору (бухгалтерские балансы, платежные документы, сведения об основных фондах) и соответственно от​ветственность за невыполнение этого требования.
Возврат кредита осуществляется с помощью безакцептного списания (т. е. списания на основа​нии ранее данного согласия, зафиксированного в соответствующем договоре). В этом случае должно быть четко указано основание безакцептного спи​сания (например, нарушение обязанности по воз​врату долга либо нарушение других обязанностей), как было отмечено в письме ВАС РФ № С-13/ОП-167 от 20 мая 1993 г. Если расчетный счет заемщика находится в другом банке, заемщик должен пись​менно информировать обслуживающий банк о на​личии в договоре условия о бесспорном списании и о своем согласии на списание, а также указать рек​визиты кредитора.
Моментом погашения кредита следует считать
момент зачисления средств на счет кредитора. В со​ответствии с п. 2 ст. 810 ГК досрочное возвращение кредита по инициативе заемщика возможно только с согласия кредитора, которое может содержаться в самом тексте первоначального договора либо может быть дано впоследствии дополнительно.

Пример кредитного договора можно видеть в приложении 9.
Сроки кредитного договора.

Важным условием кредитного договора являет​ся условие о сроке. Применительно к кредитному договору термин «срок» может иметь различные значения. Так, выделяют срок действия кредитного договора, срок, на который выдается кредит, срок возврата кредита (календарная дата), срок начисле​ния и срок уплаты процентов.

Кредитный договор заключается на определен​ный срок, началом отсчета которого следует счи​тать момент заключения договора (если в самом договоре не указано иное). Момент заключения кредитного договора определяется в соответствии со ст. 433 ГК: договор признается заключенным в момент получения лицом, направившим оферту (предложение заключить договор), ее акцепта (при​нятия предложения). Если кредитный договор за​ключается в виде одного документа, подписывае​мого кредитором и заемщиком, момент получения акцепта совпадает с моментом подписания кредит​ного договора его сторонами. Если же кредитный договор подписывается неодновременно, то текст кредитного договора, подписанный одной сторо​ной, следует рассматривать как оферту, а подписа​ние этого текста другой стороной будет представ​лять собой акцепт. Возникает вопрос, правомерно ли в данном случае считать моментом заключения договора момент акцепта. Предположим, банк пе​редал клиенту неподписанный текст договора. Кли​ент подписал его и передал работнику банка. В свя​зи с временным отсутствием уполномоченных лиц банка указанный текст договора был подписан только через несколько дней. При подписании до​говора руководителем банка последний указал в тексте договора в качестве даты договора текущую дату. Подписанный и датированный таким образом текст кредитного договора еще через два дня был передан клиенту. Очевидно, в данном случае в со​ответствии с п. 1 ст. 433 ГК моментом заключения договора следует считать дату получения клиентом подписанного обеими сторонами текста кредитного договора.

Окончанием срока действия кредитного дого​вора в соответствии с ч. 2 п. 3 ст. 425 ГК является мо​мент исполнения сторонами своих обязательств по договору. При этом кредитный договор признается действующим до указанного момента, если в нем от​сутствует условие, по которому окончание срока дей​ствия договора влечет прекращение обязательств сто​рон по договору. В кредитных договорах такое ус​ловие обычно отсутствует. Специфика кредитного договора такова, что обязанной стороной выступает заемщик (в тех случаях, когда кредит был реально получен), поэтому бессмысленно было бы устанав​ливать срок, по истечении которого обязательство заемщика по возврату кредита прекращалось бы,

Под сроком кредита понимается период вре​мени между моментом получения кредита заемщи​ком и моментом его возврата. Срок кредита всегда находится в рамках срока действия договора и, соот​ветственно, не может его превышать. Его можно рас​сматривать как одно из условий кредитного договора.

В пределах срока кредита:

полученные денежные средства используют​ся на предусмотренные договором цели (срок ис​пользования кредита);

начисляются проценты на сумму кредита (срок начисления процентов);

сумма кредита возвращается заемщиком кредитору (срок возврата кредита);

уплачиваются проценты, начисленные на сумму кредита (срок уплаты процентов).

Возможны ситуации, когда счет заемщика на​ходится в другом банке и кредит выдается путем зачисления денежных средств на этот счет. В этом случае существенное значение имеет определение даты исполнения кредитором своей обязанности по выдаче кредита. Если такой датой считать момент списания средств с корреспондентского счета бан​ка, то заемщик будет обязан платить за все время прохождения средств до момента поступления на свой счет. При этом возможны задержки по вине других банков, в том числе и РКЦ Банка России. В таких случаях заемщик может предъявить иск к виновному банку с требованием о возмещении убытков. Так, Московский арбитражный суд взы​скал с Банка России пеню за несвоевременное за​числение и убытки, понесенные в результате уплаты процентов за кредит. Убытки возникли в резуль​тате того, что РКЦ-2 Главного управления Банка России по Москве средства по кредитному догово​ру зачислило на корреспондентский счет заемщи​ка - Фора-банка - с десятидневным опозданием [11]. Таким образом, для заемщика предпочтительнее определять момент выдачи кредита моментом зачисления средства на его счет.
Обязанности кредитора.

 На основании кредитного договора банк или иная кредитная организация (кредитор) обязуются предоставить денежные средства (кредит) заемщику в размере и на условиях, предусмотренных договором.

В кредитном договоре должны быть установлены размер и условия выдачи средств (форма открытия кредита). Данные условия являются существенными для кредитного договора и при их отсутствии выраженное банком намерение кредитовать клиента не возлагает на банк юридических обязательств.

Банковская ссуда, предоставленная заемщику при отсутствии специального, надлежащим образом оформленного письменного обязательства кредитора по выдаче средств в момент, не совпадающий с моментом заключения договора, подчиняется правилам о договоре займа
.

В литературе обязанность кредитора предоставить денежные средства рассматривается как предварительное обязательство заключить в дальнейшем договор займа. Содержанием обязательства банка, как указывал М. М. Агарков, является заключение в будущем в качестве заимодавца договора займа с клиентом.

Кредитор вправе отказаться от предоставления заемщику предусмотренного договором кредита полностью или частично при наличии обстоятельств, очевидно свидетельствующих о том, что предоставленная заемщику сумма не будет возвращена в срок
. Если отказ или уклонение кредитора от выдачи кредита имели место при отсутствии этих обстоятельств, то кредитор несет перед заемщиком ответственность в форме возмещения убытков и в форме неустойки, если она предусмотрена договором.

Принятие банком обязанности выдать определенную денежную сумму связано с личностью и материальным положением конкретного лица, обратившегося за получением кредита. Отношения сторон на этой стадии носят лично-доверительный характер. Исходя из требований п. 2 ст. 388 ГК РФ, следует указать, что уступка требования о выдаче кредита банком без согласия банка не допускается.
Способы выдачи кредита.

Кредитор обязан передать средства на условиях, предусмотренных договором. Кредит может передаваться в распоряжение заемщика различными способами и в различных формах. При осуществлении кредитования банк открывает заемщику ссудный счет. На этих счетах учитывается задолженность заемщика банку по выданным ссудам. По дебету ссудного счета отражается сумма выданных средств, а по кредиту - ее погашение. Режим ссудного счета определяется в договоре. Во исполнение одного кредитного договора банком могут быть открыты несколько ссудных счетов по каждому отдельному объекту кредитования.

Кредит может быть выдан наличными с соблюдением требований законодательства, регулирующего подобные расчеты, либо в безналичной форме. Выданная в безналичной форме ссуда может быть перечислена на расчетный счет заемщика, либо перечислена по поручению заемщика третьим лицам, либо за счет кредита могут быть оплачены предъявленные заемщику требования третьих лиц. В соответствии с письмом Госналогслужбы РФ № ВГ-4-13/23н от 2 июня 1995 г. Минфина РФ № 46 от 2 июня 1995 г. и Центробанка РФ № 171 от 5 июня 1995 г. "Об изменении пункта 2 Порядка применения положений Указа Президента РФ от 23 мая 1994 г. № 1006 "Об осуществлении комплексных мер по своевременному и полному внесению в бюджет налогов и иных обязательных платежей" средства, получаемые налогоплательщиками со ссудных счетов в виде банковских ссуд в рублях, могут направляться в соответствии с кредитными договорами или на расчетные (текущие) счета заемщика, или непосредственно на оплату кредитуемых материальных ценностей и затрат, включая выплату средств на заработную плату с одновременным перечислением соответствующих налогов и других обязательных платежей.

Выдача кредита может быть произведена как единовременно в полной сумме, так и частями.

Момент, с которого обязательства кредитора по выдаче денежных средств считаются исполненными, устанавливается договором, а при отсутствии таких условий должен определяться, исходя из формы и условий предоставления кредита.

Проценты по кредитному договору. 

К отношениям, связанным с начислением процентов по кредитному договору, применяются правила, предусмотренные для договора займа, если иное не вытекает из существа кредитного договора1.

В соответствии с Положением о порядке начисления процентов и отражении их по счетам бухгалтерского учета в учреждениях банков2 проценты по кредитным договорам начисляются в размере и в сроки, предусмотренные договором, но не реже одного раза в квартал. Начисление и взыскание процентов авансом в момент выдачи кредита не допускается.

Для начисления процентов используется следующая формула:

А1 + А2 + А3 +...+ Аn-1 +
          x
где А1 , Аn - остатки на начало и на конец периода; 

А2, А3, An-1 – остатки на последующие даты внутри периода;

n - число дней в соответствующем периоде;

Сn - процентная ставка.

Число дней в соответствии с названным Положением принимается за 360, а количество дней - за 30 (31-е число в расчет не принимается, а в феврале остаток на счете за последнее число повторяется столько раз, сколько дней недостает до 30).

Поскольку Положение носит в настоящее время в части определения порядка начисления и уплаты процентов рекомендательный характер, стороны могут в договоре установить иные способы расчета сумм процентов и порядка их начисления, например, исходя из точного количества дней в году, а не условного, точного количества дней в каждом месяце, а не условного - 30 дней.

При отсутствии в кредитном договоре условий о порядке и условиях начисления процентов условия названного Положения при наличии спора между сторонами могут быть применены в качестве обычно применяемых в банковской практике.
Обязанности заемщика по кредитному договору. 

Пункт 2 ст. 821 ГК РФ предусматривает, что заемщик вправе отказаться от получения кредита полностью или частично, уведомив об этом кредитора до установленного договором срока его предоставления, если иное не предусмотрено законом, иными правовыми актами или кредитным договором. Таким образом, наличие на стороне заемщика каких-либо обязательств перед кредитором не может предполагаться. Заемщик по общему правилу не может быть понужден к получению суммы займа и привлечен к ответственности за отказ от ее принятия.

Кредитный договор накладывает на заемщика обязательства по принятию суммы лишь при наличии в договоре соответствующего условия. Если договором предусмотрена обязанность заемщика принять сумму займа, то он несет перед кредитором ответственность в форме возмещения убытков и, если это предусмотрено договором, в форме неустойки за уклонение (отказ) от исполнения вытекающих из договора обязанностей.

С момента получения денежных сумм в порядке и на условиях, установленных договором, заемщик несет перед кредитором такие же обязанности, что и заемщик по договору займа.

Погашение задолженности по кредиту. Поскольку с момента выдачи денежных средств между кредитором и заемщиком возникают отношения по договору займа, порядок возврата долга регулируется ст. 810 ГК РФ.

Вместе с тем следует учитывать, что в отношениях с участием в качестве заемщиков юридических лиц погашение задолженности по ссудам банка и уплата процентов по ним производятся путем перечисления денежных средств клиентами с их расчетных (текущих) счетов1.

Указанное не означает запрета погашения задолженности по кредиту иными способами, предусмотренными гражданским законодательством (путем зачета встречных требований, принятием отступного, при новации и т. п.).

Заключение кредитного договора с помощью электронных средств связи. 

Особую актуальность проблема возможности заключения кредитного договора с помощью электронных средств связи, а также о производстве расчетов с их помощью, при​обретает в связи с введением в законодательство так называемой электронно-цифровой подписи (ЭЦП). Уже само название говорит о том, что речь идет об особой разновидности подписи: во-первых, ее применение связано с электронно-вычислитель​ной техникой (компьютерами) и, во-вторых, состо​ит она из определенного набора цифр.

Юридическое определение ЭЦП на уровне за​кона отсутствует. В настоящее время разрабатыва​ется специальный закон об электронно-цифровой подписи, который, очевидно, и дает соответствую​щее определение. Общие требования, предъявляе​мые к электронно-цифровой подписи, содержатся в Федеральном законе «Об информации, информати​зации и защите информации». Так, в ст. 5 указан​ного закона предусмотрено, что юридическая сила электронно-цифровой подписи признается при на​личии в автоматизированной информационной системе программно -технических средств, обеспе​чивающих идентификацию подписи, и соблюдении установленного режима их использования. При этом право удостоверять идентичность электронно-цифровой подписи осуществляется на основании специальной лицензии.

Электронно-цифровая подпись является ана​логом собственноручной подписи и обладает сле​дующими признаками: воспроизведена она может быть только одним лицом, а подлинность ее может быть удостоверена многими, при этом она нераз​рывно связана с конкретным документом. В отсут​ствие основополагающего закона проблему пыта​ются решить на уровне подзаконных актов. Так одним из острых является вопрос о возможности заключения кредитных договоров с помощью элек​тронных средств связи, в том числе через сеть Ин​тернет. Правовое регулирование подобных отноше​ний осуществляется с помощью Положения Банка России «О межрегиональных электронных расчетах, осуществляемых через расчетную сеть Банка Рос​сии» от 23 июня 1998 г. № 36-П и Положения Бан​ка России «О правилах обмена электронными до​кументами между Банком России, кредитными ор​ганизациями (филиалами) и другими клиентами Банка России при осуществлении расчетов через расчетную сеть Банка России» в редакции Указания Банка России от 11 апреля 2000 г. № 774-У.

Кроме общего указания о том, что договор должен заключаться в письменной форме (ст. 820 ГК), закон не содержит специальных требований к форме кредитного договора. Однако следует иметь в виду, что в соответствии с п. 3 ст. 7 Федерального закона «О бухгалтерском учете» кредитные обяза​тельства признаются недействительными и не могут приниматься к исполнению без подписи главного бухгалтера. Следует указать на неточность термино​логии; очевидно, правильнее было бы говорить о недействительности кредитного договора или кре​дитной сделки.

2.4 Обеспечение кредита.

Виды обеспечения кредита.

Проблема обеспечения кредита коммерческого банка далеко не нова. По мере развития общественного производства растет не только ее актуальность, но и сложность нахождения приемлемых для практики решений. Развитие технологий и возрастание сложности производственных систем, вовлекая в оборот все большее количество капитала при каждом обновлении цикла создания продукции, не обеспечивают при этом ни адекватного увеличения конкурентоспособности данной продукции, ни повышения вероятности успешного развития бизнеса в целом. Серьезное влияние на изменение качества обеспечения кредита во времени оказывает внешняя, по отношению к данному бизнесу, деловая среда, которая в России имеет свои специфические отличия от существующих в странах с развитой рыночной экономикой. При долгосрочном кредито​вании необходимо получить чет​кое представление о вероят​ном изменении качества обес​печения во времени. Надо проанализировать, что может произойти с данным обес​печением через год или даже нескольких лет. Здесь многое будет зависеть от ряда факто​ров: вид обеспечения; кем оно предоставлено; форма и конк​ретное содержание; условия кре​дитного договора; возможные сопутствующие условия предос​тавления обеспечения и т.п.

Возможна ситуация, когда ка​чество обеспечения доходит до нуля, то есть происходит фак​тическая потеря обеспечения. В жизни ситуация, при которой поручитель отказался от своих обязательств или исчез, а га​рант обанкротился, не редкость не только для России. И чем больше срок кредитования, тем выше вероятность наступления подобного неблагоприятного для банка события.

Что же касается такого рас​пространенного вида обеспе​чения, как залог, то, как пра​вило, его качество также сни​жается во времени. Однако возможны случаи возрастания стоимости заложенного имуще​ства и повышения качества залога по сравнению с момен​том заключения кредитного до​говора. Такое может произой​ти с недвижимостью, ценными бумагами, драгоценными метал​лами и другим имуществом. Но это скорее исключение из пра​вила. 

Банкир должен опираться в принятии сложных стратегических реше​ний не на чувство доверия к клиенту, а на свою уверенность в успехе реализации данного проекта. Это, в свою очередь, подразумевает как хорошее по​нимание банкиром существа ре​ализуемого данным заемщиком проекта, так и наличие необ​ходимых знаний для анализа и самостоятельной оценки перс​пектив его практической реа​лизации. В этом случае бан​ковским специалистам необхо​димо руководствоваться более широкими, чем обычно приня​то, представлениями о видах обеспечения долгосрочных кре​дитов и их качестве.

Виды обеспечения, которые могут приниматься в расчет кредито​ром при принятии решения о выдаче долгосрочного кредита предприятию показаны на рисунке 1. 

Рисунок 1. Виды обеспечения кредита.
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Виды обеспечения кредитов образуют две группы. В одну группу входят традиционно принятые в банковской практи​ке виды обеспечения. Условно их можно назвать имуществен​ными видами обеспечения, по​скольку за ними всегда стоит конкретное имущество в мате​риальной либо в денежной форме. Для практической реа​лизации данных видов создана хорошая правовая основа. Их правовое регулирование содер​жится в нормах Гражданского кодекса РФ. Более того, обес​печению исполнения обяза​тельств посвящена специальная глава 23, содержащая 53 ста​тьи, где достаточно подробно изложены императивные нормы, которые должны соблюдаться сторонами. Согласно ст. 329 Кодекса, исполнение обяза​тельств может обеспечиваться неустойкой, залогом, удержанием имущества должника, поручительством, банковской га​рантией, задатком и другими способами, предусмотренными законом или договором.

Очевидно, что не все из указанных способов имеют одинаковое значение для обес​печения долгосрочных инвести​ционных кредитов, с другой стороны, законодатель оставил возможность субъектам кредит​ной сделки использовать в ка​честве обеспечения другие спо​собы. Тем самым фактически коммерческому банку дается право разрабатывать и пред​лагать заемщикам различные подходы, позволяющие опреде​лить и получить обеспечение, которое бы дало банкирам до​статочную уверенность в успе​хе данного проекта.

Другая группа видов обеспе​чения, как правило, не может быть оценена конкретной де​нежной суммой, которую кре​дитор может получить в случае невозврата ссуженной стоимо​сти или неполучения платы за кредит. Более того, некоторые виды обеспечения вообще не​возможно отделить от предпри​ятия, реализующего инвестици​онный проект, и продать или передать в натуре. Но получе​ние объективной информации о состоянии этих видов обес​печения дает банковским спе​циалистам возможность доста​точно надежно судить о веро​ятности успешной реализации инвестиционного проекта. По​этому такую группу видов обес​печения можно назвать инфор​мационной.

Внутри этой группы можно выделить две подгруппы, отно​сящиеся к разным, хотя и вза​имосвязанным объектам.

Первая подгруппа — извест​ные в маркетинге и ценообра​зовании конкурентные преиму​щества высокого порядка, ко​торые приобрела компания за время своей работы на рынке к настоящему моменту. В де​ловом мире эти преимущества, если они есть у компании, яв​ляются не только ее достиже​ниями, но и залогом будущих достижений на рынке. Усиле​ние подобных преимуществ, как правило, свидетельствует о росте кредитоспособности ком​пании, ослабление же — об ухудшении финансового поло​жения и снижении кредитоспо​собности. Получение объективной ин​формации о динамике конку​рентных преимуществ позволя​ет судить о компании не хуже, чем анализ ее денежных пото​ков, но с той разницей, что конкурентные преимущества — это более стабильные показа​тели во времени. Они склады​ваются годами и десятилетия​ми и резко не меняются, чего нельзя сказать о значениях кон​кретных денежных потоков, ко​торые могут резко возрасти или совсем иссякнуть за короткий промежуток времени.

Вторая подгруппа — сведе​ния о реализации инвестици​онного проекта. В нее входит информация: о самом инвести​ционном проекте; о технико-экономическом обосновании инвестиций и проведенных тех​нико-экономических исследова​ниях; о результатах обследо​вания заемщика специалиста​ми банка; о результатах ана​лиза бизнес-плана реализации инвестиционного проекта. В рамках информации, пред​ставленной в бизнес-плане, важное значение имеют пять аспектов (см. нижний ряд струк​туры на рис.). При этом два из них: качество и себестоимость будущей продукции — представ​ляют наибольший интерес. Именно сочетание данных двух показателей определяет конку​рентоспособность продукции на рынке, возможность получения прибыли и, в результате, успех реализации инвестиционного проекта.

Таким образом, можно сде​лать вывод, что недостаточность предлагаемого банку покрытия долгосрочного инвестиционного кредита материальными видами обеспечения не должна служить основанием для отказа в его предоставлении, если специали​сты банка владеют методиками анализа и оценки реально су​ществующих видов информаци​онного обеспечения. Недостаточ​ность же материальных видов обеспечения кредита для конк​ретного проекта, увеличивающая риск, является объективным ос​нованием для увеличения доли банка в распределении выгоды от реализации инвестиционного проекта [25].

Банковское законодательство Российской Федера​ции предусматривает, что выдача кредита коммерчес​кими банками должна производиться под различные формы обеспечения кредита. Важнейшими видами кре​дитного обеспечения, широко практикуемыми за рубежом и взятыми на вооружение нашими коммерческими банками являются: залог гарантии, поручительства, страхование кредитного риска, переуступка (цессия) в пользу банка требований и счетов заемщика третьему лицу и др.
Заемщик в качестве кредитного обеспечения может использовать одну или одновременно несколько форм, что закрепляется в кредитном договоре. Обеспечитель​ные обязательства по возврату кредита оформляются вместе с кредитным договором и являются обязатель​ным приложением к нему.
Залог.

Сам по себе залог имущества (движимого и недви​жимого) означает, что кредитор-залогодержатель вправе реализовать это имущество, если обеспеченное залогом обязательство не будет выполнено. В силу залога кредитор имеет право в случае неисполнения должником-залогодателем, обеспеченного залогом обязательства, получить удовлетворение из стоимости заложенного имущества преимущественно перед дру​гими кредиторами. Залог должен обеспечить не только возврат ссуды, но и уплату соответствующих процен​тов и неустоек по договору, предусмотренных в случае его невыполнения. Кроме того, необходимо учитывать, что рыночная стоимость заложенного имущества может снизиться. Следовательно, во всех случаях сто​имость залога должна быть выше размера испрашиваемой ссуды.

Залогом могут быть обеспечены обязательства как юридических, так и физических лиц.

Залог возникает в силу договора (Приложение 10) или закона. На​ибольшее распространение имеет залог в силу догово​ра, когда должник добровольно отдает имущество в залог, заключая об этом договор с кредитором. Залогом может быть обеспечено только действитель​ное требование. Это означает, что договор о залоге не носит самостоятельного характера, т.е. его нельзя за​ключить вне связи с другим договором, исполнение которого он обеспечивает.

Предметом залога может быть любое имущество, которое в соответствии с законодательством России может быть отчуждено залогодателем, а также ценные бумаги и имущественные права.

Залогодателем может быть лицо, которому пред​мет залога принадлежит на праве собственности или полного хозяйственного ведения. Право полного хозяйственного ведения имуществом дает хозяйствующе​му субъекту владеть, пользоваться и распоряжаться имуществом в том же объеме, что и собственнику, если законом или собственником в учредительных документах не предусмотрено иное. Ограничения на от​чуждение имущества существуют в отношении госу​дарственных предприятий, поскольку они должны получить разрешение на залог зданий и сооружений от соответствующего комитета по управлению имуще​ством.

Конкретно в качестве залога могут выступать: предприятие в целом (или комплекс); основные фонды (здания, сооружения, оборудование); товарно-матери​альные ценности; товарно-транспортные документы (железнодорожные накладные, варранты, коносамен-ibi, складские свидетельства, контракты и т.п.); валют​ные средства; ценные бумаги (акции, облигации, век​селя, сертификаты, депозитные вклады и т.д.).

Различают два вида залога: при котором предмет залога может оставаться у за​логодателя, и при котором предмет залога передается в распоря​жение, во владение залогодержателю.

Наибольшее распространение имеет первый вид залога.

При залоге с оставлением имущества у залогодателя последний вправе владеть и пользоваться предметом залога в соот​ветствии с его назначением, распоряжаться предметом залога путем его отчуж​дения с переводом на приобретателя долга по обязате​льству, обеспеченному залогом.

В то же время залогодатель обязан застраховать за свой счет предмет залога на его полную стоимость принять меры по его сохранности, уведомить залого​держателя о сдаче предмета залога в аренду.

Залог с оставлением имущества у залогодателя мо​жет выступать в нескольких формах, основными из которых являются:

залог товаров в обороте;

залог товаров в переработке;

залог недвижимого имущества.

Залог товара в обороте (он же залог с переменным составом) означает, что заемщик вправе реализовать заложенные ценности при условии одновременного по​гашения определенной части задолженности или заме​ны выбывающих товаров другими, соответствующими данному виду кредитования ценностями на равную или большую сумму. Заемщик обязан обеспечить соот​ветствующий учет и хранение заложенных ценностей и несет за это ответственность.

Залог товара в переработке означает, что заемщик вправе перерабатывать в своем производстве заложен​ное сырье, материалы, полуфабрикаты, но при этом залоговое право будет распространяться на вырабо​танные полуфабрикаты, незавершенное производство, готовую продукцию и товары отгруженные.

Под залог товара в обороте кредитовались и про​должают кредитоваться торговые и снабженческо-сбытовые организации. Под залог товаров в переработке кредитуются государственные промышленные, строительные, транспортные, сельскохозяйственные пред​приятия.

Залог недвижимости (ипотека) — это залог пред​приятий, строений, зданий, сооружений или иных объектов, непосредственно связанных с землей, вместе с соответствующими земельными участками или пра​вом пользования ими.

Предоставляя кредит под залог зданий, оборудова​ния и другой недвижимости, банк должен быть заинтересован не только в степени их реализуемости, но в способности заемщика получить прибыль, достаточную для погашения кредита, чтобы избежать про​дажи залога.

Банк, как залогодержатель, при оставлении залога у залогодателя вправе проверять по документам его фактическое наличие, размер, состояние и условия хра​нения предмета залога. Если предмет залога утрачен и залогодатель не восстановил его или с согласия залогодержателя не заменил другим имуществом, рав​ным по стоимости, то банк-залогодержатель вправе потребовать досрочного погашения, обеспеченного за​логом обязательства.

Второй вид залога — залог с оставлением предмета залога у залогодержателя, или иначе называемый за​кладом, является наиболее предпочтительным видом залога в банковской деятельности, особенно если в ка​честве предмета залога предлагается имущество, кото​рое не является недвижимостью, или имущество, пе​редача которого в залог не требует государственной регистрации в соответствии со статьей 11 Закона РФ «О залоге». Это объясняется тем, что при передаче имуще​ства во владение залогодержателю (банку) последний может осуществлять наиболее действенный контроль за состоянием данного имущества и, кроме того, у бан​ка больше гарантий относительно возможности пога​шения выданного им кредита заемщику.

Данный вид залога может выступать в двух основ​ных формах: твердый залог и залог прав.

Твердый залог в классическом виде предусматрива​ет передачу товара и другого имущества банку и хра​нение его на складе кредитного учреждения или на складе заемщика, но под замком и охраной банка. Ценности, принимаемые в заклад, должны отвечать таким требованиям, как легкая реализуемость, возмо​жность их страхования и длительного хранения, а так​же осуществления банком контроля за ними. Примене​ние заклада сопряжено для банков с определенными трудностями и затратами, так как это связано с необ​ходимостью осуществления такой не свойственной им функции, как хранение товарно-материальных ценностей. На западе такую функцию для банков выполняют специальные организации — складские компании. В этом случае они выписывают складские квитанции, которые и служат обеспечением ссуды. Банки предпочитают складские квитанции без права передачи, которые выписываются на банк и позволяют им осу​ществлять более надежный контроль за обеспечением кредита, а в случае невозврата последнего дают право на изъятие ценностей со склада. Зарубежный опыт хранения заклада активно заимствуется в России. Так еще в 1991 г. такую услугу коммерческим банкам Москвы предложило АО «Караван».

Наиболее удобными для банка объектами твердо​го залога являются товарные и товарно-транспорт​ные документы, а также ценные бумаги. Во-первых, они передаются залогодателем в обеспечение ссуды непосредственно самому банку (залогодержателю), причем не требуют особых затрат на свое хранение; во-вторых, они отличаются высокой ликвидностью, что имеет для банков большое значение в случае неис​полнения должником своего обязательства по ссуде. В последующие годы этот вид залога получил должное развитие.

Залог прав — это новая для России форма заклада и пока недостаточно отработанная в законодательном отношении. В качестве заклада могут выступать до​кументы, свидетельствующие о передаче банку в каче​стве обеспечения по ссуде прав владения и пользования имуществом, прав на объекты интеллектуальной со​бственности (авторских прав на промышленные образ​цы, товарные знаки, ноу-хау, патенты) и др.

В договоре о залоге должны быть также указаны наименование и местонахождение обеих сторон, опись и местонахождение закладываемого имущества.
Договор о залоге (ст. 12 закона) считается недейст​вительным, если не соблюдены вышеперечисленные условия.
Поручительство.

По этому договору поручитель обязывается перед кредитором другого лица (заемщика, должника) от​вечать за исполнение последним своего обязательства. Поручительство создает для кредитора большую веро​ятность реального удовлетворения его требования к должнику по обеспеченному поручительством обяза​тельству в случае его неисполнения, так как при пору​чительстве ответственность перед кредитором за неис​полнение обязательства наряду с должником несет и поручитель. Заемщик и поручитель отвечают перед кредитором как солидарные должники. Договор пору​чительства совершается в письменной форме и должен быть заверен нотариально. В договоре поручительст​ва, заключенном между банком кредитором долж​ника и его поручителем, указываются наименование и адрес должника, поручителя и банка-кредитора, сум​ма платежа, сроки и условия ее выплаты, порядок расчетов между поручителем и банком и др. Поручи​тельство заканчивается с прекращением обеспеченного им обязательства, а также, если кредитор в течение трех месяцев со дня наступления срока обязательства не предъявит иска к поручителю. В случае предъявле​ния такого иска по исполнении поручителем обязате​льства кредитор (банк) обязан вручить ему документы, удостоверяющие требование к должнику, и передать права, обеспечивающие это требование.
Гарантия — это особый вид договора поручите​льства, применяемый для обеспечения обязательства только между юридическими лицами, при котором ответственность гаранта носит субсидиарный характер. В качестве гаранта по ссуде могут выступать вышесто​ящая по отношению к должнику организация (министе​рство, ведомство, ассоциация, объединение), арендодатель, учредитель и любые другие организации, включая банки. Единственное условие в данном случае — устой​чивость финансового положения самого гаранта. Гара​нтия оформляется гарантийным письмом, кото​рое предъявляется в кредитующее учреждение банка. В письме указываются наименование гаранта и органи​зации-ссудополучателя, наименование обслуживающих их учреждений банков, вид ссуды и срок ее погашения, сумма гарантии и предельный ее срок. В случае отсут​ствия у ссудополучателя средств на расчетном счете для погашения кредита банк предъявляет требование о по​гашении ссуды к гаранту. Гарантия прекращается на том же основании, что и поручительство.
В условиях формирования рыночных отношений в экономике и активного создания новых предприятий, основанных на различных формах собственности, ко​торые не располагают достаточным капиталом, чтобы всегда гарантировать выполнение своих обязательств перед банком в части погашения ссуд, в 1990 г. в прак​тику введена новая для России форма обеспечения возвратности ссуд — страхование ответственности за​емщиков за непогашение кредита. В соответствии с установленным странами государственного страхо​вания порядком заемщик заключает со страховщиком договор страхования, в котором предусматривается, что в случае непогашения кредита в установленные сроки страховщик выплачивает банку, выдавшему кре​дит, возмещение в размере от 50 до 90% не погашен​ной заемщиком суммы кредита, включая проценты за пользование кредитом. Конкретный размер ответст​венности оговаривается в договоре страхования, а от​ветственность страховщика наступает, если заемщик не возвратил банку ссуду в течение 20 дней после наступления срока платежа, предусмотренного кредит​ным договором. При этом страховщик обязан выпла​тить банку, выдавшему кредит, страховое возмещение в течение 15 дней после наступления искового случая.
После выплаты банку страхового возмещения к страховщику переходят в пределах выплаченной сум​мы все права банка-кредитора к заемщику по кредит​ному договору.
Страховщик имеет право отказать в выплате стра​хового возмещения, если страхователь:
· сообщил недостоверные сведения об обстоятельствах, имеющих существенное значение для суждения о страховом риске;
· не выполнил обязанностей, возложенных на него условиями страхования.
Для страхователей (предприятий-заемщиков) опера​ции по страхованию ответственности непогашения кре​дита являются платными: они должны в определенные сроки, установленные договором страхования, едино​временно внести страховые платежи. Размер страхового платежа определяется па основании суммы подлежаще​го погашению кредита, оговоренного в пределах ответ​ственности страховщика и тарифной ставки страховых платежей поданному виду страхования. Ставки устанав​ливаются в процентах к страховой сумме дифференцированно в зависимости от срока, в течение которого заемщик пользуется банковским кредитом. 
Страхование кредитного риска как форма обес​печения возвратности ссуд является взаимовыгодной сделкой для всех участников. Так, в частности, пред​приятие-заемщик (страхователь) гарантируется от по​тери деловой репутации из-за несвоевременного по​гашения кредита. Банк получает высокие гарантии возвратности кредита, хотя и не является прямым участником страховой сделки. Страховая организация получает вознаграждение за свои услуги в виде стра​хового тарифа.
Ввиду высокого риска для государственных страхо​вых организаций по данному виду страхования (осо​бенно в данный период развития экономики) его прак​тикуют в основном негосударственные коммерческие страховые общества и компании. Вступая с ними в деловые контакты, банки должны проводить тщатель​ный анализ их учредительных документов и финан​сового состояния, требуя представления следующих документов: лицензии на проведение страховых операций, устава (нотариально заверенного), свидетельства    о    регистрации    (организационная форма может быть любая), учредительного договора, положения о страховании ответственности заемщи​ка за непогашение кредита со всеми приложениями, типового договора страхования риска непогашения кредита в пользу банка, баланса, ф. № 2 «Отчета о финансовых результатах». 

Анализируя финансовое состояние страховой ком​пании, необходимо обращать внимание на наличие объявленного и уплаченного уставного фонда, вели​чину страховых фондов и ресурсов, коэффициент фина​нсовой устойчивости, который должен быть больше единицы, на уровень и норму выплат (уровень выплат должен быть меньше либо равен норме выплат).
При анализе предлагаемого договора страхования следует обратить внимание на то, каким образом дано определение страхового случая, имеется ли до​статочный срок для предъявления претензий в случае его наступления, кто извещает страховщика о насту​плении страхового случая, как и когда производится страховое возмещение. Особое внимание необходимо уделить пунктам договора, определяющим обязанно​сти страхователя и условия, при которых страховщик может быть освобожден от обязательств по договору страхования и, следовательно, от обязательств по погашению кредита банку.
Цессия.

Следующей формой обеспечения своевременного возврата кредита заемщиком выступает переуступка (цессия) в пользу банка требований и счетов заемщика третьему лицу. Эта переуступка оформляется специальным соглашением или договором. 

Банк имеет право воспользоваться поступившей выручкой только для погашения выданного кредита и уплаты процентов за него.
Зарубежные коммерческие банки нередко в качестве условия получения кредита выставляют требование хранения заемщиком на депозитном счете опреде​ленной денежной суммы (примерно 10—20% от ис​прашиваемой суммы кредита), которая называется Ц компенсационным остатком. Последний играет двоя​кую роль:
дает возможность банку привлечь на конкретный срок кредитные ресурсы;
выступает формой обеспечения возвратности кре​дита.
За рубежом в качестве обеспечения ссуды испо​льзуется также так называемый обеспечительный ве​ксель, который банк требует от своего заемщика. Этот вексель не предназначается для дальнейшего оборота. Если ссуда возвращается в срок, то вексель погашается. Если возврат ссуды задерживается, то вексель опротестовывается, и банк в судебном порядке в короткий срок (из-за особой процедуры предъяв​ления и рассмотрения иска) получает необходимые денежные средства. В условиях Российской Федерации обеспеченность возврата банковских ссуд может до​стигаться и за счет средств специально создаваемых для этой цели фондов, например фонда поддержки предпринимательства.
Только соблюдение взаимных интересов поможет банку и заемщику выбрать наиболее приемлемую в ка​ждом конкретном случае форму обеспечения возврат​ности кредита или использовать смешанное обеспече​ние (в разных вариантах).
ГЛАВА 3. КРЕДИТНЫЕ РИСКИ

3.1 Сущность и классификация кредитных рисков.

Проблема риска и дохода является одной из клю​чевых концепций в финансовой и производственной дея​тельности субъектов рыночных отношений.

В словаре Вебстера "риск" определяется как опасность, возможность убытков или ущерб. Под "рис​ком" принято понимать вероятность (угрозу) потери предпринимателем части своих ресурсов, вероятность недополучения доходов или появления дополнительных рас​ходов в результате проведения определенной финансовой и производственной стратегии. Сущность риска состоит в возможности отклонения полученного результата от запланированного. Более того, правомерно говорить о риске упущенной возможной выгоды, т.е. риске кос​венного (побочного) финансового ущерба (не получен​ная прибыль) в результате того, что какое-либо меро​приятие не было проведено или была остановлена хозяй​ственная деятельность. Если смотреть на проблему еще более формально, то речь может идти не только о риске потерь, но и о риске выгоды (получения дополнительной прибыли), так как отклонение от планируемого резуль​тата может быть и в положительную сторону. Следова​тельно, риск как элемент хозяйственного решения может быть определен следующим образом - это ситуативная ха​рактеристика деятельности любого субъекта рыночных от​ношений, в том числе банка, отображающая неопреде​ленность ее исхода и возможные неблагоприятные (или, напротив, благоприятные) последствия в случае неуспе​ха (или успеха) [12].
Принятие рисков - основа банковского дела. Банки имеют успех тогда, когда принимаемые ими риски разумны, контролируемы и находятся в пределах их финансовых возможностей и компетенции. В общем случае к рискам по банковским операциям  относят следующие (таблица 6):

Таблица 6
 
	Тип риска
	Характеристика

	1. Кредитный риск
	Возможное падение прибыли банка и даже потеря части акционерного капи​тала в результате неспособности заем​щика погашать и обслуживать долг (выплачивать проценты)



	2. Риск   ликвидности банка (риск несба​лансированной лик​видности)
	Возможная угроза прибыли и акционер​ному капиталу банка в результате за​труднения в получении средств путем реализации части активов или приоб​ретения нового займа по приемлемой цене. Риск считается наивысшим, когда банк не в состоянии удовлетворить кре​дитную заявку или ответить по обязате​льству вкладчика. Соответственно раз​личают ликвидность активов и ликвид​ность пассивов

	3. Процентный риск
	Вероятная потеря дохода банка в ре​зультате непогашения процентных пла​тежей заемщиком

	4. Риск, связанный с не​способностью банка возмещать админист​ративно-хозяйствен​ные расходы (риск те​кущих расходов)


	Возможное снижение прибыли банка из-за непредвиденных расходов на со​держание аппарата сотрудников и про​чих расходов, обеспечивающих нор​мальный ритм работы учреждения




	Тип риска
	Характеристика

	5. Валютный риск
	Опасность валютных потерь, связанных с изменением курса иностранной валюты по отношению к национальной валюте при проведении международных кредит​ных, валютных и расчетных операций

	6. Риск неплатежеспо​собности банка
	Использование банком акционерного капитала для погашения своих обяза​тельств при отсутствии каких-либо других источников (платежи по возвра​щаемым кредитам, привлечение новых займов, реализация активов). Чтобы предотвратить подобную ситуацию, важно поддерживать соотношение между акционерным капиталом и ак​тивами, так называемый коэффициент достаточности капитала (capital-to-assets ratio). Это означает, что банк с акционерным капиталом, равным 10% активов, в состоянии выдержать большую нагрузку в случае затрудне​ния доступа к прочим источникам средств, чем банк, у которого акцио​нерный капитал составляет только 6% от общей суммы активов


Перечисленные типы рисков взаимосвязаны. Очеви​дно, что кредитный риск ведет к возникновению всей цепочки банковских рисков, а также может привести к риску ликвидности и непла​тежеспособности банка. Поэтому от организации кредитного процесса зависит «здоровье» банка. Процентный риск в своем роде самостоятелен, так как связан с конъюнктурой на рынке кредитных ресурсов, и действует как фактор, не зависящий от банка. Однако он в со​стоянии усугубить кредитный риск и всю цепочку рисков, если банк не будет приспосабливаться к изменению уровня рыночной процентной ставки.

На рисунке 2 приведена одна из возможных структур кредитного риска [16]. Оговорка "одна из возможных" сделана в связи с тем, что с развитием общества источники кредитного риска могут изменяться.

Рисунок 2

[image: image3.png]KpenurHbiit puck.

[ I I 1
PucK, CBA3aHHbII | | PHCK, CBAZaHHBIT co cnocodom CHCTemHbIT ®opc-maKopHbIit
< saemumKom ‘oBecriedeHis Bo3BpaTa ccynbl pHCK pHck
Puck rapatra Puck cipaxoBuiika Puck 3anora
I T
OB LeKTHBHBIii TukBuaHoCTH Torepit
CyBeKtuBHbIit KoHbloKTypb1 Opuaweciatii
Opuaweciatii





В подходе к определению риска кредитования одного заемщика существуют различные варианты. Некоторые банки считают, что достаточно определить класс кре​дитоспособности для каждого клиента.

Можно выделить следующие виды кредитного риска:

Во-первых, риск злоупотреблений. Так называемые "зло​употребления" - одна из наиболее распространенных причин безнадежной задолженности банкам. Речь идет о выдаче руководством и высшими служащими "дружес​ких" кредитов родственникам, друзьям, деловым парт​нерам без должного обеспечения и обследования финан​сового положения заемщика. В этом случае банк может сколько угодно афишировать свои "безупречные" прин​ципы кредитования, описывать службы, занимающиеся оценкой кредитных рисков и принимающих решение о предоставлении кредита или отказе в нем, но пока ком​мерческие банки (особенно российские) не решат про​блему злоупотребления, их кредитный риск будет оста​ваться весьма значительным.

Во-вторых, риск неплатежа по внутренним займам. Дан​ный риск связан с трудностью учета всех факторов, вли​яющих на платежеспособность заемщика. Этими факто​рами могут быть: неспособность должника создать адек​ватный будущий денежный поток в связи с изменениями в деловом, экономическом и/или политическом окруже​нии, в котором оперирует заемщик; подорванная дело​вая репутация заемщика; неуверенность в будущей сто​имости и качестве кредитного обеспечения и ряд других. Главное средство борьбы с неплатежами такого рода – диверсификация портфеля банковских ссуд, ведущая к рассредоточению риска.

В-третьих, риск неплатежа по иностранным кредитам. Этот риск связан с задержкой платежей по кредитам за​емщикам из других стран. В 70-е годы этот вид риска явился причиной банкротства ряда крупных американских банков. Это произошло из-за массовых неплатежей по кре​дитам, выданным заемщикам из развивающихся стран.

К факторам, повы​шающим кредитный риск, относятся:

- значительный объем сумм, выданных узкому кругу заемщиков или отраслей, т.е. концентрация кре​дитной деятельности банка в какой-либо сфере, чувстви​тельной к изменениям в экономике;

- большой удельный вес кредитов и других бан​ковских контрактов, приходящихся на клиентов, испы​тывающих определенные финансовые трудности;

- концентрация деятельности банка в малоизучен​ных, новых, нетрадиционных сферах;

- внесение частых или существенных изменений в политику банка по предоставлению кредитов;

- удельный вес новых и недавно привлеченных клиентов, о которых банк располагает недостаточной ин​формацией;

- либеральная кредитная политика (предоставле​ние кредитов без наличия необходимой информации и анализа финансового положения клиента);

- неспособность получить соответствующее обеспе​чение для кредита или принятие в качестве такового цен​ностей, труднореализуемых на рынке или подверженных быстрому обесцениванию;

- значительные суммы, выданные заемщикам, свя​занным между собой;

- нестабильная экономическая и политическая си​туация.

В зависимости от уровня основных и допол​нительных показателей методики определения кредитоспособно​сти — коэффициентов ликвидности баланса предприятия, по​крытия баланса, платежеспособности, обеспеченности собственными средствами, размеров собственных и привлеченных средств, уровня доходности предприятия, устойчивости финан​сового положения — выделяются четыре группы классов заемщиков. Заем​щики четвертой группы считаются некредитоспособными, и банк в условиях рыночной экономики, чтобы не нести по ним риск не​платежа (совокупность кредитного и процентного рисков), не должен с ними работать.

Из оставшихся предпочтительным для банка является заем​щик 1-го класса, риск платежей по ссудам которого невелик и не требует применения жестких условий кредитования, гаран​тий, страхования залогового права. Однако могут воздействовать внешние факторы, связанные с коммерческим, политическим и геофизическим рисками, например неустойчивостью валютных курсов, инфляцией, неплатежеспособностью его покупателя или заемщика, отказом от платежа или принятия товара покупате​лем, неоплатой долга покупателем в установленный срок, изме​нением цены сырья, материалов, полуфабрикатов после заклю​чения договора, ошибками в документах или оплате, злоупот​реблениями или хищениями, углублением экономического кри​зиса в стране, стихийными бедствиями и т.п. Поэтому банк даже в отношении первоклассного заемщика должен владеть методи​кой расчета и информацией о размерах его коммерческих и других рисков.

С заемщиками 2—3 группы банки должны строить более же​сткие взаимоотношения, в частности, вводить обязательность залога, гарантий, проверок обеспеченности ссуд, строгое ограни​чение объема кредитов плановыми размерами, повышенную от​ветственность за нарушение условий кредитования, применение механизма оперативного взыскания кредита.

В странах с развитой рыночной экономикой ориентиром оценки риска отдельного клиента служит аналогичная схема, так называемая кредитная котировка предприятий банком. Она со​ставляется на основе объема оборота предприятия, его кредит​ной и платежной оценок, качества подписи ("имиджа"). Из ко​личественного анализа выводится качественная оценка, позво​ляющая отнести предприятие к одной из шести групп: государ​ственное, зарубежное, "хорошее", предприятие, испытывающее трудности, предприятие, находящееся в частичном управлении банком (в связи с испытываемыми трудностями), «некотируемое» предприятие. На основании этой оценки банки строят кредит​ные отношения с клиентом, судят о степени риска данного клиента, а также управляют рисками (повышают долю рефинанси​руемых Центральным Банком кредитов, используют плавающие процентные ставки, страхование, разделение рисков и т.п.).

3.2 Расчет кредитных рисков

Модель расчета.


Кредитный риск зависит от внешних (связанных с состоянием экономической среды, с конъюнктурой) и внутренних (вызванных ошибочными действиями самого банка) факторов. Возможности управления внешними факторами ограничены, хотя своевременными действиями банк может в известной мере смягчить их влияние и предотвратить крупные потери. Однако основные рычаги управления кредитным риском лежат в сфере внутренней политики банка.

Наиболее точно искомая модель расчета кредитного риска коммерческого банка выглядит сле​дующим образом:

K3 = Kp * (R1 + R2 + … +Rn) * E : Kвл                                     (1)

где K3 — коэффициент риска отдельного заемщика банка;

Kp — корректирующий коэффициент, учитывающий кредитоспо​собность клиента (его абсолютное значение может колебаться: для кли​ентов 1-го класса — 1; 2-го класса — от 2 до 3; 3-го — от 4 до 5), сте​пень рыночной самостоятельности заемщика, уровень его производст​венного потенциала, обеспеченность трудовыми ресурсами, состав ак​ционеров, наличие деловой активности и организаторских качеств руко​водителя, достаточность собственных средств и резервных фондов, уро​вень просроченных ссуд за прошлый период и т.д.;
R1, ... Rn,— размер рисков, связанных с данной кредитной опера​цией;

Kвл — сумма кредитных вложений по заемщику;

Е — корректирующий коэффициент, учитывающий действие внешних факторов для данного клиента банка.

Корректирующий коэффициент Е определяется как отноше​ние суммы всех возможных содействующих факторов (включая факторы, формирующие риск региона, неустойчивость валютных курсов, платежеспособность покупателей клиента, отказ от при​нятия или оплаты товара клиентом, нарушение сроков оплаты счетов клиентом, изменение цен на сырье, материалы и продук​цию, конкурентоспособность продукции клиента, нарушения, хищения, спрос на ссуды со стороны других клиентов, имеющиеся кредитные ресурсы банка и т.д.) к сумме внешних факторов.

В широком смысле кредитный риск - это риск потерь, возникающих в результате неспособности партнера по сделке своевременно выполнить свои обязательства. Как уже отмечалось, полная вероятностная модель кредитного риска практически не реализуема. Поэтому приходится идти на сознательное "огрубление" модели; в простейшем случае используется модель, основанная на следующих двух параметрах: 

· величине потенциальных потерь L в случае невыполнения обязательств партнером по сделке; 

· вероятности невыполнения обязательств партнером по сделке P. 

Оценка параметров L и P в случае обычных кредитов выполняется сравнительно просто: грубо говоря, потери равны сумме кредита, а прибыль - это доход, обусловленный условиями договора. В случае срочных контрактов потенциальные потери имеют более сложную природу, поскольку необходимо учитывать длительность контрактов. В простейших моделях величина потенциальных потерь пропорциональна квадратному корню из длительности контракта. Например, потенциальные потери по 4- месячному кредиту в два раза выше потенциальных потерь по одномесячному кредиту. 

Оценка вероятности несостоятельности выполняется на основе имеющейся кредитной истории. При этом поскольку кредитная история, как правило, недостаточна для надежной оценки каждого клиента, приходится использовать "объединенную" кредитную историю для группы всех клиентов с аналогичным рейтингом. Так, на ММВБ для оценки вероятности несостоятельности клиринговых членов используется вся история платежей по нетто-обязательствам в секции срочного рынка и определяется вероятность несостоятельности клирингового члена, общая для всех клиринговых членов. 

Точность оценки риска банка при кредитовании отдельного заемщика зависит от качества информации, на которой основана оценка. Банк дол​жен организовать и обеспечить отбор необходимой информации, ее обновление и хранение при максимальной доступности. Ис​точниками достоверной информации являются проведение бан​ком теоретических и практических исследований (экспери​ментов), получение своевременной и квалифицированной кон​сультации.

Учет всех разнонаправленных и многообразных факторов даст возможность верно определить степень допустимости об​щего риска по отдельному заемщику и в целом по банку.


Кредитная политика банка определяется, во-первых, общими, установками относительно операций с клиентурой, которые тщательно разрабатываются и фиксируются в меморандуме о кредитной политике, и, во-вторых, практическими действиями банковского персонала, интерпретирующего и воплощающего в жизнь эти установки. Следовательно, в конечном счете способность управлять риском зависит от компетентности руководства банка и уровня квалификации его рядового состава, занимающегося отбором конкретных кредитных проектов и выработкой условий кредитных соглашений.


В процессе управления кредитным риском коммерческого банка можно выделить несколько общих характерных этапов:

- разработка целей и задач кредитной политики банка;

- создание административной структуры управления кредитным риском и системы принятия административных решений;

- изучение финансового состояния заемщика;

- изучение кредитной истории заемщика, его деловых связей;

- разработка и подписание кредитного соглашения;

- анализ рисков невозврата кредитов;

- кредитный мониторинг заемщика и всего портфеля ссуд;

-мероприятия по возврату просроченных и сомнительных ссуд и по реализации залогов.

Резерв на возможные потери по ссудам.

Необходи​мость формирования резерва на возможные потери по ссудам (РВПС) обусловлена кредит​ными рисками в деятельности банков. Резерв на воз​можные потери по ссудам формируется за счет от​числений, относимых на расходы банков. Резерв на возможные потери по ссудам используется только для покрытия непогашенной клиентами (банками) ссудной задолженности по основному долгу. За счет указанного резерва производится списание потерь по нереальным для взыскания ссудам банков.

РВПС формируется (корректируется) ежемесячно в последний рабочий день месяца в валюте РФ. По ссудам, одновременно отвечающим всем положени​ям Указания ЦБ РФ от 02.08.1999 г. № 619-У, резерв создается одновременно с предоставлением ссуды.

Как видно из таблицы 7, размер отчислений в РВПС составляет:

• по ссудам 1 группы риска — 1% основного долга;

• по ссудам 2 группы риска — 20% основного долга;

• по ссудам 3 группы риска — 50% основного долга;

• по ссудам 4 группы риска — 100% основного долга.

Таблица 7

Классификация ссуд, исходя из формализованных критериев оценки кредитных рисков1
	Характеристика ссуды
	Величина резерва (в %) к сумме задолженности

	1
	2

	Стандартные ссуды

Текущие ссуды, независимо от обеспечения при отсутствии просроченной уплаты процентов: кроме льготных текущих ссуд и ссуд инсайдерам.

Обеспеченные ссуды:

· текущие при наличии просроченной уплаты процентов до 5 дней включительно;

· при наличии просроченной задолженности по основному долгу до 5 дней включительно;

· переоформленные один раз без изменения условий договора.


	1

	Нестандартные ссуды

Обеспеченные ссуды:

· текущие при наличии просроченной уплаты процентов от 6 до 30 дней включительно;

· при наличии просроченной задолженности по основному долгу от 6 до 30 дней включительно;

· переоформленные два раза без изменения условия договора;

· переоформленные один раз с изменением условий договора.

Недостаточно обеспеченные ссуды:

· текущие при наличии просроченной уплаты процентов до 5 дней включительно;

· при наличии просроченной задолженности по основному долгу до 5 дней включительно;

· переоформленные один раз без изменения условия договора.

Льготные текущие ссуды и текущие ссуды инсайдерам при отсутствии просроченной уплаты процентов.
	20

	Сомнительные ссуды

Обеспеченные ссуды:

· текущие при наличии просроченной уплаты процентов от 31 до 180 дней включительно;

· при наличии просроченной задолженности по основному долгу от 31 до 180 дней включительно;

· переоформленные два раза с изменением условий договора;

· переоформленные более двух раз, независимо от наличия изменений условий договора.

Недостаточно обеспеченные ссуды:

· текущие при наличии просроченной уплаты процентов от 6 до 30 дней включительно;

· при наличии просроченной задолженности по основному долгу от 6 до 30 дней включительно;

· переоформленные два раза без изменения условия договора.

· переоформленные один раз  изменением условий договора.

Необеспеченные ссуды:

· текущие при наличии просроченной уплаты процентов до 5 дней включительно;

· при наличии просроченной задолженности по основному долгу до 5 дней включительно.

Льготные ссуды и ссуды инсайдерам при наличии просроченной оплаты основного долга и процентов до 5 дней включительно.
	50

	Безнадежные ссуды

Обеспеченные ссуды:

· текущие при наличии просроченной уплаты процентов свыше 180 дней;

· при наличии просроченной задолженности по основному долгу свыше 180 дней.

Недостаточно обеспеченные ссуды:

· текущие при наличии просроченной уплаты процентов свыше 30 дней;

· при наличии просроченной задолженности по основному долгу свыше 30 дней;

· переоформленные два раза с изменениями условий договора.

· переоформленные более двух раз, независимо от наличия  изменений условий договора.

Необеспеченные ссуды:

· текущие при наличии просроченной уплаты процентов свыше 5 дней;

· при наличии просроченной задолженности по основному долгу свыше 5 дней;

· переоформленные хотя бы один раз с изменениями условий договора;

· переоформленные более одного раза, независимо от наличия изменения условия договора.

Льготные ссуды и ссуды инсайдерам при наличии просроченной уплаты основного долга или процентов свыше 5 дней.
	100


Общая величина расчетного резерва на возмож​ные потери по ссудам определяется как сумма расчет​ных величин резерва в разрезе отдельных ссудных за​долженностей, отнесенных к одной из четырех групп риска на основе критериев классификации ссуд.

В соответствии с п.2.2 Указания ЦБ РФ от 25.12.1997 г. № 101-У для действующих по состоянию на 01.01.1998 г. банков, на 1998-2000 гг. вводится по​этапный режим создания указанного резерва, при ко​тором реально создаваемый банками резерв не мо​жет быть меньше следующих величин:

• начиная с отчетности на 1 февраля 1998 г. — 40% расчетного резерва (см. также Разъяснения ЦБ РФ от 02.02.1998 г. №39-Т);

• начиная с отчетности на 1 февраля 1999 г. — 75% расчетного резерва;

• начиная с отчетности на 1 февраля 2000 г. — 100% расчетного резерва.

При формировании резерва в 1998-1999 гг. банки в первую очередь обязаны были создавать резерв под ссуды, классифицированные как безнадежные, далее — по убыванию степени риска (п.1 Письма ЦБ РФ от 23.07.1998 г. №159-Т. Однако, согласно Пись​му ЦБ РФ от 04.02.1999 г. №51-Т, к банкам не приме​няются меры воздействия в виде штрафных санкций за несоблюдение последовательности формирова​ния РВПС.).

При этом резерв под отдельную ссуду реально мо​жет быть создан как в большем, так и в меньшем раз​мере, чем установленный процент от расчетного РВПС по конкретной ссудной задолженности. Однако общая сумма сформированного РВПС не должна быть меньше установленной.

В соответствии с п.2.8 Инструкции ЦБ РФ от 30.06.1997 г. № 62А конкретная классифицируемая ссуда может быть отнесена к одной из более высоких групп риска, чем это вытекает из формализованных критериев. Отнесение банком льготных, переоформ​ленных (в т.ч. пролонгированных) ссуд, а также недо​статочно обеспеченных и необеспеченных ссуд к бо​лее низкой группе риска, чем это вытекает из форма​лизованных критериев, в зависимости от реальной величины кредитного риска по оценке банка, но не ниже группы риска, предусмотренной для обеспече​ния ссуд, допускается при наличии решения органа управления банка, уполномоченного учредительными документами банка (см. также Письмо ЦБ РФ от 20.10.1998 г. № 296-Т).

Указанное решение принимается органом управ​ления банка, уполномоченным учредительными доку​ментами банка.                                   
О каждом принятом решении банк информирует территориальное учреждение Банка России, осуществляющее надзор за деятельностью банка, в течение   10 дней со дня принятия решения. Информация должна содержать ссылку на решение полномочного орга​на банка и его обоснование с приложением копий со​ответствующих документов, заверенных банком.     

Не допускается отнесение банком к более низкой группе риска, чем это вытекает из формализованных критериев:

• ссудной задолженности, образовавшейся в резуль​тате переоформления ссуд или задолженности по уплате процентов на основании договоров об отступном, уступки права (требования), новации, в том числе в результате переоформления задолжен​ности в векселя заемщика и (или) третьего лица;

• ссудной задолженности заемщиков, одновременно отвечающая признакам Указания ЦБ РФ от 02.08.1999 г. №619-У;

• ссудной задолженности заемщиков (особенно если договором предусмотрена единовременная выпла​та основной суммы долга и процентов по окончании срока действия договора), финансовое состояние которых препятствует возврату полученной от банка ссуды (Письмо ЦБ РФ от 22.01.1999 г. №33-Т). Указанием ЦБ РФ от 13.07.1999 г. №606-У с отчет​ности на 01.09.1999 г. предусмотрен особый порядок расчета резерва под ссудную задолженность рези​дентов оффшорных зон.

Метод математического моделирования.

Применение метода математического моделирова​ния для анализа моделей поведения банка на рынке кредита и эффективного распределения кредитного ресурса наиболее эффективно, так как этот метод:

- применим ко всем видам банковских операций, вводит и позволяет определить для сделок любого вида количественную меру банковского риска, которая дает воз​можность в каждом конкретном случае оценить и сравнить последствия и целесообразность тех или иных операций;

- дает возможность формализовать и накапливать опыт банка по заключению сделок различного вида, что позволит банку дифференцировать процентные ставки по кредитам;

- позволяет определить то отдельное множество сделок из всех потенциально возможных, которое обес​печит банку получение максимальной средней прибыли при минимуме риска, что соответствует реализации оп​тимальной стратегии распределения свободных банков​ских ресурсов.

Обратимся подробнее к вопросу о том, каким об​разом банк устанавливает и изменяет цену предложения кредита в зависимости от уровня риска несвоевременно​го либо неполного возвращения или вообще невозвраще​ния кредита. Этот момент особенно важен в свете рас​смотренных проблем информационного рационирования.

Для этой задачи, решаемой на базе теории веро​ятностей, необходимы следующие обозначения:
Р(Н). - вероятность невозвращения кредита (при​менительно к конкретной сделке); 

а - доля кредита;

Р(а) - вероятность невозвращения этой доли кредита;

Р(1) - вероятность невозвращения кредита (а=1);

Р(0) - вероятность его полного возвращения;

P(t) - вероятность запоздалого возвращения, т.е. функция от срока запаздывания - t. Понятно, что при весьма больших значениях этого срока P(t) стремиться к Р(Н), т. е. имеет своим пределом вероятность невозвра​щения.

Гипотетически допустимо, что банк ориентирует​ся на определенную процентную ставку ПСО - ставку практически безрискового кредита, которая представляет собой цену кредита при фактическом отсутствии риска. В качестве такой ставки можно принять, например, учетную ставку ЦБ РФ или ставку "прайм-рейт".

Однако реальная рискованность операций побужда​ет коммерческий банк повышать процентную ставку до значения ПС.

Если вероятность невозвращения кредита Р(Н), то вероятность возвращения будет равна (1-Р(Н)). А зна​чит, наиболее вероятно, что заемщик вернет банку сум​му С, рассчитанную по формуле:

С=(1-Р(Н)) х (1+ ПС/100%) х К,

где К - исходный кредит;

Р(Н) - вероятность его невозвращения;

     ПС - процентная ставка за предоставленный кредит, исчисленная с учетом риска. При отсутствии риска, возвращаемая сумма будет равна:

С0 = (1+ПС0/100%) х К

Компенсация потерь, связанных с опасностью невозвращения заемщиком кредита в данной сделке, имеет место при условии С=С0, а оно приводит к следу​ющему соотношению:

(1-Р(Н)) х (1+ПС*) = 1+ПС0
Отсюда и находится ставка процента, которую должен взимать банк, чтобы возместить вероятные поте​ри по невозвращению кредита:

ПС =  (ПС0+Р(Н)) / (1 – Р(Н))
Это и есть цена определенного кредита в условиях наличия риска невозврата кредита. Ясно, что при суще​ственном поднятии процента банк рискует потерять кли​ента, однако, компенсируя риск потери клиентов с низ​кой степенью возвратности долгов, банк тем самым сни​жает риск собственных потерь.

С повышением кредитного процента связан рост суммы выплат банку со стороны заемщика за предостав​ленный кредит в условиях его невозврата.

На рисунке 3 показана зависимость увеличения суммы выплат от вероятности невозврата:

Рисунок 3
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График наглядно показывает существование раз​ных зон риска, которые уже рассматривались выше. 

Еще одна разновидность кредитного риска состо​ит в опасности несвоевременного возврата кредита каким-либо одним из заемщиков или группой заемщиков банка. До​пустим, известны вероятности Pi задержки возврата кре​дита на срок Ti . Тогда:

Tcp = (  PiTi,, i=[1;m]

где m - общее количество возможных задержек;

Tcp - средний срок (математическое ожидание сро​ка) задержки кредита.

Основной вид потерь банка от несвоевременного возвращения кредита состоит в том, что банк мог бы вложить этот кредит в выгодное дело и получить по нему проценты, но не сделал это. А значит, задержка креди​та на срок Ti равносильна потери банком суммы:

Сn = ПСm х Ti x К,

где ПСm - максимально возможная годовая процентная ставка размещения кредита в период его возвращения. Приняв Т равным наиболее вероятному сроку задержки кредита, легко получить значение вероятных потерь банка:

Сn = ПСm х Tcp x К,

Чтобы компенсировать потери, банк вместо без​рисковой ставки процента ПСо взимает с заемщика бо​лее высокую ставку ПС, обеспечивающую ему получение дополнительной суммы, равной вероятным потерям Сn. Если кредит получен заемщиком на срок То, то ставка кредита будет равна:

ПC=ПCo+ (Tcp/T) x ПСm
Таким образом, согласно предлагаемой модели, цена кредита в условиях риска его несвоевременного воз​вращения возрастает на величину, пропорциональную относительному вероятному сроку задержки и наибольшей процентной ставке кредита, имеющей место на рын​ке кредитных денег в период возврата ссуды.

Риск и бизнес - это два неразделимых понятия, избежать кредитного риска нельзя, его можно только минимизировать. Только благодаря комплексному подходу к решению проблем безопасности и правильному сочетанию различных ее составляющих можно чувствовать себя в безопасности. 

Последствия неверных оценок рисков или отсутствия возможности противопоставить действенные меры могут быть самыми неприятными. Приведем несколько соответствующих примеров из практики западных банков.


В 1989 г. Британский Midland Bank потерял 116 млн.ф.ст. в результате ошибочного прогноза в отношении уровня ссудного процента по кредитам.


В феврале 1990 г. после неудачной попытки найти финансовую поддержку рухнул крупный американский банк  Drexel Burnham Lambert, который доминировал на рынке так называемых сомнительных облигаций небольших и малоизвестных фирм, капиталовложения в акции которых были связаны с большим риском, но с повышенным дивидендом. Крах рынка в результате финансовых злоупотреблений привел к краху самого банка, а также поставил под угрозу существование целого ряда сберегательных банков, поместивших свои средства в эти акции под гарантии DBL.


В январе 1991 г. Американский Bank of New England предупредил своих клиентов, что после списания невозвратных кредитов в 4 квартале 1990 г его потери составили 450 млн. Долл. В последовавшей затем панике его клиенты изъяли со счетов более 1 млрд. долл., и банк обанкротился. Потребовалось вмешательство федерального правительства и оказание банку помощи в размере 2,3 млрд. долл., чтобы предотвратить цепную реакцию банковских крахов по стране. Банк сохранил свое существование, но полностью утратил независимость.

Управление банковскими операциями фактически является менеджментом рисков, связанных с банковским портфелем, с набором активов, которые обеспечивают банку прибыль от своей деятельности. Основой же управления какими-либо финансовыми активами банка выступает принцип диверсификации активов, позволяющий расширить спектр банковских доходов. Это, в свою очередь, служит основой стабильности финансово-кредитного института в условиях конъюнктурных изменений.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ

В современных условиях особое значение приобретают принципы рационального кредитования, требующие надежной оценки не только объекта, субъекта и качества обеспечения, но и уровня маржи, доход​ности кредитных операций, снижения риска. Важным становится и соблюдение технологии кредитования, правил выдачи и погашения ссуд, текущего наблюдения и анализа кредитных операций.
Банки, являясь, по сути, коммерческими предприятиями, накладывают коммерческий характер и на всю систему их деятельности по кредитова​нию. Прежде всего, исходя из принципа прибыльности банковскою хозяйства, банковские ссуды являются платными. Но дело не только в этом. Банки как торговые предприятия торгуют, прежде всего, своими ресурсами, размещая их в кредитные операции. Именно поэтому в нормальном (бескризисном, безинфляционном) хозяйстве для банков, выступающих прежде всего как крупные кредитные институты, доход от кредитной деятельности является основополагающим. В прибыли амери​канских банков на доходы от кредитных операций приходится подав​ляющая часть — более 60%.
Размер кредитного продукта банка зависит не только от объема его собственных средств, но и от привлеченных ресурсов. В современной рыночной системе торговать большим объемом средств можно лишь тогда, когда банк дополнительно привлек средства своих клиентов. Поскольку банк привлекает ресурсы не для себя, а для других, то оказывается, что объем кредитного продукта становится тем выше, чем больше масса аккумулируемых им на началах возвратности денежных средств.
Особенность современной системы кредитования состоит в ее зависимости не только от собственных и привлеченных ресурсов, но и от определенных норм, которые устанавливает Центральный банк для коммерческих банков, осуществляющих кредитование клиентов. Центральный банк РФ, к примеру, регламентирует норму обязательных отчислений в централизованные резервы. Есть и другие нормативы, в том числе в виде минимальных денежных резервов, создаваемых в коммерческом банке, в форме регламентации объемов особо крупных кредитов, параметров ликвидности баланса банка, когда обязательства банка соизмеряются с размером ликвидных средств.
Существенным признаком современной системы кредитования явля​ется ее договорная основа. В сравнении с прежней системой декларация об этом не кажется столь примитивным и элементарным моментом. На одном из известных витков истории распределительного денежного хозяйства договоры банков с клиентами действительно появились. К сожалению, однако, они носили формальный характер, их экономическая значимость проявлялась слабо. Только тогда, когда возникли коммер​ческие стимулы, когда и банк, и его клиенты ощутили последствия нарушения соглашения, а между ними, кредитный договор становится той силой, которая укрепляет ответственность как кредитора, так и заемщика.
При всей своей доходности кредитная операция в условиях экономи​ческого кризиса, спада производства, банкротства предприятий является наиболее рискованной. В современных условиях, задержка возврата ссуд клиентами банка становится довольно частым явлением. В частности по данным Центрального банка РФ на 1 января 2001 года просроченная задолженность по предоставленным кредитам составила 29, 5 млн. руб., что составляет 3% от всей суммы кредитов. Тем не менее, заметны серьезные улучшения, поскольку просроченная задолженность на 1 января 1997 года составляла около 8% от всей суммы предоставленных кредитов (см. приложение № 11).
В целом за последние годы современная система кредитования, тем не менее, проделала значительный путь развития. По-существу изменилась не только философия банковского дела, но и технология кредитных операций. 
Специфика современной практики кредитования состоит, однако, в том, что российские банки в ряде случаев не обладают единой мето​дической и нормативной базой организации кредитного процесса, Старые банковские инструкции, регламентирующие кредитные операции и сориентированные на распределительную систему, оказались неприем​лемыми для условий рынка. Ситуация такова, что каждый коммерческий банк поэтому, исходя из своего опыта, вырабатывает свои подходы, свою систему кредитования, хотя совершенно очевидно, что есть непреложные общие организационные основы, отражающие междуна​родный и отечественный опыт и позволяющие банкам существенно упорядочить свои кредитные отношения с клиентом, улучшить возврат​ность ссуд.
Банк по своему назначению должен являться одним из наиболее надежных институтов общества, представлять основу стабильности экономической системы. В современных условиях неустойчивой правовой и экономической среды банки должны не только сохранять, но и приумножать средства своих клиентов практически самостоятельно, ввиду отсутствия государственной поддержки и опоры. В этих условиях профессиональное управление банковскими операциями, оперативная идентификация и учет факторов риска в повседневной деятельности приобретают первостепенное значение. 
Кредитные операции – основа банковского бизнеса, поскольку являются главной статьей доходов банка. Но эти операции связаны с  риском невозврата ссуды (кредитным риском), которому в той или иной мере подвержены банки в процессе кредитования клиентов. Именно поэтому кредитные операции должны являться главным объектом внимания банков. Кредитная политика банка должна обязательно учитывать возможность кредитных рисков, предварять их появление и грамотно управлять ими, то есть сводить к минимуму возможные негативные последствия кредитных операций. Таким образом, основной целью банка является нахождение «золотой середины», т.е. оптимального соотношения между степенью риска и доходностью по кредитным операциям при помощи грамотного управления кредитным процессом, что реализуется посредством разработки практических мероприятий по привлечению новых клиентов и анализа их кредитоспособности.

Рычаги управления кредитным процессом лежат в сфере внутренней политики банка. Самыми основными из них являются: диверсификация портфеля ссуд, анализ кредитоспособности и финансового состояния заемщика, квалификация персонала банка. 
Наиболее распространенным в практике банков мероприятием, направленным на снижение кредитного риска, является оценка кредитоспособности заемщика. 
Под кредитоспособностью банковских клиентов следует понимать такое финансово-хозяйственное состояние предприятия, которое дает уверенность в эффективном использовании заемных средств, способность и готовность заемщика вернуть кредит в соответствии с условиями договора. Изучение банками разнообразных факторов, которые могут повлечь за собой непогашение кредитов, или, напротив, обеспечивают их своевременный возврат, составляет содержание банковского анализа кредитоспособности. 
При анализе кредитоспособности банки должны решить следующие вопросы: способен ли заемщик выполнить свои обязательства в срок, готов ли он их исполнить? На первый вопрос дает ответ разбор финансово-хозяйственных сторон деятельности предприятий. Второй вопрос имеет юридический характер, а так же связан с личными качествами руководителей предприятия. Необходимо принимать во внимание неблагоприятное изменение конъюнктуры того рынка, на котором работает предприятие-заемщик, и внезапное ухудшение его финансового состояния, вызванное ошибками и просчетами менеджмента, неверно выбранной стратегической политикой и т.д.

Банк должен очень хорошо разбираться в текущих проблемах своего клиента, понимать, что раскрывает (или, наоборот, скрывает) тот или иной показатель в финансовой отчетности, насколько перспективна та область, в которой сегодня работает предприятие. В вопросах кредитования, инвестирования необходим взвешенный подход, сочетающий практические навыки с научными разработками.

Состав и содержание показателей вытекают из самого понятия кредитоспособности. Они должны отразить финансово-хозяйственное состояние предприятий с точки зрения эффективности размещения и использования заемных средств и всех средств вообще, оценить способность и готовность заемщика совершать платежи и погашать кредиты в заранее определенные сроки. 
К настоящему времени коммерческими банками различных стран опробовано значительное количество систем оценки кредитоспособности клиентов. Многие из них выдержали проверку временем. Системы отличаются друг от друга числом показателей, применяемых в качестве составных частей общего рейтинга заемщика, а также различными подходами к самим характеристикам и приоритетностью каждой из них. Особо актуальным является принятие микроэкономических решений в зависимости от макроэкономической ситуации. Это предопределяет необходимость проведения кредитными институтами также и макроэкономических прогнозов для разработки эффективной кредитной политики.

Управление кредитами требует от банкира постоянного контроля за структурой портфеля ссуд и их качественным составом. В рамках дилеммы «доходность – риск» банк вынужден ограничивать норму прибыли, страхуя себя от излишнего риска. Поэтому целесообразно проводить политику рассредоточения риска и не допускать концентрации кредитов у нескольких крупных заемщиков, что чревато серьезными последствиями в случае непогашения ссуды одним из них. Банк не должен  рисковать средствами вкладчиков, финансируя спекулятивные (хотя и высоко прибыльные) проекты. 

Кредитная политика банка определяется, во-первых, общими, установками относительно операций с клиентурой, которые тщательно разрабатываются и фиксируются в меморандуме о кредитной политике, и, во-вторых, практическими действиями банковского персонала, интерпретирующего и воплощающего  в жизнь эти установки. Следовательно, в конечном счете, способность управлять кредитом зависит от компетентности руководства банка и уровня квалификации его рядового состава, занимающегося отбором заемщиков, конкретных кредитных проектов и выработкой условий кредитных соглашений

В современных условиях выигрывает тот, кто умеет правильно просчитать, распознать и предвидеть результаты кредитной сделки. Это главный залог успеха банка при кредитовании. В случае, если банк занимается различными аспектами деятельности клиента, он в состоянии не только оценить кредитоспособность предприятия, но и помочь ему повысить эффективность своего бизнеса, а значит, сделать его более надежным заемщиком.


Исходя из описанного выше, напрашивается вывод, что один из основных элементов системы кредитования – это доверие. Он возникает из самого понятия кредит, что в переводе с лат. «credo» означает «верю». В кредите участвуют две стороны – кредитор и заемщик. Между ними на началах возвратности совершает движение ссужаемая стоимость. Этот движение неизбежно порождает отношение доверия между ссудополучателем, который верит, что банк вовремя предоставит кредит в необходимом размере, и ссудодателем, который верит, что заемщик правильно использует кредит, в срок и с уплатой ссудного процента возвратит ему ранее предоставленную ссуду. Кредит как экономическое отношение – это всегда риск и без доверия здесь не обойтись. Доверие, хотя и несет в себе определенный психологический оттенок, бесспорно основано на знании либо субъекта, либо объекта, либо обеспечения кредита. В конечном счете, можно сказать, что доверие, с одной стороны, возникает как элемент кредитного отношения, с другой -  как осознанная позиция двух сторон, имеющая вполне определенное экономическое обоснование.

Сейчас трудно прогнозировать, как в перспективе будет развиваться банковское кредитование в России. Но можно с уверенностью утверждать, что никакой серьезной альтернативы этому нет: у государства не хватает средств даже для поддержки социального сектора, ввиду чего кредитование предприятий и других юридических лиц для него является непосильной задачей. Поэтому наибольших успехов в этом виде банковского бизнеса добьются те кредитные организации, которые раньше других придут на данный рынок и создадут соответствующие внутренние механизмы, позволяющие объективно работать на нем. Что же касается внешних условий и российской деловой среды в целом, то она уже начинает меняться в лучшую сторону и, вероятно, данный процесс будет развиваться.
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ПРИЛОЖЕНИЯ

Таблица 6 (продолжение)











Область мягкого риска





Область жесткого риска





Область критического риска
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100 x 360








� § 1 гл. 42 ГК РФ


� п. 1 ст. 821 ГК РФ


1 п. 2 ст. 819 ГК РФ


2 письмо Госбанка СССР от 22 января 1991 г. № 338


1 п. 2.1 письма "Об изменении п. 2 "Порядка применения положений Указа Президента РФ от 23 мая 1994 г. № 1006" Госналогслужбы, Минфина и Центробанка РФ


� По данным РИА «Росбизнесконсалтинг»


1 Согласно инструкции ЦБ РФ № 62А от 30 июня 1997г.


�Список государств и территорий, где расположены офф�шорные зоны, приведен в Указании ЦБ РФ от12.02.1999г.№500-У
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		Отрасли промышленности		Период		К1		К2		К3		К4		К5		К6		К7		К8		К9

		Газовая		1997		-0.290		0.400		0.838		0.800		0.020		0.170		0.044		1.010		4.700

		промышленность		1999		-0.346		0.426		0.991		0.750		0.010		0.142		0.052		3.022		4.583

				2000		-0.313		0.500		0.934		0.770		0.040		0.160		0.046		0.800		4.300

				средн.		-0.320		0.441		0.921		0.775		0.023		0.157		0.048		1.044		4.519

		допустимое отклонение				0.045		0.041		0.082		0.025		0.003		0.013		0.004		0.035		0.183

		Цветная		1997		-0.220		0.360		0.780		1.200		0.077		0.070		0.010		1.859		2.700

		металлургия		1999		-0.266		0.396		0.865		0.967		0.057		0.064		0.026		1.876		2.535

				2000		-0.265		0.450		0.829		1.031		0.096		0.031		0.017		1.601		2.520

				средн.		-0.250		0.400		0.825		1.066		0.077		0.055		0.018		1.778		2.601

		допустимое отклонение				0.034		0.044		0.042		0.127		0.009		0.012		0.003		0.089		0.111

		Химическая		1997		-0.204		0.300		0.789		1.100		0.050		-0.030		-0.020		1.750		3.378

		промышленность		1999		-0.176		0.334		0.889		0.898		0.036		-0.022		-0.012		1.489		3.210

				2000		-0.132		0.442		0.887		0.848		0.041		-0.015		-0.010		1.246		2.962

				средн.		-0.171		0.358		0.853		0.948		0.042		-0.022		-0.014		1.495		3.183

		допустимое отклонение				0.033		0.052		0.073		0.151		0.008		0.005		0.004		0.184		0.171

		Машиностроение		1997		-0.107		0.410		0.759		1.071		0.046		0.082		0.040		1.021		1.480

				1999		-0.073		0.392		0.878		1.022		0.036		0.052		0.018		1.061		1.146

				2000		-0.169		0.475		0.820		0.941		0.051		-0.041		-0.016		0.870		1.658

				средн.		-0.116		0.425		0.818		1.011		0.044		0.031		0.014		0.984		1.628

		допустимое отклонение				0.010		0.036		0.064		0.067		0.006						0.046		0.164

		Текстильная		1997		-0.385		0.300		0.700		0.870		0.028		-0.101		-0.050		1.770		2.671

		промышленность		1999		-0.449		0.345		0.843		0.734		0.016		-0.078		-0.028		1.611		2.388

				2000		-0.550		0.407		0.839		0.619		0.021		-0.084		-0.034		1.416		2.710

				средн.		-0.461		0.351		0.794		0.741		0.022		-0.088		-0.037		0.600		2.790

		допустимое отклонение				0.090		0.060		0.106		0.104		0.005		0.011		0.007		0.165		0.125






