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Общая характеристика промышленно развитых стран

Промышленно развитые капиталистические страны занимают господ​ствующее положение в мировом хозяйстве. К ним относятся 24 государства, входящих в ОЭСР. Все они, за исключением Японии, яв​ляются европейскими или производными от Западной Европы. Их отли​чает единый в социально-экономическом плане воспроизводственный процесс в рамках национальных хозяйств, интенсивный тип развития экономики, высокий уровень развития производительных сил. В странах этой подсистемы проживает 15,6% населения мира, но она сосредоточи​вает подавляющую часть экономического и научно-технического потен​циала мира. Хозяйственное развитие стран Запада, их внутриэкономическая и внешнеэкономическая политика предопределяют основные на​правления научно-технических сдвигов и структурной перестройки в ми​ровом хозяйстве, состояние мирового рынка.

Основные признаки промышленно развитых стран

Промышленно развитые страны Запада имеют много об​щего в своем историческом развитии.

1. В общественно-экономическом плане развитие их хозяй​ства базируется на капиталистическом способе производства, т.е. на определенном единстве и взаимодействий производительных сил и производственных отношений, определяемых собствен​ностью на средства производства. В данном случае в основе выделения подсистемы лежит концепция общественного строя, который, в конечном счете, определяется отношениями собст​венности и связанными с ними формами распределения произ​веденного продукта, его обмена и потребления. 

2. Промышленно развитые страны Запада выделяются среди всех подсистем мирового хозяйства очень высоким уровнем их экономического развития. По производству ВВП на душу насе​ления они почти в пять раз превышают среднемировой уро​вень. За последние десятилетия разрыв в этих показателях уве​личился (1962 г. — 3,6 раза). Данные различия в уровнях эко​номического развития не являются выражением только особых условий второй половины XX в. Это результат длительного со​циально-экономического и исторического развития.

3. Буржуазные революций преобразовали все сферы жизни западных стран. Беспрецедентные изменения произошли в со​циальной структуре общества. Классовые отношения стали профилировать структуру общества, хотя непрерывно меняю​щееся экономическое и социальное положение многих групп и прослоек населения смазывает четкую картину классового де​ления.

4. В ходе общественно-исторического развития в XVI— XVIII вв. в западных странах сложилось гражданское общество как совокупность форм социальной организации, распростра​няющихся на все общество и его крупные составные части. Оно представляет собой совокупность самодеятельных органи​заций, связывающих все общество по горизонтали. Эти органи​зации не сводятся к государству, а нередко и противостоят ему.

Развитые капиталистические страны как подсистема миро​вого хозяйства являются самоорганизующимися, открытыми образованьями, находящимися в состоянии развития и взаимо​действия с внешней средой.

Дифференциация и выравнивание уровней экономического развития индустриальных стран Запада

Углубление товарно-денежных отношений и усиление мощи капитала ломало преграды, тормозившие развитие производи​тельных сил, расширение потребностей, диверсификацию и специализацию производства, эскалацию обмена.

Темпы и факторы роста. После окончания наполеоновских войн все ныне промышленно развитые страны, за исключени​ем Японии, переживали процесс устойчивого экономического роста. За 1820—1950 гг. среднегодовой темп прироста ВВП со​ставил 2,3%, а прирост ВВП на душу населения достиг почти 1,25%, что в 3,5 раза выше, чем в доиндустриальную эпоху.

Характеристика экономического развития в различные эпохи (среднегодовые темпы прироста), %

Годы
Население
ВВП на душу населения
ВВП

1700-1820
0,4
0,2
0,6

1820-1980
0,9
1,6
2,5

Темпы экономического роста значительно отличались по периодам. До начала XX в. они повышались, составив 2,4% за 1820-1870 гг. и 2,55% за 1870-1913 гг. В 1913-1950 гг. они по​низились до 2% в среднем в год.

Основу экономического развития западных стран и приум​ножение их богатства составлял труд основной части населения этих стран — наемной рабочей силы. Первый этап развития ка​питализма характеризовался экстенсивным использованием ра​бочей силы. В конце XIX в. в Британии максимальный рабочий день в ряде отраслей доходил до 14—16 и более часов в сутки. Только с ростом организованности рабочего класса ему удалось добиться издания законов, ограничивающих рабочий день. Присущее капиталу стремление поддерживать цену рабочей силы ниже стоимости вступало в противоречие с факторами, понуждающими его к техническому и организационному со​вершенствованию производства, новые технологии которого предъявляли более высокие требования к физическому состоя​нию и профессиональной подготовке используемой рабочей силы.

Экономическое развитие обеспечивалось увеличением нормы производительного накопления: с 7,5—11,5% в 1870-е годы до 10,4—15,7% в первые десятилетия XX в.; в межвоенный период она понижалась. Развитие производительных сил способствовало росту внеш​ней торговли. Если с 1720 по 1820 тт. объем экспорта увеличил​ся в 2,4 раза, то с 1820 по 1913 гг. — в 30,9 раза. Темпы прирос​та внешней торговли опережали соответствующие показатели ВВП западных стран, составив 3,9% в год за указанный период. С расширением колониальных империй, развитием внешне​торговых обменов экономика западных стран становилась бо​лее открытой. Британия перешла к политике свободной торгов​ли, германские государства создали таможенный союз. Однако с 1870 г. темпы торговли стали сокращаться, возрастали тамо​женные барьеры. Успехи в продвижении товаров на внешние рынки обычно достигались с помощью политики разорения соседа. Внешнеэкономические связи оказывали возрастающее влияние на экономическое развитие, о чем свидетельствует рост экспортной квоты. Она увеличилась с 18,2% в 1900 г. до 21,2% в 1913 г. и понизилась до 18% в 1929 г.

Цикличность развития. Экономическое развитие капитали​стических стран с начала XIX в. приобрело циклический харак​тер, проявляющийся в периодических кризисах перепроизводст​ва. Цикличность производственного процесса впервые прояви​лась в Британии с 1825 г. С 1857 г. кризисы стали поражать ряд стран, а в некоторых случаях все развитые страны.

В целом в группе капиталистических стран крупнейшие па​дения темпов роста происходили в 1930—1932 гг., в 1945— 1946 гг., когда, по подсчетам А. Маддисона, по 16 странам со​кращение ВВП составило 5,7% в 1930 г., 6,4 — в 1931 г., 6,6 — в 1932 г., 8,1 — в 1945 г. и 11,1% — в 1946 г. Циклическая син​хронность обычно ярко проявлялась во время «системных шоков», таких, как войны и крушения механизма международных обменов. Другие кризисные явления были умеренными. В пе​риод с 1870 по 1913 гг. было три сокращения производства ВВП: в 1876 г. - 0,7%, в 1893 г. - 1,1, в 1908 г. - 3,6; в 1914-1921 гг. - 2,4, в 1919 г. - 1,4, в 1920 г. - 0,0. в 1921 г. - 1,0%. Помимо отмеченных кризисных явлений, в 30-е годы сокраще​ние ВВП произошло в 1938 г. — 0,1%.
Циклический характер производства выражает собой пере​производство капитала, вызываемой погоней за прибылью, и соответственно излишнее расширение производства. Кризисные сокращения производства сопровождаются массовыми об​новлениями основного капитала. Они составляют основу цикла и периодичности экономических колебаний, свидетельствуют о повышении уровня производительных сил, приспособлении капитала к новым условиям воспроизводства. Таким образом, кризисы представляют собой насильственное разрешение про​тиворечий воспроизводства (между производством и потребле​нием, производством и обращением).

Внутренние рынки промышленно развитых капиталистические стран

Экономическое развитие стран во многом определяется характером и глубиной общественного разделения труда, в процессе которого проис​ходит развитие внутренних рынков. Условия их функционирования влия​ют на эффективность производства, как отдельных его видов, так и эко​номической системы в целом. Внутренний рынок, под которым подразу​мевают систему обмена внутри национального хозяйства без экспортно-импортного сектора, выступает первичным элементом всей системы функционирования мирового хозяйства. Он включает внутренние связи, которые характеризуют масштабы и формы взаимодействия различ-ных видов производства, входящих в состав народного хозяйства. Внешние связи обслуживают участие национального хозяйства в мировой эконо​мике. Анализ внутренних рынков показывает движущие силы хозяйствен​ных процессов в каждой отдельно взятой стране и в определенной степе​ни в подсистеме в целом.

 Объем и уровень развития внутренних рынков

1. Масштабы внутренних рынков большинства промышлен​но развитых стран, определяемых по величине ВВП, выделяются среди всех стран мира. Они входят в число 50 ведущих рынков. Только при подсчете валового продукта на базе покупательной способности валют, при котором учитывается нерыночный сектор развивающихся стран, позиции западных государств выглядят несколько слабее. В этом случае в число десяти крупнейших экономик мира входят только шесть западных национальных хозяйств. Отмечая величину ВВП как один из показателей объема внутреннего рынка, следует отметить, что целый ряд малых стран отличается высокой степенью интерна​ционализации их хозяйственной деятельности. Так, экспортная квота у Бельгии составляет 70% ВВП, у Ирландии — 67, Нидерландов — 52, Австрии — 40, Швейцарии, Дании — 37% ВВП. В этих пределах в таких странах отмечается и импортная квота. Следовательно, объем внутренних рынков малых стран относительно ВВП невелик, и они во многом зависят от опре​деленных секторов мирового рынка. У крупных развитых стран иностранный сегмент в производстве и реализации ВВП со​ставляет 20—30%, а у США и Японии — 10—15%.
2. Другим обобщающим показателем объема и степени раз​вития внутреннего рынка служит доход на душу населения. В це​лом этот показатель по промышленно развитым странам в пять раз превосходит среднемировой уровень. Все страны рассмат​риваемой подсистемы мирового хозяйства входят в число 30 ведущих по этому показателю стран мира. Первые места по ве​личине ВВП на душу населения занимают Швейцария, Люк​сембург, Япония, Швеция, Норвегия, Дания, а в низшую груп​пу входят Греция, Испания, Португалия, Ирландия, ЮАР.

3. Величина рынка зависит от числа обслуживаемых потре​бителей. Чем больше общество, на потребности которого рас​считано внутреннее производство, тем шире возможности для его развития, хотя определенная часть потребителей выступает в качестве производителей. Поэтому численность населения служит определенным ориентиром потребительного и произво​дительного потенциала общества, хотя прямой связи между размерами населения и объемом внутреннего рынка нет. Роль числа потребителей обычно обратно пропорциональна уровню развития страны. Большинство индустриально развитых стран относится к числу средних и малых стран. Только у двух госу​дарств (США и Япония) численность населения превышает 100 млн. человек, у четырех — 50 млн. человек, а у десяти стран она не превышает 10 млн., у Исландии и Люксембурга число потребителей менее 0,5 млн. Небольшая численность на​селения наряду с высоким уровнем развития производительных сил способствует специализации производства и активному участию в международном разделении труда, побуждает малые и средние страны к экономической интеграции.

4. Характерная черта рынков стран Первого мира — удовле​творение спроса почти всего населения товарным производством. Это обусловлено распространением наемного труда, качествен​ным характером найма. В среднем доля лиц наемного труда составляет порядка 85% самодеятельного населения, в том чис​ле в Британии и США — свыше 90%. Неформальная деятель​ность в большинстве западных стран играет незначительную роль. Определенное исключение составляют южно-европейские страны. Соответственно важной чертой внутренних рынков вы​ступает тесная взаимосвязь сферы производства и потребления.

5. Емкость внутренних рынков находится в зависимости от взаимосвязи между подразделениями и отраслями экономики, от их спроса на основные элементы конечного продукта. В рас​сматриваемых странах внутренние рынки характеризуются вы​соким уровнем межотраслевых и внутриотраслевых поставок, включающих промежуточную продукцию и продукцию инве​стиционного назначения. Основным фактором межотраслевых связей выступает вертикальная интеграция, которая привадит к усилению зависимости воспроизводственных процессов в каж​дой отрасли от других отраслей, как по линии спроса, так и предложения.

6. Одним из важнейших показателей развития внутренних рынков выступает уровень развития денежных отношений рынка, выразителем которого может служить отношение кредитных обязательств внутри страны к ВВП. В первой половине 90-х годов кредиты, полученные в ведущих западных странах, пре​вышали 100% ВВП по сравнению с 50—60% в 50-е годы. 
7. Наряду с общей емкостью внутренних рынков важное значение имеет состав и характер потребления, которое пред​ставляет собой использование потребительной стоимости. Оно складывается из производственного и потребительского спроса. Производственное потребление входит в процесс производства и включает производство средств производства (орудий и пред​метов труда) и потребление рабочей силы, т. е. расходование его физической и духовной энергии. Непроизводственное по​требление происходит за пределами производства. В процессе его используются или окончательно потребляются предметы потребления. Таким образом, в процессе производственного потребления продукты создаются, а в процессе непроизводст​венного они потребляются.

Производственный спрос определяется состоянием производ​ственной сферы, а совокупный потребительский спрос — де​нежными требованиями в основном физических лиц. В свою очередь, как производственный спрос, так и потребительский зависят от частного и государственного секторов. В длительной исторической ретроспективе происходило снижение доли част​ного потребления ВВП. В 1820 г. она, очевидно, составляла около 85%, в начале 90-х годов текущего столетия — 61% ВВП. В последние десятилетия более высокими темпами росло част​ное потребление.

Потребление и накопление в промышленно развитых 
странах, %


1970
1980
1985
1995

Государственное потребление
17.7
17.1
17.4
15.0

Частное потребле​ние
59.5
61.0
61.3
63.0

Накопления
25.3
22.7
22.2
21.0

Внутренний баланс
-2.3
-0.4
-0.7
+2.0

Потребление (спрос) и производство (предложение) — эта​пы одного процесса. Целый ряд исследователей считает, что отношение людей к средствам потребления стало более важ​ным, чем отношения к средствам производства, забывая, что последнее обеспечивает доступность первого. В конечном счете, уровень потребления определяется развитием производства, производительных сил.

Потребительский спрос

Потребительский спрос выступает ведущим фактором эко​номического роста индустриальных стран Запада. Его влияние более значительно в малых странах, где довольно ограничен потенциал внутреннего рынка производственных товаров. Ак​тивный потребительский спрос создает предпосылки для уве​личения занятости, так как обычно основная масса рабочей силы сосредоточена на предприятиях, экономическая деятель​ность которых стимулируется спросом населения. Они часто имеют более высокую трудоемкость в силу их социальной и технологической специфики.

Структура частного (личного) потребления. Основу потреби​тельского спроса составляет личное потребление (63—64%). При​обретение товаров и услуг выступает неотъемлемой частью по​вседневной жизни жителей западных стран. В течение длитель​ного исторического периода основную долю потребительских расходов населения составляли продукты питания и одежда. В Англии в конце XVIII в. они превышали 93%, в начале XX в. — 91, в конце 30-х годов — свыше 35% расходов домашних хо​зяйств.

В последние десятилетия произошли существенные измене​ния в структуре стоимости личных потребностей. Относительно сократились первичные потребности, в то время как потребно​сти более высокого порядка расширились. Это привело к уси​лению эластичности между спросом и уровнем доходов. В ве​щественной структуре спроса важная роль принадлежит потре​бительским товарам длительного пользования, к которым отно​сятся предметы домашней обстановки, мебель, бытовые элек​троприборы и радиоэлектроника, автомобили, книги, драго​ценности, спортинвентарь. Крупнейшее место по объему спро​са занимают автомобили и бытовая техника, в частности, пер​сональные ЭВМ. В ряде стран персональные компьютеры стали массовым потребительским товаром. Свыше 1/3 домашних хо​зяйств США и 1/4 в Британии имеют их. Большей частью они используются для развлечений, а также для информации и рас​четов по домашнему хозяйству. Важнейшим товаром, погло​щающим значительную часть потребительского спроса, высту​пает жилье.

Высока зависимость от потребительского спроса у третич​ного сектора экономики западных стран, в том числе в связи с тем, что эксплуатация товаров длительного пользования невоз​можна без организации сети услуг.
Темпы прироста частного потребления западных стран в 80—90-е годы замедлились по сравнению с предыдущими деся​тилетиями. На это повлияло насыщение рынка первичных по​требностей и достижение достаточно высокого уровня социально обусловленных потребностей, а также изменение соци​ально-экономической обстановки.
Структура частного потребления


США
Британия
Япония


1982
1995
1982
1995
1982
1995

Продукты, напит​ки
19.4
15.1
26.2
19.5
23.6
17.8

Одежда, обувь
5.8
5.2
6.4
5.8
7.0
5.8

Жилье, комму​нальные услуги
17.0
14.1
22.2
19.3
18.3
21.7

Транспорт, связь
8.4
8.9
4.4
5.1
10.1
11.1

Мебель, бытовая техника
14.6
14.5
2.1
1.8
5.8
5.0

Другие товары и услуги
34.8
42.2
38.6
49.6
34.6
37.9

Факторы потребительского спроса. Структура и масштабы личного потребления определяются величиной доходов населе​ния, уровнем занятости, уровнем богатства и другими фактора​ми. В краткосрочном периоде общая экономическая обстановка играет ключевую роль в развитии потребительских рынков. В долгосрочном плане на него большее воздействие оказывают изменения в структуре населения и рабочей силы, определяе​мой возрастом и устройством жизни, структурой домашних хо​зяйств, миграцией населения. Наибольшее влияние на потре​бительский спрос оказывает население в возрасте 25—45 лет. В этот период жизни людей формируются домашние хозяйства и достигаются высокие доходы.

1. Основная масса наемной рабочей силы в индустриальных странах состоит из квалифицированной рабочей силы, оплата которой достаточно высока. Так, в 1995 г. стоимость рабочей силы в обрабатывающей промышленности Германии превыша​ла 28 долл. в час, в Швейцарии — 25, Японии — 22, США, Франции — 18, Италии — 17 долл. в час. Номинальная зарпла​та составляет 72—76% доходов в Британии, США и Канаде, 63—64% — в Германии, Швеции, где пособия и социальные выплаты составляют 16—29%.  
Заработная плата во многом определяет объем всего потре​бительского спроса. Во многих странах в 70—80-е годы про​изошло сокращение реальной зарплаты, что не могло не ска​заться на темпах потребительского спроса. 

Динамика реальной часовой зарплаты рабочих об​рабатывающей промышленности (1985 г. *100)

1979
1987
1990
1995

Страны ОЭСР

всего
93.8
99.8
100.9
94.7

США
104.1
98.5
93.8
92.1

Япония
93.5
102.3
112.3
118.5

Западная Европа
89.4
101.3
96.3
89.3

ЕС
91.0
103.5
107.4
112.7

2. Изменения в динамике заработной платы привели к за​метным структурным сдвигам в распределении доходов населе​ния. Несмотря на значительное повышение уровня благосос​тояния населения во второй половине текущего столетия, раз​рывы в доходах между различными слоями населения остава​лись большими. В начале 80-х гг. они колебались в пределах 4,5—9 раз между 20% самых богатых и самых бедных людей. В распоряжении 20% самых богатых людей сосредотачивается от 37 до 50% всех доходов. Наибольшее неравенство в доходах от​мечается в США и ФРГ, а наибольшая степень равенства — в Швеции.

В отличие от послевоенных десятилетий последняя четверть века характеризовалась увеличением разрывов в распределении доходов между различными слоями населения промышленно развитых стран. В этот период стала преобладать тенденция, когда богатые становились богаче, а бедные — относительно беднее. Так, коэффициент Джини в распределении доходов се​мей в США за 1970—1990 гг. поднялся с 0,401 до 0,435. Наряду с вышеотмеченной тенденцией практически во всех странах достаточно ясно обозначилось замедление роста доходов сред​ней группы населения (средний класс).

Распределение доходов домашних хозяйств в середине 80-х годов, %


ЕС
ФРГ
Британия
США
Швеция

Верхний квинтель
39.9
38.7
39.5
41.9
36.9

Второй квинтель
24.0
24.1
25.0
25.0
24.5

Третий квинтель
17.5
17.8
18.2
17.1
17.4

Четвертый квинтель
12.1
12.7
11.5
11.О
13.2

Нижний квинтель
6.5
6.8
5.8
4.7
8.0

По данным национальных статистик, наибольший уровень бедности отмечается в США и Канаде, а наименьший — в Скандинавских странах. Но если оценивать уровень бедности по среднему доходу на базе покупательной способности валют, то в США к бедным будет относиться 18,4 %, в Германии — 18.6, во Франции — 20, Британии — 30,4, в Италии — 35,2 % населения. Увеличение доли бедных сдерживает рост потреби​тельского спроса. Малоимущие слои населения основную часть получаемых ими средств расходуют на предметы первой необ​ходимости, которые обладают слабой эластичностью не только к росту цен. но и к возможностям их замещения.

3. Изменения в личном богатстве (жилье, акции, облигации) в большей мере оказывают влияние на потребительские расхо​ды, чем изменения в доходах. Так, в Британии в течение 1982— 1995 гг. увеличение личного богатства на 3 % и более приводило к увеличению потребительских расходов на 2,5 %. В отношении распределения богатства в промышленно развитых странах от​мечались неоднозначные изменения. Они произошли в основ​ном в рамках 10 % самых богатых домашних хозяйств. Так, по данным Федеральной резервной системы США, в 1992г. 1 % самых богатых домашних хозяйств владел 30,4 % чистого на​ционального богатства страны по сравнению с 36,8 % для сле​дующих 9 % домашних хозяйств. В 1989г. 1 % самых бога-тых домашних хозяйств концентрировал 37,1 % богатства.  Доля ос​тальных 10 %-ных групп хозяйств изменилась мало. За 1983— 1992 гг. реальное чистое богатство 90 % домашних хозяйств уве​личилось только на 3,2 %. Незначительное увеличение богатства подавляющей части населения явилось одной из причин мед​ленных темпов роста потребительского спроса и соответствен​но увеличения ВВП.

4. Существенную роль в формировании спроса играет по​требительский кредит. Противоречия между предложением и спросом вызвали увеличение продаж в рассрочку. Частичное перераспределение денежных фондов позволяет создать допол​нительный платежеспособный спрос населения, что способст​вует ускорению реализации продукции и сокращению сроков обновления ассортимента потребительских товаров и услуг. Без потребительского кредита сбыт определенной части общест​венного продукта был бы невозможен. Рост потребительского кредита имеет определенные пределы. Уже в начале 90-х годов в США потребительский долг составлял 1/5 часть семейного располагаемого дохода, в Британии личная задолженность по отношению к валовому личному доходу за 1980—1995 гг. воз​росла с 50% до более чем 100%. Рост личной задолженности сам по себе становится фактором, сдерживающим рост потреб​ления.

Производственный спрос

Производственный спрос занимает ключевое положение в со​вершенствовании производительных сил. Он предъявляется на орудия и предметы труда, в которых воплощается научно-технический прогресс общества. На его масштабы оказывает влияние межотраслевая и внутриотраслевая специализация производства. Величина производственного спроса определяет​ся объемом производственных капиталовложений. Их годовой объем за 1970—1990 гг. увеличился в 1,8 раза (США). Норма накопления в индустриальных странах Запада за этот период снижалась, составляя свыше 16% в 70-с годы, 13,6 — в 80-с го​ды и 14% ВВП - в 1990-1993 годы.

Структура капиталовложений. Основная масса производст​венных капиталовложений направлялась в материальную базу отраслей инфраструктуры и сферы услуг. Стабильным приори​тетом пользовались инвестиции в транспорт и связь, что отра​жало постоянство потребностей в создании условий для эффек​тивного функционирования, как сферы производства, так и сферы потребления. В 1970—1980 гг. почти удвоилась доля вложений в преобразование финансовой системы, что обуслов​лено значительным расширением ее функций, в частности, по обслуживанию населения.

Доминирующей тенденцией в технологической структуре основных фондов, было повыше​ние активной части — машин и оборудования, а в последней —повышение доли современной электронной и электрифициро​ванной техники. В конце 80-х годов она составляла до 30% по всему хозяйству.

Высокая доля машин и оборудования после циклического спада начала 90-х годов связана не только с обновлением капи​тала в промышленности, но и в сельском хозяйстве. Сельское хозяйство в связи со специализацией производства почти пол​ностью зависит от приобретения основных средств производст​ва, начиная от закупки техники, удобрений, комбикормов и кончая семенами и молодняком.

Промежуточная продукция. В отраслях материального произ​водства западных стран высоко развит рынок промежуточной продукции, представленный сырьем, различными вспомогатель​ными материалами, комплектующими изделиями, которые вы​ступают предметами внутри- и межотраслевого обмена. Глав​ными потребителями промежуточной продукции являются об​рабатывающая промышленность и строительство. В ведущих странах доля промежуточной продукции составляет порядка 60% валового производства отраслей материального сектора. Объективная основа высокой доли промежуточной продукции — углубляющаяся специализация произ-водства. Происходит последо​вательное выделение из состава предприятий отдельных стадий технологического процесса, выпуск частей конечного продукта и передача его отдельным, самостоятельным предприятиям. Переход к более дробным и совершенным видам предметной и технологической специализации позволял значительно повы​шать   производительность   труда   и   другие   технико-экономические показатели, что способствовало удовлетворению спроса по более низким ценам.

Как отмечалось, промежуточная продукция обслуживает не только межот-раслевой спрос, этот же процесс активно идет внутри отраслей промышленности, которые являются крупны​ми потребителями продукции, производимой в них же. Наибо​лее высокая доля внутриотраслевого потребления в авиа космической промышленности (свыше 90%), автомобилестроении (свыше 70%), радиотехнической и электронной промышленно​сти (свыше 50%), химической промышленности (свыше 35%). Следствием развития процесса увеличения доли промежуточ​ной продукции является все более полная и всеобъемлющая взаимозависимость отдельных составляющих общественного производства развитых стран, которая уже переросла нацио​нальные границы.

 
Структура предложения. Состояние и развитие внутренних рынков опреде-ляются как спросом, так и предложением или товарным обеспечением, струк​турой и динамикой местного производства. Между спросом и предложением существует тесная взаимосвязь. Развитие произ​водительных сил и качественная дифференциация трудовой деятельности ведет к обособлению различных видов труда и потребления. Сдвиги в предметной структуре предложения происходят под влиянием несоответствий в темпах роста от​дельных отраслей экономики и непосредственно зависят от па​раметров воспроизводства: величины и динамики ВВП, разме​ров фонда накопления, эффективности его использования. В свою очередь, изменение отраслевой структуры хозяйства ока​зывает непосредственное влияние на темпы и пропорции про​изводства.

Каждому относительно длительному периоду в развитии производительных сил соответствует определенная структура предложения или отраслевая структура хозяйства, опирающаяся на реальный спрос. Исходным моментом ее выступает техниче​ская база, производственные ресурсы. Во второй половине XX в. структурные сдвиги в экономике капиталистических стран отличаются значительными структурными преобразова​ниями» особенно в последние десятилетия. При умеренных темпах роста они происходят, прежде всего на микроуровне, внутри отдельных секторов и отраслей хозяйства.
Одной из важнейших особенностей отраслевой структуры стало расширение сферы услуг, которая аккумулирует огромные материальные и трудовые ресурсы. В середине 90-х годов здесь было сосредоточено более 60% всех занятых, создавалось по​рядка 65% ВВП (1913 г. — 33%). Перелив ресурсов в пользу от​раслей нематериальной сферы обусловлен действием целого рада факторов. Услуги непосредственно обслуживают произ​водство, выполняют функции обмена, распределения. Особая роль принадлежит отраслям непроизводственной сферы в по​стоянном воспроизводстве интеллектуального потенциала как важнейшего фактора развития производства, повышения его эффективности.

Анализ данных показывает, что крупнейшими секторами сферы услуг являются услуги производству и населению. К числу последних относится быстро развивающийся комплекс пред​приятий отдыха. В современных условиях использование дос​тижений науки и техники повышает требования, предъявляе​мые к рабочей силе. Усложнение производственных процессов ведет к увеличению объема и качества званий, требует от ра​ботников устойчивости к длительным нервно-психическим на​грузкам. Интенсификация труда, вызванная его механизацией, означает все большее уплотнение рабочего времени, возрастает однообразие процессов. Все это ведет к увеличению физиче​ской усталости и нервного напряжения. Большое влияние на повышение роли отдыха в процессе воспроизводства рабочей силы оказывают условия жизни в городах.

Отраслевая структура ВВП промышленно развитых

капиталистических стран, %

Отрасли
1960
1970
1975
1985
1989
1993

Сельское хозяйство
6.3
3.9
4.1
3.2
2.4
2.0

Промышленность
36.4
31.6
29.9
29.9
27.1
31.0

Обрабатывающая

промышленность
31.0
27.7
25.4
24.2
22.7
22.0

Строительство
5.6
6.2
6.5
6.5
6.2
—

Услуги
51.6
58.3
59.5
60.4
64.2
67.0

Институциональная структура внутренних рынков

Функционирование внутренних рынков определяется не только спросом и предложением, их структурой, но и институ​циональной, организационной структурой, характером взаимо​отношений контрагентов. Институциональная структура рын​ков, т. е. совокупность хозяйствующих субъектов, имеет отрасле​вой, размерный и социальный аспекты. Наибольшее значение имеет размерная структура, которая формируется в результате концентрации и специализации производства. Она характери​зуется определенным соотношением предприятий различных размеров. Тип размерной структуры определяется в основном степенью дифференциации отраслевой продукции и размером ее рынка.

Крупные и крупнейшие компании. Организационная структура экономики представ​ляет собой соотношение различных компаний с точки зрения достигнутой интеграции, форм организации в стоимости про​дукции отрасли, страны, числе занятых, в общем числе компа​ний. На рынках целого ряда крупных стран во многих секторах ведущее место занимают крупные и крупнейшие компании (число занятых соответственно свыше 500 и свыше 1000 человек). Ос​новой их возвышения являлась концентрация и централизация капитала в рамках отрасли.

В ходе роста компаний развивалась горизонтальная, внутри​отраслевая интеграция, вершиной которой становилась отрас​левая монополия. Одноотраслевая компания соответствует низшей ступени интеграции в экономике и является низшей формой организации. Образование подобных крупнейших ком​паний приходится на конец XIX в., их организационной фор​мой выступал трест (объединившиеся капиталы). Стимулом их развития являлось достижение монопольного положения и экономия на масштабе производства, которая образуется при увеличении объема выпуска за счет сокращения средних из​держек на единицу продукции.

Стремление к получению экономии на масштабе сферы деятельности или экономия на разнообразии производимой продукции и рынков сбыта способствовала движению компа​нии за пределы отрасли и зарождению процесса вертикальной интеграции. Этот вид экономии, называемой также экономией на росте, образуется в результате несбалансированности роста фирмы, в которой постоянно возникают не используемые в данный момент времени производственные и финансовые ре​сурсы. Экономия от использования этих ресурсов становится стимулом к расширению сферы деятельности компании. Она зависит от специфического набора производственных ресурсов, которыми располагает фирма, поэтому многие компании стре​мятся к проникновению в те области, в которых технологиче​ские и рыночные факторы являются общими с их основным производством. Благодаря экономии на масштабе сферы дея​тельности образовались крупные вертикально интегрированные компании (комбинаты). Их появление относится к концу 20-х годов, в начале 50-х годов этот процесс в основном закончился.

Сектор крупных и крупнейших компаний сосредоточивает ос​новную долю промышленных товаров, услуг связи, транспорта, торговли и операций кредитных учреждений — 40—70%. В 70— 80-е годы произошло некоторое сокращение доли крупнейших компаний в производстве продукции обрабатывающей про​мышленности. Так, доля ста крупнейших компаний за 1970— 1990-е гг. снизилась в Британии — с 40 до 36%, в Германии — с 30 до 24%, в Японии — с 22 до 21%, но в США она повыси​лась (табл. 17.6).
Уровень концентрации в обрабатывающей промышленности 

(доля 100 фирм )
Годы
США
ФРГ
Британия
ЕС
Япония

1918
22
17
17
—
24

1947
23
—
—
—


1949
—
—
22
—
—

1963
33
—
37
—
—

1972
33
30
41
—
22

1975
—
—
42
24
—

1977
33
—
41
24
—

1982
—
—
41
26
—

1990 
34
24
36
—
21

Крупнейшие компании промышленно развитых стран со​ставляют подавляющую часть крупнейших промышленных и банковских компаний мира. Из 500 крупнейших промышлен​ных компаний мира свыше 420 базируются в западных странах.

Ведущие позиции занимают американские и японские корпо​рации — соответственно 157 и 119 в 1991 г. Компании западно​европейских стран, отдельно взятых, представлены значительно меньшим количеством: Британия — 43, ФРГ — 33, Франция — 32. Немногие западноевропейские компании наукоемких отрас​лей входят в число ведущих: среди 15 компаний по выпуску электронно-вычислительной техники — только 2, среди 9 ведущих компаний по выпуску научного оборудования — 2, среди 19 фармацевтических компаний — 5. Тенденция последних десятилетий характеризуется увеличением числа крупнейших ком​паний из Японии и их уменьшением из США и Британии.

Ведущие компании западных стран являются ТНК. Важ​нейшие решения и общая стратегия инвестирования в значи​тельной мере вышли из-под влияния внутренних рынков. Об​ладая огромной экономической мощью, исследовательским ап​паратом, крупнейшие ТНК вполне могут контролировать некото​рые рынки в малых индустриальных и развивающихся странах.

Малые и средние компании. Возникновение многоотрасле​вых концернов и становление массового производства создали необходимость в автономном существовании мелкого и сред​него производства как элемента общественного разделения труда. По числу занятых к малым и средним компаниям отно​сятся объединения с числом занятых до 500 человек в обраба​тывающей промышленности, а в оптовой торговле — до 100, розничной торговле и других отраслях сферы услуг — до 50 занятых. Они относятся к мелкотоварному и товарному про​изводству. Основной социально-экономической чертой этого сектора является его неустойчивость, структурный характер ко​торой предопределяет возможность длительной стабилизации отдельных сфер приложения мелких и средних капиталов. Сте​пень учреждения фирм (отношение новых к существующим компаниям) колеблется от 8 до 12%. Три четверти новых фирм являются мини-предприятиями, их возникновение обычно свя​зано с неудовлетворенным спросом на товары и рабочую силу в ряде отраслей. Столь же высок уровень банкротства малых пред​приятий, особенно в первый — третий год после регистрации.

Важное явление в развитии мелкотоварного и товарного сектора — его подчинение крупным и крупнейшим компаниям на основе технико-экономической перестройки и специализа​ции. Реальность этого подчинения выступает в виде контроля основных параметров экономической деятельности мелких и средних предприятий по линии поставок и сбыта продукции, Часть малых и средних компаний непосредственно контроли​руется крупным капиталом, являясь дочерними и ассоцииро​ванными фирмами. Например, во Франции 4% малых и 20% средних предприятий принадлежит к категории дочерних.

В большинстве стран более 90% общего числа фирм явля​ются малыми и средними и на их долю приходится более поло​вины всех занятых, продаж и производства. Роль этих компа​ний обычно выше в национальных хозяйствах со средними и малыми внутренними рынками. В США в середине 70-х годов их доля в ВВП не превышала 39% по сравнению с 43—44% в начале 60-х годов.

Мелкие и средние компании традиционно доминировали в обрабатывающей промышленности Италии и Японии. В других крупных странах крупные и крупнейшие компании дают боль​шую часть продукции обрабатывающей промышленности, но отдельные малые и средние фирмы выступают крупнейшими производителя некоторых видов продукции, чаще всего спе​цифической.

Малые и средние предприятия в экономике промышленно развитых стран, % от общего, числа предприятий
Страна
Число предприятий
Число занятых
Оборот
Условно чистая продукция

Австрия (1987)
98,8
53,3
45,5
43,4

Австрия (1988)
97.6
59,9
58,0
56,7

Германия (1986)
93.8
46,6
33.5
34,5

Британия (1983)
98,4
53,2
—
47.6

Ирландия (1983)
97,8
81,1
83,6
84.0

Италия (1982)
96,7
53,4
49,0
—

Канада (1988)
98.9
75,1
64,6
65,1

Нидерланды (1968)
97,6
60,0
49.0
—

Новая Зеландия (1979)
99,3
78,2
78.8
75.6

Норвегия (1982) 
97,9
62,4
58,2
56,4

США (1982)
98.5
62,2
53.8
53,5

Финляндия (1989)
99,4
49,4
38.3
—

Франция (1986)
92,5
47,0
37.4
40,7

Япония (1989)
92.5
79,1
61,4
63.6

Розничная торговля

Австралия (1980)
98,6
72,7
72,2
73.2

Британия (1984)
99,2
43,4
34,8
—

Германия (1985)
98,0
52,2
46,5
—

Норвегия (1986)
99,2
88,8
86.6
—

США (1982)
96,4
67.5
66,5
—

Швеция (19»9)
97.7
—
61.7
—

Япония (1985)
99,6
88.0
79,4
---

В целом ряде стран значительная часть малых и средних компаний (40—50%) обслуживает только внутренний рынок. Их роль в экспорте невелика: во Франции, Италии, Нидерландах, Норвегии доля малых и средних фирм чуть превышает 1/3, а в Японии роль этих фирм в экспорте снизилась с 16% в 1980 г. до 13.3 % в 1990 г.

Динамика внутренних цен

Внутренние рынки, их структура и состояние выступают одной из важнейших причин изменения внутренних цен. Ценообразование происходит на уровне первичных хозяйственных единиц, благодаря которому складывается совокупная ценовая структура. Общий уровень цен формируется в сфере денежного обращения национального хозяйства.

Изменение внутренних цен. На протяжении многих лет ди​намика цен претерпела огромные изменения.

В первое послевоенное двадцатилетие происходило относи​тельно умеренное увеличение цен, а отдельные скачки носили кратковременный характер. Среднегодовые темпы прироста розничных цен составляли 3—4%. Перемены произошли в по​следние десятилетия. С конца 60-х до 80-х годов западные страны пережили самую длительную и широкую инфляцию в мирное время. Ни одна страна не избежала резкого роста цен. В шести ведущих промышленных странах годовой уровень ин​фляции колебался от 5 до 15% в годы наивысшего развития этого явления (1970—1982 гг.). Во второй половине 80-х годов темпы инфляции упали до уровня, невиданного с 60-х годов.

Динамика потребительских цен  в промышленно 

развитых странах, %

Страны, группы стран
1960-1972
1970-1980
1981—1991
1991—1995

США
2.9
7.8
4.7
3.1

Япония
5.7
9.0
2.0
1.4

Германия
3.1
5.1
2.6
3.4

Франция
7.0
9.7
6.3
2.3

Италия
4.2
4.0
9.6
5.0

Британия
4.7
3.6
6.5
3.3

ЕС
—
9.5
6.3
3.9

ОЭСР
3.9
9.0
5.6
4.6

Инфляционные процессы в 70-х начале 80-х годов развива​лись неодинаково в разных странах, что явилось следствием перехода на систему плавающих валютных курсов. Введение плавающих валютных курсов в 1973 г. среди ведущих западных стран позволило им свободно реагировать на неблагоприятные шоки предложения с разной степенью валютного приспособле​ния без значительного изменения остальных параметров хозяй​ственной политики. Это привело к усилению инфляционных тенденций. Анализ инфляционных и дефляционных процессов показывает, что страны с различными формами фиксирован​ных валютных курсов обычно имели более низкую и плавную инфляцию по сравнению со странами с плавающими валютны​ми курсами.

Двадцатое столетие стало одним из высоких по уровню ин​фляции периодов развития западной экономики в сравнении с прошлым веком, когда после 1815 г. долговременные тенден​ции цен были стабильными. В промышленно развитых странах. исключая. Австралию и Германию, у которых была ги​перинфляция в 1920-е годы средний темп потребительских цен с 1900 по 1986 гг. составил 5,7% с различиями от 2,6% в Швейцарии до 12,6 % в Японии.

Причины роста внутренних цен. Постоянный рост цен в XX в. в значительной мере связан с функционированием меха​низма олигополии, сложившейся в большинстве отраслей. По мере перехода от свободной конкуренции к монопольным, олигопольным рыночным структурам рост цен вызывается при​чинами производства и предложения товаров. В росте цен от​ражалось влияние крупнейших компаний, которые, сосредото​чив в своих руках огромные материальные и трудовые ресурсы, проводили политику повышения цен, стараясь не допустить снижения прибылей. Определенную роль в ускорении темпов роста цен занимали факторы, связанные с издержками произ​водства и динамикой производительности труда.

Интенсивный и длительный рост цен обычно создается до​статочно высоким платежеспособным спросом в хозяйстве, пре​восходящим объем товарной массы и услуг в обращении. Пла​тежеспособный спрос в определенной мере был искусственно расширен с помощью кредитно-денежной системы. В качестве фактора расширения спроса выступали государственные расхо​ды, которые нередко вели к дефицитам государственных бюд​жетов. Связь дефицитов бюджетов с ростом денежной массы обусловлена непосредственно механизмом размещения в цен​тральных банках облигаций государственных займов для покрытия бюджетных дефицитов. Огромные суммы государственного долга, размещенные в банковской системе, позволяют ей пополнять свои резервы, предъявляя к оплате или продавая правительственные ценные бумаги. Это дает возможность ком​мерческим банкам увеличивать объем своих операций, что при​водит к огромному увеличению всех форм кредитования, кото​рое поддерживает спрос в экономике и закрепляет достигнутый уровень цен.

В длительной исторической ретроспективе движение цен отражало этапы развития экономики. Пример Британии, кото​рая отражает процессы во всем мире, показывает, что цены снижались с конца XVII до середины XVIII вв., значительно повысились в конце XVIII — начале XIX вв. Резкие повышения цен совпадали с войнами и политическими событиями. В про​шлом веке к ним добавилось увеличение добычи золота (1841— 1851 гг. и 1896—1914 гг.).

В течение отмеченных четырех столетий, предваряющих со​временную экономическую историю, изменения в аграрной и промышленной технологии были спорадическими и не выходи​ли за традиционные рамки. Причины изменений проявлялись в соотношении населения и обрабатываемой земли и влиянии техники на занятость. Население Англии, как полагают, увели​чивалось в 1086—1348 гг,, затем оно понижалось до 1430 г. Уменьшение численности населения было основой повышения заработной платы в XV в. В дальнейшем при повышении чис​ленности населения зарплата снижалась. В первой половине XVIII в. прирост населения был незначителен, и увеличение реальной зарплаты в этот период не вызывает удивления.

Изменение внутренних цен оказывает неоднозначное влия​ние на экономический рост. По отдельным оценкам, увеличе​ние инфляции на 1% пункт уменьшает рост на 0.02—0,03% пункта. Следовательно, при 100 %-ной инфляции экономиче​ский рост замедляется на 2—3% пункта. Это не малая величи​на. Но когда происходит сокращение темпа инфляции с 7 до 2%, экономический рост увеличивается только чуть больше 0,1% пункта. Значит, цена снижения уровня инфляции оказы​вается большой, так как это требует сокращения государствен​ных расходов, занятости. Подсчеты показывают, что во второй половине текущего столетия при более высоком уровне роста цен были более высокие по сравнению с предыдущими перио​дами темпы прироста ВВП.

Промышленно развитые страны

 в мировом хозяйстве

Промышленно развитые капиталистические страны Запада занимают домини-рующее положение в мировом хозяйстве по всем параметрам экономической деятельности. В 90-е годы их позиции укрепились как в силу происшедших сдвигов в развитии производительных сил, так и рез​кого снижения дели восточноевропейских стран в мировом хозяйстве. Они производят свыше 2/3 валового мирового продукта, используя ос​новную часть ресурсов мира. Западная система воздействует на мир универсально, но до сих пор в основном воспроизводит себя локально. Это порождает противоречия и конфликты в мировом хозяйстве. Меха​низм западного прогресса подвел человечество к ядерной, экологиче​ской, генетической катастрофам, сделав самовыживание человечества проблематичным.

Промышленно развитые страны 

в мировом производстве

Экономический рост промышленно развитых стран в по​следнюю четверть века характеризовался умеренными темпами. С 1970 по 1995 гг. общий объем производства уве​личился в 1,9 раза, что почти в 1,5 раза ниже показателей двух предшествующих десятилетий. Наиболее высокие темпы отме​чались в группе малых стран.

Факторная производительность. Тенденции экономического роста определялись известными факторами производства, включая накопление капитала, использование рабочей силы и научно-технического прогресса. В конечном счете они вопло​щаются в динамике производительности, которая зависит от количества н качества ресурсов, необходимых для производства данного объема продукции. Она характеризует эффективность использования ресурсов. Для ее оценки используется несколько показателей, в частности, показатель совокупной факторной производительности, который представляет собой отношение объема произведенной продукции к показателю затрат капитала и труда. Она обычно подсчитывается как разница между тем​пами роста производства и средними темпами вводимых ресур​сов, взвешенных на их долю в факторном доходе.

Динамика ВВП промышленно развитых стран, %
Страны

Группы стран
1971-1980
1981-1990
1991-1995

ОЭСР
3.3
2.9
1.9

США
2.8
2.7
2.4

Япония
4.5
4.2
1.4

ЕС
3.0
2.3
1.5

Совокупная факторная производительность понимается как показатель технического прогресса, и поэтому в нем не учиты​вается эффект масштаба. Например, удвоение рабочей силы и капитала приводит к удвоению объема производства. Рост со​вокупной факторной производительности свидетельствует не только о технических сдвигах, но и о росте квалификации и мотивации рабочей силы, совершенствовании методов управ​ления и организации производства, а также о наличии возрас​тающего эффекта масштаба, когда определенные накладные расходы приходятся на больший объем выпускаемой продук​ции.

Показатели производительности труда и капиталоотдачи дают представление об использовании каждого крупного ресур​са. Производительность, труда — это объем произведенной про​дукции на единицу затрат труда, а капитолоотдача — отношение произведенной продукции к затратам капитала.

Рост производительности нередко является следствием роста капитало-вооруженности.

Прирост производительности труда, капиталоотдачи и совокупной факторной производительности в 1961—1992 гг., %
Годы
США
Япония
ФРГ
Франция
Италия
Британия

Производительность труда

1961-1973
1.9
6.3
4.1
4.8
3.0
2.8

1974-1978
0.2
2.5
2.8
2.5
2.1
1.4

1979-1987
0.7
3.3
1.4
2.0
1.7
1.9

1988-1992
0.6
2.4
2.0
1.9
2.1
0.4

Капиталоотдача

1961-1973
0.2
-4.4
-1.1
0.4
0.0
-0.6

1974-1978
-0.7
-4.8
-1.5
-1.1
-0.2
-1.6

1979-1987
-0.3
-1.5
-1.0
-0.5
0.0
-0.4

1988-1992
-0.5
-1.7
1.1
-0.2
-0.2
-0.9

Совокупная факторная производительность

1961-1973
1.4
3.0
2.5
3.3
2.5
1.9

1974-1978
-0.1
0.2
1.5
1.4
1.4
0.5

1979-1987
0.4
1.9
0.6
1.3
1.2
1.2

1988-1992
0.2
1.2
1.7
1.3
1.3
-0.2

Как видно из таблицы показатели отда​чи основных факторов производства с 60-х годов значительно замедлились. Производительность труда росла, но медленнее, чем после 40-х годов, начав улучшаться только в отдельных странах в 90-е годы. Рост капиталоотдачи также снизился, хотя в 50—60-е годы произошло резкое омоложение основного ка​питала (до уровня конца прошлого века — 12,8 лет), после чего началось его некоторое старение. В целом во второй половине текущего столетия произошло выравнивание возрастного уровня производственных фондов в страновом аспекте.

Немалую роль в динамике производительности труда, капиталоотдаче играют структурные сдвиги в производстве и занятости. Как известно, с конца прошлого века во всех развитых капиталистических странах происходило снижение доли заня​тых в сельском хозяйстве и рост ее в сфере услуг при одновре​менном увеличении доли занятых в промышленности. Однако с начала 70-х годов доля занятых в промышленности начала снижаться. Перемещение работающих из отраслей с более вы​соким уровнем производительности труда в отрасли с более низким, естественно, не могло не оказывать влияние на сни​жение темпов прироста совокупной производительности.

В 70—80-е годы многие западные страны значительно со​кратили свое отставание от США по уровню производительно​сти труда в обрабатывающей промышленности и в экономике в целом. Совокупный эффект изменений в производительности труда и капиталоотдаче привел к тому, что темпы роста фак​торной производительности в Японии и западноевропейских странах на протяжении последних десятилетий были выше, чем в США. Вследствие этого рост совокупной факторной произво​дительности в США оставался ниже среднего для стран ОЭСР. При этом во второй половине столетия в обрабатывающей промышленности западных стран произошло неоднозначное сокращение рабочего времени. В Западной Европе оно сокра​тилось более чем на 20%, в Японии — свыше 5%, а в США почти не изменилось.

Условия воспроизводства. Экономическое развитие западных стран осуществлялось в конкретных условиях воспроизводства, Несомненно влияние военных расходов, которые резко возрос​ли в первой половине 80-х годов. В 1970 г. они составляли 5%, в 1983 г. — 5,5 и только в 90-е годы понизились до 3% их сово​купного ВВП. Объемы военных расходов индустриальных стран значительно превосходят потребности обеспечения их нацио​нальной безопасности. Вооруженные силы используются в ос​новном для обеспечения своих политических и экономических интересов во вне.

Сильное влияние на социально-экономические процессы в промышленно развитых странах в 70-е годы оказали внешние воздействия, определявшиеся резким повышением на мировых рынках цен на сырьевые товары. Оно привело к перераспреде​лению торговых и платежных балансов, образованию и увели​чению внешних дефицитов.

Тогдашние изменения внешних и внутренних условий вос​производства в большинстве западных стран обострили проблемы государственных финансов. В 70-е годы — первой половине 80-х годов сильно возросли бюджетные дефициты (1960—1973 годы – 2%, 1983-1986 годы - 4,1%, 1993-1995 годы - 3,0% совокупного ВВП). До 1970 г. расходы и доходы увеличивались в какой-то степени параллельно и финансовые позиции прави​тельств были относительно сбалансированы. Бюджетные дохо​ды увеличились с 28% ВВП в 1960 г. до 44% ВВП в 1994 г., а в ряде стран, в том числе Дании, Финляндии и Швеции, отно​шение правительственных доходов к ВВП превысило 50%. В странах с низкими правительственными доходами (Австралия, Япония, США) доля их ВВП колебалась от 18—25% в 1960 г. до 30—35% в середине 90-х годов.

Нынешние бюджетные проблемы вызваны более быстрым ростом расходов, которые выросли с 28% ВВП в 1960 г. до 50% в 1994 г. Уровень правительственных расходов достиг 69% ВВП в Швеции и примерно 55% в Бельгии, Франции, Италии и Ни​дерландах. Государственное потребление в 80—90-е годы оста​валось почти неизменным, большие сдвиги произошли в пере​водах (в том числе государственные пенсии), субсидиях и про​центных платежах. В 1960 г. переводы и субсидии в среднем со​ставляли 8% ВВП. в 1980 г. они поднялись до 17% и в 1992 г. — до 22% ВВП. Эти платежи составляют примерно треть ВВП во Франции, Италии, Норвегии и Швеции. Доля процентных пла​тежей поднялась с 1.5% в 1970 г. до 4,25% ВВП в 1992 г., т.е. утроилась почти за четверть века.

Растущие дефициты государственных финансов привели к резкому увеличению государственного долга, который поднялся с 40% в 1980 г. до почти 70% ВВП в 1995 г. Во многих странах доля валового долга возросла в два раза, а в Греции, Испании — в четыре-пять раз. В число стран с наиболее высоким уровнем внутреннего долга, приближающимся или превосходящим объ​ем ВВП, входят Бельгия, Канада, Греция и Италия.

Снижение темпов роста с начала 70-х годов создало значи​тельные ограничения для бюджетных поступлений в связи с сокращением налоговой базы. Тем временем реальные учетные ставки, которые обычно понижались в периоды снижения эф​фективности производства, увеличились в 80—90-е годы, что ограничило бюджетные возможности западных правительств. Повышение колебаний валютных курсов и рост интернациона​лизации рынков капитала также способствовали увеличению бюджетных дефицитов. Хотя открытость финансовых рынков дисциплинирует правительства стран с большими бюджетными дефицитами, в 70-е годы правительства увеличивали внутренние дисбалансы в надежде на легкое получение средств на ме​ждународных рынках капитала.

Нараставшие дефициты соседствовали с диспропорциями в товарно-денежных отношениях. Высокое инфляционное давле​ние создавало нестабильную экономическую обстановку для принятия экономических решений. Все это приводило к изме​нению воспроизводственных процессов по сравнению с 50—60-ми годами.

Изменение уровня развития. Снизились темпы прироста ВВП на душу населения. В наибольшей степени эта тенденция про​явилась в первой половине 80-х годов (1.5%). В историческом плане экономическое развитие значительно ускорилось по сравнению с концом прошлого и началом текущего века. Од​нако следует иметь в виду, что в 80—90-е годы промышленно развитые страны уступали в темпах развития ряду Других стран мира. За 1986—1995 гг. среднегодовой прирост ВВП на душу населения в промышленно развитых странах возрастал при​мерно на 1,8%, что более чем в три раза ниже темпов в странах Азии, ниже, чем в странах Ближнего Востока и Латинской Америки.

Прирост ВВП на душу населения в странах Запада, %

1961-1970
1971-1980
1981-1990
1991-1995

Все страны
3,8
2.3
2,3
0.9

Северная

Америка
2,5
1,9
2,0
0.9

Западная

Европа
3,9
2,5
2.0
0,9

Другие страны
8,9
2.9
3.5
1.0

Промышленно развитые страны в международных экономических отношениях
Развитие стран Первого мира неразрывно связано с внеш​ней сферой: капитал может развиваться, только постоянно расширяя масштабы своего влияния. Раздвигая рамки внутрен​них рынков, внешнеэкономические связи могут содействовать смягчению социально-экономических диспропорций или усу​гублять их. За счет внешнеэкономических отношений обычно достигается снижение издержек производства и повышение его эффективности.

Открытость экономики. Почти 1/5 часть совокупного ВВП этой подсистемы мирового хозяйства реализуется за рубежом и примерно такая же часть ВВП обеспечивается за счет импорта. В середине прошлого века порядка 90%, продукции и услуг, производимых компаниями, обеспечивалось рабочей силой, сырьем и компонентами, приобретаемыми в радиусе 150 км и реализуемыми там же. Сегодня более половины компаний про​изводят и реализуют свою продукцию за пределами страны происхождения, примерно половина сырья и промежуточных продуктов приобретается по импорту или производится за гра​ницей их дочерними компаниями.

Коэффициент открытости экономики, или отношение внеш​неторгового оборота к ВВП, увеличился во второй половине текущего столетия. Наиболее высокая степень открытости ха​рактерна для малых стран, в которых развитие производитель​ных сил уже давно вышло за рамки внутренних рынков. В них доля экспорта, импорта превышает половину их валового про​дукта. Следует отметить, что у ряда стран, прежде всего быв​ших метрополий колониальных империй, этот показатель в на​чале века был выше, чем в последние годы. В Британии он составлял порядка 45%, в Японии — 30%, во Франции — 35% ВВП, а сейчас 42, 14, 35% соответственно. Следовательно, только в середине 90-х годов открытость экономики ведущих западных стран превысила уровень начала текущего века, что было достигнуто экономическими методами. .
Развитие современных международных экономических от​ношений, рост открытости экономик определяются воздейст​вием противоречивых тенденций. С одной стороны, усиливает​ся интернационализация хозяйственной жизни, а с другой— стремление отдельных государств занять более выгодные миро​хозяйственные позиции.

Центральное место в сегменте внешнеэкономических связей принадлежит движению капитала, который определяет развитие других форм. Индустриальные страны выступают основными субъектами и объектами приложения предпринимательского и ссудного капитала — порядка 95—75%. Примерно 90% ссудного капитала международных рынков размещается внутри стран ОЭСР.

Чистый перевод финансовых средств промышленно развитых стран, 

млрд. долл. в среднем в год


1983-1990
1991-1995

Чистое движение капитала
41.50
5.44

Частные дары
-7.64
-18.50

Официальные дары
-29.70
-64.74

Переводы
—
7.50

Прямые капиталовложения
82.38
-75.60

Портфельные капиталовложения
7.78
80.00

Среднесрочные и долгосрочные займы
5.68
45.54

Краткосрочный капитал
126.07
9.64

Ошибки и пропуски
12.90
-5.58

Использование кредитов МВФ
0.005
—

Чистые дивиденды и проценты
-21.96
-82.02

Чистый перевод ресурсов (финансо​вая база)
58.63
-76.58

Использование официальных резервов
-35.63
27.18

Чистый перевод ресурсов (расходная база)
23.00
-49.40

Прямые капиталовложения оказывают неоднозначное влия​ние на принимающие страны. Позитивное влияние в значитель​ной степени проявляется через передачу технологии и других неосязаемых активов, которые ведут к увеличению производи​тельности, улучшению эффективности используемых ресурсов и повышению уровня экономического развития. Это влияние может быть прямым, если дочерние компании ТИК более про​изводительны, чем местные фирмы, если они осуществляют передачу технологии и других активов. Оно может быть кос​венным, если увеличивающаяся межфирменная конкуренция повышает эффективность всех компаний в том или ином сек​торе хозяйства. Иностранные прямые инвестиции могут спо​собствовать повышению уровня квалификации местной рабо​чей силы через ее использование на предприятиях ТНК.

Отрицательное влитие иностранного капитала на прини​мающую страну имеет прямой и косвенный аспекты. Прямой отрицательный аспект может возникать от рыночной силы ТНК и их способности использовать свою силу для обеспече​ния монопольных прибылей и перевода их в страну пребыва​ния. В дополнение к этому ТНК могут создавать косвенное от​рицательное воздействие путем давления на экономическую политику, обеспечивая себе субсидии, протекционистскую за​щиту от импорта на местных рынках, перекрещивающееся за​конодательство страны пребывания и приложения капитала.

Распределение прямых капиталовложений 

по странам и регионам (на базе ввоза)


1967
1980
1994


Объем, млрд. долл.
Доля в мире,%
Отноше-ние к ВВП, %
Объем, млрд. долл.
Доля в мире,%
Отноше-ние к ВВП, %
Объем, млрд. долл.
Доля в мире,%
Отноше-ние к ВВП, %

Промышленно разви​тые страны
73,2
69,1
3,2
394,1
78.0
4,7
1728,8
73,8
8,6

Западная Европа
31,4
29,8
4.2
211,6
42,0
4.8
971.9
41,5
13,0

Британия
7,9
7,5
7,2
63,0
12,5
12,0
214,2
2,1
20,9

ФРГ   
3,6
3,4
1,9
47,9
9,5
5,8
125,0
5,3
6,8

Швейцария
2,1
2,0
8,4
14,3
2,8
14,1
40,7
1,7
15,9

США
9,9
9,3
1,2
83,0
16,4
3,2
504,4
21,5
7,5

Япония
0,6
0,6
0.3
3,3
0,7
0,3
17,8
0,7
0,4

Другое
31,9
30.2
4.2
99,5
19,7
6,5
129,1
5,5
4,9

Всего в мире
105,5
100
3,8
505,3
100
4,7
2342,2
100
9,4

Сочетание отрицательного и положительного аспектов влияния иностранных прямых капиталовложений может ме​няться от страны к стране и в разные периоды времени. Так, в США официальная политика в 50—70-е годы всегда поддержи​вала тезис о положительном влиянии иностранных инвестиций. В конце 80-х годов, когда там резко возросли иностранные ин​вестиции, у многих политиков стало вызывать сомнение их по​ложительное влияние на экономическое развитие и были про​ведены некоторые ограничительные меры. В целом многие ис​следователи сходятся во мнении, что приток иностранных пря​мых инвестиций оказывает чистый положительный эффект на экономику принимающей страны.

Внешняя торговля. Движение капитала в значительной сте​пени находит свое проявление во внешнеторговом обороте. Он рос опережающими темпами по сравнению с производством товаров и услуг. Динамика внешнеторгового оборота развива​лась неравномерно. Отмечалось большое увеличение внешней торговли в 50—60-е годы, когда среднегодовой темп прироста превышал 3% против 0,5% в1913—1950 годы. После 1973г. темпы прироста снизились вдвое, но оставались выше довоен​ного уровня. В последние десятилетия более высокие темпы внешней торговой были у развивающихся стран» что в значи​тельной мере объясняется изменением ценовых пропорций на сырье и готовые изделия и расширением масштабов глобальной деятельности ТИК западных стран. Расширение внешней тор​говли обеспечивало до 15% прироста совокупного ВВП в каж​дый период за счет экономии масштаба и специализации.

Неравномерность развития внешней торговли приводила к изменению положения стран Первого мира в мировом экспор​те и импорте. Их удельный вес в мировом экспорте характери​зуется следующими показателями: 1970 г. — 71%, 1981 г. — 61, 1990г. — 75,7, 1995г. — 69%. Для сравнения отметим, что в 1900 г. эта группа стран сосредоточивала 73% мирового экспорта.

Наиболее высокие темпы роста экспорта были у Японии и самые низкие — у Британии. Резкая неравномерность развития внешней торговли обусловила значительные различия в уров​нях внешней торговли между странами. Разрыв в торговле на душу населения  выше, чем в ВВП: наибольший между Бельги​ей и США-8:1.
Сдвиги в производственной базе и структуре спроса на ми​ровых рынках вызвали значительные изменения в структуре экспорта и импорта. Расширение сферы услуг в мировой эко​номике предопределило увеличение третичной сферы во внеш​неэкономических отношениях. Ее доля поднялась до 21,2% всего экспорта (1982 г. — 17,7%). Более быстрыми темпами возрастал экспорт предпринимательских услуг, а среди послед​них — телекоммуникационных и услуг программного обеспечения. На долю промышленно развитых стран приходится почти 90% этого вида экспорта. Среди крупнейших экспортеров предпринимательских услуг США, Британия, Франция и Ни​дерланды выступают как чистые экспортеры, Германия, Италия и Япония — как чистые импортеры.

Доля промышленно развитых стран в мировом экспорте, %
Отношение к ВВП, %
1938
1970
1980
1990
1995

Все страны
—
71.4
62.8
75.7
69.0

США
10.0
11.0
11.6
13.3
12.6

Япония
4.1
6.3
6.6
7.7
8.0

Германия
9.0
10.6
9.3
10.6
9.4

Франция
4.0
5.8
6.1
6.6
6.3

Италия
2.0
4.4
4.3
4.9
5.4

Британия
14.0
6.5
5.5
5.6
5.0

Канада
3.0
4.9
3.2
3.6
3.4

Основу внешней торговли составляет товарный обмен, гае ведущие позиции занимают обработанные изделия. В экспорте товаров позиции западных стран сократились в результате воз​вышения развивающихся государств. Расширение вывоза про​дукции обрабатывающей промышленности зависит от нацелен​ности капиталом, технологией и квалифицированной рабочей силой, в которых индустриальные страны обладают конкурент​ными преимуществами. Но в 70—80-е годы произошло пере​мещение сравнительных преимуществ в изготовлении продук​ции с устоявшейся технологией в развивающиеся страны. По​зиции западных стран ослабли на рынках судов, станков, чер​ных металлов, текстиля. В большинстве стран увеличилась доля высокотехнологичной продукции. За 80-е годы ее доля возросла у США с 28 до 38%, у Японии — с 25 до 35%. у ФРГ - с 17 до 18%. Доля умеренной в технологическом отношении продукции сократилась у США, но выросла у ФРГ и Японии, которые стали основными поставщиками этой продукции. Доля низко технологичной продукции сократилась у всех стран.

Особое место среди промышленных товаров занимают из​делия электроники и информационной технологии, к которым относится оборудование для автоматической обработки данных, детали и принадлежности, оборудование электросвязи и детали, полупроводниковые приборы и электронные микросхемы. Тем​пы роста этих товаров были значительными и превышали ана​логичные показатели по другим основным группам экспортных товаров. Их доля в промышленном экспорте возросла с 7,8% до 14,3% за 1980—1993 гг. Промышленно развитые страны сохра​няют лидирующие в экспорте этой группы товаров позиции. В 1993 г. на их долю приходилось 72% поставок изделий элект​роники и информационной технологии (1980 г. — 88,5%). Ос​новными экспортерами остаются США и Япония, доля кото​рых составляет более 40%, тогда как доля Западной Европы равнялась 28%.
Доля промышленно развитых стран в мировом экспорте по основным товарным группам, %
Товарные группы
1980
1985
1990
1995

Продовольствие
64.4
61.1
67.7
66.7

Сельскохозяйственное сырье
61.2
64.5
63.8
60.3

Топливо
18.3
27.9
28.7
31.3

Руды и металлы
67.5
64.5
56.8
55.3

Текстиль
61.3
52.7
49.1
42.0

Химикаты
87.1
83.2
82.6
79.3

Машины и транспортные

Средства
85.0
82.3
84.2
76.4

Металлы
85.7
77.9
69.2
63.1

Другие товары
80.1
76.2
74.6
70.0

Промышленно развитые страны увеличили свою долю на мировых рынках сырьевых и продовольственных товаров глав​ным образом за счет топлива, доля которого увеличилась с 18.3 до 31% за 1980 - 1995 гг. 

Успехи в индустриализации в целом ряде регионов Третьего мира привели к уменьшению доли западных стран на рынках химических товаров и в экспорте машин и оборудования. Как видно из таблицы, в двух товарных группах — текстиль и ме​таллы — доля индустриальных стран сократилась значительно.

Сдвиги в структуре производства и спроса под влиянием - НТП, индустриализация развивающихся стран вызвали сущест​венные изменения в структуре импорта и роли Промышленно развитых стран в мировых закупках. В 70— 90-е годы произош​ло значительное увеличение импорта в их общем потреблении с 9 до более 20%. Стремительный рост доли импортной продук​ции в общем потреблении позволяет во многих случаях сни​жать издержки производства и сдерживать инфляцию. Он про​исходит за счет как конечных товаров, так и особенно проме​жуточной продукции.

Несмотря на увеличение роли импорта в потреблении, по отдельным товарным группам произошло сокращение доли за​падных стран в мировом импорте ряда сырьевых товаров, в первую очередь, топлива и руд цветных металлов. В русле об​щей тенденции находится рост доли импорта машин и обору​дования, транспортных средств и черных металлов. 

Доля промышленно развитых стран в мировом импорте, %

Товарные группы
1980
1985
1990
1995

Продовольствие
61.4
63.0
71.0
68.2

Сельскохозяйственное сырье
68.3
67.5
66.7
61.6

Топливо
75.3
68.2
61.3
61.4

Руды и металлы
79.1
73.1
71.0
63.7

Текстиль
69.7
70.8
71.0
63.8

Химикаты
63.8
65.1
67.6
63.5

Машины и транспортные

Средства
59.4
65.6
67.6
65.0

Металлы
56.3
56.9
68.1
61.0

Другие товары
72.2
73.9
72.9
67.5

Одним из важнейших факторов усиления позиций той или иной страны или подсистемы на мировом рынке является ис​пользование научно-технических достижений. Они усиливают тех поставщиков, которые добились наибольших успехов в их освоении. Вместе с тем это открывает большие возможности для тех стран, которые отстали. Отставшие страны могут использовать научно-технический опыт передовых госу​дарств и создать более эффективную структуру производства.

Международный обмен технологиями, которые воплощаются в машинах, знаниях, квалификационных навыках, осуществляет​ся в виде лицензий, технических услуг вместе с движением «прямых капиталовложений, торговлей оборудованием. Харак​терной чертой этой сферы является усиление технологических обменов между самими промышленными странами и увеличе​ние их доли в этом сегменте мировых обменов с 85% в начале 70-х годов до более 90% в конце 80-х годов. Поступления семи ведущих стран от интеллектуальной собственности резко воз​росли с 1,3 до 59 млрд. долл. В основном это было обеспечено за счет США, чистые поступления которых увеличились с 1.1 млрд. долл. в 1970 г. до 4,3 млрд. долл. в 1980 г. и 14.3 млрд. долл. в 1991 г. В этих показателях отражается как увеличение реальных обменов научно-техническими достижениями, так и динамика цен. Основной объем торговли технологией происхо​дит в рамках внутрифирменной торговли производственных комплексов ТНК.

Заключение

Анализ позиций стран Первого мира на мировых рынках показывает, что интернационализация их хозяйств возросла. Их позиции на рынках современных товаров и услуг во многих секторах остаются доминирующими. Улучшились условия тор​говли: соотношение экспортных и импортных цен в, основном складывается в пользу промышленно развитых стран. Условия торговли представляют собой соотношения между индексами экспортных и импортных цен, рассчитанных к единому базис​ному году. Считается, что условия торговли улучшаются, если соотношения увеличиваются, т.е. экспортные цены относи​тельно импортных повышаются, даже если и те и другие сни​жаются.

В 80-е годы произошло относительное сокращение дефицитов платежных балансов по текущим операциям, а в 90-е годы они в целом стали сводиться с положительным сальдо. При этом в группе ведущих стран отрицательное сальдо отмечается у США (1,5—2,2% ВВП), Германии (0,5—1,0% ВВП), Британии (0,3-1,8% ВВП), Канаде (0.6-4,0% ВВП).

Важной особенностью участия западных стран в междуна​родном разделении труда является развитие этого процесса прежде всего в рамках данной подсистемы. Между индустри​альными странами существует горизонтальная взаимозависи​мость, потоки капиталов и товаров, технологии идут внутри секторов экономики в двух направлениях. Эти процессы спо​собствуют интеграции промышленно развитых стран на регио​нальном уровне и способствуют асимметричному развитию ми​ровой хозяйственной системы. Подсистема промышленно раз​витых стран воспроизводит прежде всего себя, используя другие две подсистемы развивающихся и переходных стран, в своих интересах. 
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